
— Елена Владимировна, в направ-
лении ипотечного кредитования 
в первом полугодии 2022 года 
произошло несколько серьезных 
скачков, связанных с повышени-
ем ключевой ставки до 20%, а за-
тем ее постепенным снижением 
до 9,5%. Расскажите, как «Кубань 
Кредит» отреагировал на вола-
тильность ставки и как обстоят 
дела сегодня?
— В конце февраля, когда Банк Рос-
сии резко поднял ключевую ставку, 
в соответствии с ее размером из-
менилась и ипотечная ставка в КБ 
«Кубань Кредит». При этом мы про-
должили работать по госпрограм-
мам «Ипотека по-семейному» 
и «Льготная ипотека», сохранив 
по этим двум направлениям ставки 
на прежнем уровне. 

Март можно назвать успешным 
для ипотечного рынка первично-
го жилья. Это обусловлено тем, 
что до конца месяца было прод-
лено действие ранее существую-
щих ставок. Таким образом, в марте 
мы выдали в 1,5 раза больше зай-
мов по сравнению с предшествую-
щими месяцами.

С ипотекой на вторичном рын-
ке ситуация сложилась иная. Если 
в марте банки выдавали одобрен-
ные ранее кредиты по старым став-
кам, то в апреле ипотека на рынке 
вторичного жилья перешла в «ста-
дию затишья». Многие собственни-
ки жилья снимали объекты с про-
дажи прямо в день сделки либо 
увеличивали стоимость.

В «Кубань Кредит» всегда вни-
мательно следят за развитием эко-
номической и рыночной ситуации 
и на основе тщательного анализа 
принимают решения о корректи-
ровке условий по финансовым про-
дуктам. Так, когда ставка по льготной 
ипотеке вернулась к 7% годовых, 
«Кубань Кредит» перешел на 6,5% 
и 6,7% годовых (в зависимости 
от объектов). Спрос оживился, 
а основным драйвером покупок 
населением квартир в новостройках 
стала совместная программа с наши-
ми партнерами-застройщиками. 
— Каков объем ипотечного порт-
феля Банка по итогам первого 
полугодия 2022 года? Как он изме-
нился по сравнению с 2021 годом? 
Каковы причины этих изменений?
— По состоянию на 1 июля 2022 
года объем ипотечного портфеля 
в Банке «Кубань Кредит» составил 
17,854 млрд руб. Прирост с начала 
года — 1,48 млрд руб. За шесть ме-
сяцев было предоставлено более 
тысячи ипотечных займов в общей 
сумме 3,144 млрд руб.

Несмотря на значительные из -
ме нения в экономике, оказавшие 
влияние на динамику выдачи кре-
дитов, по итогам первого и второго 
кварталов мы достигли поставлен-

ных результатов и даже перевыпол-
нили их. 
— Какие программы с господдерж-
кой реализуются Банком в настоя-
щее время?
— В настоящее время у нас дей-
ствует несколько программ с госу-
дарственным участием. 

Программа «Ипотека по-се-
мейному» адресована семьям, 
в которых родился ребенок после 
1 января 2018 года. Клиенты могут 
оформить кредит под ставку от 5,5% 
годовых. В отличие от других феде-
ральных программ, существует воз-
можность с помощью нее рефинан-
сировать действующие ипотечные 
кредиты по той же льготной ставке 
5,5% годовых.

По программе «Льготная ипо-
тека» ставка сейчас составляет 
от 6,5% годовых. В I квартале теку-
щего года программа претерпела 
изменения. В частности, макси-
мальная сумма кредита для нашего 
региона увеличена до 6 млн руб., 
и теперь заемщики могут рассма-
тривать жилье большей площа-
ди, в том числе на Черноморском 
побережье.

Отдельно отмечу, что адми-
нистрация Краснодарского края 
включила «Кубань Кредит» в чис-
ло участников региональной про-
граммы по улучшению жилищных 
условий специалистов социаль-
ной сферы — медиков, педагогов 
и соцработников. Они могут взять 
в нашем Банке ипотеку, используя 
краевую субсидию в размере мил-
лиона рублей. В настоящее время 
мы входим в топ-3 кредитных орга-

низаций по объемам реализации 
этой программы.

Также КБ «Кубань Кредит» за- 
 пус тил IT-ипотеку. На  займы по 
ставке 4,5% годовых могут рассчи-
тывать сотрудники аккредитован-
ных IT-компаний, которые не менее 
трех  месяцев пользуются налого-
выми льготами. Максимальная сум-
ма кредита зависит от региона, где 
планируется приобретение жилья. 
Для Республики Адыгея она состав-
ляет 9 млн руб., для Краснодарского 
края и Ростовской области, а также 
Москвы и Подмосковья — 18 млн руб. 
Оформить ипотеку можно только 
один раз.

Кроме того, с конца июля  в 
«Кубань Кредит» стартовал прием 
заявок по программе ипотечного 
кредитования «Сельская ипоте-
ка», которая, как ожидается, в силу 
нашего географического положения 
будет востребована заемщиками.
— Какие собственные продукты 
предлагает ипотечным заемщикам 
Банк «Кубань Кредит»? В чем их 
преимущества на рынке жилищно-
го кредитования?
— В сложившейся экономической 
ситуации, когда процентные став-
ки установились на таком уровне, 
что размер ежемесячного плате-
жа стал некомфортен для боль-
шинства клиентов, Банк «Кубань 

Кредит» совместно с партнерами-
застройщиками реализовал соб-
ственную программу субсидиро-
вания ипотеки. Ее смело можно 
назвать социально ориентирован-
ной, ведь специальное предло-
жение позволяет снизить ежеме-
сячный платеж по ипотеке за счет 
уменьшения размера процентной 
ставки при покупке жилья у объ-
единения «ВКБ-Новостройки» (ряд 
объектов в Краснодаре и Ново-
российске). В данном случае раз-
ницу индивидуально субсидирует 
застройщик. Поэтому, в рамках ак-
ции, ставку по программе «Ипоте-
ка по-семейному» можно снизить 
до 0,1% годовых, по программе 
«Льготная ипотека» — до 0,2% го-
довых, а по программе Банка «Но-
востройка от партнеров» — до 1,9% 
годовых. 

Также при приобретении недви-
жимости у партнеров-застройщиков 
Банка наши клиенты могут вос-
пользоваться программой «Ипо-
тека без первоначального взно-
са». Оформить ипотечный кредит 
на квартиру можно как в строящем-
ся доме, так и в сданном в эксплуа- 
тацию. 
— В чем конкурентное преиму-
щество Банка «Кубань Кредит» 
на рынке ипотечного кредитова-
ния Краснодарского края? 
— Как региональный банк, «Ку-
бань Кредит» максимально лоялен 
к своим клиентам, обеспечивает 
индивидуальный подход и высокий 
уровень обслуживания, предлагает 
гибкую линейку финансовых про-
дуктов. Также в числе наших преи-
муществ — сотрудничество с одним 
из крупнейших застройщиков Юж-
ного федерального округа — Объ-
единением «ВКБ-Новостройки». 
Мы знаем, что жилье будет сдано 
в срок, что оно будет качествен-

ным. Банк уверен в том, что предла-
гает своим клиентам качественное 
жилье. Плюс ко всему — работа со 
столь крупным партнером дает нам 
возможность реализовывать такие 
выгодные программы, как «Субси-
дированная ипотека». Кроме того, 
КБ «Кубань Кредит» поддерживает 
все программы, которые появля-
ются на рынке: с государственной 
или краевой поддержкой. Мы мо-
ментально подхватываем, прора-
батываем и начинаем их реализа-
цию. 
— Наметился ли рост ипотечных 
заемщиков после недавнего заяв-
ления президента о том, что льгот-
ная ипотека снижается до 7%?

— Дело в том, что именно в это же 
время у нас вступила в действие 
наша «Субсидированная ипотека». 
Оба проекта, безусловно, стали 
драйвером роста. На мой взгляд, 
«Субсидированная ипотека» все-
таки привлекла внимание клиен-
тов: ставка по ней гораздо ниже 
указанной в постановлении. Таким 
образом, мы придаем ипотечно-
му направлению дополнительные 
импульсы для развития и увеличи-
ваем доступность ипотеки. Тем са-
мым Банк решает задачи государ-
ственной важности, обеспечивая 
российские семьи собственным 
жильем.
— Как вы внедряете цифровые 
сервисы в ипотечном направле-
нии?
— Сегодня получить всю необхо-
димую информацию об услови-
ях кредитования и подать заявку 
для рассмотрения можно на сай-
те КБ «Кубань Кредит», не выходя 
из дома или офиса. Развитие си-
стемы дистанционного банковско-
го обслуживания (ДБО) Банка так-
же позволяет клиентам оформить 
онлайн большинство финансовых 
продуктов (вклады, страхование 
недвижимости, цифровые карты). 

На данный момент в «Кубань 
Кредит» осуществляется элек-
тронная регистрация кредитных 
сделок и закладных. Основным 
преимуществом сервиса является 
возможность регистрации дого-
вора в режиме «единого окна» 
через офис Банка, без личного 
визита в МФЦ. Достаточно один раз 
представить необходимые докумен-
ты и получить результат на элек-
тронную почту. В итоге клиент име-
ет сокращенный срок оформления 
документов и оформление на 1 год 
квалифицированной электронной 
цифровой подписи (выпускается 
при ее отсутствии). На сегодня это 
самый актуальный формат реги-
страции сделки для покупателей 
недвижимости. 
— Каких показателей Банк «Кубань 
Кредит» планирует достичь в сег-
менте ипотечного кредитования 
по итогам текущего года? 
— Мы планируем превзойти по-
казатели прошлого года в части 
объемов ипотечного кредитова-
ния. Как и всегда, будем следо-
вать тенденциям и оперативно 
реагировать на появляющиеся 
вызовы. Думаю, что благодаря 
гибкой тарифной политике, раз-
работке совместных предложений 
с партнерами и развитию цифро-
вых сервисов нам удастся сохра-
нить положительную динамику 
и способствовать тому, чтобы еще 
большее количество клиентов — 
наших земляков стало счастли-
выми обладателями собственного 
жилья.

Банк «Кубань Кредит» увеличивает 
доступность ипотеки для всех
Заместитель председателя Правления Банка «Кубань Кредит» Елена Осадская — о состоянии регионального 
рынка жилищного кредитования и реализуемых в Банке программах, позволяющих приобрести жилье в ипотеку 
на беспрецедентных условиях.

За шесть месяцев было предоставлено 
более тысячи ипотечных займов 
в общей сумме 3,144 млрд руб.
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