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АрендА

АрендА

27 ➔ Дмитрий Иванов, руководитель про-
екта Ivanov Station, рассказал: «Мы запу-
стили наш проект Ivanov Station, распо-
ложенный в Симагино в составе элитного 
коттеджного поселка „Малое Симагино“ 
и состоящий из шести домов разных ар-
хитектурных и дизайнерских стилей, в 
самом конце 2020 года. На новогодние 
праздники гости пользовались пакетным 
предложением. Аренда дома площадью 
250 кв. м с 31 декабря по 2 января 2021 
года обходилась в 31 тыс. рублей в сутки. 

В этом году спрос на аренду наших 
коттеджей рос от месяца к месяцу. На 
предстоящий, 2022 год многие дома за-
бронировали еще в августе. Стоимость 
бронирования выросла и напрямую за-
висит от типа дома. Например, коттедж в 
стиле хайтек или модерн с 31 декабря до  
3 января обойдется в 70 тыс. рублей в 
сутки, а дом площадью 600 кв. м с соб-
ственным spa с хаммамом и бассейном, 
бильярдом, солярием, тренажерным за-
лом и кинотеатром  — 150 тыс. рублей в 
сутки»,— рассказал он. 

Госпожа Шахова отмечает, что за 2021 
год появилось много небольших модуль-
ных и каркасных домиков для посуточ-
ной аренды в Ленобласти. «Их построи-
ли за лето, и на рынок вступили игроки, 
не знающие специфику посуточной сда-
чи. В надежде „сорвать куш“ они ставят 
высокий прайс, не зная алгоритма рабо-
ты в низкий и высокий сезоны. Думаем, 
многие в скором времени разочаруются 
в этом бизнесе и уйдут в длительную 
аренду». 

девелоперы стАвят нА шАтры 
Аналитики консалтинговой компании 
Knight Frank St Petersburg проанализиро-
вали рынок предложения глэмпингов как 
одного из наиболее новых сегментов вну-
треннего туризма. 

Спрос на загородный отдых существо-
вал всегда, но свое активное развитие 
глэмпинги в Ленинградской области полу-
чили в 2018 году. На сегодняшний момент 
доля глэмпингов составила 7% от коттедж-
ного номерного фонда загородных отелей. 
Этим летом активно работали восемь глэм-
пингов с общим количеством 98 домов. В 
составе каждого из глэмпингов находятся 
в среднем 10–15 объектов. Основными ти-
пами размещения являются шатры (типи), 
сферы, тенты, экодомики, оборудован-
ные минимальным набором необходимых 
удобств (кровати, столы, стулья, посуда, 
обогреватели). Такие номера подходят в 
среднем для двух-трех человек.

Основное предложение глэмпингов со-
средоточено в северной части Ленинград-
ской области: в Выборгском (GREENVALD 
Парк Скандинавия, HuggeCamp, A-glamp) 
и Приозерском (Hills&Huts, ShantiHome) 
районах. Другие представители рынка 
локализуются в Лужском и Лодейнополь-
ском районах Ленинградской области со-
ответственно. В основном глэмпинг-парки 
находятся на значительном удалении от 
границ Петербурга (около 100 км), одна-
ко некоторые проекты отнесены от границ 
города более чем на 200 км.

Большинство глэмпингов предоставля-
ют услуги по размещению в теплое время 
года, а именно с мая по сентябрь, однако 

на рынке представлены и проекты, гото-
вые принять постояльцев круглый год.

Ввиду разнообразия типов предложе-
ния и сезонности данного вида туриз-
ма диапазон цен на размещение очень 
широк, арендная ставка варьируется 
от 2 тыс. до 14 тыс. 900 рублей за ночь. 
Средняя ставка аренды составляет около  
6 тыс. рублей за ночь. 

Светлана Московченко, руководи-
тель отдела исследований Knight Frank 
St Petersburg, говорит: «Текущая ситуа-
ция в сфере внутренних путешествий и 
туризма позволяет говорить о перспек-
тивности рынка глэмпингов. Данное на-
правление продолжит свое развитие, 
количество новых объектов будет уве-
личиваться, а их качественный уровень 
расти. Популярность здорового образа 
жизни, сохранение сложной эпидемио-
логической ситуации, а также поддержка 
правительством внутреннего туризма  — 
все это дает предпосылки к развитию 
рынка и увеличению его популярности 
у туристов. Что касается преимуществ 
глэмпинга как бизнеса по сравнению с 
классическим отелем, то здесь отмеча-
ются небольшие стартовые инвестиции, 
гибкость в операционном управлении, 
быстрая окупаемость и возможность рас-
ширения номерного фонда по мере ро-
ста спроса и узнаваемости». n

нА новогодние кАникулы зА Аренду могут зАпросить 1–2 млн рублей зА неделю. Это Элитные особняки с бАссейном, спА и прочей инфрАструктурой
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теперь АрендАтор ищет домА  
с достАвкой. нА новый год  
все уезжАют нАдолго 
отдыхАть, и многие не хотят 
везти с собой продукты  
нА всю неделю. поЭтому 
уже большое количество 
ресторАнов стАли обеспечивАть 
достАвку по близлежАщим 
территориям в рАдиусе 20 км
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