
Снабжение чиСтой водой – 
это благородный и 
беСперебойный бизнеС

В России и практически во всех 
странах СНГ пить воду из-под крана, 
если это не третий кран для питье-
вой воды, не полезно для здоровья. 
Для подавляющего большинства 
потребителей в мире покупка воды 
становится нормой, тогда как в про-
шлом веке к воде относились более 
пренебрежительно. Сейчас тренд 
на экологичность поддерживается 
по всем мире в борьбе с пластико-
вой тарой, которую в нашем случае 
при покупке воды можно использо-
вать многократно за счет дезинфек-
ции тары (бутыли) озоном.

«третий кран» первым начал 
продавать воду в перми. 
иСтория, СиСтемные дома

Мало кто знает, но город 
Пермь – это передовой город с точ-
ки зрения водного вендинга. Пер-
вый автомат по продаже воды ос-
нователи компании «Третий кран» 
установили по адресу: ул. Орджони-
кидзе, 57, в бизнес-центре в дале-
ком 2008 году. Потом закупали авто-
маты на фабрике в Китае, продава-
ли их в Перми, и создали себе, по-
жалуй, самую серьезную конкурент-
ную среду. Более плотно, чем в Пер-
ми, стоят автоматы только, пожалуй, 
в Ростове-на-Дону.

Вначале мы делали ставку на за-
патентованную нами в 2007 году си-
стему «Третий кран», которая пред-
полагает установку мощной очист-
ной системы с баком с УФ-лампой 
и прокладку от нее третьей трубы в 
каждую квартиру. Такие дома в Пер-
ми есть у ПЗСП – по ул. Комбайне-
ров, 39б (2014 г.) и 5-й Каховской, 8б 
(2015 г.). Плюс еще три дома в Ижев-
ске (УДС), в которых информация с 
водных счетчиков снимается дис-
танционно и квитанции выписыва-
ются в автоматическом режиме.

Система «Третий кран» – это 
стабильная выручка, очень чистая 

вода и действительно самый бли-
жайший источник питьевой воды. 
Автоматы по продаже воды мы на-
чали производить и продавать с 
2017 года. С тех пор продано не-
сколько тысяч автоматов по стра-
не. Стабильно поставляем в Казах-
стан, Беларусь, вышли на Восточ-
ную Европу. Завод в 2021 году об-
рел одного собственника, расши-
рился по площадям в два раза, и 
главное – управляется новой про-
фессиональной командой, кото-
рая делает ставку на инновации, 
внедрение современных техно-
логий, обретение новых партне-
ров и построение крепкой дилер-
ской сети.

Ковидные годы показали, что 
из-за ряда ограничений спрос на 
вендинг – это устойчивый тренд. 
Люди покупают воду, и покупают 
ее в автоматах. Домашние малень-
кие системы менее эффективны, да 
и некоторым людям не нравится ме-
нять фильтры и проще купить воду 
по 3 руб. за литр у дома.

Тем более когда страна прину-
дительно отдыхает – вендинг у до-
мов работает в режиме «24 на 7». В 
системных домах выручка в эти пе-
риоды вырастала в два раза. Мы уже 
собрали, запатентовали автомат по 
розливу непищевых вязких жид-
костей (бытовая химия). В этом го-
ду планируем в партнерстве запуск 
автоматизированного общепита на 
«Иван-горе» с первым ланч-ботом.

«третий кран» – 
позиционирование: 
порядочноСть в отношении 
клиентов, безопаСноСть 
и экологичноСть в широком 
СмыСле Слова. ковид 
и вендинг

Важно правильно выстроить 
свое отношение к миру, своему про-
дукту, своим покупателям и потре-
бителям. В 2021 году мы скоррек-
тировали свою миссию. Да, есть об-
щий тренд – это экологичность и со-
кращение оборота пластика. У нас 
есть два главных мотива в разви-
тии – это безопасность покупки в 
вендинговом оборудовании (озони-
рование воды в баке, антибактери-
альная ручка, дверка и камера роз-
лива, бесконтактные кнопки, встро-
енный санитайзер) и порядочность 
в отношении клиентов. К сожале-
нию, из-за недобросовестной кон-
куренции на рынке происходят не-

приятные истории (жалобы в Роспо-
требнадзор и прокуратору, патент-
ный троллинг, отключение автома-
тов дистанционно, раскрытие дан-
ных по выручке). Мы держим удары, 
но не опускаемся до доносов. Бере-
жем и защищаем своих клиентов во 
всех инстанциях.

Все наши новые модели полно-
стью запатентованы и защищены от 
копирования. Конкурент патентует 
греющий кабель, а мы патентуем бо-
лее эффективную и экономную си-
стему антизамораживания. Патен-
тует УФ-лампу – мы сразу патенту-
ем дополнительное озонирование, 
что еще и насыщает воду кислоро-
дом. Конкурент патентует полку (!) и 
дверку, не пропускающую УФ-лучи, 
а мы патентуем и выпускаем под-
вижный раздаточный кран, который 
подстраивается под любую бутылку, 
и дверку, которая, напротив, пропу-
скает ультрафиолет, дополнитель-
но стерилизующий камеру розлива. 
Да, благодаря конкуренции мы ак-
тивно улучшаем наши вендинговые 
автоматы, и выигрывает в конеч-
ном итоге потребитель, а не только 
патентоведы. Но мы не считаем по-
рядочным патентовать гайки, болты 
и шпильки. Заниматься патентова-
нием псевдоизобретений точно не 
будем. Вообще назрела необходи-
мость отменить в нашей стране по-
лезные модели, поскольку это руди-

мент советского периода, и усилить, 
как во всем мире, защиту изобрете-
ний с возможностью более широко-
го права преждепользования.

«третий кран» – многолетний 
опыт, Сеть и завод

Наша особенность в том, что мы 
не только завод, выпускающий 50+ 
единиц в месяц, но и сеть автома-
тов, в которой мы испытываем все 
новинки и собираем обратную связь 
от покупателей воды. И назрела не-
обходимость в принятии общих пра-
вил игры на растущем рынке. Чтобы 
не было диктата отдельных произво-
дителей, мы выступаем за независи-
мый и защищенный мониторинг вы-
ручки, а также материальную ответ-
ственность всех производителей за 
дистанционное отключение и шпио-
наж в пользу своих сетевиков.

«помощь» гоСударСтва 
вендинговому бизнеСу. 
СпаСибо депутату 
Сазонову за защиту 
водновендингового  
бизнеСа от ккт!

Государство регулярно заявля-
ет, что помогает бизнесу. И в нашем 
случае такая помощь была оказана. 
Экс-депутат Госдумы Дмитрий Са-
зонов защитил автоматы по прода-
же воды от повсеместного внедре-
ния ККТ, которое могло бы серьезно 
повысить стоимость оборудования 
и увеличить срок окупаемости это-
го по сути социального бизнеса. Тем 
не менее власть пытается зарегули-
ровать этот бизнес. В Перми, напри-
мер, заставляют киоски, продающие 
привозную воду, перекрашиваться в 
серый цвет и вообще менять внеш-
ний вид под конкретного произво-
дителя. Хотя для нашего города се-
рый цвет в благоустройстве вообще 
должен быть под строгим запретом. 
Не ровен час, доберутся и до придо-
мовых автоматов по продаже филь-
трованной воды, но все же надеем-
ся на благоразумие чиновников. По-
скольку люди уже во многих городах 
РФ привыкли к покупке воды в свою 
тару и вряд ли будут довольны, если 
их лишат такого удобства.

Александр Нода 
завод «Третий кран»

www.3kran.ru
 8-800-333-83-59

«Третий кран» – производитель 
ближайших источников питьевой воды
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Скажите, как вы обычно обеСпечиваете Свою Семью питьевой водой? 
(несколько ответов, сумма больше 100%)

Телефонный опрос, г. Пермь, 408 человек. Агентство СВОИ, февраль 2019 года

Фильтрую воду дома фильтром-кувшином
Фильтрую воду дома многоступенчатым фильтром

покупаю привозную воду в киоске
покупаю воду в автомате

пью воду из-под крана
привожу воду с родника

покупаю воду в бутылках
мне доставляют воду

другое
затрудняюсь ответить, не помню

23,6%
23,4%

24,7%

20,5%
26,3%

4,8%

4,6%
4,0%

0,6%

16,7%

Популярность воды из автоматов «Третий кран»
Чертеж изобретения  
«Мобильный раздаточный кран»

Первый в России автомат по розливу 
бытовой химии


