
цИфры
207 меДалямИ, 16 Из КоТорых золоТые, 
награжДены КуБансКИе проИзвоДИТелИ 
вИна на межДунароДных КонКурсах 
с 2018 по 2020 гоДы

25% оТ всех посТавоК КуБансКой 
сельхозпроДуКцИИ за руБеж 
сосТавИла Доля несырьевого ЭКспорТа 
в 2020 гоДу

Более 130 сТран мИра поКупаюТ 
проДуКцИю КуБансКого апК

оКоло 3 млрД руБ. льгоТных КреДИТов 
получИлИ учасТнИКИ соглашенИй 
о повышенИИ КонКуренТоспосоБносТИ 
на КуБанИ в 2020 гоДу

в 4,9 раза вырос ЭКспорТ КуБансКой 
вИноДельчесКой проДуКцИИ за шесТь 
леТ: с 84 Тыс. Дал в 2015 гоДу 
До 419 Тыс. Дал в 2020 гоДу

3,9 млрД Долл. в гоД Должен 
сосТавИТь оБъем ЭКспорТа апК регИона 
К 2024 гоДу согласно сТраТегИИ 
развИТИя КрасноДарсКого Края

Также компания получает субсидии на 
перевозки железнодорожным и автомо-
бильным транспортом в размере 25%, кро-
ме того, государство возмещает 25% затрат 
на оплату морского фрахта. «Например, 
при поставке чечевицы и нута в Иран нам 
оплачивают часть затрат на железнодорож-
ные перевозки как по территории России, 
так и Азербайджана. А при поставке про-
дукции в Европу, Африку и Азию субси-
дируются морские перевозки»,— сообщил 
Сергей Белов.

По его словам, РЭЦ и Центр поддержки 
экспорта Краснодарского края проводят по-
стоянные видеоконференции с торговыми 
представительствами в странах, в которых 
осуществляется деятельность экспортера: 
Китае, Бельгии, Индии, Египте, Иордании. 
«Это позволяет нам ориентироваться в си-
туации на рынках этих стран. Кроме того, 
при помощи и 80-процентном финансиро-
вании со стороны Центра поддержки экс-
порта региона был разработан и запущен 
веб-сайт нашей компании. По нашим заяв-
кам центр осуществляет мониторинг рын-
ков и компаний интересующих нас стран. 
Большую работу совместно с РЭЦ и Цен-
тром поддержки экспорта Краснодарского 
края мы проводим по продвижению про-
дукции с нашей торговой маркой, которую 
мы зарегистрировали с их поддержкой»,— 
рассказал директор компании. Также в дан-
ный момент экспортер при поддержке РЭЦ 
и Центра поддержки экспорта осуществля-
ет глобальный инвестиционный проект по 
строительству терминала по переработке и 
фасовке сельскохозяйственной продукции. 

«Кубанская продуктовая компания» по-
ставляет в ближнее зарубежье, а также в 
страны Евросоюза и США растительные 
масла (подсолнечное, рапсовое, кукуруз-
ное) и кондитерскую продукцию (козина-
ки, халву, печенье и конфеты). Основное 
экспортное направление — масло, его за 
рубеж реализуется до 4 тыс. тонн в месяц. 
«У нас налажены отношения с РЭЦ, Мин-
сельхозом, другими структурами, поддер-
живающими экспортеров. Например, мы 
компенсируем часть затрат на перевозки 
по территории страны, когда везем свою 
продукцию на экспорт. Также наша компа-
ния регулярно отправляет руководителей 
подразделений на обучение, например, в 
сфере таможенного оформления продук-
ции. Мы постоянно участвуем в прямых 
линиях с представителями торговых пред-
ставительств за рубежом. Благодаря таким 
встречам компания в среднем заключает 
от одного до трех контрактов в месяц. В 
данный момент мы готовим необходимый 
пакет документов, чтобы выставить нашу 
продукцию в шоурумах за рубежом»,— рас-

сказал коммерческий директор компании 
Михаил Батманов. Он также отметил, что 
продукция предприятия неоднократно 
выставлялась в рамках стендов Красно-
дарского края на международных выстав-
ках, проходивших в России.

В компании, выпускающей продукцию 
под брендом «Коровка из Кореновки», рас-
сказали о получении субсидированного ин-
вестиционного кредита на строительство 
автоматизированного склада. Также про-
изводитель молочной продукции благодаря 
поддержке принимал участие в «Междуна-
родной зеленой неделе» в Берлине.

Годовой объем экспорта зерновых, 
масличных и технических культур ГК 
«Концерн «Покровский» составляет более 
400 тыс. тонн. Холдинг также экспорти-
рует сахарный песок, патоку и гранули-
рованный жом. В 2020 году ГК начала 
экспортировать свою продукцию в три но-
вых страны: Израиль, Уганду и Кению 
(всего товары реализуются в 22 страны). 
«В рамках поддержки экспорта действует 
Постановление Правительства РФ №512. 
Согласно этому документу компании-экс-
портеры могут получать по льготной став-
ке оборотные и инвестиционные кредиты. 
Из предприятий концерна по данной про-
грамме кредитуются АО «Каневсксахар» 
на сумму 200 млн руб. и ООО «Тимашев-
ский сахарный завод» — 100 млн руб. В 
обоих случаях это оборотное кредитова-
ние»,— рассказала коммерческий дирек-
тор группы Екатерина Кравченко. Ком-
пания принимала участие в выставках в 
Австрии, Китае и Азербайджане. «Участие 

для нас было бесплатным. В целом оцени-
ваем участие в подобных мероприятиях 
положительно, в рамках одного из них мы 
заключили договор на поставку сахара в 
Азербайджан»,— прокомментировала Ека-
терина Кравченко.

В компании «Кубань-Вино» отмети-
ли, что продвигать продукцию на новые 
рынки помогают такие меры поддержки, 
как участие в выставочных мероприятиях, 
поиск иностранного партнера, сертифика-
ция по программе Made in Russia («Сдела-
но в России»). «Участие в выставках при-
несло нам несколько реальных контрактов 
на поставку продукции как в Азию, так и в 
Европу. Объемы не были значительными, 
тем не менее результаты вполне конкрет-
ные. В рамках программы поиска ино-
странного партнера нам поступали как хо-
лодные, так и горячие контакты, которые 
нами всегда внимательно отрабатывались. 
Наиболее эффективен был 2020 год, од-
нако в связи с пандемией переговорный 
процесс был заторможен, тем не менее с 
некоторыми компаниями мы рассчитыва-

ем выйти на непосредственные поставки 
в 2021–2022 годах»,— рассказал директор 
департамента по развитию и продвиже-
нию «Кубань-Вино» Эдуард Долгин.

Ярким прорывом на зарубежный рынок 
для компании стал контракт и поставки в 
Финляндию. «Кубань-Вино» стала первой 
винодельческой компанией из России на 
рынке этой страны, до сих пор закрытой 
для российских производителей. Красно-
дарский край в конце октября 2019 года 
провел переговоры об экспорте вина с 
монополистом алкогольного рынка Фин-
ляндии, представив ему кубанскую вино-
дельческую продукцию. В марте 2020 года 
Торговое представительство России в 
Финляндии организовало мероприятие, в 
рамках которого винодельческие компа-
нии Краснодарского края провели в Хель-
синки презентацию своих вин. «Попасть 
на финский рынок сложно из-за особен-
ностей организации процедуры закупок и 
государственной монополии на алкоголь 
крепче 5,5 градуса. Это был серьезнейший 
и, казалось первоначально, непреодоли-
мый барьер. Переговоры о поставках рос-
сийского вина на уровне государственных 
делегаций между Россией и Финляндией 
начались в октябре 2019 года. Корпорации 
развития Краснодарского края и торгпред-
ству России в Хельсинки удалось разрабо-
тать и реализовать план мероприятий, 
который в итоге принес результат. В ито-
ге две тысячи литров вина отправились 
на полки финских магазинов»,— отметил 
Эдуард Долгин.

Как рассказали в компании «Абрау-
Дюрсо», несмотря на многочисленные 
ограничения из-за пандемии, которая на-
рушила планы по выходу на новые рын-
ки, в 2020 году предприятию удалось со-
хранить экспортные продажи на уровне 
2019 года. К числу стран-экспортеров в 
2020 году присоединился Вьетнам, также 
расширен ассортимент премиальных тихих 
вин. «Выставочная деятельность — один из 
самых важных инструментов для выхода на 
новые рынки. Это отличная возможность 
для производителей встретиться в одном 
месте с теми потенциальными клиентами, 
к которым ранее не было доступа. Считаем, 
что, чем больше будет выставок под эгидой 
страны или края, тем больше появится воз-
можностей у производителей для развития 
бизнеса»,— рассказали в компании. 

До пандемии производитель вина ак-
тивно принимал участие в международных 
выставках под эгидой Краснодарского края, 
пользуясь помощью Центра поддержки экс-
порта. Так, в 2017 году компания на бесплат-
ной основе принимала участие в Berlin Bar 

Convent, а в 2019 году — в ProWein Shanghai, 
участие в которой было оплачено лишь ча-
стично. На выставке в Берлине предпри-
ятию удалось заключить несколько по-
лезных контрактов, в том числе с текущим 
импортером в Германии. «В случаях, когда 
мы самостоятельно принимаем участие в 
международных выставках, компания мо-
жет рассчитывать на финансовую компен-
сацию средств, потраченных на участие. Мы 
намерены такими льготами пользоваться 
и далее»,— рассказали в организации. Там 
также уточнили, что предприятие участвует 
в выездной бизнес-миссии российских ком-
паний в Республику Сербия, которая прохо-
дит с 28 июня по 2 июля.
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За последние шесть лет экспорт вина вырос в 4,9 раза с 84 тыс. дал в 2015 году 
до 419 тыс. дал в 2020 году
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