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ковал за свой счет восемь книг общим 
тиражом свыше четверти миллиона 
экземпляров. В этих книгах он доказы-
вал, что подоходный налог противоре-
чит нескольким статьям Конституции 
США, поэтому платить его не следует. 
Шифф проводил семинары по укло-
нению от уплаты налогов, выступал 
на телевидении, пропагандируя свои 
идеи. Главный его совет звучал так: 
«декларируйте нулевой доход». Сам 
он начал поступать именно таким об-
разом в 1974 году. В 1980 году он в пер-
вый раз попал под суд и был пригово-
рен к штрафу в размере $10 тыс. и ше-
сти месяцам лишения свободы (отси-
дел четыре с половиной месяца).

Питер Шифф уговаривал отца «пре-
кратить бесполезное сопротивление», 
но тот не внял совету — продолжал не 
платить налоги и учить этому других. 
Второй раз Ирвин Шифф попал под 
суд в 1985 году. Он был приговорен 
к шести годам тюрьмы (в том числе 
три года условно), штрафу в $30 тыс. 
и оплате судебных издержек (более 
$100 тыс.). На суде он заявил, что ему 
нечем платить. На своих книгах он за-
работал около $250 тыс., но эти деньги 
были конфискованы государством. Су-
дья не принял в расчет ни показания 
психиатра, заявившего, что у Шиффа 
маниакально-депрессивный психоз, 
ни предложение самого Ирвина дать 
ему возможность выехать в Израиль.

В третий раз Ирвина Шиффа вместе 
с несколькими единомышленниками 
судили в 2005 году, когда ему было 77 
лет. Приговор был суров — 13,5 года 
лишения свободы и компенсация на-
несенного государству ущерба в сум-
ме $4,2 млн. В 2015 году Ирвин Шифф 
скончался в тюремной больнице.

Не тратьте деньги  
на доткомы
Питер Шифф закончил Калифорний-
ский университет в Беркли в 1987 
году, когда его отец отбывал свой вто-
рой тюремный срок. Питер получил 
ту же специальность, что и его отец — 
бухгалтерское дело и финансы. Он 
устроился на работу в инвестицион-
ный банк Shearson Lehman Brothers. 
Об этом периоде своей жизни Шифф 
вспоминал так: «Я мог видеть, как гра-
бят клиентов. Мы втюхивали им кучи 
дерьма. Не я, но большинство».

Уйдя из Shearson Lehman, он занялся 
обработкой заказов на отцовские кни-
ги, несколько месяцев путешествовал 
по Европе, а по возвращении в Штаты 

устроился в небольшую брокерскую 
фирму Марка Андерсона. В 1996 году 
Шифф и Андерсон купили недействую-
щую брокерскую компанию и переиме-
новали ее в Euro Pacific Capital. Первых 
клиентов партнеры набирали с помо-
щью назойливого телемаркетинга. Но 
один из советов по вложению денег, ко-
торые давали Шифф и Андерсон, ока-
зался полезным — избегайте акций вы-
сокотехнологичных компаний. 10 мар-
та 2000 года лопнул пузырь доткомов, 
обвалился индекс высокотехнологич-
ных компаний NASDAQ Composite. Са-
рафанное радио поспособствовало при-
току новых клиентов. Из Калифорнии, 
где штаб-квартира Euro Pacific Capital 
располагалась первоначально, фирма 
переехала в Дариен, штат Коннектикут, 
входящий в десятку городов с самым 
высоким доходом на душу населения. 
По словам Шиффа, на новом месте, 
вблизи Нью-Йорка, было легче найти 

«брокеров-единомышленников». Со 
временем у компании открылось шесть 
филиалов в разных городах США, в ко-
торых работает более 60 консультантов 
по инвестициям, число клиентов вы-
росло до 15 тыс. человек, а клиентские 
активы превысили $1 млрд (после кри-
зисного 2008 года они опустились до 
$845 млн, потом снова превышали мил-
лиардную отметку, в конце 2020 года 
составляли $783 млн).

Цены на недвижимость 
упадут
27 декабря 2005 года газета The Wall 
Street Journal цитировала строчки из 
доклада Питера Шиффа, посвященно-
го состоянию рынка недвижимости 
США: «Строительный бизнес сейчас — 
это продажа ценных бумаг, а не домов. 
Чтобы сохранить рынок для первого, 
им приходится продолжать занимать-
ся вторым. Это единственное логич-

ное объяснение того, почему продол-
жается строительство новых домов, 
хотя рынок уже перенасыщен нерас-
проданными».

В августе 2006 года Шифф в эфире 
телеканала CNBC предупредил, что ро-
сту американской экономики мешает 
слишком высокий уровень потребле-
ния и кредитования и недостаточные 
объемы производства и сбережений. 
Он предрекал: «Вот что произойдет. 
Американский потребитель практиче-
ски перестанет потреблять и начнет ко-
пить, особенно когда заметит, что сто-
имость его недвижимости тает на гла-
зах. А когда экономика на 70% состоит 
из потребления, такой дисбаланс не 
может быть исправлен без рецессии… 
Я считаю, что вскоре в США возникнет 
серьезный финансовый кризис». Пода-
вляющее большинство американских 
аналитиков в то время придержива-
лись противоположной точки зрения.

В декабре 2006 года, выступая на те-
леканале Fox News, Шифф снова сде-
лал мрачный прогноз: «Вы скоро уви-
дите, как правительство и кредиторы 
восстановят стандарты кредитования, 
ужесточат условия выдачи кредитов — 
и нынешние заоблачные цены на не-
движимость обвалятся и упадут на 
землю». И в такой сценарий мало кто 
кроме него верил.

26 февраля 2007 год вышла в свет 
первая книга Питера Шиффа «Проти-
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Ирвин Шифф, отец Питера,  
был убежден, что имеет полное 
право не платить налоги, и умер 
в тюрьме за свои убеждения

Питер Шифф уговаривал отца 
«прекратить бесполезное сопро-
тивление», но тот не внял сове-
ту — продолжал не платить  
налоги и учить этому других




