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По данным аналитической компании Research & 
Decisions, за 2020 год средняя стоимость заго-
родной недвижимости в Пермском крае выросла 
на 19% и составила 36,8 тыс. руб. за 1 кв. м. Цены 
на коттеджи и дома в Перми поднялись на 4,7%, 
до 46,6 тыс. руб. за 1 кв. м. Директор Research 
& Decisions Регина Давлетшина рассказала, что 
средняя цена загородного дома в регионе состав-
ляет 3,05 млн руб., в Перми — 6,3 млн руб.

В «Авито Недвижимость» сообщили, что сред-
няя стоимость аренды загородного жилья в реги-
оне, по итогам 2020 года, составляла 30 тыс. руб. 
в месяц. Это вдвое больше, чем год назад. В це-
лом спрос на загородную недвижимость в Перм-
ском крае вырос на 47%.

Руководитель направления первичной и заго-
родной недвижимости в «Авито Недвижимость» 
Дмитрий Алексеев отметил, что интерес к сегменту 
подогревался в течение года, несмотря на его се-
зонную составляющую. Ключевыми факторами 
здесь выступили локдаун, нестабильная эпидемио-
логическая обстановка и тренд на деурбанизацию.

«На повышенный интерес покупателей также 
повлияли „дачная амнистия“, позволившая реги-
стрировать загородные объекты в упрощенном 
порядке и пролонгированная до 1 марта 2026 
года, старт программы „Сельская ипотека“ и под-
держка молодых семей в виде расширенных воз-
можностей использования средств маткапитала, 
а именно — в счет строительства домов на садо-
вых участках»,— пояснил господин Алексеев.

Действующие меры поддержки, а также по-
тенциальные риски, связанные с пандемией, соз-
дали предпосылки для выхода этого сегмента не-
движимости из многолетней стагнации, сообщил 
представитель «Авито Недвижимость».

Скромное предложение Управление 
Росреестра по Пермскому краю в 2020 году за-

регистрировало 103,65 тыс. прав на земельные 
участки разных категорий, что на 7,7% меньше, 
чем в 2019 году. Частных жилых домов в реги-
оне Росреестр за год зарегистрировал 4,73 тыс. 
Это на 6,3% меньше, чем в 2019-м. За два меся-
ца 2021 года в Прикамье поставили на учет 929 
домов. Активное индивидуальное жилищное 
строительство ведется в Пермском районе, Крас-
нокамском, Березниковском городских округах, в 

Кунгурском муниципальном округе, в Кудымкаре. 
На участках для садоводства зарегистрировано 
287 жилых домов. Общее снижение количества 
зарегистрированных прав на участки и жилые 
дома в 2020 году Росреестр связывает с введени-
ем ограничительных мер по COVID-19.

Пермьстат информирует, что за 2020 год в реги-
оне сдали 589,6 тыс. кв. м индивидуального жилья, 
это 49% от общего объема построенного жилья.

По словам Регины Давлетшиной из Research & 
Decisions, предложение по загородной недвижи-
мости в регионе составляет 600 объектов, в кра-
евой столице (частные дома в городе относятся к 
загородной недвижимости) — около 800, и за год 
эти цифры не изменились. «Спрос увеличился, 
но предложение на рынке осталось на прежнем 
уровне. Люди не стали продавать больше домов, 
предложение пополнялось естественным обра-

«ковид» развел огород поСле объявления вынужденного 
карантина веСной 2020 года пермяки решили СамоизолироватьСя на дачах и в за-
городных домах. СпроС на загородную недвижимоСть, по итогам года, выроС на 
47%, коттеджи в крае и в черте перми подорожали на 19% и 4,7% СоответСтвенно. 
Сегмент рынка, долго пребывавший в Стагнации, Стал развиватьСя. ЭкСперты 
прогнозируют, что и в 2021 году, неСмотря на Снижение заболеваемоСти корона-
вируСом, СпроС на загородные дома будет СохранятьСя выСоким. ЕвгЕния АхмЕдовА
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За год спрос на Загородную недвижимость в пермском крае вырос на 47%

Алексей РАев:  
«ДовеРие пеРмяков –  
Для нАс глАвнАя оценкА»

Руководитель строительной группы «Развитие» Алексей Раев 
делится планами компании на 2021 год:

– В начале года принято ставить 
цели, давать себе обещания и пла-
нировать предстоящий год, что мы и 
делаем. В начале года мы уже успе-
ли сдать два жилых комплекса – «Ба-
вария» и «Маяковский». В этом году 
в срок будут сданы жилые комплек-

сы «Витражи», «Панорама» и «Уют-
ный». Более 800 семей заедут в но-
вое, комфортное жилье.

Мы продолжаем строительство 
ЖК «Камские огни – 2», а также раз-
вернули масштабную стройку ново-
го жилого комплекса «Дом на Ан-

ри», который будет находиться все-
го в десяти минутах от центра горо-
да. «Дом на Анри» – максимально 
привлекательный для комфортной 
жизни комплекс. Три кирпичных до-
ма объединены общей придомовой 
территорией, спроектированной по 
всем современным стандартам. Ум-
ное зонирование и оборудование 
от современных производителей 
сделает дворы в ЖК «Дом на Анри» 
привлекательными для людей лю-
бого возраста. Территория огражде-
на по периметру и оснащена видео
наблюдением. В жилом комплексе 
предусмотрены просторные плани-
ровки классического и евроформа-
та. Дома будут оснащены современ-
ными инженерными системами, 
безопасными лифтами Otis, окнами 
с повышенной шумоизоляцией, ди-

зайнерскими холлами, кладовыми и 
газовой котельной.

Строительная группа «Развитие» 
не стоит на месте. Наряду с реализа-
цией принятых планов прорабатыва-
ются проекты в разных районах горо-
да Перми: Индустриальном, Ленин-
ском, Кировском и Дзержинском.

В ближайшее время стартует 
продажа квартир в новом жилом до-
ме «Лето», расположенном по адре-
су: ул. Ветлужская, 30. Дом «Лето» – 
это современное жилье с удобными 
и функциональными планировка-
ми квартир. Дом расположен в эко-
логическом районе, рядом с лесо-
полосой. Для будущих жителей мы 
предусмотрели детскую и спортив-
ную площадки, газовую котельную, 
окна с повышенной шумоизоляци-
ей, безопасные лифты Otis.

Во второй половине 2021 года 
мы порадуем жителей Индустри-
ального и Ленинского районов но-
выми, интересными проектами. Ко-
нечно же, мы свои планы сверяем с 
руководством Перми и края, ведь 
нельзя работать в отрыве от общих 
задач.

За долгие годы существования 
Строительной группы «Развитие» 
мы сформировали негласные пра-
вила, которых будем придерживать-
ся и в этом, и в последующие годы:

· Строить на совесть – качествен-
но и в срок.

· Дарить людям уют в комфорт-
ном жилье.

· Радовать выгодными предложе-
ниями.

· Оперативно и доступно консуль-
тировать наших клиентов. на
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