
По данным ВТБ, ипотека остается самым востре-
бованным продуктом и в Пермском крае: около 
6 тыс. пермских семей оформили в ВТБ жилищ-
ные займы на сумму 10,7 млрд руб., что на 39% 
больше, чем за три квартала 2019 года. Каждая 
седьмая сделка прошла по льготной госпро-
грамме для приобретения жилья в новострой-
ках. Осенью спрос вышел на пиковые значения: 
так, в сентябре ВТБ выдал в регионе ипотеку на 
1,5 млрд руб., а в октябре — на 1,6 млрд руб., что 
на текущий момент является рекордом не только 
для 2020 года, но и за всю историю работы банка 
в регионе.

Фокус на Фондах По данным Москов-
ской биржи, на 1 ноября 2020 года частные инве-
сторы открыли в управляющих компаниях более 
320 тыс. индивидуальных инвестиционных счетов 
(ИИС). При этом Центробанк указывает на риски, 
связанные с перетоком сбережений из депозитов 
на фондовый рынок, среди них — увеличение 
числа недобросовестных практик из-за сложно-
сти предлагаемых продуктов, а также рост рисков 
некредитных финансовых организаций из-за уси-
ления роли фондового рынка.

«В 2020 году мы наблюдаем настоящий инве-
стиционный бум на российском фондовом рынке, 

причем несмотря на не самую благоприятную 
ценовую конъюнктуру и высокую волатильность 
рынков»,— подтверждает управляющий директор 
ООО «Инвестлэнд» Игорь Вагизов. По его словам, 
на конец 2014 года на бирже ММВБ было заре-
гистрировано 944 559 уникальных брокерских 
счетов, и для того, чтобы достигнуть отметки в 
2 млн счетов, потребовалось четыре года. На на-
чало 2020 года количество уникальных счетов 
было уже 3859 911, а на конец сентября эта цифра 
достигла отметки 7515 934. То есть по количеству 
вновь открытых счетов 2020 год может перекрыть 
всю предыдущую историю фондового рынка.

«Нынешний год во многом является пере-
ломным для российского рынка привлеченных 
средств физлиц. Впервые фокус потребителей 
сосредоточен не на классических депозитах, а на 
альтернативных продуктах — инвестиционных 
предложениях, которые выросли в этом году в 
полтора раза»,— соглашаются аналитики ВТБ. 
Объем привлеченных средств частных клиентов 
ВТБ в Прикамье с начала года увеличился на 
17% и достиг на 1 октября 70,6 млрд руб. В бан-
ке утверждают, что динамику в первую очередь 
обеспечил интерес к инвестиционным продук-
там, на которые теперь приходится более трети 
портфеля. За январь — сентябрь вложения пер-
мяков в такие инструменты выросли на 58%, до 
26,2 млрд руб. Аналогичный тренд банк фикси-
рует и в Private Banking: за девять месяцев 2020 
года портфель инвестпродуктов в этом сегменте 
вырос в полтора раза — до 20,2 млрд руб. В це-
лом объем средств пермских VIP-клиентов под 
управлением ВТБ увеличился на 23% и превысил 
37,3 млрд руб.

По словам управляющего, клиенты ВТБ все 
чаще предпочитают вкладам накопительные 
счета, которые предусматривают полную свобо-
ду распоряжения средствами, позволяют иметь 
деньги «под рукой» и на текущий момент имеют 
доходность, сопоставимую со вкладами. Объем 
средств на накопительных счетах жителей При-
камья с начала 2020 года вырос вдвое — до 11,7 
млрд руб. Сейчас клиенты могут вложить сбе-
режения не только через специализированное 
приложение «ВТБ Мои Инвестиции», но и через 
интернет-банк или мобильное приложение «ВТБ 
Онлайн». Летом 2020 года банк запустил в ин-
тернет-банке и мобильном приложении «ВТБ 
Онлайн» возможность приобретения паев бир-
жевых паевых инвестиционных фондов (БПИФ). 
Кроме того, максимально широкая линейка 
БПИФ представлена в приложении «ВТБ Мои 
Инвестиции».

В Пермском отделении Сбербанка также 
подтверждают, что инвестиционная индустрия 
переживает настоящий бум, и падающие ставки 
по вкладам — основной драйвер. Рост интереса 
также связан с лояльной политикой государства 
в области налогообложения — ИИС все более 
популярен у инвесторов. Количество открытых 
новых брокерских счетов за 11 месяцев 2020 года 
выросло до 45 625 (или 163%), тогда как в 2019 
году эта цифра составляла 15 851. Количество 
брокерских ИИС, открытых управляющей компа-
нией Сбербанка в массовом канале, за этот пери-
од достигло 3389 (1083 в 2019 году).

Большинство инвесторов, по данным банка, 
демонстрируют консервативный подход в инве-
стициях — большая их часть предпочитает вло-
жения в облигации. Однако немало клиентов ин-
тересуются и более рискованными вложениями, 
такими как акции или инструменты срочного рын-
ка. На валютном рынке клиенты предпочитают 
еврооблигации, структурные ноты, ETF. Большой 
интерес вызвало также начало торгов иностран-

Финансы

Корпорация пСС. КризиС – это новые возможноСти!
этот год стал настоящей проверкой на прочность для многих пред-
приятий и организаций нашей страны. Кто-то смог выстоять и 
остаться на прежних позициях. Кто-то ушел с рынка, не найдя спо-
соба справиться с кризисом. но компании с сильным духом, спло-
ченной командой и единым видением будущего не только сохра-
нили свой бизнес, но и нашли возможности для новых точек роста.

Уже в первый месяц объявления 
всеобщего карантина Корпорация 
ПСС разработала и запустила в про-
изводство дезинфекционную рам-
ку – устройство для быстрой, безо-
пасной и эффективной санитарной 
обработки проходящего потока лю-
дей. Самая первая рамка была пере-
дана pro bono в городскую больни-
цу №7, где она установлена в отделе-
нии пульмонологии на переходе из 
«грязной» вирусной зоны в чистую.

Также был налажен выпуск 
бактерицидных рециркуляторов 
РБ-А для быстрого и безопасно-
го обеззараживания воздуха в по-
мещениях. За эти полгода уже не-
сколько тысяч устройств было про-
изведено и поставлено в различ-
ные организации по всей стране. 
РБ-А защищают школьников во 
многих регионах России, сотруд-
ников банков, государственных уч-
реждений и промышленных пред-
приятий.

Сильные стороны нашей компа-
нии – высокая квалификация сотруд-
ников, хорошая ресурсная база, соб-
ственный отдел перспективных раз-
работок, гибкость производства, 
умение коллектива быстро пере-
ключать ум и руки на новые виды де-

ятельности – позволили нашей Кор-
порации внести свой вклад в борь-
бу с пандемией, одновременно рас-
ширяя свои возможности, повышая 
компетенции и уровень профессио-
нализма.

Думаем, именно эти качества 
позволили нам в 2020 году стать лау-
реатами нескольких премий в сфере 
промышленного производства в но-
минациях «Экспортер года» и «Про-
рыв года».

Считаем, что залог успеха в лю-
бой кризисной ситуации – это верить 
в лучшее будущее, знать, что выход 
есть всегда, и никогда не сдаваться!

этого же желаем всем читателям  
и поздравляем с наступающим  
новым годом и рождеством!
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ЗНГА «Анодъ»
ЭК «Радуга»
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Локомотивом восстановЛения банковского кредитования выступиЛа ипотека


