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Лизинг

ЛизингКОЛОНКА РЕДАКТОРА

Опасность оказаться  
на обочине
Российская энергетическая отрасль 
оказалась в достаточно сложной си-
туации. С одной стороны, она не может 
игнорировать мировые тренды, кото-
рые переориентируют экономики на 
возобновляемые источники энергии. 
В  большинстве развитых стран идет 
активное строительство солнечных и 
ветряных станций, автопром массово 
переходит на электрокары, созда-
ются условия для развития частной 
генерации на основе возобновляемых 
источников, повсеместно внедряют-
ся энергсоберегающие технологии. 
И это дает результат: альтернативная 
генерация стала единственным сег-
ментом мировой энергоотрасли, кото-
рый вырос в период пандемии, отме-
чает Международное энергетическое 
агентство. По итогам года этот рынок 
может увеличиться на 1%.

В  то же время активно лобби-
ровать внедрение альтернативной 
энергетики для российских властей — 
подставлять под удар нашу сырьевую 
экономику. И,  собственно, в утверж-
денной указом президента России от 
13.05.2017 №  208 «Стратегии эконо-
мической безопасности на период до 
2030 года» прямым текстом говорит-
ся, что к основным вызовам и угрозам 
экономической безопасности страны 
относятся «развитие энергосберега-
ющих технологий и снижение мате-
риалоемкости, развитие ”зеленых“ 
технологий».

Скептики говорят, что далеко не 
всегда альтернатива нефти выгодна, 
мол, баловство все это. И в качестве 
примера приводят электромобили — 
их содержание и эксплуатация пока 
превосходят по цене машины с дви-
гателем внутреннего сгорания, да и 
поездка на одинаковое расстояние 
оказывается дороже для электро-
кара. Однако, как говорит прогноз 
Vygon Consalting, через десять лет 
стоимость аккумуляторных батарей 
подешевеет в два раза, удешевятся 
и содержание и производство таких 
машин. 

Развивать проекты альтернатив-
ной энергетики по карману только 
крупным игрокам рынка. В РФ зна-
чительные ресурсы сосредоточены 
в руках компаний, работающих в 
сырьевом секторе. Кажется малове-
роятным, что они будут заинтересо-
ваны в снижении потребления нефти 
и газа еще и на собственном рынке. 
Борясь за сохранение традиционных 
источников дохода, страна рискует в 
очередной раз оказаться на обочине 
инновационных процессов.
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«энергетика»

Энергетический сбой В 2020 году сег—
мент лизинга энергооборудования рос за счет количества 
сделок, однако повезло в этом немногим лизинговым ком—
паниям. Но государство уже спешит на помощь. Анжелика Тихонова

По итогам 2020 года совокупный объем 
российского рынка лизинга может со-
храниться на уровне прошлого года — 
4,5–4,6  трлн рублей, объем нового биз-
неса сократится минимум на треть, до 
1–1,1 трлн рублей, прогнозируют экспер-
ты Национального рейтингового агент-
ства. Доля энергетического оборудова-
ния, по данным агентства «Эксперт  РА», 
составит 0,3%.

Летают, но низко Ситуация с лизин-
гом энергетического оборудования, куда 
входят устройства, предназначенные для 
выработки, преобразования и передачи 
механической энергии энергоносите-
ля, неоднозначная. С  одной стороны, по 
оценке агентства «Эксперт  РА», за пер-
вые три квартала 2020 года рынок лизин-
га энергетического оборудования вырос 
на 54,5% по сравнению с аналогичным 
периодом прошлого года. Помимо при-
вычных сделок в этом сегменте, в 2020 
году спрос наблюдался на лизинг счетчи-
ков — комплексной автоматизированной 
системы учета электроэнергии и телеме-
ханики для плановых нужд крупнейших 
участников рынка. Сумма таких сделок в 
текущем году в целом по рынку превыси-
ла 3 млрд рублей.

Как замечает Максим Калинкин, ге-
неральный директор группы компаний 
«Газпромбанк Лизинг» (входит в тройку 
лидеров по объему портфеля лизинга 
энергетического оборудования), за по-
следние три года темпы роста сегмента 
энергооборудования превышали 30%. 
Сама же компания по итогам девяти 
месяцев 2020 года профинансировала 
сделки по приобретению энергетическо-
го оборудования в лизинг стоимостью 
1  млрд рублей, что в 4,4  раза больше 
данных годичной давности. «С учетом ди-
намики развития сегмента за первые три 
квартала можно сделать вывод, что пан-
демия не оказала какого-то существен-
ного влияния на рынок»,— отмечает  
господин Калинкин.

Дмитрий Пономарев, начальник отде-
ла лизинга оборудования и спецтехники 
ООО «Балтийский лизинг», тоже говорит 
о росте нового бизнеса компании (с уче-
том всех 74 филиалов компании) на 50% 
по отношению к результатам аналогич-
ного периода 2019 года. «Суммарно по 
стране спрос стал чуть выше»,— говорит 
эксперт.

С другой стороны, энергетическое обо-
рудование входит в тот блок сегментов 
лизингового рынка, который ощутил вли-
яние пандемии в более негативном ключе, 
чем, например, автотранспорт и спецтех-
ника, считает Дмитрий Пономарев. «Боль-
шинство промышленных предприятий 
приостановили крупные проекты, для ре-
ализации которых потребовалось бы за-
купить производственные комплексы или 
же отдельные единицы оборудования,— 
поясняет он.— Заявки на энергообору-
дование, которые все-таки поступают, 
касаются в основном недорогих позиций 

первой необходимости, например, на ди-
зель-генераторные установки для основ-
ного или резервного питания. Это сделки 
с небольшим чеком, потому что крупные 
проекты заморожены везде». 

С  мнением коллеги согласен Максим 
Калинкин, который уточняет, что в случае 
с объемом нового бизнеса в 2020 году в 
1 млрд рублей речь все-таки идет о еди-
ничных крупных сделках, не более того. 
Комментарии от других участников рынка 
получить не удалось, многие из них ссы-
лались на то, что говорить особо не о чем: 
в этом году сегмент лизинга энергообору-
дования был не очень активен.

Государство поддержит У сложив-
шейся ситуации несколько причин. Конеч-
но, сказалась пандемия. События перво-
го полугодия 2020 года заставили многие 
лизинговые компании быть осторожными 
в части финансирования проектов ряда 
отраслей, возможно, еще тщательнее 
оценивать кредитные, имущественные и 
операционные риски. 

По словам Дмитрия Албегова, руково-
дителя группы оборудования и спецтехни-
ки компании «Интерлизинг» по СЗФО, в 
компании используют подробную экспер-
тизу каждого проекта, связанного с лизин-
гом энергооборудования, и принимают ре-
шения индивидуально. «В период с марта 
по июнь 2020 года, безусловно, мы более 
аккуратно подходили к данным проектам, 
однако в настоящее время подход к экс-
пертизе и условия предоставления лизин-
га аналогичны предыдущим периодам»,— 
говорит эксперт. 

С  осторожностью к проектам подхо-
дили и в «Газпромбанк Лизинге», при-
том, что, по словам Максима Калинкина, 
в компании высоко оценивают потенциал 
сегмента лизинга энергетического обору-
дования. Дмитрий Пономарев рассказы-
вает, что в этом году условия программы 
экспресс-лизинга оборудования компания 
упростила и сделала их более выгодны-
ми для предпринимателей. «Размер ми-
нимального аванса снижен с 20 до 10%, 
а возможный срок заключения договора 

увеличен с 36 до 48 месяцев»,— сообщил 
господин Пономарев. 

Помимо пандемии, в 2020 году был еще 
ряд негативных факторов, которые влияли 
на рынок лизинга. Речь идет о росте кур-
сов валют, что сказалось на удорожании 
оборудования, и теплой зиме 2019–2020 
годов и теплой осени 2020 года, которые 
снизили спрос на оборудование, уточняет 
господин Албегов.

В  этой сложной ситуации помочь кли-
ентам лизинговых компаний призваны 
государственные программы поддержки. 
В  Петербурге это можно сделать, офор-
мив льготный заем в рамках программы 
«Лизинговые проекты» Фонда развития 
промышленности Петербурга (ФРП). В со-
ответствии с условиями программы ФРП 
предоставляет займы для лизинговых опе-
раций в размере от 10 млн рублей на срок 
до пяти лет под 5% годовых для импортного 
оборудования и под 3% годовых для обору-
дования российского производства. Займы 
на первоначальный взнос по лизингу пре-
доставляются от 5 до 150 млн рублей под 
5% годовых. Одновременно с этим ФРП мо-
жет предоставлять по другим программам 
займы на первые три года по ставке 3% го-
довых, а на оставшийся срок — по ставке 
5% годовых при условии покрытия суммы 
займа с процентами банковской гарантией.

Эксперты надеются на скорое восста-
новление сегмента. Особенно это важно 
в условиях принятой летом 2020 года об-
новленной «Энергетической стратегии 
РФ до 2035 года». «Как и описано в плане 
ее реализации, потребуется ускоренный 
переход к более эффективной и устойчи-
вой энергетике. Лизинг может эффектив-
но закрывать потребности предприятий 
энергетического комплекса страны по 
модернизации основных фондов,— пояс-
няет Максим Калинкин.— Главное преиму-
щество лизинга в данном аспекте заклю-
чается в самой экономической сути этого 
инструмента: получение долгосрочного 
финансирования и, соответственно, сни-
жение капитальной нагрузки на предпри-
ятие за счет распределения затрат в тече-
ние всего срока лизингового договора». n

Энергетическое оборудование входит в тот блок сегментов лизингового рынка, который ощутил влияние  
пандемии в более негативном ключе, чем, например, автотранспорт и спецтехника
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