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1. геОргий анцев, 
 генеральный директор — генеральный конструктор аО «нпп ”радар ммс“»

2. юрий ниКОлашин, 
 генеральный директор паО «интелтех»

3. БОрис иванОв, 
 председатель совета директоров заО «завод им. Козицкого»; 

 сергей хвОщ, 
 генеральный директор аО «электронная компания ”элкус“»

в гОлОсОвании таКже УчаствОвали

виКтОр вОлКОв, 
генеральный директор аО «морион»

ниКита глаДКОв, 
генеральный директор паО «светлана»

анДрей КУКУшКин, 
генеральный директор холдинга «ленполиграфмаш»

ниКОлай КУлыК, 
генеральный директор аО «нпО завод ”волна“»

алеКсанДр митянин, 
директор ООО «специальный технологический центр»

игОрь пестОвсКий, 
генеральный директор аО «римр»

михаил феДОсОвсКий, 
генеральный директор группы компаний «Диаконт»

раДиОэлеКтрОниКа и приБОрОстрОение

инфрастрУКтУра

инфрастрУКтУра

Емкость рынка ЦОД принято оценивать 
по количеству стойко-мест, или стоек, 
как введенных в эксплуатацию, так и за-
полненных оборудованием клиентов. «Се-
годня число стойко-мест для коммерче-
ской эксплуатации в России составляет 
примерно 50  тыс. единиц. Еще два года 
назад, по данным iKS-Consulting, этот по-
казатель равнялся 39,3  тыс.»,— говорит 
директор отделения инженерной инфра-
структуры Rubytech Константин Зиновьев. 
В 2019 году количество стойко-мест для 
коммерческой эксплуатации увеличилось 
на 12,3%, а совокупный уровень доходов 
российских поставщиков ЦОД вырос на 
27,8% и составил 28,5 млрд рублей. «Пока 
этот рынок очень далек от насыщения и 
точно будет расти дальше, учитывая всту-
пление в силу ФЗ № 374 и № 375 («законы 
Яровой».— BG) и неутихающую пандемию 
COVID-19, которая стала катализато-
ром перехода к удаленному взаимодей-
ствию»,— добавляет господин Зиновьев.

Генеральный директор компании 
Linxdatacenter в России Ольга Соколова 
считает, что развитию сегмента способ-
ствует целый перечень драйверов: цифро-
визация бизнеса и госсектора, развитие 
сегмента разработки ПО, большое коли-
чество стартапов в различных перспек-
тивных направлениях IT — от виртуальной 
реальности до больших данных и AI, а 
также рост спроса на различные серви-

сы распространения видеоконтента. «От-
дельно стоит упомянуть развитие экономи-
ки экосистем — увязку широкого спектра 
взаимодополняющих продуктов и услуг на 
единой платформе с доступом по принци-
пу 

”
одно окно“, например, маркетплейсы 

банков, е-commerce»,— уточняет она.
По словам Александра Тугова, ди-

ректора по развитию услуг провайдера  
IT-инфраструктуры Selectel, все боль-
шим компаниям нужны вычислительные 
мощности: бизнес-процессы переходят в 
онлайн и требуют более сложной инфра-
структуры. «У  России есть простор для 
роста. По статистике 50% представителей 
малого бизнеса до сих пор держит свои 
системы на офисном сервере. Все они 
— потенциальные клиенты коммерческих 
дата-центров, ведь когда-то компании вы-
растут, и домашнего сервера будет уже не 
хватать»,— констатирует эксперт.

региОнальные мОщнОсти Сегодня 
более 65% рынка коммерческих ЦОД со-
средоточено в Москве и области, говорит 
технический директор компании Oberon 
Василий Непокрытый, однако многие по-
ставщики услуг смотрят в сторону Пе-
тербурга. «Там ниже конкуренция, есть 
магистральные каналы и доступные пло-
щади для застройки, более умеренный и 
холодный, а значит, благоприятный для 
дата-центров климат»,— считает он. ➔ 38

ВсЕ В цОД РОссийский  
РЫНОк ДаТа-цЕНТРОВ ВсЕ ЕщЕ ДалЕк  
ОТ НасЫщЕНия и, ПО МНЕНию эксПЕРТОВ, 
буДЕТ РасТи, В ТОМ ЧислЕ В ПЕТЕРбуРгЕ. 
ДРайВЕРаМи Для ЕгО РазВиТия ДОлЖНЫ 
сТаТь ВЫсОкая ДОля ПРОМЫшлЕННЫх 
ПРЕДПРияТий, сЕРьЕзНая кОНцЕНТРация 
IT-кОМПаНий В РЕгиОНЕ, уМЕРЕННЫй 
клиМаТ и ДОсТуПНЫЕ ПлОщаДи  
Для засТРОйки. МарИя кУзНецова

испОльзОвание Дата-центрОв сталО пОКазателем УрОвня развития Для КОмпаний. таК Они мОгУт пОзвОлить сеБе 
снять БОльшОй ОБъем рУтиннОй аКтивнОсти, Касающейся раБОты серверОв
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