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и вопреки прогнозам с наступлени-
ем осени распродаются складские 
остатки. Согласно нашим исследова-
ниям, 80% россиян сохранили свое 
намерение купить автомобиль в те-
чение ближайшего года, даже несмо-
тря на рост стоимости автомобилей 
и падение доходов».

На возникновение нынешнего де-
фицита серьезно повиляла и излиш-
няя осторожность дилеров. «План 
производства автомобилей форми-
руется исходя из заказов дилерской 
сети, которые собираются в разные 
сроки, но в среднем за три месяца 
до того, как машина сойдет с кон-
вейера. А в весенние месяцы диле-
ры делали заказы крайне осторож-
но по двум причинам. Во-первых, 
из-за чрезвычайной неопределенно-
сти по поводу длительности каран-
тина и его влияния на платежеспо-
собный спрос, во-вторых, из-за того, 
что июль—август исторически явля-
ются мертвыми месяцами для авто-
мобильного рынка и восстановление 
начинается после возращения людей 
из отпусков. Однако события разви-
вались по другому сценарию, возник 
существенный отложенный спрос, 
накопившийся за месяцы карантина, 
а также спрос со стороны тех потре-
бителей, которые были вынуждены 
из-за ограничительных мер отменить 
зарубежные отпуска»,— указывает 
Юрий Алексаков, генеральный ди-
ректор «Соллерс Инжиниринг».

Тем не менее спрос на новые авто-
мобили за последние месяцы заметно 
растет. После беспрецедентного про-
вала в апреле, мае и июне (тогда ры-
нок рухнул на невиданные 72%, 52%, 
а также 15%) продажи новых авто по-
ехали вверх: в июле спрос вырос на 7%, 
в августе остался стабилен (плюс 0,5%), 
а в сентябре и октябре опять порадовал 
приростом соответственно на 3,4% и 7%.

Во многом потребительскую актив-
ность сейчас подстегивают ослабление 
рубля и ожидание роста цен. И опасе-
ния потребителей о том, что завтра ав-
томобили будут стоить заметно доро-
же, чем сегодня, вполне оправданны. 
По данным аналитической компании 
«Автостат», за последние два месяца бо-
лее 20 автомобильных брендов подня-
ли цены на свою продукцию. Напри-
мер, на 2–3% подорожал весь модель-
ный ряд Lada, на 2–4% прибавились 
цены на автомобили марки Subaru, 
Opel, Genesis, на 2% поднялись неко-
торые модели Mazda, на 5% — BMW, 
на 4% — Mercedes-Benz. «Резкий рост 
курса валют традиционно стимулиру-
ет население вкладываться в понят-
ные категории товаров, такие как зо-
лото, недвижимость, бытовая техника, 
а также автомобили,— говорит Артем 
Бадалянц, исполнительный директор 
рекламного агентства „Траст Групп“.— 

В этой связи дефицит автомобилей на-
блюдается во всех сегментах рынка, 
скидочная политика почти полностью 
отсутствует. У многих дилеров встре-
чается ситуация, когда автомобиль не-
возможно купить без комплекса до-
полнительных услуг и установленно-
го дополнительного оборудования, 
что повышает стоимость базовой ком-
плектации на 5–20%».

Время взвешенных  
решений
В ближайшее время дефицит авто-
мобилей, скорее всего, будет сохра-
няться. Поэтому, если есть необходи-
мость приобретения, специалисты 
советуют покупать машину прямо 
сейчас. Даже если желаемой моде-
ли нет в автосалоне, то на нее приоб-
ретение можно записаться у дилера, 
причем по фиксированной сейчас 
цене. Иногда за такую очередь про-
сят вносить небольшую предопла-
ту, но она возвращается, если потре-
битель потом передумает приобре-
тать машину. «По нашим прогнозам, 
дефицит автомобилей сохранится 
до января 2021 года, и то в случае от-
сутствия второй волны ограничений 
и стабилизации ситуации на валют-
ном рынке,— прогнозирует Денис 
Мигаль из Fresh Auto.— В случае если 
автомобилист решил купить опреде-
ленную комплектацию выбранного 
авто, которой нет в наличии, есть два 
варианта: оформлять заявку и ждать, 
например, собранные по желанию 
клиентов комплектации Kia Sportage 
придется ждать до января, либо по-
купатель может обратить внимание 
на ассортимент вторичного рынка, 
где за те же деньги можно купить 
авто выше классом».

Впрочем, есть и более благопри-
ятные прогнозы, по которым дефи-
цит машин может если не исчезнуть, 
то существенно сократиться уже в де-
кабре, и прежде всего это касается 
авто российской сборки. «Если ситу-
ация с коронавирусом не ухудшит-
ся и торговые границы между стра-
нами не будут закрыты, то дефицит 
по локализованным брендам будет 
восполнен к Новому году, в декабре 
возможно даже уже появление не-
коей конкуренции среди марок,— 
прогнозирует Алексей Ермилов 
из „Автоспеццентра“.— Хотя напол-
нение складов по импортным брен-
дам будет уже, скорее всего, после 
 Нового года».

К концу года, скорее всего, не стоит 
ожидать традиционных новогодних 
скидок. «Что касается цен, то, возмож-
но, в декабре, когда дилерам нужно 
будет выполнять годовые планы, они 
снизят стоимость на оставшиеся авто-
мобили, и их можно будет приобре-
сти со скидкой. Но уже сейчас склады 
пусты, то есть таких предложений бу-
дет немного, если они вообще будут. 
Поэтому, если потребитель ищет авто 
для себя и на долгий срок, лучше по-
дождать, пока ажиотаж спадет и ку-
пить авто в лучшем состоянии и ком-
плектации»,— считает Роман Абрамов 
из «СберАвто».

В любом случае к вопросу приоб-
ретения авто нужно подходить взве-
шенно. «Покупателю сейчас имеет 
смысл действовать, исходя из лич-
ных возможностей»,— советуют спе-
циалисты «Авито Авто». По мнению 
аналитиков: если есть потребность 
в приобретении автомобиля, лучше 
это делать сейчас, не дожидаясь даль-
нейшего повышения цен. А вот если 

нет желаемой комплектации, то тут 
следует решать, что лучше — сейчас 
покупать «нежеланную», но имеющу-
юся в наличии либо ждать именно то, 
что хочется, но уже по более высокой 
цене. Прогнозы строить сложно. Ско-
рее всего, во всех странах будут стре-
миться больше не останавливать про-
изводства, несмотря на вторую волну. 
Но удастся ли избежать этого? К тому 
же многие остальные виды бизнеса 
в той или иной форме приостанавли-
ваются, а значит, покупательная спо-
собность не растет. Дефицит как тако-
вой с большой степенью вероятности 
к концу первого квартала 2021 года 
будет преодолен. Но вот по каким це-
нам вернутся модели на рынок — 
это вопрос •

Наступающую зиму российский 
авторынок встречает явлением, 
уже, казалось бы, забытым  
с советских времен,— острым  
дефицитом автомобилей
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ПОЛНОСТЬЮ ИМПОРТНАЯ МОДЕЛЬ, ВЫСОКАЯ ЦЕНА 

RENAULT DOKKER ЛЕГКИЙ КОММЕРЧЕСКИЙ АВТОМОБИЛЬ  
С ВЫРАЗИТЕЛЬНЫМ ДИЗАЙНОМ

ПРИ СВОЕЙ ПРАКТИЧНОСТИ НЕВЫСОКИЕ ПРОДАЖИ
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Уровень неопределенности на ав-
торынке сейчас весьма высок, 
и повлиять на это не может ни по-
купатель, ни дилер. Дефицит авто-
мобилей чувствуется не только 
в массовом сегменте, но и в пре-
миум-сегменте. Конечно, есть част-
ные случаи, когда автомобиль мо-
жет быть в наличии, но в ситуации 
ажиотажного спроса цена этого ав-
то будет выше розничной рыночной 
цены за счет установленного до-
полнительного оборудования. 
В этой обстановке можно дать со-
вет не поддаваться панике и со-
вершать покупку автомобиля толь-
ко в том случае, если эта покупка 
была запланирована. Стоит рас-
считывать свои финансовые воз-
можности, при этом если покупа-
тель уже решился на покупку, то не 
стоит забывать про такое понятие, 
как ликвидность — то, что есть сей-
час в наличии и доступно к покуп-
ке, может оказаться совершенно 
никому не нужно, когда ажиотаж 
спадет. По моим прогнозам, дефи-
цит автомобилей еще будет сохра-
няться ближайшие несколько меся-
цев, ситуация начнет стабилизиро-
ваться весной с началом поставок 
автомобилей 2021 года выпуска, 
так как к этому времени произво-
дители смогут более корректно вы-
строить планы производства с по-
правками на все возможные ситуа-
ции. Стоит совершать покупку обду-
манно: есть возможность — поку-
пайте, ну а если такой возможно-
сти нет — откладывайте покупку.


