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андемия коронавируса и ограничительные меры, принятые для предотвращения ее распростране-
ния, оказали существенное влияние на страховой рынок. По последним данным 
ЦБ, во втором квартале объем премий, собранных страховыми компаниями, со-
ставил 312,8 млрд руб., что на 13,3% ниже показателя аналогичного периода 2019 
года. Это худший квартальный результат с четвертого квартала 2016 года — тогда 
СК смогли собрать с клиентов менее 300 млрд руб.

Начало года не предвещало такого спада. В первом квартале объем премий, со-
бранных страховыми компаниями, насчитывал 426,3 млрд руб., что составляет 
1,38% ВВП России. При этом темпы прироста показателя достигли максимального 
значения за последние пять кварталов — 12,6%. Вместе с тем участники рынка 
с осторожностью смотрели на дальнейшие перспективы рынка, так как в марте 
пандемия коронавируса накрыла весь мир, вызвав масштабные карантинные 
ограничения. По словам управляющего директора по рейтингам страховых и ин-
вестиционных компаний «Эксперт РА» Алексея Янина, в результате мер самоизо-
ляции сократилось физическое посещение клиентами банков, соответственно, 
у банковских сотрудников было меньше возможности активно продавать любые 
продукты. «Долгосрочное влияние может заключаться в возникновении финансо-
вых затруднений у ряда граждан и снижении доходов населения, что сократит 
платежеспособный спрос на инвестиционно-страховые продукты со стороны эко-
номически пострадавших от пандемии»,— отмечает Алексей Янин.

Впрочем, падение премий происходило не по всему страховому рынку. Из об-
щей картины выбивалось накопительное страхование жизни (НСЖ), взносы по 
 которому продолжили расти. По оценкам «Денег», основанным на данных ВСС, 
во втором квартале премии по НСЖ составили 27,4 млрд руб., что на 6% выше пока-
зателя второго квартала 2019 года. До конца года аналитики ожидают восстановле-
ния как минимум в сегменте страхования жизни, хотя негативное влияние панде-
мии коронавируса по-прежнему будет высоким. «Среди основных драйверов ро-
ста НСЖ и ИСЖ стоит отметить снижение процентных ставок по депозитам, кото-
рое подталкивает вкладчиков банков искать альтернативные варианты вложения 
денежных средств, а также активную позицию банков по продаже подобных про-
дуктов. Конкретно НСЖ продолжит рост в том числе и за счет переориентации 
продаж продуктов с ИСЖ»,— считает господин Янин.

Коробочное страхование
Накопительное страхование жизни — долгосрочная программа сроком от 3 до 15 лет 
и даже выше, которая совмещает в себе сразу два инструмента: защиту жизни и нако-

пление денег. Гендиректор «Капитал 
лайф страхование жизни» Евгений Гуре-
вич отмечает с марта рост спроса на 
комплексные накопительные програм-
мы страхования жизни, которые позво-
ляют формировать подушку финансо-
вой безопасности за счет накоплений 
и включают покрытие рисков по жизни 
и здоровью. «В эпоху кризиса, волатиль-
ности на фондовых рынках и продолжа-
ющегося падения ставок по депозитам 
растет спрос на инвестиционные про-
дукты со стопроцентной защитой капи-
тала. НСЖ — это один из финансовых 
инструментов, который позволяет как 
раз сохранить капитал, причем в очень 
долгосрочной перспективе»,— отмечает 
директор по стратегическому анализу 
СК «Росгосстрах жизнь» Иван Чубарь.

Согласно исследованию Сбербанка, 
которое проводилось в апреле, доля 
россиян, которые стараются регуляр-
но откладывать какую-то часть дохода, 
за последний год выросла на 8 п. п. 
и достигла 35%. «НСЖ — отличный 
 инструмент для накоплений на буду-
щее при комфортных затратах сегод-
ня. Можно откладывать всего от 2 тыс. 
руб. в месяц и к концу срока договора 
получить запланированную сумму»,— 
отмечает исполнительный директор 
дивизиона «Инвестиции и накопле-
ния» Сбербанка Ольга Монахова.

Дополнительным преимуществом 
НСЖ является гарантированная доход-
ность, размер которой зависит от усло-
вий продукта, наличия дополнитель-
ных страховых рисков и срока полиса. 
«При этом есть и дополнительная до-
ходность, которую страховщики объ-
являют по итогам каждого года и кото-
рая распространяется на все договоры 
клиентов (то есть она одинакова для 
всех). Например, по итогам 2019 года 
в „Росгосстрах жизнь“ объявленная до-
ходность составила 7,5% в рублях, что 
более чем вдвое превысило уровень 
инфляции»,— отмечает Иван Чубарь.

Еще один важный плюс НСЖ — вве-
денный с 1 января 2015 года социаль-
ный налоговый вычет. Правда, макси-
мальный размер социальных расхо-

Накопительное страхование жизни закрепило за собой место главного драйвера 
рынка страхования, долгие годы занимаемое инвестиционным страхованием 
 жизни. Сказываются активная работа страховщиков по повышению привлекатель-
ности таких программ за счет новых сервисов и включения актуальных страховых 
случаев, а также продолжающееся снижение ставок по депозитам.
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