
и приобретение полисов с франши-
зой. «Франшиза позволяет клиенту 
оформить полис дешевле и не обра-
щаться в страховую компанию за воз-
мещением мелких убытков»,— гово-
рит Юрий Демин. По его словам, 
в продуктах имущественного страхо-
вания частных лиц у них предусмо-
трено несколько видов франшиз. При 
страховании квартир размер франши-
зы фиксированный и составляет до 
30 тыс. руб. Если речь о дачах и домах, 
размер франшизы составляет фикси-
рованный процент от страховой сум-
мы строения. При наступлении стра-
хового случая клиент получит страхо-
вое возмещение за вычетом размера 
франшизы. При этом представитель 
компании советует в конкретных слу-
чаях обсуждать плюсы и минусы ис-
пользования франшизы непосред-
ственно со своим страховым агентом.

Страховать недвижимость с фран-
шизой имеет смысл в тех случаях, ког-
да для клиента не критичны незначи-
тельные повреждения имущества в ре-
зультате страхового случая, которые 
он готов компенсировать за свой счет, 
отмечает Юлия Горелик. «Покупать по-
лис с франшизой имеет смысл только 
тогда, когда вы твердо уверены, что 
после наступления страхового случая 
у вас будет необходимая для восста-
новления жилья сумма, которая поли-
сом с франшизой не покрывается. Но 
минус в том, что вы не сможете преду-
гадать, когда он наступит. Для страхо-
вания характерно учитывать принци-
пы вероятности и случайности, и это 
заложено в стоимость»,— советует Ан-
дрей Ковалев.

Катрин Соомре отмечает, что в по-
следние месяцы некоторые компании 
предложили клиентам продукты по 
страхованию имущества с франшизами 
в размере 10–20 тыс. руб., но в «Сбер-
банк страховании» решили не прибе-
гать к такой практике, посчитав, что 
возможность получить выплату в раз-

мере причиненного ущерба представ-
ляет для клиентов большую ценность, 
чем возможность уменьшить и «без того 
невысокую» стоимость полиса.

Также стоит учитывать, что в отли-
чие, например, от автострахования, где 
франшиза является «универсальным» 
продуктом, не зависящим от марки ма-
шины, в случае со страхованием недви-
жимости нужно учитывать ряд специ-
фических особенностей. Юлия Горелик 
обращает внимание на то, что если 
речь идет о страховании деревянного 
строения, наличие франшизы очень 
незначительно повлияет на снижение 
страховой премии, так как основной 
риск в этом случае — пожар, ущерб от 
которого является значительным, 
и франшиза в размере 15–30 тыс. руб. 
будет составлять минимальную часть 
в общем ущербе, поскольку практиче-
ски не повлияет на итоговый размер 
выплаты. Другое дело — франшиза 
при страховании квартиры, где основ-
ные риски — это заливы, ущербы от 
которых не являются такими катастро-
фическими, как по пожарам. В этом 
случае страховщик предоставляет бо-
лее высокую скидку к страховой пре-
мии, если клиент желает установить 
франшизу в полисе.

Еще один способ экономии при стра-
ховании недвижимости — покупка по-
лиса на ограниченный период време-
ни. Скажем, можно не страховать дачу 
на период постоянного проживания 
в летний сезон. А квартиру страховать 
только на период, когда вы уезжаете 
в отпуск. Такие продукты уже появи-
лись на рынке.

«Обычно полис страхования недви-
жимости оформляется на год, но, если 
защищать недвижимость нужно лишь 
в отсутствие страхователя, „Ингос-
страх“, например, предлагает кратко-
срочное страхование — продукт „От-
пускной“»,— приводит пример Вита-
лий Княгиничев. Застраховать квар-
тиру по этой программе можно на 

срок от 7 до 60 дней. Есть три вариан-
та суммы покрытий: 1 млн руб., 
1,5 млн руб., 2 млн руб.— это страхова-
ние отделки и движимого имущества 
в пропорции 70/30. «Стоимость поли-
са можно существенно сократить, ес-
ли вы продлеваете договор страхова-
ния. В этом случае можно рассчиты-
вать на более дешевый по сравнению 
с первоначальным тариф, при согла-
сии на осмотр квартиры или дома 
агентом компании можно также полу-
чить скидку, а также если у вас есть 
другие страховые продукты в „Ингос-
страхе“»,— добавляет страховщик.

«Еще до кризиса одним из главных 
потребительских трендов была эконо-
мия,— рассказывает директор департа-
мента страхования имущества физлиц 
„АльфаСтрахования“ Денис Титов.— 
В условиях пандемии еще больше лю-
дей стали тщательнее следить за свои-
ми расходами. Специально для тех, кто 
ищет недорогую защиту для жилья, мы 
разработали и запустили в начале июня 
полис „Квартира on/off“. Это экономич-
ная программа страхования с возмож-
ностью самостоятельного управления 
в мобильном приложении».

Программа «Квартира on/off» покры-
вает ключевые риски, которым подвер-
жена квартира: пожар, взрыв газа, по-
вреждение жидкостью, стихийные бед-
ствия, умышленное повреждение иму-
щества третьими лицами, кража со 
взломом и грабеж. Стоимость програм-
мы составляет 560 руб., в базовый пакет 
включены десять дней страхования по 
полному пакету рисков, клиент сам ре-
шает, на какой период активировать за-
щиту, при необходимости число дней 
можно увеличить в мобильном прило-
жении. Страховая сумма по внутрен-
ней отделке составляет 500 тыс. руб., по 
движимому имуществу (технике и ме-
бели) — 200 тыс. руб.

Не все страховщики считают такие 
«временные» решения оправданными. 
«Мы рекомендуем клиентам не эконо-

мить на страховании за счет сокраще-
ния периода действия полиса,— гово-
рит Юрий Демин.— Страховых рисков 
в полисе несколько. Страховой слу-
чай — это всегда непредвиденное собы-
тие. Никогда не знаешь, когда и что мо-
жет произойти. Некоторые страховые 
события — вызванные, например, сти-
хийным бедствием — не зависят от 
присутствия в доме владельца. Эконо-
мия в данном случае может привести 
к значительным финансовым потерям».

«Если страховать недвижимость се-
зонно, то экономия будет неболь-
шая — около 1–3 тыс. руб., однако 
и в отсутствие хозяев может произой-
ти все что угодно — стихийное бед-
ствие, пожар из-за искры, прилетев-
шей от костра с соседнего участка, зло-
умышленники могут ограбить дом 
и поджечь его. Ущерб может исчислять-
ся сотнями тысяч рублей»,— соглаша-
ется Валерия Юрова.

«Сейчас страховые продукты макси-
мально индивидуализированы, компа-
нии предлагают различные комбина-
ции, в том числе и выбор срока. Купить 
полис у нас можно даже на месяц»,— 
говорит Андрей Ковалев. По статисти-
ке его компании, пребывание соб-
ственника на даче снижает риск проти-
воправных действий третьих лиц 
(в страховании жилья это 18% страхо-
вых случаев), но повышает риск пожа-
ра, на которые приходится треть стра-
ховых случаев, причем самым пожаро-
опасным периодом считается начало 
выходных, то есть то время, когда лю-
ди проводят больше времени в застра-
хованной недвижимости. «Если соб-
ственник решает не страховать недви-
жимость на определенный период, он 
должен заранее позаботиться о том, 
чтобы дома были хотя бы огнетуши-
тель и датчик дыма. Также стоит учиты-
вать вероятность аварий отопитель-
ных, водопроводных и канализацион-
ных систем — это 19% происше-
ствий»,— говорит страховщик •
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