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опулярный за границей образ человека-улитки, который в путешествиях тащит за собой уютный 
домик, постепенно становится популярным и в России. По данным исследования 
«Авито», любезно предоставленного «Деньгам», по итогам 2019 года спрос на авто-
дома в России вырос на 29%. При этом в некоторых российских регионах рост ин-
тереса к мобильному жилью был весьма существенным. Так, в Новосибирске 
за год спрос на автодома вырос на 88,7%, а в Тюмени — удвоился. Хотя есть и реги-
оны, где энтузиазм путешествия со своим домом снизился: например, почти 
на четверть упал спрос на мобильные дома в Тольятти, на 8% сократился в Перми.

Принцип улитки
Первые дома на колесах стали появляться еще в 1930-х годах, поначалу в Европе. 
Но бурный расцвет продаж автодомов произошел в США в 1960–1970-х годах, чему 
способствовало движение хиппи, для которых жилые авто были одним из инстру-
ментов поиска свободы от общества и цивилизации. Сегодня автодома, или так 
называемый караванинг, в США и Европе — это внушительная индустрия. В од-
ном только Старом Свете парк подобной техники насчитывает около 6 млн авто-
мобилей, а в США — примерно 10 млн. В Германии оборот продажи автомобилей 
и услуг, связанных с жильем на колесах, составляет €9,5 млрд в год.

В России продажи автодомов пока гораздо скромнее: по оценкам участников 
рынка, их объемы исчисляются в несколько тысяч единиц в год. Но и у нас уже 
сформировался выбор предложений домов на колесах. Принципиально их можно 
разделить на два ключевых вида — это дома в виде прицепов, которые нужно бук-
сировать на другой машине, и «моторхоум» — самодвижущаяся конструкция, где 
жилое пространство и автомобиль — единое целое.

Дома-прицепы сами по себе гораздо дешевле, но при этом имеют ряд суще-
ственных недостатков. Прежде всего, для транспортировки такого домишки жела-
тельно иметь автомобиль помощнее, например, внедорожник с мотором не менее 
200 л. с. И двигаться на дальние расстояния с такой громоздкой конструкцией 
не очень комфортно: на скорости свыше 100 км/ч дом-прицеп может создавать 
болтанку или «рыскать» из стороны в сторону, не говоря уж о том, что где-нибудь 
на горных дорогах или в тесных городских улочках везти такой груз требует осо-
бого мастерства. Не стоит забывать, что для перевозки больших домов-прицепов 
(когда масса прицепа больше 750 кг) нужно иметь дополнительную категорию 
в водительских правах, разрешающую отметку категории «Е». Ну и, пожалуй, глав-
ный недостаток поездок с домами-прицепами заключается в том, что, согласно 
правилам, находиться в доме-прицепе во время движения категорически запре-
щено. Так что даже при наличии под боком комфортной кровати во время дли-
тельных переездов пассажирам приходится ютиться в автомобиле-буксире.

Этих недостатков лишен «моторхоум», или передвижной дом, где приспосо-
бленное для жилья пространство и транспортное средство представляют собой 
единое целое. Таким автомобилем удобнее управлять, но главное, во время движе-
ния участники путешествия могут с комфортом пользоваться кроватями и други-
ми благами мобильного жилища. Но за такой вариант путешествия придется 
и  заплатить подороже.

Автодом по цене квартиры
Накануне летнего туристического се-
зона цены на автодома в России вы-
росли (впрочем, как и цены на автомо-
били). По подсчетам «Авито», за по-
следние два года цены на дома на ко-
лесах в среднем увеличились более 
чем на 10%. Конструктивно автодома 
состоят из так называемого шасси — 
основы, автомобиля известной марки. 
Обычно это способный перевозить тя-
жести легкий коммерческий грузови-
чок типа Mercedes-Benz Sprinter или 
Fiat Ducato, на которые сделана над-
стройка в виде приспособленного для 
путешествия жилья.

Сегодня законодателями мод по ча-
сти автодомов являются такие при-
знанные мировые марки в этой сфере, 
как германские Hymer, Buerstner, 
Hobby, словенские Adria и Sun Living, 
итальянская Rimor. «Как и легковые 
авто и внедорожники, дома на коле-
сах делятся на классы и разнятся 
по стоимости. Например, в бюджет-
ном классе сейчас пользуется попу-
лярностью такая модель, как Sun 
Living S70DF, в среднем сегменте — 
Adria Matrix PLUS, созданная на плат-
форме Fiat Ducato, премиум-класс — 
это модель Hymer BMC-T 680 на шасси 
Mercedes-Benz Sprinter»,— отмечает 
Константин Авакян, руководитель 
проектов по бизнес-процессам 
ГК « Автоспеццентр».

Что касается цен, то в нынешнем 
сезоне они могут достигать десятка 
миллионов рублей. «Разброс цен 
на новые „самоходные автодома“ 

Опасаясь коронавирусных соседей, российские 
 туристы повально отказываются от бронирования 
гостиниц, массово закупая индивидуальные дома 
на колесах. Это шутка. Если всерьез, то спрос  
на «мобильную недвижимость» в канун летнего  
туристического сезона действительно растет.  
«Деньги» оценили, насколько этим летом будут  
выгодны путешествия в собственном доме.
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МОБИЛЬНАЯ  
НЕДВИЖИМОСТЬ
ВО СКОЛЬКО ОБОЙДЕТСЯ СЕГОДНЯ ДОМ НА КОЛЕСАХ
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