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 Как Москва выполняет нацпроект  
по развитию малого и среднего предпринимательства |15

Малый и средний бизнесReview

— события —

Главный МИК года
Ключевым событием уходящего го-
да можно с уверенностью назвать 
создание в столице Московского ин-
новационного кластера (МИК). Кла-
стер был запущен при поддержке 
правительства Москвы после выхо-
да соответствующего указа Прези-
дента России. Кластер объединил на 
одной площадке малые и крупные 
предприятия, научные и образова-
тельные учреждения — словом, всех 
игроков инновационной экосисте-
мы города.

«Любое дело начинать непросто, 
тем более такое масштабное, как ин-
новационный кластер. Президент 
поставил перед нами задачу создать 
в Москве наилучшие условия для раз-
вития инноваций и обеспечения тех-
нологического рывка, чтобы вывести 
экономику на новый уровень. Мы эту 
задачу последовательно решаем»,— 
прокомментировал создание МИК 
мэр Москвы Сергей Собянин.

В основе работы кластера лежит 
ИТ-платформа i.moscow, объединя-
ющая инструменты и меры поддер-
жки для всех, кто занят развитием 
инноваций или планирует их при-
влекать для реализации высокотех-
нологичных проектов. На ней заре-
гистрированы не только непосред-
ственные создатели инновацион-
ных продуктов и услуг, но и все эле-
менты инфраструктуры поддержки: 
от технопарков до центров серти-
фикации. «На платформе размеще-
ны сведения более чем о 30 тыс. ин-
новационных компаний и 532 тыс. 
единиц продукции, 79 тыс. патен-
тов. ИТ-платформа помогает найти 
потенциальных партнеров и кли-
ентов, вывести свою продукцию на 
маркетплейсы»,— отметил Сергей 
Собянин. Число присоединивших-
ся к платформе участников непре-
рывно растет, что свидетельствует о 
востребованности Московского ин-
новационного кластера. «В следую-
щем году мы планируем разрабаты-
вать и предоставлять новые серви-
сы, меры поддержки и программы 
развития, отвечающие запросам иг-
роков инновационной инфраструк-
туры столицы»,— отметила первый 
заместитель руководителя Департа-
мента предпринимательства и ин-
новационного развития города Мо-
сквы Кристина Волконицкая.

Прорыв года
Уникальное по своему масштабу со-
бытие, созданное Департаментом 
для поддержки действующего ма-
лого и среднего бизнеса,— Москов-
ская неделя предпринимательст-
ва (МНП). В мае текущего года она 
прошла в Москве во второй раз и ста-
ла крупнейшей площадкой для пои-
ска партнеров и инвестиций, стар-
та своего дела, обмена мнениями 
и опытом. В нынешнем году в рам-
ках недели прошло несколько флаг-
манских мероприятий: Москов-
ский предпринимательский форум, 
образовательный бизнес-интенсив 
«Трансформация», московский меж-
дународный форум по франчайзин-
гу Moscow Franchise Expo, конферен-
ция Startup Village, Выставка мод-
ных бизнесов и марок Москвы. Со-
бытие собрало более 60 тыс. участ-
ников из разных стран, перед кото-
рыми выступили более 1,5 тыс. веду-
щих спикеров.

Сам Московский предпринима-
тельский форум собрал более 300 
спикеров: известных бизнесменов, 
стартаперов, ученых, журналистов, 
чиновников, общественных деяте-
лей. Для гостей мероприятия подго-
товили публичные дискуссии, пре-
зентации, воркшопы, бизнес ток-
шоу и баттлы, где они могли полу-
чить информацию о развитии бизне-
са из первых рук, пообщаться с еди-
номышленниками и познакомиться 
с успешными предпринимателями.

В рамках МНП в уходящем году 
впервые была вручена бизнес-пре-
мия «Прорыв года». Это первая на-
града правительства Москвы для 
предпринимателей, которая про-
водится в целях поддержки малого 
и среднего бизнеса в столице. Сои-
скатели премии — предпринимате-
ли — делились своими бизнес-исто-

риями, а экспертный совет и пользо-
ватели системы «Активный гражда-
нин» выбрали лучших из них. Побе-
да присуждалась в девяти номина-
циях: «Возвращение года», «Молодой 
предприниматель», «Гран-при го-
да», «Почетный стартап года», «Ино-
странный предприниматель года», 
«Мама—успешный предпринима-
тель года», «Социально ответствен-
ный бизнес года», «Экспортер года» 
и «Франшиза года».

«Я был рад участвовать и одержать 
победу в этом конкурсе. Это точно 
позитивно отразится на развитии 
малого бизнеса в целом. „Прорыв го-
да“ позволяет заявить о себе на боль-
шую аудиторию и систематизиро-
вать информацию о своем бизнесе 

в процессе подготовки и участия в 
конкурсе»,— считает один из побе-
дителей, основатель компании Hot-
WiFi Дмитрий Степаненко.

Премии мэра
Одним из самых ярких для IT-специ-
алистов событий уходящего года ста-
ло также вручение премии «Лидеры 
цифровой трансформации». Ее побе-
дителей выбирали по итогам сорев-
нований, которые проходили в фор-

мате хакатона. В марафоне приня-
ли участие порядка 700 IT-специали-
стов из разных стран мира. По ито-
гам хакатона десять победивших ко-
манд получат по 1 млн руб. «Мы гото-
вы помогать и сотрудничать с лучши-
ми разработчиками цифровых про-

дуктов. Кроме того, в конкурсную ко-
миссию хакатона вошли представи-
тели крупнейших компаний. Они, 
конечно, не пройдут мимо талантли-
вых айтишников»,— написал Сер-
гей Собянин в своих социальных се-
тях по итогам мероприятия.

В середине декабря стартовал 
прием заявок на присуждение пре-
мий мэра «Новатор Москвы». В меро-
приятии смогут поучаствовать инди-
видуальные изобретатели, а также 
команды из пяти человек. Всего жи-
тели столицы поборются за 15 пре-
мий. В конкурсе предусмотрены три 
номинации: «Проект будущего», «Ме-
няющие реальность» и «Лидеры ин-
новаций». Каждая из них разделена 
на пять направлений: «Искусствен-
ный интеллект и ИТ-технологии», 
«Городская среда», «Медицина и фар-
мацевтика», «Транспорт» и «Энерге-
тика». В финал выйдут 30 проектов 
— по два на каждое направление во 
всех трех номинациях. В состав жю-
ри войдут представители правитель-

ства Москвы, научного сообщества, 
высокотехнологичных компаний и 
представители бизнеса. «Названия 
номинаций выбрали сами москви-
чи: в голосовании на проекте „Ак-
тивный гражданин“ приняли учас-
тие более 146 тыс. человек. Это гово-

рит о том, что горожане проявляют 
большой интерес к инновациям, ме-
няющим их жизнь к лучшему. Нова-
торы — это движущая сила, способ-
ная воплотить в жизнь самые сме-
лые идеи»,— заявил руководитель 
Департамента предприниматель-
ства и инновационного развития 
Алексей Фурсин.

Субсидиарная поддержка
Благодаря субсидиям из городско-
го бюджета московские компании с 
2019 года могут компенсировать до 
1 млн руб. на открытие бизнеса по 
франшизе. Те, кто работает в техно-
логическом бизнесе в городских тех-
нопарках, могут компенсировать до 
10 млн руб. на приобретение обору-
дования. Участники Московского 
инновационного кластера получи-
ли возможность компенсировать до 
50% затрат на создание нового про-
дукта или модернизацию существую-
щего в результате инжиниринговых 
услуг — максимальная сумма такой 
компенсации составляет 50 млн руб. 
Экспортерам город возмещает затра-
ты на выведение товаров на зарубеж-
ные рынки и за участие в конгресс-
но-выставочных мероприятиях как 
в России, так и за рубежом. А 9 декаб-
ря стартовала подача заявок для мос-
ковских коммерческих коворкингов 
на получение субсидий до 1 млн руб.

Женский бизнес
Среди московских предпринимате-
лей количество представительниц 
прекрасного пола ежегодно растет. 
Проекты женщин-предпринима-
телей часто социально ориентиро-
ваны и направлены в первую оче-

редь на улучшение качества жизни 
людей. Подавляющее большинство 
проектов в сфере образования и раз-
вития детей созданы и реализуются 
именно женщинами. «Женский биз-
нес — современное и своевремен-
ное явление. Мы живем в городе, 

где равные возможности для разви-
тия своего дела имеют все вне зави-
симости от пола, возраста, рода дея-
тельности. Наша задача — способст-
вовать развитию предприниматель-
ства и находить индивидуальный 
подход, предлагать актуальные и по-
лезные кейсы каждому, кто начина-
ет или уже ведет свой бизнес»,— за-
явил „Ъ“ генеральный директор ГБУ 
«Малый бизнес Москвы» Андрей Же-
лезняков. По его словам, именно 
женщины составляют более 55% слу-
шателей образовательных меропри-
ятий, которые сегодня проводятся в 
Москве. «Мероприятия, которые ор-
ганизует и проводит „Стартап-шко-
ла МБМ“, интересны не только дей-
ствующим бизнес-вумен, но и жен-
щинам, которые только мечтают о 
собственном деле. Среди наших до-
стижений в 2019 году такие проек-
ты, как „Бизнес. Женский взгляд“, 
„Мама-предприниматель“ и многие 
другие»,— заключил господин Же-
лезняков. Также в этом году в столи-
це прошел бесплатный бизнес-аксе-
лератор для женщин. Занятия прош-
ли в нескольких форматах: вебина-
ры, уроки в личных кабинетах, а так-
же офлайн-встречи, посвященные 
разработке уникального торгового 
предложения, маркетингу, построе-
нию воронки продаж, составлению 
бизнес-плана, работе со СМИ и фор-
мированию команды. 23 ноября на 
площадке «Цифрового делового про-
странства» состоялся второй жен-
ский форум о финансовой независи-
мости, на котором с предпринима-
тельницами своим опытом подели-
лись более 20 успешных 
бизнесменов.

 14 | �Меры поддержки столичного бизнеса  
в цифрах

 16 | �Московские акселераторы  
«ускоряют» бизнес

 14 | �Ведущие эксперты о малом и среднем  
бизнесе в России

Ключевым событием уходящего года  
можно с уверенностью назвать создание  
Московского инновационного кластера

В рамках «Московской недели  
предпринимательства» в уходящем году 
впервые была вручена бизнес-премия 
«Прорыв года»
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На протяжении всего уходящего года в Москве проходили мероприятия, направленные на популяризацию, поддержку и развитие малого  
и среднего бизнеса. Самыми важными событиями года, безусловно, стали создание Московского инновационного кластера, появление  
субсидиарной поддержки МСП и вручение премии столичным предпринимателям. Какие бизнес-треки реализовал Департамент предпри
нимательства и инновационного развития в уходящем году — в материале „Ъ“.

C 24 декабря по кольцевой линии столичного метро начал курсировать тематический поезд «Московский предприниматель»

Город для бизнеса
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Review Малый и средний бизнес

— экспертное мнение —

Александр Калинин,  
президент  
«Опоры России»:

— Мы, как бизнес-объеди-
нение с разветвленной ре-
гиональной сетью, постоян-

но получаем сигналы из регионов — о сво-
их трудностях и идеях бизнес говорит охот-
но. Больше всего предприниматели жалуют-
ся на бюрократию при оказании господдер-
жки. Чтобы ее получить, предпринимателю 
требуется подготовить слишком много доку-
ментов, слишком сложная процедура под-
готовки отчетности при получении поддер-
жки, и пройти длительные процедуры по-
лучения госпомощи. В «Опоре» мы работаем 
над снижением административных издер-
жек и над ростом уровня доверия предпри-
нимателей к государству.

Также бизнес жалуется на рост фискальной 
нагрузки. Особенно серьезно она возросла в 
этом году на фонд оплаты труда: для большин-
ства компаний, работающих по упрошенной 
системе налогообложения, взносы в этом го-
ду выросли в два раза -— с 14% до 30%. К то-
му же увеличили фискальную нагрузку рост 
НДС и переход с 2018 года большинства реги-
онов на кадастровую стоимость.

Однако есть и положительные моменты 
— во-первых, в стране активнее заработала 
программа льготных кредитов: предприни-
мателям все больше выдаются кредиты по 
«Программе 8,5» по ставке значительно ни-
же рыночной. Планируемый объем льгот-
ных кредитов малому и среднему бизнесу по 
этой программе на 2019 год составляет 1 тр-
лн руб. На следующий год объем вырастет 

до 1,4 трлн руб. По меркам общего кредито-
вания, которое в 2018 году составило 6,8 тр-
лн руб.,— это большая сумма. На ожидания 
предпринимателей положительно повлия-
ло также снижение ключевой ставки. В ок-
тябре ЦБ снизил ее сразу на 50 пунктов — с 
7% до 6,25% годовых. Это, по моему мнению, 
приведет к снижению на рынке ставок по 
кредитам для малого и среднего бизнеса, 
трансформации программ льготного креди-
тования, удешевлению лизинга и факторин-
га — услуг, чрезвычайно вытребованных 
предпринимателями.

В региональном разрезе традицион-
но бизнес сконцентрирован в крупных го-
родах, которые энергично поддерживают 
своих предпринимателей. Например, Мо-
сква — один из мировых центров разви-
тия малого бизнеса и один из лидеров в 
этой сфере. Здесь сосредоточение и интел-
лекта, и капитала, и возможностей, и про-
странства. Заметно, что мэр Москвы поста-
вил цель сделать город лидером мирово-
го масштаба по развитию экономических, 
предпринимательских проектов. Идет ра-
бота с большим массивом людей, создают-
ся новые рынки. К примеру, Москва вошла 
в топ-5 ИТ-инфраструктур в мире. Кроме то-
го, сейчас идет перезагрузка промышлен-
ных площадок, чтобы из них сделать про-
странства для развития творческих, пред-
принимательских способностей людей: это 
и коворкинговые центры, и ИТ-парки, и но-
вые технопарки. Очень много вкладывает-
ся и в развитие качественного пространст-
ва для жизни. Я надеюсь, что в будущем го-
ду мы продолжим конструктивный диалог 
с Департаментом предпринимательства и 
инновационного развития Москвы в во-
просах развития малого и среднего пред-

принимательства и создания благоприят-
ного делового климата в столичном регио-
не. Такой подход, который демонстрирует 
мэрия Москвы (создавать растущие рынки, 
оказывать поддержку и вовлекать в легаль-
ное предпринимательство миллионы лю-
дей), дает свои результаты. Малый бизнес в 
столице растет примерно на 10% в год. И это 
уже не первый год. Я думаю, что по итогам 
текущего года этот показатель будет больше 
текущего значения.

Александр 
Браверман,  
глава Корпорации  
по развитию  
малого и среднего 
предпринима­
тельства:

— В середине декабря на стратегической 
сессии, организованной Корпорацией МСП 
совместно с правительством Москвы, состо-
ялась презентация «Зеркального реестра 
проверок» — нового механизма обратной 
связи для получения в онлайн-режиме ин-
формации от субъектов малого и среднего 
предпринимательства о результатах про-
верок и нарушениях, допущенных при их 
проведении. Этот механизм создан на Пор-
тале «Бизнес-навигатора МСП», и одной из 
его ключевых целей является обеспечение 
возможности направления субъектами МСП 
обратной связи о результатах проверок в Ге-
неральную прокуратуру РФ и в контрольно-
надзорные органы. Хочу особо отметить вы-
сокую вовлеченность столичных предпри-
нимателей, которые активно пользуются 
«Бизнес-навигатором МСП» в целом и «Зер-
кальным реестром» в частности. Уверен, что 

примеру Москвы последуют и другие реги-
оны России. Столичные предприниматели 
в целом активно используют государствен-
ные инструменты развития на различных 
этапах становления бизнеса: от запуска сво-
его дела до выхода на международные рын-
ки, при этом Московское правительство ве-
дет последовательную работу по повыше-
нию доступности мер поддержки для субъ-
ектов МСП. Корпорации близок подход мо-
сковского правительства в вопросе под-
держки МСП с использованием элементов 
искусственного интеллекта. Наши взгляды 
также совпадают в том, что работать нужно 
на предотвращение, а не наказание.

Михаил Хомич,  
вице-премьер 
Удмуртской 
Республики, 
внештатный  
советник министра 
экономики РФ:

— Во-первых, можно заметить, что в стра-
не потихоньку меняется отношение к обра-
зу предпринимателя. Если раньше бизнес 
в России воспринимали как что-то негатив-
ное, то сегодня люди уже понимают, что биз-
несмен — это человек, который сам много 
работает, создает рабочие места для других, 
платит налоги, что-то создает, оказывает по-
лезные услуги.

Во-вторых, появилось беспрецедентное 
количество мер поддержки предпринимате-
лей в стране. Особенно много всего появля-
ется для помощи представителям малого и 
среднего бизнеса, и, что мне особенно при-
ятно, оказывается огромная поддержка рос-
сийским экспортерам. Обратная сторона: 

сами предприниматели иногда путаются в 
этих мерах. Тут не помешал бы единый ре-
естр мер поддержки. Опять-таки на примере 
экспортеров могу сказать, что есть большой 
запрос на такой реестр. Да и само государст-
во увидит, чем пользуются предпринимате-
ли, а чем — нет.

В-третьих, меняется система образова-
ния. Сейчас в школах появляются уроки 
предпринимательства, и это не считается 
чем-то зазорным. Считаю, что практика пре-
подавания предпринимательства (от школь-
ников до уже действующих бизнесменов) 
должна стать повсеместной.

Хочу сказать о двух вещах, которые точно 
не помешали бы для развития предприни-
мательства.

Упаковка. Иногда наши экспортеры объ-
ективно делают продукт лучше, чем за гра-
ницей, но с точки зрения маркетинга, брен-
да продукт проигрывает. Считаю, что важно 
помогать именно продвигать продукт. Это 
гораздо умнее, чем «заливать деньгами». Не 
надо усиливать патернализм, надо давать 
возможности и продвигать. Пиарить своих, 
если хотите. Наши зарубежные коллеги уме-
ют, надо отдать им должное, делать это весь-
ма агрессивно.

Конкуренция. У нас в России отношение 
к этому слову негативное. Оно везде негатив-
ное, но у нас конкурент часто воспринимает-
ся как враг. А между тем именно конкурен-
ция развивает, помогает стать сильнее. Это 
означает, что надо не только «слепо поддер-
живать всех», тратя на это огромные деньги, 
но и «помогать успешным становиться еще 
более успешными». То есть фокусироваться 
на точечных мерах поддержки. И тогда на-
ши предприниматели все чаще будут силь-
нее на глобальном рынке.

«Бизнес сконцентрирован в крупных городах, которые 
энергично поддерживают своих предпринимателей»

— кейсы —

Николай 
Борозденков, 
исполнитель­
ный директор 
компании 
«РУСТЕХНО­
БИЗНЕС»:

— Несколько лет назад наша компа-
ния создала собственную инноваци-
онную технологию очистки воды, 
однако бизнес работал нестабиль-
но. Вывести его на новый уровень 
помог технопарк «Физтехпарк». Став 
его резидентом, наша компания уве-
личила выручку в три раза (только за 
этот год), привлекла крупных клиен-
тов и наладила экспорт продукции. 
Клиентами компании стали более 

3 тыс. российских промышленных 
предприятий, кроме того, компания 
экспортирует продукцию в Узбекис-
тан, Казахстан, Белоруссию, Индию, 
Китай, Марокко. Переезд в «Физтех-
парк» позволил значительно (в пять 
раз) сократить затраты на аренду. По-
явилась возможность направить фи-
нансы на улучшение качества про-
дукции. Важную роль сыграл и ста-
тус резидента технопарка, который 
позволил позиционировать компа-
нию на совершенно другом уровне. 
Значительную помощь в освоении 
зарубежного рынка оказал Москов-
ский экспортный центр. Например, 
недавно мы участвовали во вьетнам-
ской выставке, хотя до этого для нас 
этот рынок был закрыт. Центр помог 
с оформлением стендов, компенси-
ровал большую часть затрат, а также 

организовал электронную рассыл-
ку перед выставкой, рассказав вьет-
намским компаниям о нашей техно-
логии очистки воды. В итоге мы за-
ключили крупные контракты на по-
ставку нашей продукции на вьет-
намский рынок.

Мария 
Кошелева, 
финансовый 
директор 
компании  
«ЛЕД-Эффект»:

— Наша компания с 2010 года за-
нимается разработкой, производ-
ством и продажей инновационно-
го энергосберегающего светоди-
одного освещения. Это освещение 

предназначено для дорог, промыш-
ленных объектов, торговых цент-
ров, офисных зданий. С 2015 года 
мы являемся резидентами техно-
парка «Мосгормаш». Это дает нам 
много преимуществ: у нас десяти-
летний договор аренды, что позво-
ляет нам развиваться с уверенно-
стью, не опасаясь, что придется ку-
да-то переезжать с тяжелым обору-
дованием, плюс у нас есть льготы 
по налогу на прибыль. Помимо это-
го мы ощущаем поддержку от Де-
партамента предпринимательства 
и инновационного развития горо-
да Москвы. К примеру, чтобы сде-
лать определенный светильник, 
нам очень важно было купить ла-
зерный станок, который может ре-
зать металл. Город нам компенсиро-
вал 25% от лизинговых платежей за 

это оборудование. Также есть субси-
дии на выставки, на проценты по 
кредиту и т.д. Различные виды по-
мощи власти города оказывают нам 
на протяжении нескольких лет. Эта 
поддержка очень важна, так как по-
зволяет экономить те самые деньги, 
которые наша компания вкладыва-
ет в дальнейшее развитие и созда-
ние продукта, который мы продаем 
как внутри страны, так и отправля-
ем на экспорт.

Светлана 
Ромашова, 
создательница 
интернет-
магазина 
текстиля  
и трех кофеен  
в Москве:

— Я всю жизнь проработала в сфе-
ре образования и представить не мо-
гла, что буду предпринимателем. В 
2017 году я впервые зарегистриро-
вала ИП и открыла собственный ин-
тернет-магазин текстиля. После это-
го я два года училась предприни-
мательству — как на собственных 
ошибках, так и у профессионалов 
на бесплатных семинарах и мастер-
классах mbm.mos.ru для предпри-
нимателей. MBM очень помог мне в 
развитии интернет-магазина, при-
чем не только знаниями. В мае 2018 
года, когда я решила открыть кофей-
ню, специалисты MBM помогли мне 
просчитать все риски, создать биз-
нес-модель и открыть первую точку. 
Сегодня у меня уже три кофейни и я 
регистрирую товарный знак в сфере 
еды и напитков на вынос.

Московские предприниматели о мерах поддержки

— события —

Вклад в будущее
В 2019 году Департамент 

предпринимательства и иннова-
ционного развития Москвы делал 
ставку на поддержку молодых пред-
принимателей. В этом году в горо-
де для них сразу провели два круп-
ных бесплатных форума. Первый — 
Московский молодежный предпри-
нимательский форум — прошел 27 
июня в образовательном комплек-
се «Техноград» на ВДНХ. Его посети-

ли более 2 тыс. молодых бизнесме-
нов. Для них провели 25 мероприя-
тий: панельных дискуссий, воркшо-
пов, мастер-классов и лекций. В ок-
тябре в городе прошел второй бес-
платный форум «Молодой предпри-
ниматель Москвы», в котором при-
няли участие около 15 тыс. студен-
тов и учеников старших классов, 
планирующих развивать собствен-
ные бизнес-проекты.

Столица создает все условия для 
людей, которые только планируют 
начать свой бизнес. Так, в Москве 
работает сервис MBM.MOS.RU, где 
представлено множество онлайн-
сервисов, которые позволяют пред-
принимателям бесплатно и в крат-
чайшие сроки получить необходи-
мую услугу или информацию, на-
пример подготовить документы для 
регистрации ИП или ООО, оставить 
заявку на поручительство Фонда со-
действия кредитованию малого биз-
неса Москвы, подключиться к еди-
ной информационной системе для 
малого бизнеса «Бизнес-навигатор 
МСП», узнать, как правильно офор-
мить городскую землю и недвижи-
мость, и сделать многое другое не 
выходя из дома.

Департамент предприниматель-
ства и инновационного развития Мо-
сквы заинтересован в популяриза-
ции предпринимательской культу-

ры, и для этого он начинает работать 
с подрастающими бизнесменами, 
воспитывая в них предприниматель-
ский дух с самых малых лет. В столи-
це действуют детские технопарки, 
проводятся «Бизнес-уикенды» и «Биз-
нес Акселераторы» для школьников и 
студентов. «Проект „Бизнес-уикенд“, 
который мы реализуем с 2018 года, 
действительно впечатляет»,— отме-
тил Алексей Фурсин. За этот год на 
мероприятия «Бизнес-уикенда» бы-
ли зарегистрированы свыше 74 тыс. 
школьников и студентов, количество 

зарегистрировавшихся на портале 
molpred.moscow превысило 50 тыс. 
человек, 16 428 ребят приняли учас-
тие в однодневных тренингах («Дверь 
в предпринимательство», квест «От-
крой свой стартап»), около 1,2 тыс. из 
них до конца прошли два потока ин-
тенсивной программы «Бизнес Аксе-
лератора». В 2020 году в рамках про-
екта начинающим предпринимате-
лям будет оказана методологическая 
поддержка в выборе ниши и запуске 
проекта. «Для выпускников предыду-
щих образовательных модулей уже 
весной будет запущена программа 
„Акселератор 2.0“. Мы поможем ре-
бятам усилить и доработать их про-
екты, привлечь в них инвестиции и 
другие ресурсы. Также мы планиру-
ем обучить действующих предпри-
нимателей навыкам и компетенци-
ям по программе mini-MBA»,— отме-
тил Алексей Фурсин.

14 декабря, завершил работу вто-
рой поток «Бизнес Акселератора». В 
новом сезоне этой программы ин-
тенсивных тренингов по развитию 
собственного бизнеса приняли учас-
тие 975 человек. В общей сложности 
до финала дошли 650 участников, 
из которых было выбрано 135 побе-
дителей: 100 лучших участников из 
команды-лидера, 25 ребят из самой 
успешной лиги, а также 10 победи-
телей в номинации «Прорыв „Биз-

нес Акселератора“». В качестве заслу-
женной награды выпускники полу-
чили подарочные сертификаты на 
создание собственной лендинговой 
страницы, внедрение CRM-системы 
и продвижение в социальных сетях, 
а также сертификаты на обучение в 
Академии личного бренда.

«Самым ценным в „Акселерато-
ре“ для меня была возможность мак-
симально участвовать в дополни-
тельных необязательных активно-
стях, а также организация, сплоче-
ние и создание общего видения це-
ли внутри нашей лиги и всей коман-
ды в целом,— поделился впечатле-
ниями один из победителей, Севас-
тьян Рахимов.— Я вижу большой 
рост в умении вкладываться в лю-
дей и в ближайшем будущем плани-
рую создать круг IT-элиты из профес-
сионалов, создающих продукты, ко-
торыми пользуются миллиарды лю-
дей по всему миру».

Сюрпризы для франшизы
В 2019 году в Москве впервые вве-
ли меры поддержки малого и сред-
него бизнеса, работающего по схеме 
франчайзинга. Теперь при открытии 
нового предприятия московские 
франчайзеры вправе рассчитывать 
на компенсацию части затрат. На-
пример, на уплату процентов по кре-
дитам при приобретении иностран-
ного оборудования или при покуп-
ке отечественного. Им также возме-
стят до 25% затрат на приобретение 
оборудования за счет собственных 
средств, а также вернут деньги, по-
траченные на уплату лизинговых 
платежей по договорам финансовой 
аренды (лизинга). Кроме того, влас-
ти города готовы возмещать фран-
чайзерам затраты на приобретение 
иностранного оборудования — до 
25%, на приобретение отечествен-
ного оборудования — до 35%. Мак-
симальный размер субсидии для од-
ной франшизы в Москве составляет 
1 млн руб. «Программа поддержки 
малого и среднего бизнеса, работаю-
щего по схеме франчайзинга, может 
помочь существенно модернизиро-
вать многие отрасли экономики не 
только в Москве, но и в масштабах 

страны, создать дополнительные ра-
бочие места за счет организации но-
вых франчайзинговых предприя-
тий, вывести значительное количе-
ство российских торговых марок и 
технологий на федеральный и меж-
дународный уровень»,— заявил „Ъ“ 
исполнительный вице-президент 
РАФ Юрий Михайличенко.

Креативная индустрия
В уходящем году правительство Мо-
сквы активно занималось развитием 
креативных пространств столицы. 
В июле 2019 года было принято спе-
циальное постановление о создании 
креативных технопарков. «Это пи-
лотный проект, на который мы воз-
лагаем большие надежды,— расска-
зала „Ъ“ основатель центра современ-
ного искусства „Винзавод“ Софья Тро-
ценко.— Сегодня даже ведущие кре-
ативные кластеры Москвы заинте-
ресованы в поддержке правительст-
ва. Речь не только про возможные фи-
нансовые инструменты (субсидии, 
льготы). Самое главное — совершен-
ствование законодательной базы, со-
здание условий для дальнейшего раз-
вития креативной экономики».

По ее словам, резидентам креа-
тивных кластеров очень важна гран-
товая и экспортная, информацион-
ная и образовательная поддержки. 

«Мы надеемся, что проект по созда-
нию креативных технопарков полу-
чит дальнейшее развитие, сформиру-
ет систему мер поддержки как класте-
ров, так и их резидентов, работающих 
в сфере креативных индустрий»,— за-
ключила госпожа Троценко.

Ускорение 
предпринимательства
В декабре в Москве запустили про-
грамму «Московский акселератор». 
Этот проект по поддержке бизне-
са появился по инициативе Фонда 
«Московский инновационный кла-

стер» и Агентства инноваций Мо-
сквы. Это бесплатная программа 
масштабирования для технологи-
ческих компаний в перспективных 
отраслях. Программа реализует-
ся силами города и партнеров-кор-
пораций. «„Московский акселера-
тор“ меняет существующие на рын-
ке представления о корпоративных 
акселераторах. Во-первых, в его рам-
ках стартапам-участникам будет до-
ступно очень широкое поле возмож-
ностей — например, они смогут об-
ращаться к экспертизе и компетен-
циям корпораций-партнеров тре-
ков—отраслевых лидеров. Кроме 
того, поддержка программы со сто-
роны города гарантирует обеспече-
ние интересов всех участников. Во-
вторых, диверсификация тематик 
„Московского акселератора“ позво-
лит охватить практически все клю-
чевые направления технологиче-
ского бизнеса и, следовательно, всю 
стартап-экосистему»,— рассказал 
„Ъ“ генеральный директор Агентст-
ва инноваций Москвы Алексей Па-
рабучев. По его словам, в 2020 году 
в рамках акселератора планирует-
ся провести порядка десяти различ-
ных отраслевых треков (программ). 
Такой их набор на одной площадке 
уникален и для Москвы, и для дру-
гих ведущих инновационных цен-

тров мира. «Мы уже наблюдаем зна-
чительный отклик со стороны стар-
тапов, оценивших особенности и 
преимущества „Московского аксе-
лератора“: за четыре недели было 
подано около 900 заявок на учас-
тие в стартовом треке»,— заключил 
господин Парабучев. Кроме того, в 
Москве в 2019 году уже прошел ряд 
интенсивных программ бизнес-ак-
селерации для предпринимателей, 
работающих в социальном и ресто-
ранном бизнесе, в сфере услуг, в экс-
портной деятельности. Также был 
проведен специальный акселера-

тор для женщин. А специально для 
молодежи и юношества в столице 
действует межотраслевой «Бизнес-
Акселератор».

Бизнес-класс
Завершить уходящий год москов-
ские власти решили запуском в сто-
личном метро тематического по-
езда «Московский предпринима-
тель». Он начал курсировать на Коль-
цевой линии 24 декабря. В нем рас-
сказывается о развитии предприни-
мательства в Москве, о программах 
поддержки бизнеса, возможностях 
Московского инновационного кла-
стера и многом другом.

Новый поезд состоит из пяти 
сдвоенных вагонов, каждый из ко-
торых посвящен определенной те-
ме. Первый вагон — об истории 
предпринимательства, второй — о 
современном малом и среднем биз-
несе Москвы. Третий рассказывает 
о направлениях поддержки бизне-
са. Чтобы узнать подробности, пас-
сажиры могут отсканировать QR-ко-
ды, ведущие на странички с деталь-
ной информацией. Четвертый ва-
гон посвятили высоким технологи-
ям и Московскому инновационно-
му кластеру, который в перспекти-
ве объединит весь научный и тех-
нологический потенциал столи-
цы. В частности, в этом вагоне мож-
но узнать о цифровой платформе 
i.moscow, которая позволяет пред-
принимателям находить заказчи-
ков и деловых партнеров, узнавать 
информацию о продуктах и услугах 
других инновационных организа-
ций, снимать или сдавать в аренду 
помещения или оборудование, про-
водить пилотные тестирования сво-
ей продукции и пользоваться дру-
гими инструментами для развития 
своего бизнеса. Тема пятого вагона 
— человеческий капитал, профо-
риентация, повышение квалифи-
кации, современные акселераци-
онные и образовательные програм-
мы. Словом, все то, что будет полез-
но для приобретения навыков, не-
обходимых для открытия и ведения 
своего дела.

Татьяна Еремина

Город для бизнеса

Немало внимания в 2019 году прави­
тельство столицы уделяло вопросам 
поддержки и развития женского бизнеса

В 2019 году правительство Москвы  
делало ставку на поддержку  
молодых предпринимателей
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Review Малый и средний бизнес

— тенденции —

Национальный проект «Малое и среднее 
предпринимательство и поддержка инди-
видуальной предпринимательской инициа-
тивы» рассчитан на 2019–2024 годы. Он дол-
жен решить ряд задач, в том числе создание 
цифровой платформы, ориентированной 
на поддержку субъектов малого и среднего 
предпринимательства (МСП), упрощение 
доступа к льготному финансированию, раз-
витие акселераторов и в целом улучшение 
условий ведения бизнеса.

Согласно паспорту национального про-
екта, к 2024 –му году доля МСП в ВВП Рос-
сии должна увеличиться до 32,5%, число за-
нятых в секторе вырастет до 25 млн человек. 
По многим этим показателям Москва уже де-
монстрирует хорошие результаты. Каждый 
день в столице появляется более 450 новых 
индивидуальных предпринимателей и ком-
паний, а всего в Москве работают 744 тыс. 
субъектов малого и среднего бизнеса — 
12,5% от общего их числа по стране. В основ-
ном малый и средний бизнес Москвы состо-
ит из компаний сферы торговли и услуг. 14% 

участников Единого реестра субъектов ма-
лого и среднего занять нишупредпринима-
тельства занимаются обрабатывающим про-
изводством и строительством, и более 7 тыс. 
представителей МСП связаны с научными 
исследованиями и разработками. Предпри-
ниматели столицы открывают образователь-
ные центры, медицинские кабинеты, мага-
зины, кафе, салоны красоты и многое дру-
гое. Таким образом, вклад в экономику горо-
да субъектов малого и среднего предприни-
мательства составляет 23% от общих посту-
плений в бюджет.

«В течение 2019 года в Москве должны 
были зарегистрироваться 120 тыс. самоза-
нятых граждан. В результате к Новому году 
мы имеем более 160 тыс. Де-юре эти люди 
пока не имеют статуса предпринимателей, 
однако федеральные власти уже принима-
ют инициативы регионов, которые позволят 
применить к самозанятым меры господдер-
жки»,— говорит руководитель Департамен-
та предпринимательства и инновационного 
развития Москвы Алексей Фурсин.

В текущем году в Москве было утвержде-
но положение об информационной системе 
развития предпринимательства и промыш-
ленности. С ее помощью все, что можно пе-
ревести в «цифру», будет переведено в элек-
тронный вид, а предприниматель будет вза-
имодействовать с офлайн-структурами толь-
ко тогда, когда это юридически необходимо.

Век учись
В соответствии с паспортом нацпроекта о ма-
лом и среднем предпринимательстве к 2024 
году в России 450 тыс. человек планируется 
обучить основам ведения бизнеса, финан-
совой грамотности и иным навыкам пред-
принимательской деятельности. Причем 
обучать планируется и тех, кто только заду-
мался о бизнес-карьере, и людей, уже имею-
щих свое дело, но желающих прокачать на-
выки. В Москве учить ремеслу предприни-
мателя будут не только молодежь, но и гра-
ждан старшего возраста. «С людьми в возра-
сте немного сложнее: у них много страхов, 

которые у молодежи отсутствуют. Но у стар-
шего поколения есть огромный опыт и зна-
ния, которые нельзя терять. Так, они могут 
работать в качестве наставников для начина-
ющих бизнесменов, и это может стать той ба-
зой, на которой будут строиться новые реше-
ния»,— считает Алексей Фурсин.

Сегодня в Москве предприниматели лю-
бого возраста могут обратиться в столичные 
центры услуг для бизнеса (ЦУБ). Там специ-
алисты помогают подготовить документы 
для регистрации бизнеса, перехода пред-
приятия на упрощенную или патентную 
систему налогообложения и консультиру-
ют по трудовому и гражданскому законода-
тельству, бухгалтерскому учету, госзакупкам, 
франчайзингу и многим другим вопросам, 
связанным с созданием и ведением бизне-
са. Также здесь проводят бесплатные обуча-
ющие семинары и тренинги по маркетингу, 
продажам, менеджменту, безопасности ве-
дения бизнеса, информационным техноло-
гиям, кадрам и другим направлениям. Что-
бы получить эти услуги, не нужно ехать в 
центр мегаполиса: 15 ЦУБов работают в ка-
ждом округе столицы, а также МИФНС №46, 

МФЦ ЦАО, МФЦ ЮЗАО и Цифровое деловое 
пространство на Покровке. С начала года 
они суммарно провели более 120 тыс. кон-
сультаций.

Начинающим предпринимателям по-
лезно обратиться в «Стартап-школу МБМ» и 
пройти пятидневный интенсив по изуче-
нию основ бизнеса. Преподаватели, сами 
успешные бизнесмены, рассказывают обо 
всем, что нужно для собственного дела. Сре-
ди выпускников «Стартап-школы МБМ» 2019 
года из числа физических лиц открыли или 
планируют открыть свое дело 30%. В теку-
щем году «Стартап-школу МБМ» окончили 
более 2,3 тыс. слушателей. Тем, кто нацелен 
на экспорт или чей бизнес связан со сферой 
HoReCa, стоит пройти вместе с сотрудника-
ми бесплатные курсы по разговорному ан-
глийскому языку.

В прошлом году в Москве был запущен 
еще один образовательный проект — «Он-
лайн-академия МБМ». На платформе в лю-
бое время доступны 28 курсов, 46 модулей, 
138 видеоуроков — все, чтобы дать базовые 
знания в функциональных сферах бизне-
са. Обучаться можно по одной из трех про-
грамм — Start, Progress и Pro. По результатам 
обучения выдается сертификат. «В програм-
ме „Онлайн-академия МБМ“ зарегистриро-
вались более 15 тыс. пользователей, которые 
прослушали лекции по различным темам, 
в том числе по маркетингу, налогообложе-
нию и бухучету, менеджменту»,— рассказы-
вает Алексей Фурсин.

Новой мерой поддержки стало субсиди-
рование затрат бизнеса на обучение сотруд-
ников по списку приоритетных для города 
профессий. Московские власти готовы воз-
местить до 95% расходов на подготовку по 
программам среднего профессионального 
образования или дополнительную профес-
сиональную подготовку. Максимальный 
размер субсидии на одного сотрудника, про-
шедшего обучение,— до 120 тыс. руб., об-
щая сумма финансовой поддержки компа-
нии может достигать 10 млн руб. На выпла-
ту могут рассчитывать предприятия, у ко-

торых нет задолженностей свыше 100 тыс. 
руб., чьи сотрудники завершили подготов-
ку в течение года, при этом зарплата у них 
должна быть не ниже минимальной зара-
ботной платы, установленной Московским 
трехсторонним соглашением.

Важным элементом нацпроекта являет-
ся создание акселераторов. В Москве в 2019 
год уже провели ряд подобных программ 
— завершились акселераторы для социаль-
ных проектов, сферы услуг, ресторанного 
бизнеса, женщин и т.п. Еще один, глобаль-
ный проект по поддержке бизнеса  - «Мос-
ковский акселератор», рассчитанный на три 
будущих года, недавно завершил прием за-
явок на первый этап. Помимо совершенст-
вования бизнес-навыков и вывода продук-
та на рынок, акселераторы помогают спра-
виться с важнейшим вызовом последних лет 
— дефицитом квалифицированных кадров.

Занять нишу
Для многих предпринимателей столицы вы-
годным решением может стать работа в ко-
воркингах — например, если команда сов-
сем небольшая, а офис требуется не каж-
дый день. Город помогает и коммерческим 
коворкингам, открывающим у себя центры 
услуг для бизнеса. Они могут рассчитывать 
на субсидию до 1 млн руб. При этом в таких 
центрах будет находиться работник, расска-
зывающий о возможностях города и спосо-
бах получить бюджетную поддержку. 

Чтобы получить субсидию, коммерче-
ский коворкинг должен находиться на тер-
ритории Москвы, быть по площади не менее 
500 кв. м, включать зоны и комнаты с офис-
ной мебелью и оргтехникой, а также кон-
ференц-зал, рассчитанный минимум на 20 
человек. Предпринимателям возмещают-
ся затраты в том числе на проведение мон-
тажных работ, покупку оборудования, опла-
ту коммунальных расходов и предоставле-
ние рабочих мест субъектам малого и сред-
него бизнеса по льготной стоимости. При-
ем заявок на субсидию начался 9 декабря и 
продлится до 17 апреля 2020 года. Если ко-
воркинги не подходят, то у города есть сис-
тема поддержки и на этот случай. Малый и 
средний бизнес может арендовать нежилые 
помещения с льготной ставкой 4,5 тыс. руб. 
за 1 кв. м в год и 1 тыс. руб. за 1 кв. м в год 
для помещений, расположенных в подваль-
ных этажах. Компании, которые заключили 
с городом договор аренды нежилого поме-
щения без проведения торгов и работают в 
сфере здравоохранения, ветеринарии, обра-
зования, спорта, культуры или занимаются 
производством, бытовым обслуживанием, 
торгуют продовольственными товарами, со-
циальным питанием, также могут претендо-
вать на льготы. Для них предусмотрена сни-
женная арендная ставка в размере 3,5 тыс. 
руб. за 1 кв. м в год. 

Помогите материально
Гарантии и поручительства являются самы-
ми востребованными формами поддержки 
малого и среднего предпринимательства в 
столице. Московский гарантийный фонд яв-

ляется самым крупным региональным фон-
дом с капитализацией до 10 млрд руб. При 
его содействии, например, в 2018 году биз-
несмены получили свыше 22,7 млрд руб., 
что на 3% больше показателя 2017 года. А с 
начала текущего года представители малого 
и среднего бизнеса смогли взять кредиты на 
сумму более 25,6 млрд руб.

«Средний объем поручительства фон-
да составил 18 млн руб. При этом наиболь-
ший объем поручительств пришелся на тор-
говлю (55%), производство и инновации 
(16%), а также строительство (8%). 50% пору-
чительств получили компании сектора ма-
лого бизнеса, 40% — микробизнес, 10% — 
предприятия среднего бизнеса»,— сообщил 
Алексей Фурсин.

Гарантийная поддержка — одна из наи-
более эффективных мер поддержки МСП, 
спасающая в ситуации, когда собственных 
средств на обеспечение залога не хватает. 
В программе работают порядка 70 банков–
партнеров. Фонд выступает поручителем 
и покрывает до 70% кредита, но не свыше 
100 млн руб. Для сравнения: в других реги-
онах верхняя планка поручительства состав-
ляет 25 млн руб.

Финансовую помощь городским старта-
пам в научно-технической сфере оказыва-
ет Фонд развития венчурного инвестирова-
ния города Москвы. Соинвестор должен вло-
жить от 50% до 200% в зависимости от разме-
ра займа самого фонда, который может со-
ставлять от 0,5 млн до 36 млн руб. соответст-
венно. Срок займа — от трех до шести лет с 
отсрочкой погашения до двух лет.

Мощным драйвером развития столич-
ных высокотехнологичных компаний стало 
создание в уходящем году Московского ин-
новационного кластера. Он объединил на 
своей информационной платформе малые, 
средние, промышленные и научно-обра-
зовательные организации, IT-компании и 
стартапы. Физически при этом они находят-
ся, разумеется, в разных местах, принося вы-
году не только городской инновационной 
экосистеме в целом, но и конкретным мос-
ковским территориям. Для участников кла-
стера действует более 200 мер поддержки, 
включая предоставление 19 площадок для 
пилотных испытаний продукции, (больни-
цы, образовательные учреждения, деловые 
центры), налоговые льготы и помощь в экс-
порте. По словам Алексея Фурсина, рассма-
тривается возможность использования для 
«пилотов» спортивных площадок, поскольку 
очень много инноваций приходится имен-
но на спортивную сферу. 

Однако, как выясняется, самого факта су-
ществования мер поддержки не всегда до-
статочно. Одна из задач, решить которую 
предстоит в ближайшие несколько лет,— 
информирование предпринимателей о ме-

рах поддержки. «Это была огромная пробле-
ма — информационная пропасть между го-
сударством и предпринимателем. Многие 
просто про нас не знают, а кто-то знает, но 
считает, что наши меры поддержки не могут 
быть эффективными в связи со сложностью 
их получения»,— пояснил Алексей Фурсин. 
Из-за этого бывают случаи, когда предпри-
ниматель не закладывает себе в документа-
цию перспективу получения субсидии и по-
том не может подтвердить, например, про-
исхождение оборудования или транспорти-
ровку. Поэтому параллельно с непосредст-
венным предоставлением финансовой под-
держки город проводит разъяснительную 
работу о том, как корректно получить по-
мощь, правильно заполнить все документы 
и какие бумаги подготовить.

Крупный сбыт  
для малого бизнеса
После того как компания оформлена, поме-
щение и финансирование найдены, процесс 
запущен — осталось только определиться с 
рынком сбыта. Субъекты малого предпри-
нимательства (СМП) Москвы в этом вопросе 
могут рассчитывать на систему госзакупок. 
За пять лет город заключил контракты с СМП 
на 1 трлн руб., а доля закупок у этой катего-
рии бизнесменов по итогам прошлого года 
составила 40%, увеличившись за последние 
семь лет в 12 раз.

Малые и средние предприниматели со-
ставляют 70% на городском портале постав-
щиков. Сейчас там размещают предложения о 
товарах, работах и услугах более 150 тыс. ком-
мерческих организаций со всей страны, при-
чем доля региональных бизнесменов, получа-
ющих городские заказы, составляет 25–30%.

О наращивании экспорта говорится не 
только в национальном проекте «Малое и 
среднее предпринимательство и поддержка 
индивидуальной предпринимательской 
инициативы». Нацпроект «Международная 
кооперация и экспорт», рассчитанный до 
2024 года, также предполагает увеличение 
доли экспорта продукции обрабатывающей 
промышленности, сельскохозяйственной 
продукции и услуг в ВВП до 20%. Кроме того, 
ожидается рост экспорта несырьевых неэнер-
гетических товаров к 2024 году до $250 млрд.

Уже сейчас доля столицы по экспорту в 
масштабах страны составляет до 85%. Чтобы 
помочь предпринимателям выйти на меж-
дународный уровень, в Московском экс-
портном центре консультируют по всем во-
просам экспортного цикла, в Московской 
школе экспортера рассказывают о таможен-
ных операциях, налоговой и законодатель-
ной базе и особенностях бухгалтерского уче-
та в сфере внешнеэкономической деятель-
ности, а также об основных маркетинговых 
инструментах вывода продукции на миро-
вые рынки. Кроме того, специалисты помо-
гают с продвижением продуктов и компа-
ний на международном электронном мар-
кетплейсе Alibaba.com. Они же рассказыва-
ют об особенностях менталитета иностран-
ных торговых партнеров.

Также существуют три экспортные субси-
дии, связанные с сертификацией и патенто-
ванием товара или услуги за границей и с 
транспортировкой продукции за рубеж.

С сентября в столице действует специаль-
ная субсидия для предпринимателей, рабо-
тающих по франшизе или собирающихся 
использовать этот механизм. Мерой предус-
мотрено возмещение расходов на приобре-
тение оборудования (до 35%), лизинг ино-
странного оборудования (25%) и отечествен-
ного (до 35%). Кроме того, город компенсиру-
ет проценты по кредитам — до 6,25% в пре-
делах ключевой ставки при приобретении 
оборудования из-за рубежа и до 11,25% — 
при покупке российского. Максимальный 
размер выплат — 1 млн руб.

Татьяна Еремина

Бизнес-пятилетка
2020 год в России будет годом предпринимательства. 
Национальный проект, посвященный этому сегменту эко-
номики и рассчитанный на пять лет, стартовал в 2019-м. 
Сегодня крупнейшее бизнес-сообщество страны нахо-
дится в Москве. Как помогают выполнению нацпроекта 
существующие сегодня в столице меры поддержки пред-
принимателей и какие виды помощи бизнесменам поя-
вятся в наступающем году — разбирался „Ъ“.

Национальный проект «Малое и среднее  
предпринимательство и поддержка индиви­
дуальной предпринимательской инициативы»  
рассчитан на 2019–2024 годы

В Москве учить ремеслу предпринимателя  
будут не только молодежь, но и граждан  
старшего возраста

МЕРЫ ПОДДЕРЖКИ МАЛОГО И СРЕДНЕГО БИЗНЕСА В МОСКВЕ

15

НОВЫХ 
ИНДИВИДУАЛЬНЫХ 
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ 
РЕГИСТРИРУЮТСЯ 
ЕЖЕДНЕВНО 
В МОСКВЕ

Центров услуг 
для бизнеса 
работают 
в Москве 15000

человек 
зарегистрировались 
в программе
«Онлайн-академия 
МБМ»

744
субъектов малого 
и среднего бизнеса 
зарегистрированы 
в Москве сейчас

затрат на лизинг обрудования 
возмещает город 
предпринимателям, 
работающим по франшизе

120 тыс.

консультаций 
провели ЦУБ 
с начала 
2019 года

2,3 тыс.

человек 
окончили 
«Стартап-школу» 
в 2019 году

1000000руб.

максимальный размер субсидии 
для коммерческих коворкингов, 
открывающих у себя центры услуг 
для бизнеса

>

35%до

тыс.

>
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Review Малый и средний бизнес

— перспектива —

Глобальный столичный проект 
по поддержке бизнеса — «Мос­
ковский акселератор» — при­
нимал заявки от участников 
до 15 декабря текущего года 
и стартует сразу после новогод­
них праздников. Акселератор 
запустился по инициативе фон­
да «Московский инновационный 
кластер» и Агентства инноваций 
Москвы. Он предлагает участ­
никам бесплатную программу 
масштабирования и выхода на 
глобальные рынки и ориентиру­
ется на технологические компа­
нии в динамично развивающихся 
отраслях экономики.

По словам руководителя фонда 
«Московский инновационный кла-
стер» Анатолия Валетова, за три года 
проекта планируется провести 20 от-
раслевых треков с участием ведущих 
российских и международных ком-
паний. Компании-партнеры отвеча-
ют за технологические направления 
и экспертную поддержку, а город 
предоставляет доступ к инфраструк-
туре и формирует нейтральную пло-
щадку взаимодействия для всех иг-
роков инновационной экосистемы.

Прием заявок на первый трек 
«Цифровые сервисы» стартовал в 
ноябре, в который приглашаются 
стартапы, создающие продукты че-
тырех технологических направле-

ний. Во-первых, это LogTech — на-
правление, связанное с оптимиза-
цией логистических процессов, мо-
ниторингом грузов и перемещени-
ем транспорта в городе. PropTech 
рассматривает цифровые продукты 

в сфере недвижимости: это автома-
тизация зданий и квартир, интернет 
вещей и технологии «умного» дома.

Третьим направлением стал 
EdTech, посвященный инновациям 
в сфере образования. Здесь акцент 

делается на передовых технологи-
ях в обучении, поддержке педаго-
гов и онлайн-образовании. Нако-
нец, RetailTech отведен сфере роз-
ничной и оптовой торговли: ана-
лизу потребительского поведения, 

мониторингу товаров и повыше-
нию качества обслуживания.

Партнером первого трека выступа-
ет «Яндекс». По словам директора по 
распространению технологий компа-
нии Григория Бакунова, работа с аксе-
лератором интересна «Яндексу» как 
эффективный способ сформировать 
в стране необходимую базу для разви-
тия новых стартапов и IT-компаний.

Акселератор отбирает стартапы 
для участия в два этапа: в ходе пер-
вого организаторы верифицируют 
предоставленные данные заявки, в 
то время как эксперты оценивают 
технологический и бизнес-потенци-
ал развития стартапа.

На втором этапе экспертная ко-
миссия дает оценку продукту по ря-
ду показателей: уникальна ли его 
технология, насколько проработана 
бизнес-модель, какими конкурент-
ными преимуществами обладает 
продукт и обладает ли команда необ-
ходимыми компетенциями. Экспер-
ты также учитывают наличие у кор-
порации-партнера трека экспертизы 
для успешной реализации.

Наконец, когда список из топ-
20 компаний-участниц сформиро-
ван, команды приступают к деся-
тинедельной программе интенсив-
ной бизнес-практики. Они участву-
ют в воркшопах и мастер-классах, а 
также работают с экспертами и мен-
торами. Анатолий Валетов подчер-
кивает, что команды приходят не с 
идеями, а с уже запущенным биз-

несом, продуктом и клиентами, у 
многих из основателей это уже не 
первый бизнес. Все это создает уни-
кальную атмосферу, которая мо-
тивирует участников на то, чтобы 
быть первыми.

Финалисты, которые убедитель-
нее всех продемонстрировали по-
тенциал роста своего бизнеса, сорев-
нуются за главный приз — 10 млн 
руб. «Победители смогут потратить 
призовой фонд на развитие бизне-
са — это прекрасная возможность 
быстро привлечь денежные средст-
ва, при этом не нужно отдавать до-
лю и тратить время на поиск инвес-
тора»,— отметил Анатолий Валетов.

Татьяна Еремина

Инновационное ускорение

— модернизация —

Какой бы захватывающей ни каза-
лась на первый взгляд бизнес-идея, 
очень часто начинающим предпри-
нимателям не хватает опыта и пра-
ктики. Можно набивать шишки, 
действуя самостоятельно, а можно 
воспользоваться помощью опыт-
ных экспертов и менторов. Именно 
с этой целью столичные власти нача-
ли создавать и развивать программы 
бизнес-акселерации.

На сегодняшний день в москов-
ских программах бизнес-акселера-
ции заняты предприниматели, ра-
ботающие в социальном и ресторан-
ном бизнесе, в сфере услуг, в экспорт-
ной деятельности, а также начинаю-
щие и будущие бизнесмены — спе-
циально для молодежи и юношест-
ва в столице действует межотрасле-
вой «Бизнес-акселератор». «Наши ак-
селераторы были созданы для углу-
бленной проработки бизнеса участ-
ников. Отличительная черта наших 
акселераторов — возможность от-
шлифовать свою бизнес-модель под 
руководством ментора. Также важ-
но то, что участники развивают соб-
ственный существующий проект, то 
есть на деле внедряют все замечания 
и советы экспертов, а также все те 
знания, что они получили в ходе про-
граммы»,— отметили руководитель 
Департамента предпринимательства 
и инновационного развития города 
Москвы Алексей Фурсин на встрече с 
выпускниками акселераторов.

Напомним, что 13 декабря состо-
ялся завершающий демодень про-
граммы обучения «Акселератор ре-
сторанного бизнеса», запущенной в 
октябре текущего года. Всего на учас-
тие в акселераторе было подано бо-
лее 300 заявок, из которых отобрали 
120 участников. Обучение предпри-
нимателей длилось шесть недель. За 
это время они не только усовершен-
ствовали свои знания благодаря по-
лученной информации от ведущих 
экспертов в области ресторанного 
бизнеса и представителей крупней-
ших холдингов, но и разработали 

собственные проекты, которые впо-
следствии могут быть реализованы в 
заведениях общественного питания 
Москвы. «Во время учебы в акселе-
раторе я открыла новый проект, ко-
торый называется „Время какао“,— 
рассказала владелец сети кондитер-
ских Brownie Mama Ульяна Юрье-
ва.— Я применила знания, которые 
нам давали, и моей дипломной рабо-
той стала новая точка — пятая в на-
шей сети и первая в новом направле-

нии. Было очень классно! Как только 
нам рассказали про тренды — я при-
менила их в нашей работе и адапти-
ровала свой проект под формат фуд-
корта. Когда нам рассказали про су-
ществование архетипов — я тут же 
провела со своей командой иссле-
дование, какой нужен архетип на-
шему проекту для привлечения ши-
рокой аудитории. Нам рассказали 
про особенности построения рабо-
ты с персоналом — и мы немедлен-
но пересмотрели и прописали новые 
скрипты и регламенты». Ульяна Юрь-
ева подчеркнула, что благодаря уча-
стию в акселераторе она в полной ме-
ре оценила городскую инфраструк-
туру поддержки бизнеса, получить 
доступ к которой можно на работаю-
щем по принципу единого окна пор-
тале MBM.MOS (ГБУ «Малый бизнес 
Москвы»). «Поскольку нам предстоит 
расширять производственное про-
странство, для этого может потребо-
ваться помощь от города в плане под-
бора помещения»,— поделилась пла-
нами бизнес-леди. Найти подходя-
щее помещение для аренды под свои 
нужды надеется с помощью столич-
ных властей и руководитель художе-
ственной студии «Как сделать муль-
тик» Ольга Дорогова. На базе онлайн-
платформы «Анимационный инсти-
тут Саши Дорогова» она решила со-
здать офлайн-курсы для детей от 7 
до 12 лет, чтобы научить их рисовать 
и создавать мультипликационные 
фильмы. Первая попытка не увенча-
лась успехом — и тут ей на помощь 
пришел «Акселератор сферы услуг».

«После прохождения акселера-
тора мы выполнили задачу по запу-
ску курсов на 75%. Но самое важное 
из того, что дал нам акселератор,— 
это даже не количественные пока-
затели, а то, что появилась опреде-
ленная методология, благодаря ко-
торой у нас теперь есть уверенность 
в завтрашнем дне. Мы прекрасно 
понимаем, как закрыть оставшиеся 
25% набора. И знаем, какие ценно-
сти предложить нашим слушателям, 
чтобы выполнить поставленные за-
дачи»,— рассказала Ольга Дорогова.

В образовательной программе 
«Акселератора сферы услуг» приня-
ли участие десятки столичных пред-
приятий из сфер туризма, дошколь-
ного образования, общепита и бью-
ти-индустрии с минимум одной точ-
кой продаж или оказания услуг в Мо-
скве. Всех их объединило желание 
трансформировать выпускаемые 
продукцию и услуги, привлечь но-
вых клиентов, развить, оптимизиро-
вать и масштабировать свой бизнес.

Выпускница «Акселератора соци-
альных проектов» Ольга Бочкова по-
делилась итогами участия в образо-
вательной программе. За два месяца 
обучения возглавляемая ею Акаде-
мия безопасности, в которой дети и 
их родители учатся основам безопас-
ного поведения в различных жиз-
ненных ситуациях, увеличила вы-
ручку в четыре раза! «По другим по-
казателям мы также зафиксировали 
существенный рост — минимум на 
25%. Обычно теоретические знания 
такого эффекта не дают. Но в том-то 
и особенность акселератора, что по-
мимо теории мы получали практиче-
ские знания для внедрения в бизнес-
процессы. Буквально разбирая свой 
бизнес по полочкам, мы еженедель-
но ставили себе новые цели и доби-
вались их выполнения»,— подели-
лась Ольга Бочкова. В планах пред-
принимательницы — попасть в сле-
дующий набор «Акселератора соци-
альных проектов». На этот раз ее цель 
— не только кратно увеличить вы-
ручку, но и масштабировать бизнес: 
укрупниться в Москве по количеству 
курсов и тренеров, а затем выйти за 
пределы столицы, чтобы освоить ре-
гиональные рынки. «На каждой оф-
лайн-встрече с трекерами мы имели 
возможность общаться с консультан-
тами ГБУ „Малый бизнес Москвы“. И 
они не просто раздавали информа-
ционные материалы, но и помога-
ли дельными советами, отвечая на 
все вопросы, которые мы им задава-
ли»,— рассказала госпожа Бочкова.

Участники «Экспортного акселе-
ратора» — бизнесмены со значитель-
ным опытом, ведь для того чтобы ос-
мелиться покорять Америку, Европу 
и Азию, нужно как минимум закре-

питься на отечественном рынке. На-
пример, москвич Александр Хруста-
лев уже шесть лет производит дизай-
нерские очаги для уличного костра. 
И на рынках Москвы и Подмосковья 
он — признанный лидер.«В какой-то 

момент мне стали поступать заказы 
из-за рубежа. Однако они разрознен-
ные и несистемные, а я привык к си-
стемной и целенаправленной работе. 
Именно поэтому я решил поучаство-
вать в „Экспортном акселераторе“,— 
рассказал Александр Хрусталев.— Мы 
получили знания и опыт реальных 
участников рынка, которые уже про-
ходили эту „долину смерти“ и смогли 
оттуда вернуться с прибылью».

По словам господина Хрустале-
ва, участие в «Экспортном акселера-
торе» дает возможность посмотреть 
на собственный бизнес со стороны. 
А заодно — трезво оценить свои шан-
сы на глобальное масштабирование. 

«На родине мы все хорошо знаем 
и понимаем, что нужно делать. А ту-
да приходим в другую среду, в дру-
гую культуру, где все действует по 
другим правилам и где предъявля-
ются совсем другие требования к 
твоим товарам. И об этом в том чи-
сле нам здесь подробно рассказы-
вали»,— поделился предпринима-
тель. Он подчеркнул, что самым ин-
тересным для него в ходе акселера-
тора были мнения признанных экс-

пертов — успешных владельцев экс-
портно ориентированного бизнеса. 
Но помимо прочего, важной инфор-
мацией для него оказались програм-
мы подведомственного столичному 
Департаменту предпринимательст-

ва и инновационного развития Мос-
ковского экспортного центра.

Особое место в системе курируе-
мых городскими властями образова-
тельных программ для предприни-
мателей занимает «Бизнес-акселера-
тор» — это проект среди наиболее 
сильных слушателей «Бизнес-уик-
енда», в котором участвовали стар-
шеклассники и студенты. Из почти 
1 тыс. участников до финала акселе-
ратора дошли 650, из которых бы-
ло выбрано 135 победителей. Один 
из них — студент железнодорожно-
го колледжа Даниил Шустров, кото-
рый в свои 19 лет руководит агентст-
вом по продаже рекламы у блогеров.

«„Бизнес-акселератор“ позволил 
мне увеличить вдвое свое окруже-
ние. А окружение для моего бизнеса 
— это все, что дает реальный резуль-
тат. Если до попадания в „Бизнес-
акселератор“ я зарабатывал около 
50 тыс. руб. в месяц, то за два месяца 
обучения я заработал 410 тыс. руб.!» 
— поделился историей успеха мо-
лодой предприниматель. Он плани-
рует поучаствовать в новых бизнес-
акселераторах — чтобы еще больше 

расширить свое окружение, обме-
ниваться с талантливыми сверстни-
ками навыками и компетенциями и 
приобретать новые знания, которые 
дают слушателям акселерационных 
программ именитые спикеры.

В дальнейшем Департамент пред-
принимательства и инновационно-
го развития Москвы планирует сде-
лать больший упор на обучение фи-
нансовым и юридическим тонко-
стям ведения бизнеса. Кроме того, 
в каждом акселераторе обязатель-
но будут участвовать представите-
ли центров услуг для бизнеса, кото-
рые смогут предоставить участни-
кам своевременную исчерпываю-
щую информацию по тем или иным 
вопросам. Также, будет проработана 
идея о том, как усилить нетворкинг, 
позволяя предприятиям-«малышам» 
теснее контактировать с акулами 
бизнеса, а участникам разнопро-
фильных акселераторов — взаимо-
действовать друг с другом на общей 
площадке. Зарегистрировавшись на 
портале MBM.MOS, участники аксе-
лераторов смогут видеть друг друга 
и быть друг другу полезными, свя-
зываться с потенциальными клиен-
тами, партнерами и поставщиками 
услуг, получать информационную 
поддержку и все необходимые кон-
сультации, и узнавать о субсидиях 
правительства Москвы. Кстати гово-
ря, одна из новых субсидий позволя-
ет предпринимателям, как работода-
телям прокачивать своих сотрудни-
ков, скомпенсировав затраты на их 
обучение по программам среднего и 
дополнительного профессионально-
го образования до 120 тыс. руб. на од-
ного работника.

Анна Васильева

Истории с продолжением
Участники интенсивов Департамента предприни-
мательства и инновационного развития города 
Москвы рассказали, как им удалось вывести свое 
дело на новый уровень за время обучения в аксе-
лераторах и о каких городских мерах поддержки 
предпринимателей они там узнали.
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Глобальный столичный проект  
по поддержке бизнеса —  
«Московский акселератор» — стартует 
после новогодних праздников

Отличительная черта московских  
акселераторов — возможность  
отшлифовать свою бизнес-модель  
под руководством опытного ментора

Особенность акселератора в том,  
что помимо теории предприниматели 
получают практические знания  
для внедрения в бизнес-процессы
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