
Кто работает, у того все получается
ЮлИя шАРИПОВА, КОММЕРЧЕСКИй ДИРЕКТОР 
КОМПАНИИ «СИСТЕМА» — ОфИцИАльНОГО ДИС-
ТРИБьЮТОРА КлИМАТИЧЕСКОГО ОБОРУДОВАНИя 
HAIeR — ОБ УСПЕХАХ И ТРУДНОСТяХ УХОДящЕГО 
ГОДА, НЕДОБРОСОВЕСТНыХ КОНКУРЕНТАХ И ПлА-
НАХ НА БУДУщЕЕ.

— Заканчивается 2019 год, 
какими успехами можете поде-
литься с читателями?

— Есть чем гордиться в этом 
году. В декабре этого года «Жил-
стройинвест» сдает ЖК «Аристо-
крат» — знаковый для нашего 
города объект. Мы принимали в 

его строительстве плотное участие — проектирова-
ли, поставляли и монтировали центральные системы 
кондиционирования нового поколения. Также в этом 
году начали работу над еще одним объектом с соот-
ветствующими задачами — ЖК «Символ». Помимо 
этого, совместно с нашими давними партнерами ГУ 
СУ-10 завершаем работы по монтажу вентиляции в 
помещениях нового завода «Башспирт», монтируем 
системы вентиляции и кондиционирования в новом 
строящемся хирургическом корпусе онкоцентра.

В рамках развития бренда Haier провели конфе-
ренцию среди наших партнеров и членов дилерской 
сети. Ее мы планируем провести и на следующий год. 
Съездили в Китай на завод Haier — нашего основного 
партнера.

— Что далось тяжело?
— Для всех «климатиков» это лето дало снижение 

розничных продаж кондиционеров. В нашем климате 

человек покупает себе кондиционер, когда больше не 
может выносить зной и духоту. Если терпимо, то об-
ходится. Жители средней полосы России еще не при-
выкли думать, что жара может настичь внезапно, что 
прохладным летом кондиционер пригождается для 
обогрева и надо бы установить его на будущее. Так 
что этим летом солнце не радовало, но год все равно 
выдался продуктивным: выручили выигранные тен-
деры, аукционы и корпоративные заказы — спасибо 
нашим партнерам за доверие. 

— вы на рынке с 2007 года, есть ли внутренний 
рейтинг самых интересных объектов, на которых вы 
работали за это время?

— Не могу выделить кого-то одного. Каждый заказ 
строго индивидуален, поскольку нужно выполнить 
разнообразные желания заказчика, соответствуя его 
финансовым ожиданиям и своим высоким стандар-
там работы — это всегда квест. Например, мы рабо-
тали с Гульнарой Имаевой в Gastro Gallery — очень 
интересный был проект. Когда же создавался «Азык 
Тулек», концепцию ресторана меняли три раза, как 
и инженерные решения — он нам стал как родной. 
Очень любим работать с сетью ресторанов Leader 
Group — здесь у собственников высокие требования 
и к себе, и к подрядчикам. Когда я прихожу туда, где 
стоит наше оборудование, особенно ревностно отно-
шусь к климату — невольно смотрю, как все работает.

— есть ли у вас конкуренты в уфе?
— Конечно, есть! На рынке климатического обо-

рудования конкуренция высока. С одной стороны, это 
развивает — приходится постоянно повышать вну-
треннюю планку, искать для заказчиков новые идеи, 

предлагать более выгодные условия. С другой сторо-
ны, огорчает, что конкуренция не всегда добросовест-
ная и не всегда, к сожалению, конкурируешь с про-
фессионалами: не понимая сути и сложности работы, 
подрядчики готовы предложить самую низкую цену, 
лишь бы забрать контракт. Приведу пример: у всего 
есть своя цена, у любой работы она складывается из 
себестоимости материалов, заработной платы, нало-
гов. И конечно, все работают, чтобы заработать, иначе 
теряется смысл работы. Скажу откровенно, в нашем 
бизнесе нет больших наценок. И когда выходишь на 
аукцион со своим предложением, понимая реальную 
стоимость качественно выполненного заказа, нахо-
дятся компании, которые снижают ценовую планку 
до 50%. Но чудес не бывает. И, как правило, в такой 
ситуации страдает заказчик, поскольку получает низ-
кое качество. Всегда говорю, что разочарование от 
плохого качества длится гораздо дольше, чем радость 
от низкой цены. 

— какие планы по захвату мира в следующем 
году?

— Работать, работать и еще раз работать!  
Закончить уже взятые в работу объекты, в пер-
спективе несколько новых и очень интересных  
объектов, продолжать работу с проектными институ-
тами и застройщиками, внедрять новые технологии,  
продолжать активно развивать на рынке бренд Haier. 
Ведь качество — превыше всего!
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