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был удаленный канал. Согласно 
опросу участников рынка, на digital-
каналы приходится 50–97% продаж. 
Годом ранее результат был заметно ни-
же — на уровне 51% в среднем по от-
расли. «На данный момент у нас каж-
дый второй ИИС открыт через дистан-
ционный канал. По сравнению с про-
шлым годом показатель вырос 
на 7%»,— отмечает начальник управ
ления маркетинговой аналитики 
«Открытие Брокер» Денис Камынин. 
«Цифровая трансформация бизнеса 
и повышение качества клиентского 
сервиса являются ключевыми приори-
тетами стратегии развития банка, поэ-
тому в третьем квартале почти все но-
вые счета были открыты дистанцион-
но»,— отмечает Владимир Потапов.

В случае счетов, открытых в рамках 
доверительного управления, основ-
ным каналом продаж остаются отделе-
ния банков. В УК «Сбербанк Управле-
ние активами» отмечают, что физиче-
ские каналы обеспечивают у них 95% 
всех привлечений. «В прошлом году 
ситуация была примерно такая же. 
ИИС пока не до конца изучил массо-
вый клиент — все нюансы вычетов, 
в чем отличие, когда открываешь ИИС 
у брокера и в управляющей компа-
нии, поэтому людям требуются кон-
сультации»,— говорит руководитель 
отдела продаж частным клиентам 
УК «Сбербанк Управление активами» 
Андрей Макаров.

Структура вложений
Объем активов на индивидуальных 
инвестиционных счетах по итогам 
третьего квартала текущего года вы-
рос на 20%, до 143,9 млрд руб., следу-
ет из статистических данных Банка 
России. В том числе, по данным ЦБ, 
объем активов в ИИС на брокерских 
счетах вырос на 19,1%, до 95,4 млрд 
руб., в ИИС в доверительном управ-
лении — на 20,6%, до 49,5 млрд. 
По данным опроса «Денег», прове-
денного среди крупнейших участни-
ков рынка (за исключением Сбербан-
ка и Тинькофф-банка), средний счет, 
открытый в рамках брокерского об-
служивания, вырос с начала года 
с 127 тыс. руб. до 137 тыс. руб. Это 
стало возможным за счет уменьше-
ния числа нулевых счетов. По оцен-
кам «Денег», доля зафондированных 
счетов выросла с 61% до 73%.

Меняются и предпочтения инвесто-
ров. Еще пару лет назад основной объ-
ем средств частные инвесторы вкла-
дывали в акции, теперь на акции при-
ходится только четверть вложений, 
в то время как доля облигаций вырос-
ла до 61%. Наиболее консервативны 
инвесторы в доверительном управле-
нии, по оценкам «Денег», на рублевые 
облигации приходится около 90% 
всех вложений.

Увеличение вложений в облигации 
связано с приходом на рынок массо-
вого инвестора, который не имеет 

опыта инвестирования, поэтому 
выбирает наиболее консервативные 
продукты. «Здесь можно провести 
аналогию с ПИФами облигаций, 
которые стали ранее стали top pick 
для клиентов, которые переходили 
из вкладов. К тому же облигации 
плюс ИИС — отличное сочетание 
с точки зрения маркетинга, потому 
что в качестве начинки клиенту пред-
лагаются высоконадежные государ-
ственные облигации Министерства 
финансов, а в качестве гарантирован-
ного компонента доходности (к кото-
рому привыкли многие) предлагает-
ся возврат налога»,— отмечает Ан-
дрей Макаров.

В ближайшее время доля акций 
вновь будет расти, считают участни-
ки рынка. «По итогам 2019 года диви-
дендная доходность индекса ММВБ 
обгонит среднюю ставку по депози-
там, поэтому привлекательность та-
ких инвестиций может вырасти»,— 
считает Владимир Потапов.

Регуляторные  
изменения
Важную роль в дальнейшей популяри-
зации ИИС участники рынка отводят 
грядущим изменениям законодатель-
ства. В сентябре первый зампред Бан-
ка России Сергей Швецов предложил 
в рамках реформы индивидуальных 
инвестиционных счетов подумать над 
идеей разрешить частично снимать 

средства со счета без его закрытия 
для оплаты первого взноса по ипотеке. 
«Такие опции, как „окна на ликвид-
ность“ в виде промежуточных снятий 
и пополнений денежных средств 
со счета или сокращение срока замо-
розки с трех до одного года, могут по-
ложительно повлиять на спрос част-
ных инвесторов на ИИС»,— считает 
Владимир Потапов.

В ЦБ не исключают для повыше-
ния привлекательности ИИС воз
можности разрешения открывать 
несколько счетов одновременно 
(в настоящее время можно иметь 
только один счет). «Возможность сня-
тия запрета владеть одним ИИС уве-
личит в целом количество счетов, что 
будет удобно для пользователей дан-
ного продукта (не нужно вспоминать, 
у какого брокера открыт ИИС), и мо-
жет быть, немного снизит градус кон-
куренции среди брокеров и банков 
в этом продукте»,— отмечает Денис 
Камынин.

Беспокойство у участников рынка 
вызывают разговоры о возможной от-
мене ИИС первого типа, по которому 
предоставляется налоговый вычет. 
О возможности постепенного отказа 
от этого инструмента заявлял замми-
нистра финансов Алексей Моисеев. 
«Однако идея полного отказа от ИИС 
с вычетом первого типа требует тща-
тельной проработки, ведь подавляю-
щее большинство ИИС имеют имен-
но этот тип налогового вычета ввиду 
его очевидных преимуществ для на-
чинающего инвестора. И именно та-
кой механизм налоговых льгот позво-
ляет привлекать еще больше частных 
инвесторов на фондовый рынок»,— 
отмечает Антон Кицун •
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