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По западному образцу
удебное инвестирование — новый инструмент лишь для российского рынка. На Западе такой 

 механизм финансирования расходов на споры развивается еще с 1960-х годов, 
а в  последние годы спрос на эту услугу за рубежом растет на 50% в год. В чем суть 
litigation finance?

В обычном судебном споре компания, что подает в суд на своего партнера 
или  заемщика, вынуждена нести существенные издержки: расходы на адвокатов, 
на госпошлины, экспертизу, командировки сотрудников и т. д. «Стоимость судебно-
го представительства в одной инстанции по простому спору начинается от 250 тыс. 
руб., а в сложных случаях может доходить до десятков миллионов рублей»,— рас-
сказывает управляющий партнер National Legal Finance Group Максим Карпов. Ког-
да дело доходит до суда, у многих компаний может просто не оказаться ресурсов 
для ведения спора. До последнего времени было два варианта решения пробле-
мы — либо вынимать деньги из оборота, либо брать кредит в банке. С 2017 года 
есть и третий вариант: привлечь судебных инвесторов.

Судебный инвестор — в этом качестве может выступать любое физическое лицо 
или компания — берет на себя все обязательства по финансированию судебного 
разбирательства, находит хороших юристов и передает им дело. Для этого с истцом 
заключается договор уступки права требования. С этого момента истец (то есть 
компания без ресурсов) снимает с себя все заботы по суду. Их принимает на себя су-
дебный инвестор. Его юристы отстаивают позицию истца в суде, инвестор оплачи-
вает все расходы и через 12–15 месяцев (таков средний срок рассмотрения коммер-
ческих споров) получает итоговое решение. Если все завершилось удачно и суд по-
становил заплатить истцу компенсацию, то судебный инвестор берет из этой сум-
мы свою комиссию. «Она составляет от 20% до 40%»,— рассказывает основатель 
компании Platforma Ирина Цветкова. Оставшиеся деньги достаются истцу.

Как привлечь инвестора
У предпринимателей, которые решили воспользоваться для решения своих про-
блем чужими деньгами, есть два пути. Можно найти инвестора через интернет, 
 обратившись в компанию, которая, по сути, является посредником между теми, 
кто хочет заработать на иске, и компаниями, которым нужны деньги на тяжбы. 
Вот как это работает. «Истец может на сайте оставить заявку на финансирование 
спора, вкратце описав суть и прикрепив документы, которые подтверждают его 
позицию»,— рассказывает Ирина Цветкова. Бэк-офис анализирует документы 
и, если дело отвечает необходимым параметрам, запрашивает дополнительную 
информацию. После анализа привлекается инвестор и подписываются все необхо-

димые документы. На все процедуры 
уходит от одного до двух месяцев. «Од-
нако только 2–3% обратившихся за фи-
нансированием получают деньги»,— 
предупреждает госпожа Цветкова. 
«Критерии очень строгие, ведь нам не-
обходимо получить решение, которое 
можно будет исполнить, а не вести 
процесс ради процесса, как это делают 
юристы, получающие почасовое воз-
награждение»,— поясняет эксперт.

По оценкам юристов, шансы на по-
беду должны составлять 60–70%. Во-
вторых, необходимо четко понимать 
сроки рассмотрения иска. У ответчика 
должны быть активы, за счет которых 
можно привести судебное решение 
в исполнение. Наконец, сумма иска 
должна быть от 10 млн руб., а соотно-
шение суммы инвестиций и суммы 
иска не должно превышать 1:10. По-
сле окончания дела инвестор получа-
ет часть от присужденной суммы — 
от 20% до 40%. «Platforma также берет 
свою комиссию — до 10%»,— расска-
зывает Ирина Цветкова. 

Новосибирский завод по производ-
ству стеклотары «Экран» профинанси-
ровал через Platforma несколько су-
дебных процессов как в государствен-
ных судах, так и в Международном 

ИНВЕСТИЦИИ НА СПОР
 ВЛОЖЕНИЯ В СУДЫ ПРИНОСЯТ ДО 30% ГОДОВЫХ

В России набирает популярность новый финансовый 
инструмент — инвестирование в судебные разбира-
тельства (litigation finance). Заработать на судебных 
спорах теперь могут все желающие. Такие вложения 
могут принести значительный доход, но при этом 
остаются достаточно рисковыми. Как можно зарабо-
тать на судебных исках и в чем опасность такого рода 
инвестиций, разбирались «Деньги».
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ОЖИДАЕМАЯ ДОХОДНОСТЬ ОТ ИНВЕСТИЦИЙ В СУДЕБНЫЕ ПРОЦЕССЫ
ОЖИДАЕМАЯ ДОХОДНОСТЬ (% ГОДОВЫХ) НИЗКАЯ ВЕРОЯТНОСТЬ СРЕДНЯЯ ВЕРОЯТНОСТЬ ВЫСОКАЯ ВЕРОЯТНОСТЬ
ПЛАНИРУЕМЫЙ СРОК РАССМОТРЕНИЯ ИСКА (МЕС.) 6 9 12 15 18 21 24 36

ДОХОД 20% ОТ СУММЫ ИСКА 200% 133% 100% 80% 67% 57% 50% 33%

ДОХОД 30% ОТ СУММЫ ИСКА 400% 267% 200% 160% 133% 114% 100% 67%

ДОХОД 40% ОТ СУММЫ ИСКА 600% 400% 300% 240% 200% 171% 150% 100%

ДОХОД 50% ОТ СУММЫ ИСКА 800% 500% 400% 320% 276% 229% 200% 133%

Источник: Platforma. 
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