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принял решение о том, что комиссию 
при покупке ОФЗ-н платят теперь не 
сами граждане, а банки-агенты.

Чисто рыночный инструмент плюс 
предельно широкая сеть распростра-
нения плюс интернет-покупки плюс 
нулевая комиссия плюс сохранение 
старых ограничений по выплате до-
хода (раз в полгода, минимальный 
срок держания для сохранения про-
центов — 12 месяцев, подоходный на-
лог при реализации бумаг) — все это 
и само по себе является движением 
в сторону несколько более молодой 
аудитории. Однако еще одно измене-
ние в условиях распространения 
ОФЗ-н в апреле 2019 года делает его 
еще более актуальным и для состояв-
шихся профессионалов из среднего 
класса, и для чуть более молодой ау-
дитории. Облигации 2017 года имели 
полное и безусловное ограничение 
по обращению: их можно было ку-
пить у агента, можно было продать 
агенту, но более с ними нельзя было 
сделать ничего. ОФЗ-н впервые мож-
но передать в залог по кредиту в том 
же банке-агенте. 

И это меняет очень многое. Факти-
чески этим шагом Минфин открывает 
возможность «связывания» сделанных 
накоплений домохозяйства с други-
ми способами работы с семейным 
бюджетом. Накопления остаются на-
коплениями, но теперь могут являть-
ся полноценной рабочей частью се-
мейного капитала.

Для относительно профессиональ-
ной аудитории новые ОФЗ-н — это 
в первую очередь уже полностью пол-

ноценная альтернатива банковским 
депозитам, и с положительными, 
и с рискованными особенностями ко-
торых такие домохозяйства уже часто 
знакомы. Накоплениями в бумагах 
Минфина для населения 2019 года 
можно уже осторожно, но управ-
лять — в том числе брать под них кре-
диты, например, на развитие соб-
ственного малого бизнеса, на семей-
ные проекты. Привязка ОФЗ-н к банку-
агенту в этом случае не проблема: че-
тыре банка, занятые в проекте этого 
года, имеют максимальное клиент-
ское покрытие в России. Для этой 
группы инвесторов в ОФЗ-н число жиз-
ненных приоритетов, в которые те-
перь можно вписать накопления в гос-
бумагах, существенно расширено.

Для более молодой аудитории 
ОФЗ-н — это в первую очередь способ 
гарантированного государством нако-
пления. Не секрет, что семьи в возрас-
те взрослых в 25 лет в России — как 
раз те самые представители поколе-
ния, которое просто физически не 
имело возможности унаследовать не 
только опыт инвестиций, но и опыт 
финансового планирования из-за его 
отсутствия у старших. Именно в этой 
группе огромен спрос на информа-
цию по управлению личными финан-
сами, и именно здесь концентрирует-
ся основной объем ошибок — на рын-

ке уже достаточно весьма сложных ин-
струментов, он полон добросовестных 
и недобросовестных предложений ин-
вестиций, ориентированных на про-
фессионалов. Не хватает только одно-
го: массового и полноценного безри-
скового инструмента «для начала» — 
без него опыт финансового планиро-
вания просто не приобретается, по-
скольку примеров неудачных экспе-
риментов в области финансов в моло-
дых возрастных группах очень 
и очень много. У всех есть друзья, кото-
рые что-то потеряли, нужно же зарабо-
тать самому — это тот случай, когда 
нужно учиться не на чужих ошибках, 
а на собственных верных решениях. 
Для этой группы ОФЗ-н 2019 года — 
это прежде всего способ накопления 
первого взноса на ипотеку. Как пока-
зывают опросы, начинается финансо-
вое планирование именно отсюда: за-
дача таких семей на ближайшее деся-
тилетие — не диверсифицировать соб-
ственный портфель накоплений, как 
в группе 35+, а решить проблему с соб-
ственным местом для жизни, которое 
будет домом и основой для всего 
остального благополучия.

ОФЗ-н и в версии-2017, и в версии 
2019 года для профессионалов финан-
сового рынка выглядят чрезвычайно 
простыми инструментами, возможно-
сти которых на порядок меньше, чем 

у рядового рыночного продукта. В лю-
бой стране ЕС, не говоря уже о рынках 
Великобритании, США, Австралии, да 
и в Польше, Чехии, Венгрии любое 
банковское отделение предложит лю-
бому в возрасте от 18 до 85 лет и более 
на два порядка сложнее и интереснее. 
Эти инструменты в принципе вполне 
доступны и в России — было бы жела-
ние в этом разбираться и принимать 
на себя соответствующие риски. Но 
для массового рынка они пока непри-
годны: массовая финансовая грамот-
ность, определяющая институцио-
нальное развитие и глубину финансо-
вых рынков, всегда нарабатывается 
именно простыми, безотказными 
и рутинными инструментами, исполь-
зуемыми десятками и сотнями тысяч 
соседей в повседневной жизни. 

Годы постоянных и простых, на 
уровне общего знания и здравого 
смысла, решений большой аудитории 
позволяют в будущем рассчитывать на 
много большее. Например, устойчи-
вое развитие в России крайне привле-
кательно выглядящего на многих рын-
ках финтеха затруднено одним про-
стым обстоятельством: предельная ау-
дитория финансово грамотных домо-
хозяйств для инновационного финан-
сового и страхового бизнеса — пара 
миллионов человек в нескольких ме-
гаполисах РФ, да и это чрезвычайно 
завышенная оценка. Сейчас большин-
ство очень популярных на зрелых 
рынках онлайн-продуктов для управ-
ления семейным благосостоянием — 
очень изощренных, с использованием 
инструментов искусственного интел-
лекта, получающих высокие оценки 
со стороны профессионалов из ин-
вестбанков — просто не переводятся 
на русский язык. Для того чтобы эта 
ситуация изменилась, в стране с насе-
лением в треть населения ЕС нужны 
базовые надежные решения, одновре-
менно понятные интуитивно, рыноч-
ные (ни в каком смысле не «игровые») 
и применимые в обычной жизни мно-
жеством людей. Если они будут — че-
рез десятилетие-полтора здесь будет 
и свой финтех в неигрушечном мас-
штабе, и институты коллективных ин-
вестиций, и развитой фондовый ры-
нок, и сбережения как часть управле-
ния собственным будущим, и длин-
ные инвестиционные деньги, так не-
обходимые экономике.

Минфин же предлагает начать с са-
мого простого, надежного и существу-
ющего теперь в обновленном форма-
те — с ОФЗ-н •
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Это тот случай, когда нужно 
учиться не на чужих ошибках,  
а на собственных верных  
решениях
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