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ФИНАНСЫ

ФИНАНСЫ

ЛИЗИНГ ПРОБУКСОВЫВАЕТ БЕЗ ГОСПОДДЕРЖКИ
РЫНОК ЛИЗИНГА В 2019 ГОДУ ДЕМОНСТРИРУЕТ РОСТ, ХОТЯ И НЕ ТАКОЙ ЖЕ,  
КАК В ПРОШЛОМ ГОДУ. ПРИЧИНА В СОКРАЩЕНИИ ГОСПОДДЕРЖКИ РЯДА СЕКТОРОВ. 
ВПРОЧЕМ, ПОКА ЭКСПЕРТЫ СОХРАНЯЮТ ПОЗИТИВНЫЕ ПРОГНОЗЫ. ОЛЕГ ПРИВАЛОВ

По данным агентства РА «Эксперт», сово-
купный объем нового бизнеса лизинговых 
компаний в Санкт-Петербурге составил бо-
лее 122  млрд рублей, в Северо-Западном 
федеральном округе — более 77 млрд руб- 
лей по итогам прошлого года. Ленинград-
ская область и Санкт-Петербург занимают 
второе место по этому показателю после 
столичного региона. Официальной стати-
стики по первому кварталу нынешнего года 
пока нет.

ЛОКОМОТИВЫ ОТРАСЛИ Основными ло-
комотивами рынка традиционно выступают 
автомобили и железнодорожная техника. 
При этом авиализинг сосредоточен на трех 
компаниях-лидерах, и новички в этом секто-
ре в ближайшее время не предвидятся.

«Драйвером рынка, на наш взгляд, по-
прежнему остается автолизинг, и в этом 
году данный сектор вновь получил господ-
держку в виде субсидирования приобре-
тения в лизинг колесной техники отече-
ственного производства. Однако не стоит 
забывать об инфраструктурных проектах 
в Санкт-Петербурге и Ленинградской обла-
сти, которые обеспечивают продажи спе-
циализированной техники»,— говорит Анна 
Голикова, руководитель филиальной сети 
ГК «Интерлизинг».

Андрей Волков, руководитель дирекции 
продуктового развития и взаимоотношений 
с партнерами компании «Балтийский ли-
зинг», рассказал: «По итогам первого квар-
тала в нашей компании среди самых попу-
лярных сегментов первое место занимают 
легковые авто, второе место — грузовая 
техника, третье — складское оборудование 
и погрузчики, четвертое — строительная и 
дорожно-строительная техника, а замыкает 
пятерку металлообрабатывающее обору-
дование».

«В первом квартале 2019 года доля ав-
толизинга по Ленинградской области зани-
мает в нашем портфеле 8%. Она показала 
рост на 24% по сравнению с аналогичным 
периодом прошлого года. 87% в портфеле 
приходится на направление авиализинга, 
оно увеличилось на 8%. Железнодорожный 
транспорт занимает 5% от общего объема, 
по сравнению с первым кварталом прошло-
го года он продемонстрировал впечатляю-
щий рост — почти в три раза. Его основой 
послужило обновление железнодорож-
ными операторами парка вагонов в связи 
со вступлением в силу ряда нормативных 
актов, ограничивающих срок их эксплу-
атации»,— рассказывает Евгений Тата-
ринов, коммерческий директор компании  
«ВТБ Лизинг».

Еще один фактор увеличения спроса на 
подвижной состав — рост добычи и про-
изводства угля, нефти, минеральных удо-
брений и зерна. Эти ресурсы необходимо 
транспортировать от места производства 
до конечного потребителя, и железнодо-
рожные перевозки играют здесь ведущую 
роль.

«Хотим отметить, что в настоящее вре-
мя в Петербурге обсуждается вопрос мо-
дернизации наземного транспорта. Мы 

считаем это направление перспективным 
для развития рынка лизинговых услуг. По-
этому надеемся, что городу и перевозчи-
кам удастся договориться о требованиях, 
предъявляемых к новым автобусам, трол-
лейбусам и трамваям, а затем закрепить их 
в виде нормативных актов»,— рассказал 
господин Татаринов.

Аналитики ИК «Фридом Финанс» полага-
ют, что ключевым драйвером лизингового 
рынка является железнодорожный сегмент. 
По их подсчетам, за счет активного роста 
объемов лизинговых сделок с железнодо-
рожной техникой доля данного сегмента на 
рынке увеличилась с 21 до 26%. «В то же 
время степень проникновения лизинга в ав-
топродажи легкового транспорта остается 
неизменной на протяжении последних двух 
лет и находится на уровне 9%, поскольку 
основным источником финансирования 
приобретения автомобиля по-прежнему 
являются автокредиты, на которые при-
ходится около 50% общих автопродаж. 
Тем не менее поддержку лизингу легковых 
автомобилей оказывает развитие райдше-
ринга и каршеринга в крупных городах, а 
также расширение таксопарков. Вероятно, 
сегмент автолизинга увеличится на 5–7% в 
текущем году».

Елена Смирнова, директор по работе с 
юридическими лицами «CTRL Лизинг», го-
ворит: «По результатам первого квартала 
2019 года наиболее развивающийся сек-
тор в сегменте лизинга легкового автотран-
спорта — передача в лизинг ТС для такси, 
каршеринга и для клиентов, осуществляю-
щих грузоперевозки. Рост обусловлен ак-
тивной деятельностью агрегаторов, среди 
которых Gett, 

”
Яндекс.Такси“, 

”
Ситимобил“, 

”
Делимобиль“, 

”
Яндекс.Драйв“. Увеличение 

количества потребителей сервиса такси 
привело к росту спроса на услугу и, как 

следствие, к потребности расширять коли-
чество машин в парках. Кроме того, важ-
но отметить и появление новых игроков в 
Санкт-Петербурге, среди которых Bolt. Что 
касается сегмента  LCV, то рост продаж в 
первом полугодии 2019 года был обуслов-
лен действием программы субсидирования 
коммерческого транспорта. В случае прод-
ления программы мы можем ожидать роста 
продаж в третьем и четвертом кварталах 
2019 года».

«Хотим отметить, что в настоящее вре-
мя в  Петербурге обсуждается вопрос и о 
модернизации наземного транспорта. Мы 
считаем это направление перспективным 
для развития рынка лизинговых услуг. По-
этому надеемся, что городу и перевозчи-
кам удастся договориться о требованиях, 
предъявляемых к новым автобусам, трол-
лейбусам и трамваям, а затем закрепить их 
в виде нормативных актов»,— рассказал 
господин Татаринов.

Наиболее активно развиваются ком-
пании, работающие по госконтрактам и 
участвующие в крупных инфраструктур-
ных объектах, таких как, например, рекон-
струкция трассы «Кола». Региональный 
директор департамента продаж компании 
Carcade Евгений Курбакин говорит, что 
специфика инфраструктурных госконтрак-
тов, предусматривающих большой объем 
инвестиций в проект и специфический гра-
фик платежей, меняет и требования клиен-
тов. В  первую очередь снижается размер 
авансового платежа и увеличиваются сро-
ки действия договоров лизинга. Сегодня 
типичным для рынка уже является первый 
платеж по договору лизинга в размере око-
ло 5% от суммы, хотя раньше лизинговые 
компании не готовы были идти на такие 
условия. «Сейчас, несмотря на сопутству-
ющие таким условиям риски, многие компа-

нии видят перспективы этого сегмента и ак-
тивно развивают направление автолизинга. 
Только за последний год два крупнейших 
банка запустили собственные лизинговые 
компании»,— указывает эксперт.

Анна Голикова к основным событиям 
первого квартала относит то, что оконча-
тельно прекратила финансирование ново-
го бизнеса компания «ВЭБ-лизинг». «Это 
повлияло и на распределение объемов 
между другими игроками, и на обмен ка-
драми в отрасли. В то же время на рынок 
вышел новый игрок 

”
Газпромбанк Лизинг“, 

который как раз сформировал команду из 
бывших сотрудников 

”
ВЭБ-лизинга“. Новый 

игрок специализируется на автолизинге, 
что, конечно, повлияет на перераспределе-
ние долей среди основных участников рын-
ка»,— полагает госпожа Голикова. 

К числу основных игроков рынка лизинга 
по текущему лизинговому портфелю отно-
сятся ПАО  «ГТЛК» (925  млрд рублей), АО 
«Сбербанк Лизинг» (609  млрд), АО «ВТБ 
Лизинг» (575  млрд), АО «ВЭБ-лизинг» 
(374 млрд) и ПАО «Трансфин-М» (290 млрд).

Андрей Волков констатирует: «Россий-
ский рынок лизинга высококонцентриро-
ванный: на топ-20 лизинговых компаний из 
рейтинга, который ежегодно актуализирует 
аналитическое агентство RAEX, приходится 
более 80% нового бизнеса. При этом со-
став топ-10 компаний практически не меня-
ется (мы как раз в этом сегменте — по ито-
гам 2018 года занимаем восьмую строчку 
списка), топ-20 и топ-30 тоже относительно 
стабильны по составу компаний. Про новых 
лидеров говорить сложно, хотя нет ничего 
невозможного: бывают и взлеты на крупных 
сделках, и падения — по самым различным 
причинам. Скорее всего, перемещения 
игроков рынка в рамках рейтинговой табли-
цы RAEX будут незначительными».

ЗАМЕДЛЕНИЕ В  первом квартале 2019 
года наметился целый ряд изменений в ча-
сти реализации мер господдержки. Важно 
отметить, что выделенные в начале года 
Минпромторгом РФ на поддержку спроса 
на автомобили отечественного производ-
ства 4,9 млрд рублей закончились у круп-
ных участников, что привело к некоторому 
снижению корпоративных продаж транс-
порта. В  частности, по итогам первого 
квартала 2019 года в Санкт-Петербурге и 
Ленинградской области продажи автомо-
билей корпоративным клиентам замедли-
лись по сравнению с аналогичным перио-
дом 2018 года. Самый большой спад (9%) 
произошел в сегменте грузовой техники 
против снижения продаж в сегменте легко-
вого и легкого коммерческого транспорта 
на 0,3%. 

Генеральный директор компании «Газ-
промбанк Лизинг» Максим Агаджанов 
уверен, что госпрограмма показала себя 
максимально эффективно для льготного 
приобретения транспорта на условиях фи-
нансовой аренды и востребована со сторо-
ны малого и среднего бизнеса. Этому спо-
собствуют условия программы: компании 
получают скидку на авансовый платеж до 

НЕСМОТРЯ НА СНИЖЕНИЕ ДИНАМИКИ КОРПОРАТИВНЫХ ПРОДАЖ ЛЕГКОВОГО И ГРУЗОВОГО ТРАНСПОРТА, АВТОЛИЗИНГ ЯВЛЯ−
ЕТСЯ СЕГОДНЯ ОДНИМ ИЗ САМЫХ ПОПУЛЯРНЫХ ИНСТРУМЕНТОВ ДЛЯ КЛИЕНТОВ МСБ В РАМКАХ ОБНОВЛЕНИЯ И ПОПОЛНЕНИЯ 
АВТОПАРКА
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