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оружия за прошлый год. Крупнейши-
ми же импортерами российского воо-
ружения являются Индия (27%), Китай 
(14%) и Алжир (14%). Как отмечает 
SIPRI, продажи Россией оружия за ру-
беж за период 2014–2018 годов снизи-
лись на 17% по сравнению с 2009–2013 
годами. Связано это в первую очередь 
с сокращением закупок российской 
техники Индией и Венесуэлой. При-
чем в случае с Индией речь идет о па-
дении на 42% по сравнению с преды-
дущей пятилеткой, а экспорт в Венесу-
элу, переживающую тяжелейший эко-
номический кризис, упал на 96%. За-
мыкает же тройку лидеров среди 
стран—экспортеров вооружения 
Франция с показателем $1,76 млрд. 

Закупала же оружие активнее всех 
в 2018 году Саудовская Аравия, прини-
мающая активное участие в военной 
операции в Йемене, а также обновля-
ющая свое вооружение. Ее объем им-
порта в результате составил $3,8 млрд. 
Вслед за ней идут сразу несколько 
стран, закупивших в прошлом году во-
оружения примерно на $1,5 млрд.

Финансовое прикрытие
Оборонно-промышленный ком-
плекс — это сложный механизм, 
 совмещающий научные разработки, 

производство и продажу вооружений. 
При этом выполнением оборонных 
заказов в России, например, занима-
ются сотни предприятий — как про-
изводители деталей, так и те, кто осу-
ществляет сборку готовых механиз-
мов. И зачастую для выполнения 
крупного заказа предприятиям нуж-
ны дополнительные средства в виде 
кредитов. Поэтому любая армия мира 
должна пользоваться поддержкой бан-
ковского сектора, особенно если речь 
идет о крупных военных державах.

По данным Centre Delas, за период 
2011–2017 годов индустрия вооруже-
ний получила финансирование от 
банков в общей сложности на сумму 
в $27,16 млрд. Сюда включены как 
кредиты, так и операции с облигаци-
ями и акциями компаний. Лидиру-
ют в этом рейтинге американские 
финансовые институты, обеспечив-
шие поддержку военным предприя-
тиям на $7,99 млрд. На втором месте 
с серьезным отставанием располо-
жилась Швеция ($3,9 млрд). Россия 
не представлена в базе данных 
Centre Delas, однако, по данным 
« Денег», наши финансовые институ-
ты должны были бы расположиться 
на третьей строчке. 

Есть у российского ОПК и еще одна 
особенность: в январе 2018 года пра-
вительство РФ приняло решение 
о наделении Промсвязьбанка функ-
циями опорного банка всей оборон-
ной отрасли. Изначально было при-

нято решение, что банк займется рас-
четами по гособоронзаказу, кредито-
ванием предприятий ОПК и цепочки 
кооперации. Все соответствующие 
решения были приняты, сейчас же 
правительство готовит законопроект, 
согласно которому статус опорного 
банка для ОПК будет закреплен за 
Промсвязьбанком законодательно.

«Создание опорного банка для 
ОПК — уникальный прецедент, в ми-
ровой практике таких прямых анало-
гов нет. Есть банки, которые работают 
с ОПК, но это лишь одно из направле-
ний их бизнеса, и неосновное, или, 
например, есть банки, которые специ-
ализируются на работе с военнослужа-
щими, в том числе на иностранных 
территориях,— рассказал „Деньгам“ 
директор дирекции стратегии и про-
ектов развития Промсвязьбанка Борис 
Ярышевский.— Промсвязьбанк будет 
включать в себя все эти функции, при-
чем образующей будет работа как 
с ОПК, так и с цепочкой кооперации 
и военнослужащими. Одновременно 
с этим банк будет содействовать реали-
зации задач государства в военно-про-
мышленном комплексе в качестве 
ключевого финансирующего институ-
та, в том числе в рамках содействия 
диверсификации производства пред-
приятий ВПК. При этом банк будет 
предоставлять весь комплекс финан-
совых решений и строить экологич-
ную систему вокруг себя, направлен-
ную на решение задач сектора ВПК. 

Это отличает и подход банка к сектору 
от остальных банков РФ, которые ра-
нее работали с ОПК. При этом банк 
останется универсальным, предлагая 
услуги как сектору ОПК, так и рыноч-
ным клиентам».

У данной инициативы правитель-
ства есть две основные цели. Во-
первых, такой подход экономически 
более выгоден для самих предприя-
тий ОПК. «Для предприятий ОПК мо-
жет снизиться стоимость привлечения 
кредитных средств, причем не только 
за счет того, что ГОЗ может быть источ-
ником фондирования, но и за счет 
снижения рисков, так как банк будет 
видеть всю цепочку кооперации по го-
сударственному оборонному заказу 
в комплексе. Мы готовы предложить 
ставку без дополнительной поддержки 
со стороны государства на 2–3% ниже 
рынка. Распределение по разным бан-
кам не дает такого преимущества»,— 
отмечает господин Ярышевский. А во-
вторых, это позволяет обеспечить обо-
ронный сектор финансированием 
в условиях международных санкций. 
Государство, концентрируя функции 
поддержки для ОПК в одном месте, 
с одной стороны, минимизирует санк-
ционные риски для других финансо-
вых организаций и институтов разви-
тия страны, а с другой — создает эф-
фективный инструмент сопровожде-
ния государственного оборонного за-
каза и в целом обеспечения потребно-
сти сектора ВПК в финансировании •D
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