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платформы, которая формирует инди-
видуальный инвестиционный порт-
фель. Автоматический помощник 
определяет профиль инвестора 
и предлагает наиболее подходящий 
к риск-профилю клиента набор цен-
ных бумаг и их пропорции. Кроме то-
го, он в режиме реального времени от-
слеживает состояние портфеля и в слу-
чае необходимости предлагает клиен-
ту приобрести более выгодные бума-
ги. «Советы робоэдвайзера основаны 
на профессиональной экспертизе ана-
литиков „ВТБ Капитала“, которая ра-
нее была доступна только институцио-
нальным инвесторам и клиентам сег-
мента private banking. На основании 
рекомендаций инвестор самостоя-
тельно подтверждает или отклоняет 
предлагаемые сделки»,— отмечает го-
сподин Потапов. По его словам, часто-
та рекомендаций робоэдвайзера зави-
сит от динамичности рыночной конъ-
юнктуры и инвестиционного профи-
ля клиента. Например, консерватив-
ному инвестору предложения будут 
поступать реже, чем агрессивному. 
 Получить инвестиционный совет мож-
но не только у программы, но и у жи-
вого человека — финансового совет-
ника, с ним можно связаться с помо-
щью встроенного чата или в один 
клик, позвонив ему по телефону, 
 отмечает Антон Берлинер.

Однако инвесторы должны знать, 
что в отличие от депозитов инвестиро-
вание в ценные бумаги несет и допол-
нительные затраты. Комиссия прежде 
всего взимается при совершении сде-
лок (составляет 0,001–0,3% от их объе-
ма), на внебиржевые расходы могут 
быть еще выше. Даже если вы не тор-
говали, с вашего счета все равно мо-
жет взиматься ежемесячная комиссия, 
которая доходит до нескольких сотен 
рублей. Примерно столько же (100–
300 руб. ежемесячно) потребуется пла-
тить за хранение ценных бумаг в депо-
зитарии. Поэтому с несколькими ты-
сячами рублей на фондовом рынке де-
лать нечего. «Минимальный объем ин-
вестиций стоит подбирать индивиду-
ально. Если же рассматривать индиви-
дуальный инвестиционный счет, то 
оптимальным будет ежегодное попол-
нение на сумму 400 тыс. руб., с кото-
рой будет выплачиваться налоговый 
вычет. Эта надбавка усилит результат 
инвестирования либо может компен-
сировать возможные просадки, кото-
рые на рынке, конечно же, случают-
ся»,— отмечает биржевой тренер 
«БКС Брокер» Ярослав Космынин.

Доверительное 
 управление
Если инвестор не готов к самостоятель-
ным решениям или не хочет тратить 
свое время на управление сбережения-

ми, ему доступна помощь профессио-
нальных управляющих. Клиент может 
заключить с управляющей компанией 
договор на доверительное управление 
его средствами либо приобрести от-
крытый паевой инвестиционный 
фонд. По данным ЦБ, на начало года 
в России обращалось почти 270 откры-
тых ПИФов, которые предлагают более 
50 управляющих компаний. В инве-
стиционной линейке управляющих 
есть фонды облигаций, еврооблига-
ций, смешанных инвестиций, а также 
акций. В настоящее время российские 
управляющие компании предлагают 
инвесторам поучаствовать в росте не 
только российского фондового рынка, 
но и США, Европы, Азии, Латинской 
Америки, Китая. Кроме того, есть воз-
можность заработать и на отдельных 
секторах — финансовом, телекомму-
никационном, потребительском, не-
фтегазовом и машиностроительном.

Стать клиентом управляющей ком-
пании можно, посетив офис компа-
нии, воспользовавшись услугами 
агентов, которыми могут быть банки 
или брокеры, либо удаленно — через 
сайт госуслуг. «Оформление договора 
и открытие счета занимают всего 
один-два дня, а использование он-
лайн-сервисов еще сильнее все упро-
щает: многое можно сделать не выхо-
дя из дома»,— отмечает директор Alfa 
Capital Wealth Андрей Бабиян.

Как и в случае с брокерским счетом, 
перед заключением договора с управ-
ляющей компанией в первую очередь 
потребуется определить уровень при-

нятия риска, желаемый доход и срок 
инвестирования. После этого выбира-
ется стратегия и формируется порт-
фель, если это ДУ, либо приобретается 
пай открытого или интервального 
 ПИФа. Консервативным клиентам бу-
дут рекомендованы облигационные 
фонды, а клиентам, более лояльным 
к риску, предложат фонды смешанных 
инвестиций и фонды акций. Потенци-
ал роста у последних значительно вы-
ше, чем у облигационных, но и риски 
значительного падения стоимости пая 
при неблагоприятном развитии ситуа-
ции на рынке тут велики. «Не всегда на-
чинающие клиенты, ранее инвестиро-
вавшие только в депозиты, хотят обяза-
тельно консервативную доходность. 
Часто предпочитают инвестировать 
агрессивно ради получения высокой 
доходности. По принципу: раз уж ри-
сковать, то рисковать ради высокой 
 доходности, не ограничивать себя воз-
можностью получить 8–10% в облига-
циях»,— отмечает начальник управле-
ния продаж и маркетинга УК «Райффай-
зен Капитал» Константин Кирпичев.

ПИФы против акций
Преимущества паевого инвестицион-
ного фонда перед прямой покупкой 
 акций заключаются в том, что ПИФом 
управляет профессиональный инве-
стор, за действиями которого следит 
система риск-менеджмента компании. 
К тому же портфель любого фонда со-
стоит не из одной бумаги, а из несколь-
ких десятков, что ведет к высокой ди-
версификации вложений и снижает 

риски неблагоприятного сценария с от-
дельной акцией или облигацией. При 
этом управляющий ежедневно следит 
за рынком и принимает решение о по-
купке или продаже инструментов в за-
висимости от их конъюнктуры.

Из-за активного управления фондов 
издержки клиента будут выше, чем 
при прямой покупке акций на рынке. 
В частности, в фондах акций комис-
сии составляют 2–4,2% от вложений, 
которые взимаются ежегодно. По кон-
сервативным стратегиям комиссии 
 существенно ниже и составляют около 
1%. К тому же стоит помнить, что при 
покупке клиент заплатит премию 
в размере 0,5–1,5% от текущей стоимо-
сти пая, а при продаже будет сопоста-
вимый дисконт.

Недостатком продуктов управляю-
щих является их более низкая ликвид-
ность. Если акцию можно купить или 
продать в любой момент торгов, то паи 
классических открытых фондов обла-
дают существенно меньшей ликвидно-
стью, поскольку выдаются или погаша-
ются в течение двух-трех дней, а значит, 
инвесторы не могут мгновенно вхо-
дить в рынок или выходить с него •
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Не стоит пытаться угадать момент 
для входа в рынок. То, что сегодня 
кажется дорого, через полгода мо-
жет быть еще дороже. И наоборот. 
Нужно покупать регулярно, пусть 
 небольшими суммами, но регуляр-
но, распределяя средства в рамках 
выбранной структуры портфеля. 
При просадках рынка имеет смысл 
делать докупки. Но нужно учесть, 
что в отличие от ПИФов порог входа 
(и довнесения средств) может быть 
весьма значителен.
Я бы рекомендовал новичкам не 
ограничиваться только консерватив-
ными инструментами. Вероятно, до-
ля облигаций должна быть большой, 
но на 10–20% имеет смысл сразу 
 покупать более агрессивные инстру-
менты (акции, паи фондов акций). 
Это позволит прочувствовать и лучше 
понять поведение всего рынка. Оце-
нить, насколько вы готовы к высокой 
волатильности рынка, при этом 
не подвергая риску весь портфель.

ВЕДУЩИЕ БРОКЕРЫ ПО КОЛИЧЕСТВУ ЗАРЕГИСТРИРОВАННЫХ 
КЛИЕНТОВ

КОЛИЧЕСТВО КЛИЕНТОВ (ТЫС.)
СБЕРБАНК 645,3

ТИНЬКОФФ БАНК 433,0

ФГ БКС 342,0

ВТБ 338,2

«ФИНАМ» 214,7

ГРУППА БАНКА «ФК ОТКРЫТИЕ» 189,7

АЛЬФА-БАНК 102,5

«АТОН» 50,8

«АЛОР +» 35,2

ИК «ФРИДОМ ФИНАНС» 35,1

Источник: Московская биржа.

КРУПНЕЙШИЕ РОЗНИЧНЫЕ УПРАВЛЯЮЩИЕ КОМПАНИИ
СТОИМОСТЬ ЧИСТЫХ  

АКТИВОВ (МЛРД РУБ.)
ДОЛЯ  

РЫНКА (%)
1 КОМПАНИИ БИЗНЕСА «СБЕРБАНК УПРАВЛЕНИЕ АКТИВАМИ» 94,3 29,3

2 «АЛЬФА-КАПИТАЛ» 50,8 15,8

3 КОМПАНИИ БИЗНЕСА «ВТБ КАПИТАЛ УПРАВЛЕНИЕ ИНВЕСТИЦИЯМИ» 46,2 14,4

4 «РАЙФФАЙЗЕН КАПИТАЛ» 35,4 11,0

5 «ГАЗПРОМБАНК — УПРАВЛЕНИЕ АКТИВАМИ» 27,2 8,5

6 «УРАЛСИБ» 13,2 4,1

7 «СИСТЕМА КАПИТАЛ» 10,9 3,4

8 «РСХБ УПРАВЛЕНИЕ АКТИВАМИ» 10,8 3,4

9 «АТОН-МЕНЕДЖМЕНТ» 9,1 2,8

10  «ТРАНСФИНГРУП» 4,9 1,5

Источник: Investfunds.
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