
вого участия»,— добавляет Анастасия 
Зюркалова. Впрочем, банкиры пока 
настроены более оптимистично и не 
видят причин для замедления роста 
ипотеки. «Ипотека — это сделка, к ко-
торой клиент достаточно долго гото-
вится, взвешивает свои финансовые 
возможности, незначительные изме-
нения в условиях кредитования или 
в общей экономической ситуации не 
оказывают существенного влия-
ния»,— указывает управляющий ди-
ректор по розничным продуктам Абсо-
лют-банка Антон Павлов.

По данным крупнейших бюро кре-
дитных историй (БКИ), в сегменте ав-
токредитования особенный ажиотаж 
наблюдался в третьем квартале на фо-
не повышенной валютной волатиль-
ности. По данным БКИ «Эквифакс», 
в третьем квартале этого года банка-
ми было выдано свыше 181 тыс. авто-
кредитов более чем на 132,9 млрд 
руб. По данным Объединенного кре-
дитного бюро, объем выдачи креди-
тов на покупку машин в третьем квар-

тале превысил 127 млрд руб., что да-
же выше докризисного третьего квар-
тала 2013 года (125,3 млрд руб.). При 
этом, как и в случае с ипотекой, отме-
чается существенный рост среднего 
чека на покупку автомобиля — от 
730 тыс. до 830 тыс. руб. Очевидно, 
столь высокий спрос вызван ожида-
нием повышения цен из-за дальней-
шего ослабления рубля и повышения 
НДС, считают эксперты. 

Риски перегрева
В сегменте потребительского кредито-
вания в этом году тоже наблюдались 
экстремальные успехи. «В августе 2018 
года впервые с 2013 года выдачи кре-
дитов наличными превысили макси-
мальное ежемесячное значение выдач 
(383,4 млрд руб. было выдано в дека-
бре 2013 года против 402,1 млрд руб. 
в августе 2018 года)»,— указывает Ана-
стасия Зюркалова из Frank Research, 
добавляя, что по годовым накоплен-
ным темпам роста выдач потребитель-
ское кредитование уже приближается 

к ипотечному кредитованию. При 
этом растет средняя сумма потреби-
тельского кредита. «Основные драйве-
ры роста — инфляция и отложенный 
спроса со стороны заемщика на круп-
ные покупки,— объясняет замести-
тель директора департамента рознич-
ных продуктов и маркетинга Росбанка 
Лидия Каширина.— Многие заемщи-
ки долго откладывали крупные покуп-
ки, опасаясь снижения дохода и/или 
потери работы».

Риск перегрева сегодня можно пред-
полагать именно в сегменте необеспе-
ченного кредитования, предупрежда-
ют эксперты. «Хотя до точки перегре-
ва, как это было в 2014 году, еще дале-
ко,— считает аналитик Fitch Ratings 
Руслан Булатов.— Меры, принимае-
мые ЦБ и направленные на снижение 
темпов роста потребительского креди-
тования, только частично достигают 
своей цели, так как непосредственно 
на темпах роста это не сказывается — 
доходность перекрывает дополнитель-
ную нагрузку на капитал. Но мы ви-

дим постепенный рост капитала роз-
ничных банков для соблюдения но-
вых нормативов».

«Есть существенные смягчающие 
факторы, которые исключают кредит-
ные потери, сравнимые с теми, что 
розничные монолайнеры понесли 
в 2014–2016 годах»,— отмечает Ольга 
Ульянова из Moody’s. В частности, это 
и более жесткие стандарты андеррай-
тинга (оценки заемщиков), чем те, что 
действовали в 2012–2013 годах. «Кро-
ме того, сегодня лидерами на рынке 
необеспеченного потребительского 
кредитования являются уже не банки-
монолайнеры, как это было пятью го-
дами раньше, а крупные универсаль-
ные банки, в первую очередь Сбербанк 
и ВТБ,— продолжает Ольга Ульяно-
ва.— Накопленные универсальными 
банками портфели необеспеченных 
кредитов составляют лишь незначи-
тельную долю от их суммарных балан-
сов, и, таким образом, если неплатежи 
перейдут какую-то критическую черту, 
сделав соответствующий сегмент убы-

АЛ
ЕК

СА
Н

Д
Р 

КО
РЯ

КО
В

ДИНАМИКА ВЫДАЧИ РОЗНИЧНЫХ КРЕДИТОВ (МЛРД РУБ.)
Кредиты наличными

0

100

200

300

400

500

600

700

800

20182017201620152014

Ипотека Автокредиты POS-кредиты

Источник: Knight Frank.




