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продуктов которого была рассрочка на 
паломнические туры в Хадж и Умру. 
Но уже через год исчез сам Татагро-
промбанк, а вместе с ним и центр. 

Сейчас катализатором этого рынка 
может стать Сбербанк. До конца 2018 
года он намерен открыть «исламские 
окна» в трех регионах — Чечне, Баш-
кирии и Татарстане. Как рассказал 
«Деньгам» советник зампреда Сбер-
банка Бехнам Гурбан-заде, концепция 
и финансовая модель, а также два сце-
нария «дорожной карты» — для роз-
ничного и корпоративного сегмен-
тов — уже разработаны компанией 
КПМГ. Розничный сегмент, на его 
взгляд, наиболее привлекателен и эко-
номически целесообразен для Сбер-
банка. В корпоративном сегменте 
у Сбербанка уже есть ряд исламских 
продуктов, а также опыт в финансиро-
вании сделок. «В Татарстане в про-
шлом году прошли сделки в лизинге, 
был профинансирован экспорт рос-

сийского зерна в страны Ближнего 
Востока и Северной Африки»,— рас-
сказывает Бехнам Гурбан-заде. Но, ого-
варивается он, внедрение продуктов 
осложняет отсутствие законодатель-
ства, их стоимость возрастает за счет 
двойного налогообложения, а конку-
рентоспособность снижается. 

По светским законам
Болевыми точками, о которых упоми-
нают в Сбербанке, являются запрет на 
торговлю для банков и необходи-
мость уплаты НДС. «При операции 
купли-продажи налог должен быть 
уплачен по всей сумме независимо от 
того, выполняет ли покупатель свои 
обязательства. Такая система создает 
серьезные риски для банка»,— пояс-
няет эксперт Международного финан-
сового центра Гайдар Гасанов. Попыт-
ки переписать закон уже предприни-
мались, последняя — весной 2017 го-
да, но поддержки она не нашла. Пер-

спективы же, что она вообще когда-то 
появится, крайне туманны. 

В декабре 2015 года в Сбербанке со-
брались банкиры, представители 
Минфина и ЦБ, которые решали, сле-
дует ли как-то помогать исламскому 
банкингу. Представители правитель-
ства Татарстана и Малайзийско-рос-
сийского консорциума представили 
свой доклад, из которого следовало: 
придется переписывать законы. Уже 
тогда регуляторы не обнадежили ры-
нок, решив повременить с поправка-
ми. Впрочем, три года спустя послед-
ние и вовсе сменили статус преждев-
ременных на статус ненужных. ЦБ не 
пошел на уступки даже Сбербанку, ко-
торый предлагает создать регулятив-
ную песочницу. «В ней апробируются 
проекты, регулирование которых не-
известно,— отметили в пресс-службе 
ЦБ.— Деятельность, которая предлага-
ется в рамках партнерского банкинга, 
в принципе известна и может осу-

ществляться в рамках действующего 
российского законодательства».

Без политической воли и конкрет-
ного поручения проработать вопрос 
на уровне правительства, как это было 
в центральноазиатских странах, 
в этой сфере вряд ли что-то изменится, 
считает президент Фонда развития ис-
ламского бизнеса и финансов Линар 
Якупов. Но воли пока нет. В Минфине 
вопросы на эту тему адресуют в Банк 
России, который пока не распускает 
профильную рабочую группу. 

В такой ситуации рынку сгодились 
бы и частичные реформы обычного 
банкинга, актуальные и для партнер-
ского. «Сейчас проведение сделок 
с драгметаллами без их фактического 
изъятия из хранилища не должно об-
лагаться НДС, однако на практике оста-
ются риски, которые вынуждают участ-
ников рынка структурировать сделки 
через зарубежные хранилища, напри-
мер, в Лондоне и Дубае,— рассказыва-




