
В Самарской области отмеча-
ется рост кредитования мало-
го и среднего бизнеса. В первой 
половине года усилилась конку-
ренция банков за этот сегмент 
рынка. Эксперты отмечают, что 
ранее крупные банки «не воспри-
нимали малый бизнес всерьез 
и не предлагали ему адаптиро-
ванных продуктов и услуг», «сей-
час же практически все банки 
активно привлекают на обслужи-
вание даже стартаперов и фри-
лансеров». Специалисты подчер-
кивают, что в 2019 году «банки 
выйдут на новый уровень кон-
куренции: в приоритете будет 
дистанционное обслуживание, 
легкость получения услуг, умест-
ность предложений».

— рынки —

В последние годы наблюдается 
прирост количества субъектов ма-
лого и среднего предпринимательс-
тва в Самарской области. Эксперты 
финансовой группы БКС подчерки-
вают, что лучше всего об активнос-
ти малого бизнеса говорит статисти-
ка ФНС: ежемесячно регистрирует-
ся более 100 тыс. компаний и инди-
видуальных предпринимателей. По 
словам аналитика ГК «Финам» Алек-
сея Коренева, число предприятий 
малого бизнеса в области по состоя-
нию на 1 июля составляло 5754 еди-
ниц, суммарный оборот с начала го-
да по ним составил 251 млрд руб., 
а численность персонала на 1 июля 
была равна 177 тыс. человек. «Самар-
ская область в части активности ма-
лого и среднего бизнеса хоть и не от-
носится к числу лидеров, но показы-
вает себя достаточно хорошо», — ре-
зюмирует Алексей Коренев.

Региональные банки отмечают 
положительную динамику креди-
тования малого и среднего бизнеса 
(МСБ). Тенденцию роста кредитова-
ния МСБ связывают с повышением 
активности крупных государствен-
ных банков. Так, по информации 
пресс-службы ВТБ, за восемь месяцев 
2018 года ВТБ в Самарской области 
выдал предприятиям этого сегмен-
та кредиты на сумму 1,07 млрд руб. 
Банк обслуживает в регионе более 
10 тыс. клиентов МСБ. Директор се-
ти операционных офисов Райффай-
зенбанка по Самарской области Еле-
на Попова подчеркивает, что по объ-
ему кредитного портфеля в сегмен-
те малого и микробизнеса самарс-
кое отделение входит в Топ-5 Райф-

файзенбанка по стране. «Наша зада-
ча на будущий год — попасть в Топ-3 
по этому направлению», — говорит 
Елена Попова.

О положительной динамике кре-
дитования малого бизнеса, в том чис-
ле, говорят специалисты Росбанка. 
В Самарском регионе выдачи креди-
тов в Росбанке увеличились в 1,5 ра-
за по сравнению с 2017 годом, при-
рост кредитного портфеля за восемь 
месяцев 2018 года составил 66%, а ко-
личество новых привлеченных кли-
ентов за данный период превысило 
1200 компаний. Управляющий опе-
рационного офиса «Самарский» Аль-
фа-Банка Сергей Нагайцев, в свою 
очередь, подчеркивает, что об уров-
не активности самарского бизнеса 
в части кредитования свидетельству-
ют результаты деятельности Альфа-
Банка: объемы кредитования МСБ 
выросли почти в три раза в течение 
трех кварталов 2018 года.

Однако директор филиала Ураль-
ского банка реконструкции и разви-
тия в Самаре Юлия Зотова отмечает, 
что объем рынка малого бизнеса, как 
и его активность в целом по стране, 
снижается. «Реальная емкость рын-
ка банковского обслуживания ма-
лого бизнеса стагнирует, несмотря 
на официальную статистику, фикси-
рующую рост предприятий малого 
и микро бизнеса (ММБ). Новые пред-
приятия, в основном, появляются 
из-за перерегистраций, а вот стагна-
ция рынка происходит из-за увели-
чения числа индивидуальных пред-
принимателей, которые не спешат 
открывать расчетный счет», — пояс-
няет Юлия Зотова.

Второй причиной сокращения 
объема рынка ММБ, по мнению 
Юлии Зотовой, выступает сниже-
ние числа желающих официально 
зарегистрировать свой бизнес в свя-
зи с нестабильностью финансово-
го рынка страны, а также высокого 
темпа роста требований к легально-
му бизнесу. «Именно по этим при-
чинам в первой половине 2018 года 
особенно обострилась конкуренция 
— крупные банки с господдержкой 
вышли на рынок малого бизнеса. 
Буквально год назад банки Топ-10 не 
воспринимали микробизнес всерь-
ез и не предлагали ему адаптирован-
ных продуктов и услуг. Сейчас прак-
тически все банки активно привле-
кают на обслуживание даже старта-
перов и фрилансеров, предлагая им 
индивидуальные условия».

Новый закон о страхова-
нии депозитов и остатков 

— итоги —

Какая розница
Как отмечают банкиры, в первом 

полугодии этого года розничный 
бизнес в Самарской области показал 
рост по всем основным показателям. 
Увеличился спрос на кредитные про-
дукты, особенно в сегменте автокре-
дитования. В последнее время фик-
сируется рост среднего размера вы-
даваемых кредитов физическим ли-
цам. По-прежнему одним из драйве-
ров розничного кредитования оста-
ется ипотека. Также на региональ-
ном рынке возрос процент привле-
ченных средств населения.

По словам управляющего рознич-
ного филиала ВТБ в Самарской об-
ласти Максима Папкова, за шесть ме-

сяцев текущего года банк в регионе 
предоставил жителям почти 19 тыс. 
кредитов на общую сумму 12,7 млрд 
руб., что на 55% больше, чем за анало-
гичный период прошлого года. Абсо-
лютным лидером в области по объ-
ему выдачи средств являются кре-
диты наличными — 7,3 млрд рублей 
(+55%). Существенно вырос спрос на 
ипотеку — 4,6 млрд руб. (+70%). Сег-
мент автокредитования стимули-
ровала либерализация требований 
к заемщикам. Например, стала до-
ступна опция оформления креди-
та без страхования залога (КАСКО), 
появились программы с нулевым 
первоначальным взносом. Еще од-
на причина — клиенты стали актив-
нее покупать подержанные автомо-
били именно с помощью автокреди-

та. В части привлечения средств кли-
ентов за первые полгода жители ре-
гиона разместили в банке свои сбе-
режения в размере 5 млрд руб., что 
в 3,5 раза больше, чем за аналогич-
ный период 2017 года.

Как говорит директор филиала 
Уральского банка реконструкции 
и развития в Самаре Юлия Зотова, 
в первом полугодии банк выдал фи-
зическим лицам 248 кредитов на 
сумму 56 млн руб. Это на 26% больше 
по количеству и на 27% — по объему, 
чем за аналогичный период прошло-
го года. Средняя сумма кредита физ-
лицам от УБРиР в первом полугодии 
выросла на 1% по сравнению с ана-
логичным периодом прошлого го-
да и составила 225,8 тыс. руб. Так-
же частные клиенты за первое полу-

годие оформили в УБРиР депозиты 
на сумму 34,3 млн рублей. С 1 авгус-
та 2018 года УБРиР масштабировал 
свою ипотечную программу на но-
вые регионы, в том числе на Самару.

Директор сети операционных 
офисов Райффайзенбанка по Самар-
ской области Елена Попова также 
рассказала о хороших результатах за 
первое полугодие, отметив, что в роз-
ничном сегменте сегодня можно го-
ворить о нескольких тенденциях. 
В первую очередь, все более заметно 
смещение потребительского спро-
са с классических вкладов в сторону 
накопительных счетов. Еще один яр-
кий тренд, который, по прогнозам 
банка, будет только укрепляться — 
возрастающий интерес к страховым 
продуктам.

«В частности, наши клиенты все 
чаще задумываются о формировании 
финансовых резервов для себя и стар-
тового капитала для своих детей при 
помощи программ накопительного 
страхования», — поясняет Елена По-
пова. По ее словам, интересные из-
менения произошли в части пасси-
вов физических лиц — с середины 
2017 года объем вновь привлечен-
ных средств частных клиентов в дол-
ларах США в самарском отделении 
Райффайзенбанка увеличился поч-
ти вдвое. Средний размер кредита, 
выдаваемого розничным клиентам 
(в том числе премиальным) в самар-
ском отделении Райффайзенбанка 
увеличился примерно на 15%. «В кре-
дитовании частных клиентов лиди-
рующие позиции по-прежнему зани-
мает ипотека. За год кредитный пор-
тфель самарского отделения по это-
му направлению вырос более чем на 
20%. При этом очевидно, что темпы 
прироста замедляются. Одна из при-
чин — естественное насыщение рын-
ка», — добавляет госпожа Попова.

О положительной динамике в роз-
ничном бизнесе говорят и в Альфа-
Банке. По словам дивизионально-
го директор по розничному бизне-
су Анастасии Халили, общий объем 
привлеченных средств розничных 
клиентов вырос на 21% 
по сравнению с первым 
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Банк

В первом полугодии 2018 года банки в Самарской области продемонстрировали рост 
практически по всем основным финансовым показателям. В розничном сегменте 
сформировалось несколько тенденций: смещение потребительского спроса с классических 
вкладов в сторону накопительных счетов и возросший интерес к страховым продуктам. 
В кредитовании частных клиентов лидирующие позиции по-прежнему занимает ипотека. 
В перспективе игроки банковского рынка надеются на сохранение положительной динамики.

Банки показали рост

Малый бизнес 
открывает банки
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Игроки банковского рынка надеются на сохранение положительной динамики
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11 |  в самарской области банки отмечают увеличение количества  

   добросовестных клиентов

аО «райффайзенбанк».  
ген. лиц. Банка россии № 3292 от 17.02.2015. реклама.

Партнер выПусКа

В июле Сбербанк запустил новые продук-
ты для застройщиков в соответствии с 214-
ФЗ «Об участии в долевом строительстве 
многоквартирных домов и иных объектов 
недвижимости и о внесении изменений в не-
которые законодательные акты Российской 
Федерации». Дольщики получили возмож-
ность выбирать два механизма банковско-
го контроля средств, внесенных в качестве 
оплаты строящейся жилплощади — счета эс-
кроу и банковское сопровождение счета за-
стройщика для контроля целевого исполь-
зования средств. В первом случае покупате-
ли квартир в строящихся домах получают га-
рантию возврата средств, если дом не будет 
построен в срок. Механизм прост: на счет 
эскроу покупатель квартиры вносит плату 
единовременно или в рассрочку. Банк бло-
кирует деньги до окончания строительства 
и перечисляет их застройщику после ввода 
объекта в эксплуатацию и оформления пра-
ва собственности на одну квартиру. Таким 
образом, обеспечивается защита средств 
покупателей, так как списание средств со 
счета возможно только при условии завер-
шения строительства объекта недвижимос-
ти. Кредит с применением эскроу от Сбер-
банка предусматривает финансирование до 
85% бюджета проекта строительства жилого 
дома, при этом квартиры продаются по до-
говорам долевого участия.

Сбербанк стал первой в России финан-
совой организацией, заключившей данную 
кредитную сделку: в апреле 2018 года банк 

предоставил кредит на 1,2 млрд руб. деве-
лоперской компании «Брусника» для строи-
тельства жилого квартала в Тюмени.

В Поволжье первую кредитную сдел-
ку с использованием эскроу-счетов Сбер-
банк провел в Оренбурге. Кредитная ли-
ния была открыта девелоперской компа-
нии ООО «Специализированный застрой-
щик «УПСК Жилстрой» для строительства 
микрорайона «Дубки».

«Схема реализации квартир с эскроу 
повышает доверие покупателей к объек-
ту. При этом банк имеет возможность сни-
жать процентную ставку по кредиту для за-

стройщиков в зависимости от объема про-
даж квартир на этапе строительства и, со-
ответственно, поступлений средств на счета 
эскроу», — комментирует Сергей Тютин, за-
меститель председателя Поволжского бан-
ка ПАО Сбербанк.

Во втором случае, при выборе механизма 
банковского сопровождения счета застрой-
щика, банк осуществляет контроль всех пла-
тежей застройщика по проекту на предмет 
соответствия статьям затрат и ограничени-
ям, указанным в 214-ФЗ.

Банковское сопровождение строительс-
тва при минимальных затратах со стороны 

застройщика выгодно и им самим. Это весь-
ма трудоемкий процесс, требующий привле-
чения дополнительных специалистов и се-
рьезных временных затрат. С учетом новых 
норм законодательства и специфики отно-
шения с кредитными организациями зачас-
тую проще и дешевле передать работу с фи-
нансовыми потоками предприятия сторон-
ним организациям.

По данным областного министерства стро-
ительства, Самарская область входит в трой-
ку лидеров по ПФО по объему ввода в экс-
плуатацию жилых домов. За первое полуго-
дие 2018 года в области введено в эксплу-

атацию 563,4 тыс. кв. м жилья, что состави-
ло 103,6% к аналогичному показателю про-
шлого года и 29,4% по отношению к значе-
нию планового показателя 2018-го.

Как рассказали в министерстве, один де-
велопер уже обратился в ведомство для 
получения заключения о соответствии за-
стройщика и проектной декларации требо-
ваниям ФЗ для финансирования одного про-
екта жилищного строительства с использо-
ванием эскроу-счетов.

Также в минстрое отметили, для граждан 
банковское сопровождение застройщика 
означает весомую защиту от риска потери 
денег в результате возможного неисполне-
ния девелопером своих обязательств.

По словам вице-президента «Ассоциа-
ции строительных предприятий Берег» Вя-
чеслава Сидоровича, для застройщиков ос-
новной плюс в том, что новые требования 
приведут к уходу недобросовестных игро-
ков с рынка.

«Также схема реализации проекта стала 
более прозрачной и понятной, что повыси-
ло уровень доверия клиентов. Замечатель-
но, что застройщикам предоставляется вы-
бор либо строить объект, продавая и накап-
ливая средства дольщиков на счете в упол-
номоченном банке, либо строить на деньги 
банка и предлагать потребителям уже го-
товый объект. Компания может сама при-
нять решение в зависимости от вкуса, опыта 
и понимания этих финансовых моделей», — 
го ворит Вячеслав Сидорович.

Выиграли все
Как новые банковские продукты для застройщиков прижились на рынке

В июле начали действовать поправки к Федеральному закону 214 «Об участии в долевом строительстве многоквартирных домов и иных объектов 
недвижимости и о внесении изменений в некоторые законодательные акты Российской Федерации», ужесточающие контроль над долевым строительством 
и снижающие риски для участвующих в нем граждан. Появилось два механизма банковского контроля средств, внесенных в качестве оплаты строящегося 

жилья — счета эскроу и банковское сопровождение счета застройщика для исключения нецелевого использования средств. Сбербанк одним из первых 
запустил новые продукты, связанные с измененным законодательством. Застройщики и потребители рынка уже оценили их преимущества.
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