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тельности не подлежит налогообложе-
нию. Установив для него срок жизни, 
скажем, в пять лет, вы можете в тече-
ние этого времени держать активы 
в любой валюте, не беспокоясь об их 
переоценке. 

— Какие активы могут 
входить в портфель?

— Жилая и коммерческая инвестици-
онная недвижимость, доли в бизнесе, 
пакеты акций и другие финансовые 
инструменты. Возможно внесение в за-
крытый ПИФ интеллектуальной соб-
ственности, предметов коллекциони-
рования, даже движимого имущества.

— А что не подходит для 
персонального фонда?

— Этот инструмент не предназначен 
для консолидации явно токсичных, 
проблемных инвестиций. Не удастся 
завести в портфель дом на Рублевке 
или другое жилье, используемое не для 
инвестирования, а для проживания се-
мьи. У кого-то может возникнуть жела-
ние добавить в портфель личные авто-
мобили, чтобы не думать о штрафах, 
ведь юридически владельцем транс-
портных средств становится фонд, а не 
пайщик. Но этого тоже сделать не полу-
чится — мы внимательно рассматрива-
ем каждый случай. Не случайно полное 
название предлагаемого нами инстру-
мента звучит так: персональный фонд 
по управлению личными активами. 
Слова «личный» и «персональный» 

близкие по смыслу, но первое означает 
принадлежность конкретному челове-
ку, а второе как раз подчеркивает уни-
кальность каждой ситуации.

— Не рискует ли клиент 
лишиться контроля над 
своим имуществом?

— По уровню защищенности прав ин-
вестора персональные фонды превос-
ходят прямое владение активами 
и многие механизмы зарубежного 
права. Стратегия управления портфе-
лем определяется заранее и фиксиру-
ется в правилах, которые проходят 
регистрацию в ЦБ. Имущество фонда 
подлежит независимой оценке не ре-
же раза в полугодие. Проводимые 
сделки согласовываются инвестици-
онным комитетом, состоящим из пай-
щиков, а помимо этого должны быть 
акцептованы спецдепозитарием. Ре-
естр владельцев паев ведет независи-
мый лицензированный регистратор.

— Отчетность фондов 
 публикуется в открытом 
доступе?

— Нет, законодательством это не пред-
усмотрено. Подробные сведения о дея-
тельности закрытого паевого инвести-

ционного фонда для квалифицирован-
ных инвесторов управляющая компа-
ния предоставляет только его пайщи-
кам. Их реестр непубличный, к тому же 
паи могут учитываться на счете номи-
нального держателя. Так что этот ин-
струмент полностью подходит для си-
туаций, когда клиенту важно сохра-
нить конфиденциальность во избежа-
ние нездорового интереса к имуществу.

— Поскольку каждый 
фонд — продукт штуч-
ный, наверняка он обхо-
дится недешево? 

— Комиссия управляющей компании 
за комплекс услуг по структурирова-
нию и администрированию портфеля 
инвестиций составляет порядка 1% — 
в среднем меньше, чем за управление 
открытыми паевыми инвестиционны-
ми фондами. Но вот порог входа доста-
точно высокий — стоимость портфеля 
должна начинаться от 300 млн руб. 
При более скромных суммах формиро-
вание персонального фонда, как пра-
вило, экономически нецелесообразно. 

— Сколько ваших клиен-
тов уже воспользовались 
этой услугой?

— О создании персональных фондов 
думают десятки состоятельных росси-
ян, с которыми мы прорабатываем 
данный вопрос. Число уже сформиро-
ванных ПИФов приближается к двад-
цати, в процессе подготовки находит-
ся еще столько же. Процедура органи-
зации фонда достаточно трудоемкая, 
поэтому всегда требует определенно-
го времени.

— Какой ваш прогноз 
по притоку средств  
в персональные фонды?

— Мы ожидаем, что в течение бли-
жайшего года более ста состоятель-
ных клиентов «Альфа-Капитала» соз-
дадут такие фонды, а суммарная сто-
имость активов в их портфелях пре-
высит 30 млрд руб. Персональный 
ПИФ — это не просто юридическая 
оболочка, в которую упаковывается 
имущество, это удобный механизм 
управления инвестициями, обеспе-
чивающий очевидные дополнитель-
ные выгоды. Он практически незаме-
ним для частных инвесторов, кото-
рые опасаются расширения санкций 
или ограничены во владении ино-
странным имуществом, а также мо-
жет оказаться чрезвычайно полезен 
во многих других ситуациях. Поэто-
му я не сомневаюсь, что персональ-
ные фонды будут востребованы, 
и  растущий интерес к ним это под-
тверждает. •

 «Персональные фонды практи-
чески ни в чем не уступают  
старым механизмам защиты  
частной собственности»
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