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ЛИФТОВОЕ ХОЗЯЙСТВО

ЛИФТОВОЕ ХОЗЯЙСТВО

ПОДЪЕМ НА НОВУЮ ВЫСОТУ ЧИСЛО ЛИФТОВ В ПЕТЕРБУРГЕ 
ПРОДОЛЖАЕТ РАСТИ СООБРАЗНО УВЕЛИЧИВАЮЩИМСЯ ОБЪЕМАМ ВВОДА ЖИЛЬЯ  
В ЭКСПЛУАТАЦИЮ, А УЖЕ СУЩЕСТВУЮЩЕЕ ОБШИРНОЕ ЛИФТОВОЕ ХОЗЯЙСТВО ТРЕБУЕТ 
ПОСТОЯННОГО ОБСЛУЖИВАНИЯ И РЕМОНТА. ПО ДАННЫМ ПЕТЕРБУРГСКОГО ФОНДА 
КАПИТАЛЬНОГО РЕМОНТА, ЗА ПРОШЛЫЙ ГОД ОРГАНИЗАЦИЯ ОТРЕМОНТИРОВАЛА  
ОКОЛО 1,5 ТЫС. ЛИФТОВ, НА ТЕКУЩИЙ ГОД ПЛАН АНАЛОГИЧНЫЙ. ДМИТРИЙ МАТВЕЕВ

Всего, по данным комиссии по вопросам 
лифтового хозяйства общественного со-
вета при Минстрое РФ и Российского 
лифтового объединения, в жилом фон-
де России насчитывается около 430  тыс. 
лифтов, из которых 110  тыс. отработали 
свой срок службы. При этом ежегодно 
свой срок службы вырабатывают около 
10 тыс. лифтов. 

В первом полугодии текущего года 
региональные операторы капитального 
ремонта заключили контракты на замену 
и модернизацию 7,7 тыс. лифтов в 57 ре-
гионах России. Эти показатели почти в 
три раза превысили результаты прошло-
го года (2,7  тыс. лифтов в 21  субъекте). 
Больше всего контрактов на замену лиф-
тов в многоквартирных домах в январе — 
июне 2018 года было заключено в Санкт-
Петербурге (709), Ленинградской области 
(402), Башкортостане (505), Свердловской 
области (500), Красноярском крае (495), 
Иркутской области (442), Калужской об-
ласти (383), Волгоградской области (368), 
Оренбургской области (337), Архангель-
ской области (300) и Хабаровском крае 
(282). Также значительное число догово-
ров было зафиксировано в Нижегород-
ской (272), Ярославской (254) и Ростов-
ской (220) областях и в Мордовии (254). 

В 42% (3,2  тыс. лифта в 12  регионах 
РФ) заключенных в первом полугодии 
2018 года контрактов были использованы 
механизмы ускоренной замены лифтов с 
привлечением внебюджетных источников 
финансирования. Такой механизм предпо-
лагает рассрочку при оплате после уста-
новки или модернизации лифта. 

В 2016 году объем внебюджетного фи-
нансирования, который можно привлечь 
для модернизации лифтов, оценивался в 
10 млрд рублей. Первый пилотный проект 
ускоренной замены лифтов был реализо-
ван в Свердловской области: региону уда-
лось привлечь 2 млрд рублей инвестиций 
в капитальный ремонт лифтового обору-
дования. 

По оценке Минстроя РФ, российский 
рынок лифтового оборудования может  
войти в число крупнейших в мире благо-
даря региональным системам капитально-
го ремонта и проекту ускоренной замены 
лифтов. Всего в региональные программы 
капремонта включена модернизация око-
ло 400 тыс. лифтов. Одним из инструмен-
тов является также расширение кредито-
вания замены лифтов.

Тем не менее, по оценкам экспертов, 
даже при условии успешной реализации 
региональных программ капитального ре-
монта и проектов ускоренной замены лиф-
тов в субъектах РФ, заменить все лифты с 
истекшим сроком службы не удастся даже 
к 2020 году. 

МАСШТАБНАЯ СБОРКА Производство 
лифтов в РФ в 2015–2016 годах показыва-

ло отрицательную динамику, сократившись 
на 9% по сравнению с 2014 годом, говорит-
ся в материалах Alto Consulting Group, но 
уже в 2017 году в России было произве-
дено 27,9 тыс. лифтов, что на 20,3% выше 
объема производства 2016 года.

В 2017 году больше всего лифтов было 
собрано компаниями Центрального фе-
дерального округа с долей около 68,9% 
(19,2  тыс. штук), СЗФО с долей 24% 
(6,7  тыс. штук), Сибирского федераль-
ного округа с долей 3,6% (1  тыс. штук), 
Приволжского и Уральского федеральных 
округов с долями 2,2 и 1% соответственно 
(625 и 285 штук) от общего объема произ-
водства лифтов в РФ.

Цены производителей для российских 
потребителей на лифты в период 2015–
2018 годов снизились на 6,3%: в среднем 
с 909,8  до 852,3  тыс. рублей за штуку. 
Объем российского экспорта лифтов в 
2017 году вырос по сравнению с преды-
дущим годом на 51%, до 1,5  тыс. штук, 
что в стоимостном выражении составило 
$26,374  млн. Наибольшая доля (40,7%) 
экспортных поставок лифтов из РФ в 2017 
году пришлась на Украину. На втором и 

третьем месте — Казахстан и Белоруссия, 
на которые приходится 19,1 и 11,3% рос-
сийского экспорта лифтов соответствен-
но. В  остальные страны в совокупности 
было экспортировано около 22%. 

При этом доля импорта значительно со-
кратилась. Еще в 2014 году доля импорт-
ной продукции в натуральном выражении 
на российском рынке лифтов составляла 
60,6%, а в 2017 году сократилась до 32,6%. 
Объем импорта лифтов на российский ры-
нок в 2017 году снизился по сравнению с 
предыдущим годом на 24%, до 12,7  тыс. 
штук, что в стоимостном выражении со-
ставило $263,282 млн. 

Основную долю импортируемой про-
дукции в 2017 году на российский рынок 
лифтов поставили предприятии Белорус-
сии (62,5%). На продукцию производства 
Китая приходится около 13,9% постав-
ляемых товаров. На третьем и четвертом 
месте — Германия и Италия, их доля усту-
пает первым двум странам и составляет 
соответственно 4,9 и 4,1%. На долю дру-
гих стран приходится 14,7%.

В январе-феврале 2018 года в РФ было 
произведено 3,44  тыс. лифтов. Этот по-

казатель на 10% (или на 403 штук) ниже, 
чем за аналогичный период предыдущего 
года. В общей сложности мощности лиф-
тостроительных предприятий России по-
зволяют выпускать около 40 тыс. лифтов 
в год различных модификаций для сфе-
ры жилищно-коммунального хозяйства и 
строительства новых домов.

Среди лидеров рынка — Щербинский 
лифтостроительный завод, Карачаров-
ский механический завод, «Отис Лифт», 
Серпуховский лифтостроительный завод, 
«Евро Лифтмаш» (до 100  лифтов), «Ни-
жегородлифтмаш», «Еонесси», «Кузбас-
слифт», «Сибирский лифт», «МЭЛ Мо-
сковское электрооборудование и лифты», 
«СитиЛифт», Лобненский лифтострои-
тельный завод и предприятие «Парнас». 

ДЕВЕЛОПЕРСКИЕ ПРЕДПОЧТЕНИЯ 
Директор по маркетингу группы RBI Ми-
хаил Гущин отмечает, что в своих проек-
тах компания устанавливает малошумные 
лифты зарубежных производителей. Как 
правило, это лифты Otis, Schindler или 
Kone. «В среднем стоимость одного лиф-
та составляет 3  млн рублей, а с учетом 
строительно-монтажных и пусконаладоч-
ных работ — 3,8  млн рублей. В  каждом 
конкретном случае стоимость оборудова-
ния зависит от типа лифта и этажности 
дома»,— говорит он. 

По словам директора проекта «Север-
ная долина» компании «Главстрой-СПб» 
Дмитрия Калинина, в настоящее время 
жилые комплексы девелопера оснащены 
лифтами Otis российского производства: 
они отличаются бесшумным ходом и плав-
ностью работы, длительным сроком экс-
плуатации оборудования. Он обращает 
внимание на то, что, помимо стоимости 
при выборе лифтов, учитываются их гру-
зоподъемность, скорость и затраты, свя-
занные с дальнейшей эксплуатацией лиф-
тового оборудования.

«Во многом стоимость лифта зависит от 
страны-производителя, в частности, лиф-
ты российского производства будут на 
15–20% дешевле иностранных моделей. 
Средняя стоимость лифтового оборудова-
ния, используемого в жилье класса масс-
маркет в  Петербурге, составляет около 
1,8  млн рублей»,— говорит господин Ка-
линин. Обычно это лифты Otis, Щербин-
ского лифтостроительного завода, реже 
— Карачаровского механического завода. 

В  более высоких классах недвижимо-
сти представлены лифты зарубежных 
производителей Kone, Schindler, соли-
дарен господин Калинин с коллегой из 
RBI, а также ряда других со стоимостью 
в среднем от 2,2  млн рублей. Стоимость 
лифтового оборудования, по оценке ком-
пании «Главстрой-СПб», с учетом монта-
жа составляет 3–4% в общем объеме за-
трат на строительство объекта, уточняет 
эксперт.  n

ПО ОЦЕНКЕ МИНСТРОЯ РФ, РОССИЙСКИЙ РЫНОК ЛИФТОВОГО ОБОРУДОВАНИЯ МОЖЕТ ВОЙТИ В ЧИСЛО КРУПНЕЙШИХ В МИРЕ 
БЛАГОДАРЯ РЕГИОНАЛЬНЫМ СИСТЕМАМ КАПИТАЛЬНОГО РЕМОНТА И ПРОЕКТУ УСКОРЕННОЙ ЗАМЕНЫ ЛИФТОВ
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