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страхование от несчастных случаев и 
страхование путешественников. Важно 
отметить, что все эти линии бизнеса пока-
зали рост в 2017 году. Есть основания по-
лагать, что и в 2018 году эта положитель-
ная динамика продолжится»,— говорит 
господин Попов. Он указывает на то, что в 
последнее время банки активно стимули-
руют развитие ипотечного кредитования, 
снижая ставки, сокращая требования к 
заемщику, что упрощает получение ипо-
течного кредита. «Стабилизация рынка 
недвижимости делает более доступным 
приобретение жилья с использованием 
механизма ипотечного кредитования. Да и 
сам процесс приобретения продуктов по 
страхованию жилья очень прост: это мож-
но сделать онлайн, не выходя из дома, в 
любое время суток. Все это делает рынок 
страхования имущества физических лиц 
привлекательным для граждан»,— рас-
суждает эксперт. Он добавляет, что сни-
жение ставок по кредитам окажет влия-
ние на оживление туристического потока, 
а значит, и на рост страхования путеше-
ственников. Растущие продажи, прежде 
всего в банковском канале, показывает 
страхование от несчастных случаев и бо-
лезней. «У добровольного медицинского 
страхования в числе стимулов роста на 
сегменте физических лиц я бы выделил 
развитие 

”
коробочных“ продуктов и про-

грамм страхования от критических забо-
леваний»,— добавляет господин Попов. 
Он отмечает, что рынок корпоративного 
ДМС в 2017 году не показал роста (менее 
2% при оценке медицинской инфляции 
около 8% означает де-факто сокраще-
ние рынка в количестве клиентов и/или 
застрахованных лиц), и эксперты не ожи-
дают появления новых локомотивов роста 
корпоративного ДМС в 2018 году. 

По мнению Евгения Дубенского, заме-
стителя генерального директора, члена 
правления СК «Альянс» и СК «Альянс 
Жизнь», все, что связано со страховани-
ем жизни,— это текущий драйвер продаж 
и потенциал рынка страхования на буду-
щее. Кроме ИСЖ, речь идет о программах 
накопительного страхования жизни или о 
достаточно новом для России виде — до-
левом страховании жизни. На Западе его 
называют unit-linked, это программы, где 
есть накопительные и инвестиционные со-
ставляющие. Это очень большой сегмент 
на развитых рынках, а в России с учетом 
тренда на снижение инфляции и процен-
тов по депозитам этот вид страхования 
может быть новым драйвером продаж. 
«Отдельная и большая тема — это воз-
можное участие страховщиков жизни в 
пенсионной реформе и развитие продаж 
пенсионных программ»,— говорит госпо-
дин Дубенский.

Аналитики агентства «Эксперт РА» со-
гласны с мнением, что наиболее вероятным 
изменением видится назревшее решение 
законодательного закрепления продуктов 
unit-linked (долевого страхования жизни, 
ДСЖ), которые популярны на западных и 
азиатских рынках и пока не разрешены 
российским законодательством. «Сегодня 
страховщики предлагают своим клиентам 
продукты, которые приближены по сво-
ей сути к ДСЖ, насколько это позволяет 
действующее законодательство, однако 
сложность этих продуктов не позволяет 
сделать их массовыми. Законодательное 
закрепление ДСЖ станет значимым фак-
тором развития рынка страхования жизни 
и накопительного страхования»,— полага-
ет госпожа Скуратова.

Она ожидает, что инвестиционное стра-
хование жизни прибавит в 2018 году око-

ло 40% (объем взносов составит 320 млрд 
рублей). В результате страхование жизни 
в целом покажет наибольшие темпы при-
роста взносов: около 30%, а объем пре-
мий достигнет 430 млрд рублей.

НОВЫЕ СЕГМЕНТЫ В  ряде западных 
стран, например в  Италии, достаточное 
широкое распространение получили 
продукты с телематикой в каско. Но про-
никновение таких продуктов все равно 
ограничено и не превышает 10–15% про-
тив 1% у России (по различным эксперт-
ным оценкам). Отчасти это объясняется 
высокой убыточностью автострахования 
на Западе, а также отсутствием возмож-
ности у клиента купить каско без телема-
тики по приемлемой цене. В нашей стра-
не в настоящее время таких ограничений 
не существует, поэтому темпы развития 
страховых продуктов с телематикой суще-
ственно ниже, чем в европейских странах.

Еще одним перспективным сегментом 
господин Попов называет страхование 
киберрисков. «В  России, впрочем, как и 
во всем мире, этот рынок только форми-
руется. Первый продукт, связанный с ки-
берстрахованием, в России был запущен 
в октябре 2017 года СК 

”
Сбербанк страхо-

вание“ для предприятий малого бизнеса, и 
сегодня уже более 3 тыс. компаний защи-
щено от киберугроз»,— говорит он.

Игорь Хереш, директор по развитию 
бизнеса АО  «Группа  Т-1», полагает, что 
страховая телематика может стать драй-
вером для рынка, причем не только каско, 
но и ОСАГО, правда, при определенных 
изменениях в законе об ОСАГО.

Евгений Дубенский отмечает, что ры-
нок страхования развивается слабо не 
только по экономическим причинам (от-
сутствие денег, кризис), но и из-за об-

щей слабости институтов и правоприме-
нительной практики. «Наглядный пример 
— страхование ответственности врачей. 
Есть реальные риски, ошибки врачей, 
ущерб и актуальная потребность в фи-
нансовой защите всех участников. Это 
огромный рынок и система взаимоотно-
шений сторон, где страхование — циви-
лизованный инструмент защиты, разре-
шения споров и выплаты компенсаций 
потерпевшим, но у нас на практике все 
по-другому. Или еще пример: в Европе 
премии по страхованию судебных из-
держек составляют десятки миллиардов 
евро. Так как даже самые законопослуш-
ные граждане и предприятия могут ока-
заться ответчиками по различным спорам 
и претензиям со стороны третьих лиц. 
И расходы на адвокатов, юристов, судеб-
ные издержки покрываются этим видом 
страхования. Надо ли объяснять, почему 
в России этот вид страхования даже не 
предлагается страховщиками»,— гово-
рит господин Дубенский.

Оказывать давление на рынок в 2018 
году, по мнению госпожи Скуратовой, 
будут стагнация в сегменте ОСАГО и со-
храняющаяся тенденция к сокращению 
премий по страхованию автокаско. Под-
держку рынку non-life окажут стабильно 
высокие темпы прироста взносов по стра-
хованию имущества граждан, ожидаемое 
ускорение роста сегмента ДМС и восста-
новление рынка страхования имущества 
юридических лиц. В то же время без уче-
та рынка страхования жизни в 2018 году 
рынок non-life-страхования вырастет не 
более чем на 3–4% — до уровня 980 млрд 
рублей. По прогнозу госпожи Скуратовой, 
страховой рынок в 2018 году с учетом 
страхования жизни (non-life и life) вырас-
тет на 10–11%, до 1,4 трлн рублей. n
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