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Школа для сына
имофею девять лет. У него есть свой онлайн-магазин 3D-моделей и свой счет в банке. Двенадцатилетний 

Игорь, с которым они вместе раз в неделю ходят в московскую школу делового мышления 
«Кидстарт», тоже уже бизнесмен. У него собственный интернет-сервис для грызунов, и он 
сам преподает основы бизнеса детям помладше. Всего в «Кидстарте» занимается 150 детей.

Основатель школы Елизавета Каширина поясняет, что ее цель — не просто преподать ос-
новы финансовой грамотности, но и научить детей быть успешными: «Успех — это незави-
симость и самореализация». Она уверена, что «профессии будущего — это не про офисную 
работу», поэтому новое поколение нужно приучать к мысли о финансовой независимости, 
развивать у детей профессионализм в тех сферах, которые им интересны сейчас. 

В «Кидстарте» дети учатся с шести лет, и хотя программа усложняется с возрастом, тут 
даже самым маленьким с ходу предлагают подумать о собственном бизнесе. «Мы хотим, 
чтобы на выходе из школы у ребенка был свой стартап, чтобы он заработал первые день-
ги. По большому счету, чтобы у него было представление о благополучии»,— поясняет го-
спожа Каширина.

В школе учащиеся начинают использовать настоящую цифровую валюту — KidCoin. С ее 
помощью дети практически знакомятся с инвестициями в цифровой экономике. У каждого 
ученика есть свой криптокошелек, за успехи они получают поощрительные монеты. Крип-
товалюту можно копить и в конце обучения обменять на доллары.

Госпожа Каширина не считает обучение искусству финансов для детей слишком слож-
ным. По ее мнению, высшая математика тут не нужна, а сложные понятия вполне можно 
донести простым языком. Рост процентов, например, тут объясняют на семечках. «Это не 
просто знания — это мышление»,— говорит Елизавета Каширина. У нее у самой малень-
кий сын — Ваня. «Школу задумывала еще затем, чтобы в поисках себя он не терял так мно-
го времени, как я»,— откровенна госпожа Каширина. По ее словам, первая копилка у сына 
появилась в четыре года. С тех пор накопили какое-то количество денег, и ребенок знает, 
что на эти деньги можно что-то купить. Как и другие учащиеся «Кидстарта», он знает, сколь-
ко стоят не только игрушки, но и какие-то базовые для жизни вещи. «Для нас важно, чтобы 
дети могли быстро вписаться в новый мир, в цифровую экономику»,— поясняет основа-
тель проекта. Единственная проблема — законодательство, что не позволяет детям зани-
маться бизнесом. Поэтому фактически получают прибыль и платят налоги школа и роди-
тели юного предпринимателя.

Звали студентов — пришли школьники
Сооснователь сети Kinder-MBA Кнарик Арабян говорит, что вместе с коллегами изначально 
занималась консалтингом и вдруг столкнулась с тем, что взрослые предприниматели не 
знают основ своего ремесла. «Мы поняли, что об этом надо заботиться в более раннем воз-
расте,— вспоминает она.— Начали с программы финансового образования и венчурного 
управления для 9–11-го классов. Потом провели тренинг на экономическом факультете МГУ, 
он был заявлен для студентов, а пришли школьники. Стало понятно, что это интересно. Мы 
начали развивать проект и в 2015 году запустили всю линейку для детей 6–18 лет». 

Сейчас в сети 28 школ в Москве и области. Обучение разделено на четыре ступени. Самые 
младшие, шести-семи лет, учатся навыкам коммуникации и социализации, пробуют раз-
вить эмоциональный интеллект и лидерство. С 1-го класса начинаются основы экономики, 
азы финансовой грамотности, навыки презентации и выступления и т. д. К 11-му классу 
школьники уже пробуют себя как предприниматели, делают собственные стартапы, кото-
рые потом защищают на экономическом факультете МГУ им. М. В. Ломоносова, перед пре-
подавателями и бизнесменами-практиками. 

У Kinder-MBA нет цели сделать всех учеников предпринимателями, поясняет ее соосно-
ватель. «Мы ведь не знаем, какие профессии появятся через десять лет,— поясняет госпожа 
Арабян.— Стараемся дать необходимые навыки. Уже сейчас понятно, что ребенок должен 

ориентироваться в технологиях и фи-
нансах. Банки, например, уже выпуска-
ют карты для детей с семи лет. Под кон-
тролем родителей, но ребенок может 
завести собственный счет, распоря-
жаться деньгами. Мы втянуты в систе-
му, где от ребенка стало больше требо-
ваться и вокруг стало больше искуше-
ний. К этому надо быть готовым». 

Поколение основателей
В школе «Основатель» учат с 1-го по 11-й 
класс, в ней всего 40 учеников (после 
зимнего набора в феврале будет 100). 
«Мы выбрали такое название, ознако-
мившись с результатами занятного ис-
следования»,— вспоминает руководи-
тель школы Татьяна Зозуля. Студентам 
предложили выбрать, как бы они назва-
ли свое поколение. Из пятисот назва-
ний те выбрали «поколение фаундеров, 
основателей». «Им не нужно рушить ста-
рое, чтобы создать новое,— размышля-
ет госпожа Зозуля.— До них уже все раз-
рушено. Они строят новое». По ее мне-
нию, представители нового поколения 
сильно отличаются от своих отцов: 
«Они совершенно другие. И наша зада-
ча — помня о своих ошибках, не повто-
ряя их, дать ребенку возможность по-

ТЕКСТ Татьяна Гомозова
ФОТО Анатолий Жданов

Уроками финансовой грамотности сегодня уже никого 
не удивишь. Частные школы пошли дальше — там теперь 
с раннего возраста готовят настоящих инвесторов  
и предпринимателей. «Деньги» поинтересовались,  
что из этого получается.

ИНВЕСТОР ПЕРВОГО КЛАССА
ГДЕ ДЕТЕЙ ОБУЧАЮТ ЗАРАБАТЫВАТЬ ДЕНЬГИ
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