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нять школы Скандинавии и Сингапура, 
где появились очень интересные учеб-
ные заведения, например Raffles»,— 
рассказала совладелец и директор по 
развитию компании «Экоокна» Нина 
Филоненко. 

При этом она отмечает, что в элит-
ные школы Великобритании и США, на-
пример, в  Eton, Charterhouse, Harrow, 
Sherborne по факту попадают единицы 
действительно очень талантливых ребят. 
Остальным, нормальным, «светят» по-
средственные школы для богатых рус-
ских, где за 4–5 млн рублей в год ребен-
ка научат говорить на английском, будут 
контролировать его распорядок дня и 
обеспечат разнообразной досуговой де-
ятельностью.

По словам соучредителя и члена со-
вета директоров Evans Яна Яновского, 
в Великобритании на данный момент 
существует около тысячи высококласс-
ных boarding schools (школ с прожива-
нием), в которых ученики живут круглый 
год, нормы воспитания в них достаточно 
строгие. Наиболее популярными счита-
ются школы совместного обучения Вел-
лингтон (Wellington College) и Мальборо 
(Marlborough College) и школы для маль-
чиков Итон (Eton School) и Харроу (Harrow 
School), перечисляет он. Есть традиция 
записывать ребенка в школу прямо в 
день его рождения, чтобы заранее обе-
спечить ему место в лучшем учебном за-
ведении. Например, в Уэзерби (Wetherby 
Pre-Preparatory School) принято записы-
ваться до шестимесячного возраста.

Если ребенок с детства проявляет ак-
тивный интерес и способности к спор-
ту, то его отправляют в теннисную или 
футбольную школу в Испанию или на юг 
Франции, например, в академию тенниса 

Муратоглу (Mouratoglou Tennis Academy) 
на Лазурном побережье или в Рафа На-
дал Академи (Rafa Nadal Academy) на 
Майорке. В Англии академической шко-
лой с хорошей спортивной подготовкой 
является Уитгифт (Whitgift School), кото-
рая сотрудничает с футбольным клубом 
«Челси».

По оценке президента компании АТОЛ 
Алексея Макарова, русскоговорящие 
учащиеся в английских школах состав-
ляют сейчас 5–10%, а в швейцарских — 
еще больше: 10–50%. Но, по его наблю-
дениям, россияне все же предпочитают 
отправлять на учебу за границу детей, 
уже окончивших школу. 

При выборе высшего образования за 
рубежом лидерство остается за США, 
Великобританией, Францией. Как отме-
чает Нина Филоненко, во многом выбор 
вуза и страны зависит от специальности. 
Например, современным техническим 
образованием славятся вузы в Швей-
царии, Дании, Германии, Нидерландах. 
Качественное и недорогое образование 
можно получить в Китае, Чехии, Испании 
и даже в Ирландии. Интересные про-
граммы по психотерапии можно найти не 
только в элитных Корнуэльском и Колум-
бийском университетах, но и в Универси-
тете Буэнос-Айреса. 

Исполнительный директор по про-
дажам и маркетингу компании Rehau в 
Восточной Европе Андрей Белоедов го-
ворит, что для родителей важен и статус 
конкретного вуза. ➔ 32

В топовых  
иностранных вузах 
студенты  
из России могут 
получить широкий 
кругозор и 
актуальные знания, 
а главное — связи, 
которые невозможно 
переоценить
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