
пать билеты лишь за месяц до отправ-
ления, а еще 19% — не ранее чем за три 
недели. Негативную тенденцию уви-
дел и директор «Связной Трэвел» Алек-
сей Дорош: по его словам, в 2017 году 
заметно снизилась и глубина брониро-
вания, и продолжительность предпо-
лагаемого новогоднего путешествия. 
«Если раньше люди выезжали на ново-
годние каникулы в среднем на 10–14 
дней, то теперь самым популярным 

становится путешествие на 6–9 
дней»,— делится он. В OneTwoTrip го-
ворят об умеренном росте спроса на 
авиабилеты на период каникул, 8% по 
отношению к аналогичному периоду 
прошлого года. Скачок спроса удалось 
зафиксировать лишь сервису Biletix, 
исходя из расчетов которого спрос на 
авиаперелеты в праздничные даты за 
год вырос на 36%. 

Системы самостоятельного поиска и 
бронирования билетов сходятся в од-
ном: основной интерес путешествен-
ников сконцентрирован на междуна-
родных направлениях. Так, согласно 
расчетам Momondo, за границу на Но-
вый год собираются отправиться 73% 
путешественников. В Biletix подсчита-
ли, что спрос на выездные направле-
ния за год увеличился на 55%, в то вре-
мя как внутренние направления пока-
зали положительную динамику на 

уровне 21%. Неравномерный рост — 
причина перераспределения долей 
спроса в пользу выездных направле-
ний. По расчетам Biletix, если годом ра-
нее на зарубежные страны приходился 
51% проданных билетов на новогодние 
каникулы, то в этом году их доля вырос-
ла до 57%. Доля билетов на внутренние 
перелеты за год, соответственно, сни-
зилась с 49% до 43%. Гендиректор Biletix 
Александр Сизинцев называет эти из-
менения ожидаемыми. «В условиях ста-
билизации рубля и актуализировавше-
гося отложенного спроса особенно вос-
требованы международные направле-
ния, хотя стоит иметь в виду, что зару-
бежные поездки туристы в принципе 
планируют раньше, чем путешествия 
по стране»,— рассуждает он. По дан-
ным OneTwoTrip, доля международ-
ных перелетов в общей структуре бро-
нирований при этом увеличилась с 65% 
до 73%, внутрироссийских, соответ-
ственно, снизилась с 35% до 27%. 

Ценовые ориентиры
В отличие от организованных основ-
ным ориентиром самостоятельных пу-
тешественников, планирующих поезд-
ку на Новый год, похоже, становится 
именно цена билета. Именно с ее сни-
жением директор по развитию компа-
нии OneTwoTrip Аркадий Гинес связы-
вает произошедший за год 58-процент-
ный рост спроса на авиабилеты в Лон-
дон и 72-процентный — в Вену. Соглас-
но данным сервиса, стоимость переле-
та в эти города за год снизилась на 13%, 
до 22,9 тыс. руб. и 18,6 тыс. руб. соответ-
ственно. Похожую тенденцию заметил 

Алексей Дорош, по словам которого 
топ-10 наиболее популярных у тури-
стов городов на период новогодних ка-
никул пока сформирован в основном 
бюджетными направлениями. «В этом 
году из него ушли Нью-Йорк, Таиланд, 
Барселона и Амстердам, спрос на них 
замещается более доступными направ-
лениями — Чехией, Турцией, Азер-
байджаном, Грузией и Арменией»,— 
рассуждает он. 

Поиск более бюджетных направле-
ний для путешествий в новогодние ка-
никулы — не единственное, что помо-
гает самостоятельным путешественни-
кам сэкономить. Алексей Дорош обра-
щает внимание на то, что люди стре-
мятся корректировать и даты путеше-
ствия. По его словам, количество брони 
с вылетом 2–5 января заметно выросло 
на фоне того, что билеты на эти даты, 
как и стоимость проживания, оказыва-
ются дешевле. По расчетам OneTwoTrip, 
средний чек на покупку авиабилетов 
из России за рубеж на период новогод-
них каникул за год снизился на 3,5% (до 
22,7 тыс. руб.). В то время как ситуация 
с гостиницами прямо противополож-
ная: средний чек за сутки проживания 
в гостинице в период праздников вы-
рос на 27% (до 7,8 тыс. руб.). «Возможно, 
на фоне снизившегося курса валют пу-
тешественники стали больше тратить 
на путешествия»,— предполагает Арка-
дий Гинес. Он также указывает, что две 
трети забронировавших гостиницы пу-
тешественников оплатили свое прожи-
вание заранее, страхуясь от возможных 
рисков, связанных с изменением стои-
мости валюты. •
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10 САМЫХ ПОПУЛЯРНЫХ НАПРАВЛЕНИЙ НОВОГОДНИХ 
 ПОЕЗДОК СРЕДИ ОРГАНИЗОВАННЫХ ПУТЕШЕСТВЕННИКОВ

МЕСТО СТРАНА
ДОЛЯ В ОБЩЕЙ  

СТРУКТУРЕ ПРОДАЖ  
В 2017 ГОДУ (%)

ДОЛЯ В ОБЩЕЙ  
СТРУКТУРЕ ПРОДАЖ  

В 2016 ГОДУ (%)

СРЕДНИЙ ЧЕК  
ЗА ВЫКУПЛЕННЫЙ 

ТУР В 2017 ГОДУ 
(ТЫС. РУБ.)

1 ТАИЛАНД 28 16 133,3

2 ИНДИЯ 15 25 104,7

3 ОАЭ 10 9 86,6

4 ВЬЕТНАМ 10 НЕ ВХОДИЛ В ТОП 161,8

5 ИТАЛИЯ 5 4 141,3

6 ЧЕХИЯ 4 5 73,9

7 ШРИ-ЛАНКА 4 НЕ ВХОДИЛА В ТОП 160,7

8 ИЗРАИЛЬ 3 4 113,3

9 ТУРЦИЯ 3 4 79,3

10 БОЛГАРИЯ 3 НЕ ВХОДИЛА В ТОП 118,8

Источник: Level.Travel.

СРЕДНЯЯ СТОИМОСТЬ  
ВЫКУПЛЕННОГО ТУРА  
НА НОВОГОДНИЕ ПРАЗДНИКИ 
(ТЫС. РУБ.)

ЗА РУБЕЖ ПО РОССИИ
2017 ГОД 127 62

2016 ГОД 133 49

Источник: Travelata.ru.
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