
С В О И  Д Е Н Ь Г И  С Т Р А Х О В А Н И Е 28

трахование жизни продолжает удерживать лидирующие позиции не только в страховой отрасли, но и среди 
прочих финансовых инструментов. В октябре ЦБ представил отчет «Обзор ключевых пока-
зателей деятельности страховщиков», согласно которому по итогам шести месяцев сборы 
по страхованию жизни выросли на 60%, до 141,2 млрд руб. Вся страховая отрасль собрала 
646 млрд руб., что всего на 9,55% выше показателя прошлого года. В итоге страхование жиз-
ни впервые заняло первое место по сборам (с долей рынка 21,9%), сместив прошлогоднего 
лидера — ОСАГО.

Практически весь рост основан на продажах одного продукта — инвестиционного стра-
хования жизни (ИСЖ). Взносы в этом сегменте выросли вдвое, до почти 90 млрд руб. «Начи-
ная с 2015 года объем рынка страхования жизни в России растет в первую очередь за счет 
ИСЖ, представляющего собой комбинацию классического рискового страхования и инве-
стиционного продукта, позволяющего выгодоприобретателю получить дополнительный 
негарантированный доход, зависящий от динамики выбранного клиентом базового акти-
ва»,— говорится в отчете ЦБ.

Ни один другой сегмент финансового рынка в настоящее время не развивается такими 
темпами. По данным ЦБ, вклады населения в банках России за полугодие выросли на 2,9% 
— до 24,27 трлн руб. по состоянию на 1 июля. Высокие темпы роста демонстрировали пае-
вые инвестиционные фонды, однако и они уступили ИСЖ. По оценкам «Денег», основан-
ным на НЛУ, за полугодие инвесторы вложили в розничные паевые фонды 28 млрд руб.

Что собой представляет
Инвестиционное страхование жизни — инструмент, с помощью которого клиент может 
одновременно застраховать свою жизнь и получить инвестиционный доход. Программу 
можно открыть на три—пять и даже десять лет. По ее условиям в случае смерти застрахован-
ного лица компания выплачивает его родственникам 100% страховой суммы по договору 
плюс инвестиционный доход. В случае если смерть наступила из-за несчастного случая, вы-
плата может быть удвоена.

В случае дожития до условного возраста клиент сам получает страховой взнос и инве-
стиционный доход. Эти свойства роднят ИСЖ со структурированными продуктами, кото-
рые уже давно предлагают банки и инвестиционные компании, только завернут он в до-
говор страхования жизни. Как и в случае со структурными нотами, страховой взнос кли-
ента делится на две неравные части. Первая, основная часть (до 90% средств) инвестиру-
ется в инструменты с фиксированной доходностью (депозиты, низкорискованные обли-
гации с высокими рейтингами). Полученный по этой части доход обеспечит возврат га-
рантированной суммы. Вторая часть размещается в высокодоходные, но одновременно 
и более рисковые финансовые инструменты, за счет которых и предполагается инвести-
ционный доход.

Инвестору предлагают стратегии с различным уровнем риска. Консерваторам эксперты 
рекомендуют воспользоваться инструментами, ориентированными на вложения в надеж-
ные активы, такие как облигации. Например, лидер сегмента ИСЖ «Сбербанк Страхование 
жизни» предлагает своим консервативным клиентам «Глобальный фонд облигаций», базо-
вым активом в котором выступают четыре облигационных фонда крупнейших американ-
ских и британских инвестиционных домов. Для клиентов, готовых рискнуть, может подой-
ти стратегия с большим риском — «Глобальный нефтяной сектор», ориентированная на вло-
жения в акции 18 корпораций—лидеров нефтяного сектора. «Осторожным страхователям 
мы предлагаем стратегию ”Глобальные облигации“, для клиентов, расположенных к ри-
ску,— ”Медицина будущего“»,— рассказывает гендиректор «ВТБ Страхование жизни» Мак-
сим Пушкарев. Если инвестор угадал движение цен базового актива, он получает дополни-

тельный доход. Но даже если предполо-
жение было ошибочным, ему возвра-
щается инвестированная сумма.

При этом инвестор имеет возмож-
ность выбрать коэффициент участия в 
росте, указывающий на долю от приро-
ста стоимости актива, которую он полу-
чит. Чем выше коэффициент, тем выше 
доходность и риск. Например, если 
был принят коэффициент участия в ро-
сте, равный 50%, то при росте стоимо-
сти базового актива на 20% прибыль со-
ставит 10%. В случае если был выбран 
повышающий коэффициент, напри-
мер 200%, то итоговый доход был бы на 
уровне 40%.

Плюсы и минусы
Главным преимуществом ИСЖ являет-
ся защита капитала, что роднит его с 
банковскими депозитами. По услови-
ям договора инвесторам гарантируется 
возврат внесенной инвестиционной 
части. Еще один важный плюс — вве-
денный с 1 января 2015 года социаль-
ный налоговый вычет: у клиентов по-
явилась возможность получить допол-
нительно 13% от размера взносов по до-
говорам добровольного страхования 
жизни, заключенным на срок не менее 
пяти лет. Правда, максимальный раз-
мер социальных расходов, с которых 
предоставляется вычет по НДФЛ, со-
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Инвестиционное страхование жизни закрепило свои 
 лидирующие позиции среди всех сегментов финансово-
го рынка. Защита капитала, налоговые льготы, а также 
 потенциально высокая доходность делают этот инстру-
мент привлекательным по сравнению с банковскими 
вкладами. Однако такие вложения могут не оправдать 
ожидания инвесторов, предупреждают в ЦБ России.
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