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предложил частный перекупщик. Дого-
вор с нами готовы заключить хоть сра-
зу. Быстрый и неплохой вариант, но 
проверим, даст ли аукцион те самые 
20% в плюс: 720 тыс. руб.— сумма очень 
приличная даже для продажи частным 
образом.

Машина с молотка
Онлайн-аукцион по выкупу автомоби-
лей CarPrice был создан только в 2014 
году, но сейчас его офисы уже действу-
ют почти в трех десятках российских 
городов. Кроме того, компания вышла 
на международный уровень, открыв 
представительство в Японии. Сервис 
сотрудничает с более чем 23 тыс. диле-
ров, которые на основе подробного ак-
та смотра формируют некую цену в 
процессе торгов.

Первое, что нужно было сделать,— 
записаться на аукцион через сайт или 
по телефону. Указываем марку и модель 
автомобиля, год выпуска и электрон-
ную почту, на которую моментально 
приходит письмо с приглашением и 
ориентировочным разбросом цен. За-
тем выбираем удобный офис — в Мо-
скве их пара десятков в разных райо-
нах — и время, причем обещают бонус 
5 тыс. руб., если приехать в ближайший 
день. Есть запись и на выездную диа-
гностику — эксперт прибудет в удоб-
ное клиенту место.

Отправляемся в чистый и простор-
ный офис с бесплатным кофе, прессой 

и Wi-Fi, подобием детской зоны, парой 
вендинговых машин и телевизором — 
именно по нему мы будем отслежи-
вать, сколько ставок сделают дилеры за 
автомобиль.

Заявлено, что продажа занимает па-
ру часов, но в нашем случае столько 
времени ушло только на подготовку к 
участию в аукционе. Сначала проверя-
ется по базам юридическая чистота ав-
томобиля, и, если нет препятствий, 
ждем технического специалиста, кото-
рый проводит диагностику. Для кли-
ента все процедуры бесплатны, но 
нужно заблаговременно помыть ма-
шину — технику осматривают только 
в чистом виде.

Специалист проверил с помощью 
толщиномера лакокрасочное покры-
тие, практически безошибочно опре-
делив места кузовного ремонта, но в 
остальном диагностика неглубокая, 
хотя и тщательная: по шаблону в план-
шете заполняется длиннющий чек-

лист и делаются фотографии, однако 
инструментальных проверок не про-
водится, на подъемник машина не 
поднимается. Состояние мотора оце-
нивается на слух и по цвету отработав-
ших газов, ходовая и тормозная систе-
ма — в ходе двухминутного тест-
драйва по окрестностям. После этого 
формируется акт осмотра и наконец-то 
начинается аукцион. В письме было 
указано, что за автомобиль нам пред-
ложат от 559 тыс. до 799 тыс. руб. Ка-
кую реальную цену дадут дилеры?

Монитор пестрит цифрами. Прямо 
сейчас на торги выставлено 1385 авто-
мобилей, за ними следят 385 дилеров, 
а всего уже сделано свыше 50 млн ста-
вок. Правда, не уточняется, за какой пе-
риод. Аукцион длится полчаса, но еще 
до его начала представитель сервиса 
предупреждает, что время могут увели-
чить минут на десять.

Наша Astra как будто популярна — 
на другие машины по три-четыре став-

ки, а на нее уже за сотню. Екатеринбург, 
Тула, Москва и даже Верхняя Пышма — 
дилеры со всей России бьются за лот, 
чуть ли не каждую пару секунд накиды-
вая по тысяче-две рублей. Приятно, но 
это просто цифры в вакууме и аттрак-
цион — в реальном времени понять хо-
тя бы уровень цены невозможно. Ее 
огласят только по окончании торгов. А 
они и не думают останавливаться и по-
стоянно продлеваются. Неужели сей-
час сделают предложение, от которого 
мы не сможем отказаться, хотя машину 
вообще продавать не планировали?

Спустя сорок с лишним минут все 
ставки сделаны. Максимальная — 
498 тыс. руб. Еще две тысячи накинут, 
если выберем перевод на карту. Про 
анонсированный в приглашении бо-
нус 5 тыс. руб. за быструю явку никто 
даже не заикается. Случай, конечно, 
частный, но довольно показательный. 
Вместе с дорогой до офиса и обратно, 
мойкой и всеми процедурами аукцион 
занял половину выходного дня. В 
трейд-ине мы провели полтора часа 
вместе с мойкой и обсуждением усло-
вий по новому автомобилю, а выстави 
мы Astra 2014 года с пробегом 20 тыс. 
км за полмиллиона рублей на сайте 
объявлений, перекупщики бы устрои-
ли гонку за право первыми внести за-
лог. Причем даже машину мыть было 
бы необязательно. Зато цена в CarPrice 
действительно на 20% отличалась от 
трейд-иновской. В меньшую сторону. •

Торговаться они начина-
ют еще по телефону,  
а приехав на осмотр,  
цепляются даже к заяв-
ленным недостаткам
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