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Бизнесу в помощь  

— господдержка  —

Самочувствие МСБ на Ямале
Поддержка малого и среднего бизнеса 
остается одним из приоритетных направ-
лений деятельности правительства ЯНАО. 
Об этом сообщил заместитель губернато-
ра округа Дмитрий Артюхов на втором 
съезде молодых предпринимателей 
ЯНАО. «Два последних года были сложны-
ми для экономики, объективные трудно-
сти затронули практически все секторы. 
Но нужно отметить, что малый и средний 
бизнес на Ямале достойно преодолевает 
этот этап. За прошлый год на поддержку 
МСБ мы направили 637,9 млн руб. бюд-
жетных средств, что на 12% больше, чем в 
2015 году (568,5 млн руб.). Помощь в виде 
субсидий, имущества, консультаций 
получил каждый восемнадцатый пред-
приниматель на Ямале», — отметил Дми-
трий Артюхов. По данным правительства 
округа, в 2016 году оборот малых и сред-
них предприятий вырос на 7,6% (в 2015 
году — 75,2 млрд руб., в 2016 году — 80,9 
млрд руб.), среднесписочная численность 
сотрудников — на 6% (в 2015 году — 21 851 
человек, в 2016 году — 23 220 человек), 
поступления в бюджет — на 3%.

Деньги и недвижимость
Система поддержки предпринимательства 
в ЯНАО основана на трех направлениях. 
Во-первых, это налоговые льготы. Среди 
них налоговые каникулы для впервые орга-
низованных ИП, минимальная ставка по 
упрощенной системе налогообложения 
«доход минус расход» (снижена с 15 до 5%), 
корректирующие коэффициенты по ЕНВД 
и патенты (69 видов деятельности, включая 
бытовые услуги). Налоговыми льготами 
могут пользоваться любые предприятия, 
вне зависимости от вида и срока их деятель-
ности. В рамках законотворческой деятель-
ности предусмотрена ежегодная корректи-
ровка действующих льгот. 

Сейчас разрабатывается региональный 
законопроект о снижении налоговой став-

ки по упрощенной системе для тех, кто уве-
личивает штатную численность своих пред-
приятий. Льгота будет предоставляться 
предприятиям, штат которых за последние 
два года увеличился, а также предпринима-
телям, открывшим дело после вступления 
закона в силу.

В регионе на конкурсной основе реали-
зуются пять видов адресной финансовой 
поддержки в рамках региональной про-
граммы поддержки малого бизнеса. Это суб-
сидии на поддержку лизинга (до 3 млн руб.), 
на модернизацию оборудования (до 3 млн 
руб.), на реализацию инвестиционных про-
ектов (до 3 млн руб.), на развитие молодеж-
ного предпринимательства (до 1 млн руб.) и 
социального предпринимательства (до 500 
тыс. руб.).

 Специально для того чтобы привлечь в 
сектор МСБ молодежь, в ЯНАО запущен про-
ект «Старт»: молодой бизнесмен может 
получить в окружном фонде финансовой 
поддержки малого и среднего предприни-
мательства кредит до 1 млн руб. под 7% годо-
вых без залога.

Третье направление поддержки — иму-
щественное. На региональном и муници-
пальном уровнях утверждены перечни 
имущества, предназначенного для предо-
ставления в пользование предпринимате-
лям на льготной основе по результатам кон-
курса. Количество объектов превышает 1,8 
тыс. единиц. В рамках закона о льготной 
приватизации предусмотрена передача в 
собственность помещений, арендуемых 
предпринимателями (срок приватизации 
продлен до 1 июля 2018 года). Как отмечают 
в правительстве ЯНАО, в собственность 
субъектам МСБ уже переданы 115 объектов 
общей площадью 19,8 тыс. кв.м.

Поддержка словом
В ЯНАО активно развивается система кон-
сультационной поддержки предпринима-
телей: обучающие программы, тренинги, 
семинары, бизнес-завтраки; создаются 
бизнес-зоны в многофункциональных 
центрах (МФЦ), в которых в режиме одно-

го окна предприниматель может полу-
чить 48 государственных услуг. По словам 
главы фонда финансовой поддержки 
малого и среднего предпринимательства 
ЯНАО Евгения Кривошеина, новый кон-
сультационный формат начал работать в 
прошлом году. «Сейчас мы проводим обу-
чение для мам-предпринимателей, кото-
рые находятся в декретном отпуске. У нас 
появился центр инновационного соци-
ального развития, который занимается 
социальным предпринимательством. У 
нас появился центр поддержки предпри-
нимательства, который оказывает бес-
платную помощь всем представителям 
МСБ», — рассказал он. В 2017 году фонд на 
постоянной основе стал организовывать 
поездки для предпринимателей округа с 
бизнес-миссиями. 

Проблема в банках
Как отмечают в бизнес-сообществе регио-
на, основная проблема для МСБ — отсут-
ствие поддержки от банков. «В округе ока-
зывают поддержку малому и среднему 
бизнесу очень мало банков: Сбербанк и 
Запсибкомбанк. Остальные открывают 
дополнительные филиалы, но не финан-
сируют малый и средний бизнес. Инве-
стиции — это основа развития предпри-
нимательства. Поэтому появление в реги-
оне специального фонда, который зани-
мается финансированием предпринима-
телей, это суровая необходимость. Допу-
стим, я сам владелец строительной компа-
нии, и только с появлением фонда я смог 
решить вопрос модернизации оборудова-
ния. Буквально за неделю нашу заявку на 
кредит на 17,5 млн руб. рассмотрели и его 
выдали. Но на всех фонда не хватит. У нас 
в округе около 20 тыс. субъектов малого и 
среднего бизнеса. Нужно дальше разви-
вать диалог с банками. Будут конкуренты 
— ставка будет падать. У Сбербанка ставка 
сейчас доходит до 24%», — поясняет глава 
ямальского отделения организации 
«Опоры России» Алексей Писарев.

Игорь Лесовских

Хотя значительный вклад в развитие экономики ЯНАО вносят предприятия  
нефтегазового сектора, власти округа уделяют особое внимание поддержке  
малого и среднего бизнеса (МСБ). Только за прошедший год на эти цели было 
направлено более 600 млн руб. Для ямальских предпринимателей действуют 
лизинговые программы для модернизации оборудования, внедрены электронные 
госуслуги, что снижает затраты и увеличивает рентабельность бизнеса. За счет при-
нятых мер по итогам прошлого года оборот предприятий МСБ увеличился на 7,6%. 

«У нас не хватает детских центров, развлечений, фаст-фудов»

В 2016 году в Ямало-Ненецком автономном 
округе резко возросло количество выдан-
ных займов для молодых предпринимате-
лей, а структура предприятий, обращаю-
щихся за поддержкой, значительно расши-
рилась. О новых тенденциях рассказывает 
глава Фонда финансовой поддержки мало-
го и среднего предпринимательства ЯНАО 
Евгений Кривошеин.

— Как конкретно ваш фонд поддерживает 
предпринимателей?
— Фонд — это своеобразный холдинг из трех компа-
ний. Во-первых, это микрофинансовая организация, 
фактически банковская структура, перед которой 
стоит задача выдавать прямые займы. Во-вторых, 
это лизинговая компания. В-третьих, это гарантий-
ный фонд — своего рода локомотив нашей группы, 
который поручается за предпринимателей перед 
банками для получения заемных средств. По каждо-
му из трех направлений мы сейчас бьем все рекор-
ды. Портфель микрозаймов за 2016 год составил 
173,1 млн руб. (рост на 100,7 млн руб., или на 
239%), сумма выданных поручительств составила 
125,3 млн руб. (рост на 55,7 млн руб., или на 180%), 
а совокупный лизинговый портфель составил 80,3 
млн руб. Исторически таких показателей у нас не 
было с момента образования фонда в 2009 году.
— С чем вы связываете такой рост?
— Раньше мы были представлены только в столице 
ЯНАО Салехарде. В 2016 году мы завершили про-
цесс интеграции наших сотрудников на территории 
округа. У нас появились штатные сотрудники в 
Новом Уренгое, Тарко-Сале, Губкинском, Ноябрьске 
— ключевых городах Ямала, в которых сосредоточе-
но порядка 75% бизнеса всего округа. Именно это и 
дало взрывной рост показателей в нашей работе. С 
другими территориями у нас подписаны соглаше-
ния, есть местные фонды, которые представляют 
наши интересы. В 2016 году мы впервые оказали 
финансовую помощь во всех 13 муниципальных 
образованиях региона. Кроме того, мы серьезно 
обратили внимание на социальные сети: создали 
свои страницы на Facebook, «Одноклассниках», 
«Вконтакте». У нас есть Telegram-канал, мы создали 
чаты для предпринимателей. Благодаря этому о нас 
узнали, к нам стали обращаться. Все бизнесмены 
имеют возможность напрямую задать вопрос мне, 
моим сотрудникам, пообщаться между собой. В 
таком формате общения даже заключаются сделки. 
Кроме того, мы стали проводить много мероприятий 
конгрессного и обучающего характера. Раньше наш 
бренд был неизвестен, люди не понимали, что мы 
государственная структура, призванная помогать в 
развитии бизнеса, а сейчас ситуация в корне изме-
нилась.
— Эти тенденции не изменились в текущем 
году?
— Точные итоги за первое полугодие 2017 года мы 
еще подводим, но уже можно сказать, что годовой 
план по гарантийному фонду выполнен, по микро-
финансированию и по лизингу мы идем с опереже-
нием плана. Фактически нам уже не хватает своих 

финансовых ресурсов, чтобы оказывать помощь 
предпринимателям. А между тем с июня мы запусти-
ли бесплатную юридическую, бухгалтерскую и мар-
кетинговую помощь.
— Какие требования вы предъявляете к 
соискателям поддержки?
— Предприниматель должен быть зарегистрирован 
на территории ЯНАО и должен хотеть развиваться. У 
нас есть изумительные истории успеха, когда моло-
дые предприниматели в 22 года за год создают 
отличные проекты. Главное для нас, чтобы предпри-
ниматель внятно формулировал, чего он хочет.
— Какие сферы МСБ полноценно представ-
лены в ЯНАО, а какие недооценены? 
— По итогам 2015 года у нас в портфеле было 75% 
розницы, но на данный момент мы розничную торгов-
лю снизили до 56%. Это произошло за счет того, что 
мы открыли для себя новые направления: медицин-
ские центры, досуговые проекты — например, кем-
пинги. Недавно мы кредитовали завод по глубокой 
переработке рыбы. Мы пошли в направление быто-
вых услуг: у нас есть парикмахерские, фотосалоны. 

У нас не хватает детских досуговых центров, про-
сто развлечений, учреждений быстрого питания — 
тех же фаст-фудов. Мы на всех собраниях говорим: 
ребята, обратите внимание на эти отрасли, именно 
их у нас нет. Что-то начинает появляться, нужные 
бизнес-проекты проклевываются. Недавно появи-
лось антикафе, мы выдали кредит на открытие муж-
ской парикмахерской (барбершоп).
— Каков обобщенный портрет тех, кто обра-
щается в фонд?
— Чаще обращаются люди 25–33 лет, около 65% 
мужчин. Но мы активно развиваем и программы для 
бизнес-леди, например, которые находятся в декре-
те. Есть бизнес, который не будет приносить сверх-
прибыли, но будет доставлять удовольствие и не 
отнимать 20 часов в сутки. Это детские развиваю-
щие центры, детские магазины — их не хватает в 
наших муниципалитетах.
Беседовал Игорь Лесовских
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Система поддержки предпринимательства в ЯНАО
Налоговые льготы 

Количество  
получателей поддержки 

Финансовая поддержка Объем финансирования  
региональной программы поддержки 
предпринимательства ЯНАО

налоговые каникулы 
(для впервые организованных ИП);

 минимальная ставка  
по упрощенной системе  
налогообложения  
«доход минус расход» 
(снижена в три раза с 15% до 5%);

корректирующие коэффициенты  
по ЕНВД

патент 
(69 видов деятельности, включая бытовые услуги).
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559,2 
тыс. руб. 

569,8 
тыс. руб. 

95,7 млн руб.

500 

тыс. руб.

субсидии на поддержку 
лизинга
субсидии на модернизацию 
оборудования
субсидии на реализацию 
инвестиционных проектов

субсидии на развитие 
молодежного 
предпринимательства 

компенсация расходов 
субъектов социального 
предпринимательства

Совокупный объем 
финансирования  
из федерального  

и окружного бюджетов  
в 2017 году 

125,7 
млн руб.

финансовая 
поддержка  
(субсидии,  
муниципальные  
программы) 

поддержка 
инфраструктуры 
(субсидии) 

в 2015 году

2016 год 2016 год 2016 годЯнварь—апрель 
2017 года

Январь—апрель 
2017 года

Январь—апрель 
2017 года

в 2016 году

объем 
поддержки

объем 
поддержки

Микрофинансовая компания 
«Фонд финансовой  

поддержки субъектов 
малого предпринимательства 

Ямало-Ненецкого  
автономного округа»

Объем выданных займов

Некоммерческая организация  
«Гарантийный фонд поддержки  
малого предпринимательства 

Ямало-Ненецкого 
автономного округа» 

Объем предоставленных 
поручительств

ООО «Региональная  
лизинговая  

компания Ямал»

Объем заключенных  
лизинговых сделок

количество количество количество

сумма,  млн руб. сумма кредитов, выданных  
под поручительства , млн руб.

общая сумма , млн руб.
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