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редактору The Graham’s Magazine, от 10 
марта 1845 года. По признается, что, по-
лучив от Грэма $30 аванса за два литера-
турных обзора, не смог представить тек-
сты должного качества. И предлагает 
опубликовать в счет этих $30 рекламу 
The Graham’s Magazine на страницах 
журнала, совладельцем которого недав-
но стал. Вот такая попытка решения 
личных материальных проблем за счет 
интересов своего же издания. Что отве-
тил на это предложение Грэм, неизвест-
но. Однако 22 марта на страницах 
The Broad way Journal появляется рекла-
ма другого журнала —The Southern 
Literary Messen ger, и, заметим, для пар-
тнеров Эдгара По факт публикации стал 
полной неожиданностью. 

Чтобы довершить провал продвиже-
ния своего издания, По сделал еще одну 
вещь. Еженедельный литературный 
журнал, пусть даже и не слишком тол-
стый (16 полос), не был массовым чтени-
ем. Он был рассчитан на публику, имею-
щую определенные литературные вку-
сы. По-критик эти вкусы целенаправлен-
но оскорблял. Дело в том, что его люби-
мой темой стал плагиат: он уличал в нем 
всех писателей и поэтов, в том числе лю-
бимых читающей публикой. Добро бы 
еще По ограничивался обличением Ген-
ри Лонгфелло — в конце концов, на Се-
вере ему бы простили нападки на южа-
нина. Но как выразился в одном письме 
Чарльз Бриггс, «По страдает манией пре-
следования плагиата». Дошло до того, 
что в печати стали появляться довольно 
остроумные пародии на критические 
выпады По. Журнал, тон которому зада-
вал чудак, не понимающий разницы 
между Севером и Югом и зацикленный 
на придуманном сюжете литературного 
воровства, стремительно терял платеже-
способных читателей. А ведь номер The 
Broadway Journal в рознице стоил всего 
6,25 цента (годовая подписка — $3).

Борьба гендиректора  
с редактором
К июлю терпение основателя и основ-
ного руководителя проекта Чарльза 
Бриггса истощилось: у него у самого по-
явилась навязчивая идея — убрать Эдга-
ра По из журнала, стереть его имя с об-
ложки и перезапустить проект. Джон 
Биско, на котором лежали контакты с 
типографией, был против, и Бриггс 
предложил ему выкупить его долю. 
Убрав Биско из The Broadway Journal, 
Бриггс разобрался бы с По без особых 
хлопот. Бриггс составил соглашение, по 
которому Джон Биско получал за свою 
долю $50 наличными, оставлял себе 
всю редакционную мебель и нераспро-
данные тиражи, из которых 50 полных 
комплектов журнала продал бы Бриггсу 
по 1 центу за экземпляр. Бриггс унасле-
довал бы все обязательства по задолжен-
ностям издания. Как признавался 
Бриггс позднее в письме одному своему 
другу, он был настолько уверен в том, 
что сделка совершится, что подготовил 
очередной номер к печати в новом ма-
кете — и без По и Биско на обложке.

Вместо Биско Бриггс планировал 
взять в долю одного нью-йоркского кни-
готорговца с отлаженной дистрибуцией 
и маркетингом, что обеспечило бы из-
данию доступ к каналам продаж.

Но Джон Биско неожиданно уперся и 
запросил за свою долю «больше денег» 
(точную сумму стороны не раскрывают). 

«Прикинув, какие хлопоты сулит мне 
дальнейшее взаимодействие с этим че-
ловеком, я решил порвать с журна-
лом»,— вспоминал Бриггс, вышедший 
из проекта вообще без всякой компен-
сации. А Биско и По 14 июля подписали 
новый контракт, по которому По обязы-
вался быть единоличным редактором 
The Broadway Journal, Биско занимался 
вопросами издания и распространения 
и прибыль партнеры делили пополам.

Уже 11 августа партнеры искали, где 
бы занять $50 на пару месяцев, чтобы 
поддержать издание.

Энтузиазма Биско хватило ненадол-
го: сделав вдвоем с По несколько номе-
ров, он, видимо, вспомнил о проекте 
контракта Бриггса и предложил пар-
тнеру продать свою долю в журнале за 
$50. И бог с ней, с мебелью и с нерас-
проданными тиражами. По занял де-
нег, и 24 октября стал гендиректором и 
главным редактором The Broadway 
Journal в одном лице.

Согласно договору, подписанному с 
Биско, Эдгар По получил в свое безраз-
дельное пользование все доходы от 
журнала, а также предоплаченные 
обязательства перед подписчиками и 
рекламодателями.

Сам себе издатель
Установление полного контроля над 
журналом воодушевило Эдгара По. В ок-
тябрьских и ноябрьских письмах знако-
мым он объяснял все неудачи с распро-
странением The Broadway Journal несо-
гласованными действиями партнеров и 
выражал уверенность в том, что теперь-
то все пойдет как по маслу. Правда, в 
этих же письмах По обычно просил ссу-
дить ему $50–100 на поддержание теку-
щей деятельности издания, что несколь-
ко настораживало.

Оказавшись по другую сторону барри-
кад, По быстро понял, каково это — быть 
толстосумом, наживающимся на нещад-
ной эксплуатации пишущего пролета-
риата. Пришлось вести дела с типогра-
фией, выплачивать (или хотя бы обе-
щать) гонорары тем немногочисленным 
авторам, которых еще не отпугнула от 
сотрудничества с журналом неистовая 
публицистика его редактора; нужно бы-
ло думать о том, продлевать аренду офи-
са или переезжать в помещение поде-
шевле (журнал уже дважды менял адрес 
редакции). А еще выколачивать платежи 
за подписку, которые поступали отнюдь 
не автоматически. Сохранилось, напри-

 «Прикинув, какие 
 хлопоты сулит мне  
дальнейшее взаи мо
действие с этим 
 человеком, я решил 
 порвать с журналом»

Для процветания издательского 
бизнеса печатные мощности 
были необходимым,  
но не единственным условием

СИСТЕМА  ЦЕННОСТЕЙ:  
ПОЛЦЕНТА —
И НЕ МЕНЬШЕ

В первой половине XIX века денеж-
ная система США функционирова-
ла на основании Денежного акта 
1792 года. Акт устанавливал но-
минал обращающихся монет 
и нормативное содержание в них 
золота, серебра или меди. Бумаж-
ных денег как таковых не было 
(до 1857 года), сотни банков вы-
пускали свои кредитные билеты, 
но доллар в основном был сере-
бряным — и довольно дорогим. 
 Поэтому в ходу были не только 
 монеты в 1, 5, 10, 25 и 50 центов, 
но и «полпенни» ($0,005). Годовая 
подписка на еженедельный или 
ежемесячный журнал стоила $3–5. 
За невыплату долга минимум в $5 
в Балтиморе сажали в тюрьму. 
В качестве заместителя главного 
редактора преуспевающего The 
Southern Literary Messen ger Эдгар 
По получал $60, став главным ре-
дактором — $104. Две комнаты 
с питанием в пансионе Ричмонда 
По с семьей снимал за $9 в неде-
лю. Фунт кофе стоил $0,8, бутылка 
портвейна — $0,11, корова — $12.
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