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пробегом StarClass, которая предус­
матривает 12 месяцев гарантии и 
юридической поддержки, а также до­
скональную проверку по нескольким 
десяткам параметров, выставлен за 
1 849 000 руб.

Похожую тактику избрал и Jaguar, 
хотя его продажи показывали уверен­
ный рост в январе и феврале. Напри­
мер, седан XF c двухлитровым дизелем 
в комплектации Pure по прайс-листу 
стоит 2 985 000 руб., но компания пред­
лагает приобрести его за 2 607 000 руб., 
причем цена включает сервисный 
контракт на техническое обслужива­
ние. И речь идет об автомобиле 2017 
года, более ранний выпуск обойдется 
где-то на 100 тыс. руб. выгоднее. Кроме 
того, производитель обещает скинуть 
до 214 тыс. руб., еcли покупатель вос­
пользуется фирменной программой 
trade-in, то есть сдаст имеющийся у не­
го автомобиль с пробегом в зачет части 
стоимости нового. Впрочем, неизвест­
но, насколько ему понравится резуль­
тат оценки его подержанной машины. 
Седан же XF 2016 года с пробегом, уча­
ствующий в фирменной программе 
Approved, можно приобрести мини­
мум за 2 560 000 руб. Однако стоит учи­
тывать, что речь все же идет об автомо­
биле в более богатой комплектации 
Prestige и с большим набором опций.

Выгоднее всего наживаться на воз­
расте, когда на складе остались нерас­
проданные модели предыдущего по­
коления. Разница между прейскуран­
том и реальным предложением может 
достигать действительно впечатляю­
щих цифр. Например, один из диле­
ров Audi выставил А5 купе первой се­

рии за 2 199 000 руб. Если верить ин­
формации, указанной на его сайте, по 
прайс-листу автомобиль в данной 
комплектации и с таким набором оп­
ций стоил 3 254 000 руб.

Практически у всех автомобильных 
марок особые предложения действуют 
до 31 марта. Но с учетом статистики 
продаж специальные акции могут 
быть продлены, а то и организованы 
новые — до реализации всех застояв­
шихся на складах экземпляров. Пока 
рынок идет в минус, покупатель по-
прежнему имеет право на то, чтобы его 
уговаривали. •

Во времена падения  
спроса менеджеры в авто-
салонах стали еще улыбчи-
вее, настойчиво обещая 
сделать индивидуальное 
предложение, от которого  
будет сложно отказаться
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