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итоги года самарская область

— автопром —

Российский автомобильный рынок 
падал на протяжении всего 2015 го-
да, в уходящем году ему удалось 
лишь немного притормозить. Так, 
октябрьские продажи снизились 
лишь на 2,6%, до 126,6 тыс. машин, 
тогда как в сентябре падение состав-
ляло почти 11%, а в августе — еще 
18%, до 113,7 тыс. машин. По итогам 
ноября авторынок страны впервые 
с декабря 2014 года вышел в плюс 
по итогам месячных продаж: реали-
зация новых легковых и легких ком-
мерческих автомобилей, по данным 
Ассоциации европейского бизне-
са (АЕБ), выросла год к году на 0,6%, 
до 132,35 тыс. штук.

Продажи лидера рынка Авто-
ВАЗа за 11 месяцев упали на 2,8%, 
до 238,6 тыс. машин. В то же вре-
мя в ноябре производитель продал 
25,5 тыс. автомобилей, на 18% пре-
высив показатель ноября прошло-
го года. Lada остается самым прода-
ваемым брендом на рынке в России. 
Так, в октябре было реализовано 
6,8 тыс. машин Lada Grantа. Однако 
в ТОП-25, составленном АЕБ по ито-
гам месяца, она заняла только тре-
тью строчку, уступив Kia Rio (8,9 шт.) 
и Hyundai Solaris (7,4). Зато на четвер-
том месте расположилась Lada Vesta, 
продажи которой стартовали год на-
зад. В октябре было продано 5 тыс. 
автомобилей, по итогам сентября — 
4,3 тыс., тогда Vesta занимала шес-
тую строчку.

Доля АвтоВАЗа на отечественном 
рынке по итогам 11 месяцев состав-
ляет 19,9 %. Ранее президент компа-
нии Николя Мор заявлял, что авто-
производитель в 2016 году планиру-
ет занять 20 % рынка: эту задачу Ав-
тоВАЗ практически выполнил. Бо-
лее того, по прогнозам губернатора 
Самарской области Николая Мер-
кушкина, доля Lada на российском 
рынке по итогам года должна соста-
вить 21%.

«Несмотря на все трудности, Ав-
тоВАЗ первым из автомобильных 
заводов страны начал преодолевать 
спад. Летом начался рост продаж, 
а в ноябре рост месяц к месяцу со-
ставил уже 18%, и в декабре мы ожи-
даем примерно таких же показате-
лей. Не исключено, что АвтоВАЗ за-
вершит год „с плюсом“ к прошлому 
году или, по крайней мере, прибли-
зится к показателю в 100%», — за-
явил глава региона. Но, по его сло-
вам, тольяттинскому автопроизво-
дителю есть к чему стремиться: «За-
дача АвтоВАЗа — занять долю рын-
ка в 35, а может, и 40%».

Трудное движение
Непростым уходящий год оказался 
и для сотрудников тольяттинского 
автогиганта. «Все мы очень хорошо 
понимаем, что трудовому коллекти-
ву завода пока еще сложно. Тех мер, 
которые принимаются для увеличе-
ния объемов производства на Авто-
ВАЗе, пока еще недостаточно», — рас-
суждает Николай Меркушкин.

Правда, в этом году АвтоВАЗу уда-
лось избежать массовых увольне-
ний: в 2015 году персонал завода со-
кратился почти на треть — до 45 тыс. 
человек. Сейчас у АвтоВАЗа 43,5 тыс. 
сотрудников. Автопроизводитель, 
чтобы не увольнять персонал, дваж-
ды прибегал к сокращению рабочей 
недели. Так, завод выпускал маши-
ны в режиме четырехдневки с сере-
дины февраля по середину августа, 
затем работал пять дней в неделю, 
а 17 октября вновь вернулся к четы-
рехдневке. Частично производства 
работали и в трехдневном режиме. 
Кроме того, компания стимулиро-
вала сотрудников пенсионного воз-
раста к увольнению с помощью «ок-
на возможностей» — при увольне-
нии по соглашению сторон завод го-
тов был выплатить дополнительно 
до пяти средних окладов.

Решить проблемы занятости со-
трудников АвтоВАЗа помогают так-
же федеральные и областные влас-
ти. Летом завод получил 183,7 млн 
руб. на снижение напряженности 

на рынке труда. В частности, на эти 
средства с сотрудниками АвтоВА-
За организовано опережающее обу-
чение по примерно 20 профессиям. 
В октябре между правительством Са-
марской области и Сбербанком бы-
ло подписано соглашение о перено-
се одного из крупнейших подразде-
лений банка из Москвы в Тольятти. 
«Будет создана первая тысяча рабо-
чих мест для высвобождающихся со-
трудников АвтоВАЗа. Регион вклады-
вает в реализацию этого проекта бо-
лее 300 млн руб.», — рассказывает гу-
бернатор Самарской области. Кро-
ме того, по его словам, в настоящий 
момент разрабатывается программа 
по созданию 2 тыс. дополнительных 
рабочих мест в Тольятти, финансиро-
вание которой из федерального бюд-
жета может составить до 2 млрд руб. 
«Этот вопрос до конца еще не решен, 
но такая программа сильно бы попра-
вила ситуацию на АвтоВАЗе в 2017 го-
ду», — уточнил глава региона.

В объезд долгов
Падение продаж на российском ав-
томобильном рынке не могло не ска-
заться и на финансовых результатах 
АвтоВАЗа. По итогам 2015 года, круп-

нейший российский производитель 
получил чистый убыток по МСФО 
в размере 73,9 млрд руб. Тогда ауди-
тор компании сообщил, что предпри-
ятию требуется поддержка акционе-
ров (Renault-Nissan и ГК «Ростех».  — 
„Ъ‑Итоги года“), иначе в текущих 
финансовых и рыночных условиях 
АвтоВАЗ вряд ли сможет непрерывно 
продолжать свою деятельность.

Автопроизводитель попал в си-
туацию, близкую к той, что была 
в 2009 году, когда государство фак-
тически спасло завод от банкротс-
тва, предоставив ему беспроцент-
ные займы на общую сумму около 
75 млрд руб. Займы выдавал «Рос-
тех», на тот момент контролировав-
ший предприятие.

В начале сентября для финансо-
вого оздоровления АвтоВАЗа совет 
директоров рекомендовал акцио-
нерам провести докапитализацию 
компании на 85 млрд руб. В октябре 
внеочередное собрание акционеров 
компании приняло решение о про-
ведении дополнительной эмиссии 
3,281 млрд обыкновенных акций, 
чуть позже совет директоров опре-
делил цену одной ценной бумаги 
на уровне 9 руб. при номинале 5 руб. 

за штуку. В середине декабря акцио-
неры АвтоВАЗа выкупили 50,4% доп-
эмиссии компании за 14,8 млрд руб. 
По преимущественному праву они 
приобрели 1,6 млрд акций автокон-
церна. Всего были поданы заявки 
на приобретение в рамках преиму-
щественного права 2,6 млрд акций. 
Исходя из этого по открытой подпис-
ке может быть еще размещено 1,6 мл-
рд штук и дополнительно привлече-
но 14,6 млрд руб.

Планируется, что подавляющее 
большинство бумаг выкупит фран-
цузский концерн Renault (у него 
50,1 % в консорциуме Alliance Rostec 
Auto BV). Всего в рамках допэмиссии 
АвтоВАЗ надеется увеличить устав-
ный капитал компании на 25 млрд 
руб. «Открытая подписка является 
первым основным шагом по реали-
зации общего плана рекапитализа-
ции АвтоВАЗа, который позволит об-
ществу финансировать перспектив-
ные планы рыночной экспансии, 
а также выполнять финансовые обя-
зательства», — неоднократно отмеча-
ли в пресс-центра завода.

«Ростех», у которого 32,87 % в Alli-
ance Rostec Auto, в свою очередь, го-
тов списать часть долга автоконцер-

на перед госкорпорацией в размере 
20 млрд руб., еще 31 млрд руб. задол-
женности конвертировать в капитал 
АвтоВАЗа.

По пути «Ростеха» может пойти и 
Renault, также конвертировав часть 
долга АвтоВАЗа в акции. Но, по сло-
вам председателя совета директоров 
АвтоВАЗа Сергея Скворцова, следу-
ющие шаги на оставшиеся 60 млрд 
руб. долга будут обсуждаться в пер-
вом квартале 2017 года.

Есть куда ехать
По итогам работы за три квартала те-
кущего года выручка АвтоВАЗа незна-
чительно снизилась — до 130,5 млрд 
руб. (годом ранее — 131,2 млрд руб.). 
Убыток от основной деятельности 
до начисления обесценения снизил-
ся на 16,7 %, до 12,1 млрд руб. Такого 
результата удалось добиться благо-
даря реализуемым мерам экономии 
и оптимизации деятельности компа-
нии, объяснили в пресс-центре Авто-
ВАЗа. «К примеру, административные 
расходы сокращены на 35 % (до 5,6 мл-
рд руб. — „Ъ‑Итоги года“), — уточни-
ли в компании.

В результате продолжающейся 
реструктуризации АвтоВАЗ сокра-
тил операционный убыток в третьем 
квартале на 63 % — с 9,35 млрд руб. 
в 2015 году до 3,5 млрд руб. в июле — 
сентябре 2016 года. Чистый убыток 
компании за девять месяцев вырос 
почти в 2,2 раза, до 34,04 млрд руб.

В ГК «Ростех» отмечают, что «важ-
но разделять операционный убыток 
и так называемый бумажный, возник-
ший вследствие применения правил 
МСФО и никаким образом не влияю-
щий на реальные денежные потоки 
предприятия». «По мере ожидаемого 
в будущем роста российского автомо-
бильного рынка это резервирование 
(обесценение. — „Ъ‑Итоги года“) бу-
дет сниматься, тем самым повышая 
прибыль», — добавили в «Ростехе».

По мнению партнера практики 
«промышленность» консалтинго-
вой группы «НЭО Центр» Александ-
ра Ракши, программа финансового 
оздоровления АвтоВАЗа работает до-
вольно успешно. 

«В то же время открытым остается 
вопрос загрузки мощностей (сейчас 
она не превышает 40%). Учитывая 
общую динамику рынка с 2013 го-
да, а также неблагоприятные про-
гнозы, как минимум, на среднесроч-
ную перспективу, АвтоВАЗу стоит за-
думаться о смене своей бизнес-моде-
ли в части продаж и маркетинга», — 
рассуждает господин Ракша.

Аналитик «Алор Брокер» Кирилл 
Яковенко считает, что «будущий год 
имеет все шансы стать для АвтоВА-
За более успешным, чем текущий». 
«При условии стабилизации ситуа-
ции в экономике страны и восста-
новлении реальных доходов населе-
ния, к концу следующего года произ-
водитель может показать небольшой 
рост к уровням 2016 года, но в преде-
лах 7–9%», — прогнозирует господин 
Яковенко.

Екатерина Кособокова

АвтоВАЗ набирает скорость
Российский автомобильный рынок падает два года подряд. На его фоне ситуация с продажами крупнейшего российского автомобильного произ-
водителя — АвтоВАЗа — выглядит чуть лучше. По итогам ноября было реализовано на 18% больше Lada, чем за тот же месяц прошлого года, тако-
го же показателя автопроизводитель ожидает и по итогам декабря. Практически выполнил тольяттинский завод и еще одну задачу, заняв долю 
на рынке в 19,9%. Однако финансовое состояние компании оставляет желать лучшего. Рекордный убыток в размере 73,8 млрд руб. помогут сокра-
тить акционеры — французский концерн Renault и ГК «Ростех» — в рамках допэмиссии.

Lada Vesta, выпуск которой АвтоВАЗ начал 
чуть больше года назад, входит в ТОП-5 
самых продаваемых автомобилей в России
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Российский автомобильный рынок 
падал на протяжении всего 2015 го-
да, в уходящем году ему удалось 
лишь немного притормозить. Так, 
октябрьские продажи снизились 
лишь на 2,6%, до 126,6 тыс. машин, 
тогда как в сентябре падение состав-
ляло почти 11%, а в августе — еще 
18%, до 113,7 тыс. машин. По итогам 
ноября авторынок страны впервые 
с декабря 2014 года вышел в плюс 
по итогам месячных продаж: реали-
зация новых легковых и легких ком-
мерческих автомобилей, по данным 
Ассоциации европейского бизне-
са (АЕБ), выросла год к году на 0,6%, 
до 132,35 тыс. штук.

Продажи лидера рынка Авто-
ВАЗа за 11 месяцев упали на 2,8%, 
до 238,6 тыс. машин. В то же вре-
мя в ноябре производитель продал 
25,5 тыс. автомобилей, на 18% пре-
высив показатель ноября прошло-
го года. Lada остается самым прода-
ваемым брендом на рынке в России. 
Так, в октябре было реализовано 
6,8 тыс. машин Lada Grantа. Однако 
в ТОП-25, составленном АЕБ по ито-
гам месяца, она заняла только тре-
тью строчку, уступив Kia Rio (8,9 шт.) 
и Hyundai Solaris (7,4). Зато на четвер-
том месте расположилась Lada Vesta, 
продажи которой стартовали год на-
зад. В октябре было продано 5 тыс. 
автомобилей, по итогам сентября — 
4,3 тыс., тогда Vesta занимала шес-
тую строчку.

Доля АвтоВАЗа на отечественном 
рынке по итогам 11 месяцев состав-
ляет 19,9 %. Ранее президент компа-
нии Николя Мор заявлял, что авто-
производитель в 2016 году планиру-
ет занять 20 % рынка: эту задачу Ав-
тоВАЗ практически выполнил. Бо-
лее того, по прогнозам губернатора 
Самарской области Николая Мер-
кушкина, доля Lada на российском 
рынке по итогам года должна соста-
вить 21%.

«Несмотря на все трудности, Ав-
тоВАЗ первым из автомобильных 
заводов страны начал преодолевать 
спад. Летом начался рост продаж, 
а в ноябре рост месяц к месяцу со-

ставил уже 18%, и в декабре мы ожи-
даем примерно таких же показате-
лей. Не исключено, что АвтоВАЗ за-
вершит год „с плюсом“ к прошлому 
году или, по крайней мере, прибли-
зится к показателю в 100%», — за-
явил глава региона. Но, по его сло-
вам, тольяттинскому автопроизво-

дителю есть к чему стремиться: «За-
дача АвтоВАЗа — занять долю рын-
ка в 35, а может, и 40%».

Трудное движение
Непростым уходящий год оказался 
и для сотрудников тольяттинского 
автогиганта. «Все мы очень хорошо 
понимаем, что трудовому коллекти-
ву завода пока еще сложно. Тех мер, 
которые принимаются для увеличе-
ния объемов производства на Авто-

ВАЗе, пока еще недостаточно», — рас-
суждает Николай Меркушкин.

Правда, в этом году АвтоВАЗу уда-
лось избежать массовых увольне-
ний: в 2015 году персонал завода со-
кратился почти на треть — до 45 тыс. 
человек. Сейчас у АвтоВАЗа 43,5 тыс. 
сотрудников. Автопроизводитель, 
чтобы не увольнять персонал, дваж-
ды прибегал к сокращению рабо-
чей недели. Так, завод вы-
пускал машины в режиме

Российский автомобильный рынок падает два года подряд. На его фоне ситуация с продажами 
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Lada Vesta, выпуск которой АвтоВАЗ начал 
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— сектор рынка —

Химическая отрасль Самарской 
области в уходящем году показа-
ла устойчивый рост производс-
тва, превышающий динамику 
промышленности в целом. И хо-
тя падение цен на аммиак и мине-
ральные удобрения на мировом 
рынке снизило финансовые ре-
зультаты предприятий, по мне-
нию экспертов, уже в ближайшем 
будущем отрасль улучшит свои 
показатели. Прежде всего, хими-
ческое производство будет расти 
за счет реализации инвестицион-
ных проектов: по предваритель-
ным данным, к концу 2016 года 
предприятия направят в созда-
ние новых и модернизацию дейс-
твующих производств практи-
чески в два раза больше средств, 
чем в предыдущем году.

Химическое производство на про-
тяжении нескольких лет демонс-
трирует устойчивый рост показате-
лей, опережающий динамику про-
мышленности в целом. Так, по сло-
вам аналитика IFC Markets Дмитрия 
Лукашова, в целом по России хими-
ческое производство выросло в ок-
тябре 2016 года на 2,4% по сравне-
нию с октябрем прошлого, с янва-

ря текущего года рост составил 4,4%, 
что намного больше, чем увеличе-
ние промышленного производства: 
год к году в октябре оно сократилось 
на 0,2%, а с января по октябрь вырос-
ло лишь на 0,3%. Кроме того, уточнил 
господин Лукашов, химическое про-
изводство опережает в росте добычу 
полезных ископаемых, и такая тен-
денция наблюдается на протяжении 
последних пяти лет.

Аналогичная картина наблю-
дается и на региональном рынке. 
Несмотря на то, что, по словам Дмит-
рия Лукашова, химическая про-
мышленность занимает примерно 
14% в общем промышленном произ-
водстве Самарской области, показа-
тели химических предприятий ре-
гиона стабильно растут на протяже-
нии последних лет, что позитивно 
отражается на результатах промыш-
ленности в целом.

Так, согласно данным Росста-
та, индекс производства по виду де-
ятельности «химическое производс-
тво» в Самарской области в январе — 
октябре 2016 года составил 103,5% 
по сравнению с аналогичным пе-
риодом предыдущего года (в целом 
по РФ — 104,4%), в то время как об-
щий ИПП области составил 99,3% (по
России — 100,3%). В це-
лом за 2015 год индекс 

— телеком —

В уходящем году привычный ук-
лад работы операторов сото-
вой связи в Самарской области 
был несколько нарушен. В кон-
це марта свои услуги в регионе 
стал предоставлять еще один фе-
деральный игрок — Tele2. Одна-
ко выход дискаунтера на рынок, 
вопреки ожиданиям, не сказал-
ся видимым образом на динами-
ке бизнеса «большой тройки», как 
утверждают ее представители. 
Для того, чтобы отвоевать сущес-
твенную долю рынка, новому иг-
року, по мнению «старожилов», 
понадобится немало средств 
и времени.

В разных плоскостях
Текущий год для операторов сото-
вой связи в Самарской области озна-
меновался большим событием. Поя-
вился новый федеральный игрок — 
Tele2, который с 30 марта начал пре-
доставлять услуги в регионе.

В Самарской области Tele2 пре-
доставляет услуги в стандартах 2G 
и 3G. Построить сеть GSM оператор 
смог благодаря тому, что в октябре 
прошлого года выиграл торги на час-

тоты 1800 МГц в регионе, заплатив 
за них более 1 млрд руб. По данным 
компании, Tele2 готова обеспечить 
голосовой связью территории, где 
живут 77% населения Самарской об-
ласти, мобильным интернетом — 
74%. В ближайшее время компа-
ния не планирует строительство се-
тей 4G в регионе, объясняя это тем, 
что в Самарской области только у 5% 
пользователей есть устройства, кото-
рые поддерживают 4G.

Игроки «большой тройки» уве-
ряют, что появление нового опера-
тора существенно не изменило рас-
клад сил на рынке Самарской об-
ласти. «МегаФон», который работает 
в регионе более 14 лет, за это время 
построил более 3 тыс. базовых стан-
ций, дающих покрытие 98% террито-
рии. «Год назад мы завершили самую 
масштабную модернизацию обору-
дования, обеспечив высокую сте-
пень надежности и перспективнос-
ти своих услуг. Мы создали развитую 
сеть оптоволоконных линий свя-
зи для высоких скоростей. Иными 
словами, наши абоненты привык-
ли к определенному уровню услуг, 
за которым стоят огромные объемы 
инвестиций и труда. Все 
это невозможно создать

Химическая 
модернизация

с 11

с 12

с 11с 10

с 10

партнер выпуска               паО «промсвязьбанк». реклама.

Из года в год крупнейший поставщик газа на территории региона ООО «Газпром межрегионгаз Самара» 
сталкивается с проблемой низкой платежной дисциплины среди потребителей. Общий объем задолженности 
к концу текущего года может достичь свыше 3 млрд руб. Для решения проблемы компания ведет масштабную 
претензионно-исковую работу как с физическими, так и с юридическими лицами.

ГАЗ ПЛАТЕЖОМ КРАСЕН

Одной из основных проблем ООО «Газпром меж-
регионгаз Самара» в этом году остаются неплатежи 
за газ. Общество является крупнейшим поставщиком 
газа на территории Самарской области: потребителями 
являются более 4,5 тыс. промышленных предприятий 
и свыше 1 млн абонентов.

По предварительной информации, за текущий год 
компания поставит потребителям около 13 млрд куб. м 
газа. Более 50% этого объема потребляет промышлен-
ность региона, более 35% — теплоснабжающие орга-
низации, еще около 10% приходится на население.

В ДОЛГУ ОСТАЛИСЬ
Общая дебиторская задолженность всех групп пот-

ребителей к концу 2016 года может превысить 3 млрд 
руб., отмечают в пресс-службе «Газпром межрегионгаз 
Самара». Самыми крупными должниками среди про-
мышленных предприятий являются энергетики. Так, 
более половины всей дебиторской задолженности 
сформировано ПАО «Т Плюс». Компания, не выполняя 
условий договора, задерживает платежи.

Самыми злостными неплательщиками среди 
теплоснабжающих организаций являются пред-
приятия ООО «СамРЭК-Эксплуатация» в различных 
муниципальных образованиях губернии. Общий 
долг предприятий компании на сегодняшний день 
составляет свыше 200 млн руб. При этом половина 
задолженности сформирована еще в прошедшем 
отопительном сезоне. Как поясняют в ООО «Газп-
ром межрегионгаз Самара», регулярно составляют-
ся графики погашения дебиторской задолженнос-

ти для предприятий ООО «СамРЭК-Эксплуатация», 
но компания их не исполняет.

Ежегодно копят долги перед газоснабжающей 
организацией МУП «ЖЭС» города Сызрань и ОАО 
«Нефтегорская ТЭК». Также низкая платежная дисцип-
лина у ряда управляющих компаний и ТСЖ. Суммар-
ная задолженность за газ этих организаций превышает 
35 млн руб. Самыми недисциплинированными пла-
тельщиками в компании «Газпром межрегионгаз Са-
мара» называют ООО «Комплекс», ООО «ГУЖФ», ТСЖ 
«Современник», ТСЖ «Современник», ТСЖ «Старт», 
ООО «Жилсервис», ООО УК «Шведская слобода», 
ТСЖ «Солдатская, 10», ТСН «Радужный элит». Так, на-
пример, задолженность ТСЖ «Современник-» не пога-
шена с января 2016 года.

Юристы ООО «Газпром межрегионгаз Самара» про-
водят серьезную претензионно-исковую работу в отно-
шении должников-юридических лиц. За одиннадцать 
месяцев 2016 года в Арбитражный суд Самарской об-
ласти было подано 150 исков к юрлицам о взыскании 
дебиторской задолженности на сумму свыше 500 млн 
руб. и процентов за пользование чужими денежными 
средствами в размере 159 млн руб. Надо сказать, что 
некоторые компании гасят долги, не дожидаясь реше-
ний судов. В частности, в текущем году около 196 млн 
руб. было возвращено компании «Газпром межрегион-
газ Самара» по 95 искам.

Помимо исковой ведется также претензионная ра-
бота. Так, в отчетный период обществом было предъ-
явлено 531 претензий к потребителям газа на общую 
сумму в размере 2 млрд руб.

ЧЕЛОВЕЧЕСКИЙ ФАКТОР
Огромные долги за газ накопило население Са-

марской области. По состоянию на сегодняшний день, 
жители задолжали компании «Газпром межрегионгаз 
Самара» более 700 млн руб. Одним из наиболее эф-
фективных рычагов воздействия на злостных непла-
тельщиков по-прежнему остается приостановка подачи 
газа. Только с мая 2015 года по апрель 2016 года были 
отключены или погасили свои долги более 11 тыс. жи-
телей частных и многоквартирных домов.

Очередная кампания по приостановке подачи газа 
началась в мае 2016 года. Так, отключению подлежат 
14,3 тыс. человек, задолжавших 366,4 млн руб.

Отметим, что с должниками-физическими лицами 
проводятся как досудебные мероприятия, так и исковая 
работа. В судебные органы в 2016 году было направлено 
2,5 тыс. заявлений о взыскании более 76 млн руб. задол-
женности. Удовлетворено около 1,3 тыс. судебных исков 
на сумму свыше 32 млн руб., взыскано более 22 млн руб.

В завершение отметим, что с 1 января 2016 года 
вступили в силу положения нового Федерального зако-
на № 307-ФЗ «О внесении изменений в отдельные зако-
нодательные акты РФ в связи с укреплением платежной 
дисциплины потребителей энергетических ресурсов». 
Он вносит существенные изменения в порядок начисле-
ния штрафных санкций за просрочку оплаты природного 
газа и услуг по его транспортировке. Теперь штрафные 
санкции будут начисляться в зависимости от того, на-
сколько потребители затягивают платежи по выставлен-
ным счетам: то есть пени будут высчитывать по принципу 
«чем дольше, тем дороже».

НА ПРАВАХ РЕКЛАМЫ

СПРАВКА

НЕПЛАТЕЖИ СО СТОРОНЫ ЮРЛИЦ
В соответствии с Федеральным законом № 69-ФЗ «О газоснабжении 

в Российской Федерации», Постановлением Правительства РФ от 5 января 
1998 года № 1, а также Федеральным законом № 307-ФЗ «О внесении из-
менений в отдельные законодательные акты Российской Федерации в свя-
зи с укреплением платежной дисциплины потребителей энергетических 
ресурсов», несвоевременная или неполная оплата юридическими лицами 
поставок природного газа влечет за собой:

— обязанность по предоставлению независимой (банковской и другой) 
гарантии (в случае накопления задолженности в двойном и более размере 
среднемесячной оплаты за газ);

— административную ответственность: для должностных лиц — штраф 
40–100 тыс. руб. или дисквалификация на срок 2–3 года, для юридических 
лиц — штраф 100–300 тыс. руб.;

— ограничение или полное прекращение подачи газа, при этом нару-
шение потребителем режима ограничения или прекращения подачи газа 
наказывается штрафом для должностных лиц в размере 10–100 тыс. руб. 
или дисквалификацией на срок до трех лет, размер штрафа для юридичес-
ких лиц составляет 100–200 тыс. руб.;

— взимание поставщиком ресурса процентов на сумму долга за пери-
од пользования денежными средствами;

— ежедневное начисление пени для УК и ТСО при задержке пла-
тежа на срок: от 1 до 60 дней — 1/300 ставки рефинансирования ЦБ, 
от 61 до 90 дней — 1/170 ставки рефинансирования ЦБ, от 91 дней и бо-
лее — 1/130 ставки рефинансирования ЦБ; для остальных организаций: 
с 1 дня и далее — 1/130 ставки рефинансирования ЦБ.

НЕПЛАТЕЖИ СО СТОРОНЫ ФИЗИЧЕСКИХ ЛИЦ
В соответствии с Федеральным законом № 307-ФЗ «О внесении изме-

нений в отдельные законодательные акты Российской Федерации в связи 
с укреплением платежной дисциплины потребителей энергетических ре-
сурсов», несвоевременная оплата счетов за поставленный газ физически-
ми лицами влечет за собой:

— ежедневное начисление пени при задержке платежа на срокот 
31 до 90 дней — 1/300 ставки рефинансирования ЦБ; от 90 дней и более — 
1/130 ставки рефинансирования ЦБ;

— приостановку газоснабжения до полной оплаты долга, работы по от-
ключению и повторному включению газа выполняются за счет абонента;

— взыскание долга в судебном порядке с возмещением судебных из-
держек.

Если физическое лицо игнорирует решение суда, судебные приставы 
могут в установленном порядке наложить арест на имущество, принуди-
тельно реализовать имущество, ограничить выезд такого лица за границу.
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