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Переломить  
ситуацию  
Несмотря на негативную экономиче-
скую обстановку в стране, Северо-За-
падный банк Сбербанка продолжает  
наращивать объемы бизнеса в 2016 
году. Так, за первое полугодие этого 
года активы банка выросли на 3%  
и достигли 1,6 трлн рублей. Банк про-
должает занимать сильнейшие позиции 
по ипотеке — по итогам восьми месяцев 
2016 года объем портфеля жилищных 
кредитов составил 165 млрд рублей, 
тогда как на начало года эта сумма  
составляла 148 млрд рублей. Ульяна Терещенко

Недавние события вокруг санкций под-
косили экономику России, существенно 
сказавшись на бюджетах граждан и ком-
паний. Для банков были фактически за-
крыты внешние рынки заимствования, 
совокупность отрицательных факторов 
самым плачевным образом отразилась на 
бизнесе многих финансовых институтов. 
Однако команда крупнейшего государ-
ственного банка и принятые ею управлен-
ческие решения России сумела достаточ-
но успешно противостоять стихии.

За 2015  год активы Северо-Западно-
го банка Сбербанка достигли 1,5  трлн 
рублей. Зафиксирован рост прибыли на 
25% по сравнению с прошлым годом. 
Сбербанк на Северо-Западе нарастил 
свои портфели розничных клиентов, уве-
личив объемы до 1,34 трлн рублей, темп 
составил 23%; в Петербурге соответ-
ственно 22% и 749 млрд рублей. Главной 
успешно решенной задачей банка в 2015 
году было формирование и сохранение 
максимально качественных портфелей 
по кредитам юридическим и физическим 
лицам.

Рост коснулся и вкладов населения 
— он составил 33%. В 2015 году в ре-
гионе было открыто 3,8  млн вкладов на 
сумму, превышающую 1  трлн рублей. 
Также Сбербанк продолжил наращивать 
свой ипотечный портфель, его доля се-
годня составляет 53% от общего объема 
средств, выданных населению. Темп ро-
ста ипотечного кредитования — 26%. За 
год выдано 37  тыс. жилищных кредитов 
на сумму почти 65 млрд рублей, из них 
42% — кредиты с господдержкой.

Дальнейшая динамика показателей 
работы также позитивна: за шесть меся-
цев 2016 года активы Северо-Западного 
банка выросли на 3% по сравнению с по-
казателями аналогичного периода 2015 
года и составили 1,6  трлн рублей. При-
быль возросла до 23,1 млрд рублей, при-
рост также составляет 3%.

Самую позитивную динамику роста де-
позитов продемонстрировали именно пе-

тербуржцы, общие накопления которых 
составляют 787  млрд рублей (674  млрд 
рублей — средства физических лиц, 
113  млрд рублей — корпоративный биз-
нес). По оценке банка, средства клиентов 
регионального филиала выросли на 23%, 
что превышает рост накоплений всего 
региона (17%). Общие средства клиентов 
составляют 1,36 трлн рублей.

Физическая потребность По ито-
гам третьего квартала 2016 года пример-
но одинаковым спросом пользовались 
как жилищные, так и потребительские 
кредиты. Объем выданных жилищных 
кредитов составил 17  млрд рублей, при 
этом примерно поровну он распределил-
ся между кредитами на приобретение 
строящегося и готового жилья. Особен-
ности жилищного кредитованию в Санкт-
Петербурге немного отличаются: более 
60% кредитов в 2016 году приходится на 
строящееся жилье. Всего же объем рын-
ка жилищного кредитования Северо-За-
падного региона по итогам восьми меся-
цев составил 385 млрд рублей.

Что касается тенденций, то в Севе-
ро-Западном банке отмечают, что ры-
нок ипотеки Северо-Западного региона 
продолжает расти и по темпам роста за 
восемь месяцев 2016 года превышает 
аналогичный период прошлого года (10% 
против 8% в прошлом году).

Портрет заемщика в 2016 году практи-
чески не изменился: 50% заемщиков — 
это клиенты в возрасте от 30 до 45 лет. 
При этом около 56% заемщиков — муж-
чины (в 2015 году доля заемщиков-муж-
чин составляла 57%).

За три месяца выдано потребитель-
ских кредитов на сумму более 15,5 млрд 
рублей, объем портфеля достиг 145 млрд 
рублей. В третьем квартале выдано кре-
дитов на 6,8% больше, чем во втором. 
Всего же на начало сентября объем рын-
ка потребительского кредитования Севе-
ро-Западного региона составил 524 млрд 
рублей.

По словам председателя Северо-За-
падного банка Сбербанка Дмитрия Кур-
дюкова, по факту за восемь месяцев 2016 
года рынок потребительских кредитов 
все еще находится в стадии восстанов-
ления и, по предварительным оценкам, 
к концу года выйдет на положительный 
тренд.

«Стоит отметить, что темпы роста 
Сбербанка на рынке кредитования пре-
вышают темпы роста рынка, что положи-
тельно влияет и на нашу долю рынка. За 
восемь месяцев она увеличилась почти 
на 1 п.  п. Наиболее сильно увеличилась 
доля на рынке ипотеки (0,7 п. п.), на рын-
ке потребительского кредитования рост 
составил 0,4 п. п.», — заявил он.

Что касается прогнозов, то эксперты 
Северо-Западного банка считают, что 
рынок Северо-Запада в 2016 году будет 
по-разному развиваться в части потреби-
тельского кредитования и ипотеки. «Сей-
час достаточно благоприятная ситуация 
на рынке кредитования, что обусловлено 
снижением ключевой ставки ЦБ и, как 
следствие, либерализацией кредитной 
политики многими коммерческими банка-
ми. По нашим оценкам, темп роста рынка 
ипотеки, скорее всего, несколько превы-
сит темпы роста 2015 года и выйдет на 
уровень 15–16%. Рынок потребительско-
го кредитования будет развиваться не 
так активно, хоть и изменит свой тренд 
на положительный. К концу года рынок 
потребительских кредитов, по нашим 
оценкам, в лучшем случае достигнет 
уровня начала года», — высказываются 
эксперты банка.

Депозитарные настроения Объем 
вкладов населения в Северо-Западном 
банке за первое полугодие 2016 года вы-
рос на 20%, достигнув 731 млрд рублей.

Представители банка рассказали, 
что поведение вкладчиков изменилось. 
В Сбербанке на 1 июля 2015 года сред-
няя сумма вложений составляла 345 тыс. 
рублей, а сроки вкладов не превышали 

6–12  месяцев. Дмитрий Курдюков от-
метил, что в этом году вкладчики стали 
смелее, средняя сумма выросла на 18%, 
до 360  тыс. рублей, а срок депозитов 
увеличился до одного года — двух лет. 
По заявлению Дмитрия Курдюкова, такое 
«временное» увеличение важно для всей 
банковской системы, потому что банк 
получает возможность увереннее под-
ходить к финансированию долгосрочных 
проектов корпоративных клиентов и фи-
зических лиц.

Наиболее популярными по объему про-
даж стали вклады линеек «Сохраняй» 
(классический без возможности попол-
нения и частичного снятия) и «Управляй» 
(пополняемый с возможностью частич-
ного снятия) — на них пришлось более 
половины открываемых вкладов. Также 
популярен вклад «Самое ценное», разра-
ботанный банком в честь своего 175-ле-
тия. По его условиям предлагаются по-
вышенная ставка и полис страхования 
от несчастных случаев на 175 дней в по-
дарок. 

Что касается инвестиционных продук-
тов, то в 2016 году увеличились продажи 
накопительного страхования на 34%, по 
ПИФам продажи снизились на 26%. Рост 
продаж в основном связан с более актив-
ными продажами данных продуктов в сег-
менте VIP и «Сбербанк-Премьер».

«Для Сбербанка сегмент вкладов на-
селения всегда был и остается одним 
из важнейших направлений работы, по-
скольку позволяет привлекать большие 
объемы денежных средств, которые за-
тем можно направлять на развитие ре-
ального и потребительского секторов 
экономики», — подчеркнул господин  
Курдюков.

Что касается выплат вкладчикам бан-
ков, у которых была отозвана лицензия 
на осуществление банковских операций, 
то за последнее время Северо-Запад-
ный банк выплатил около 18 млрд рублей 
вкладчикам одиннадцати разорившихся 
банков. ➔ 22
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В Сбербанке ожидают, что потребительское кредитование изменит тренд на положительный, хотя и не будет 
развиваться так же активно, как и в докризисные годы
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