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— кредитование —

Растущий микробизнес
Одним из критериев оценки пред-
принимательской активности яв-
ляется доля продукции МСБ в сово-
купном валовом продукте страны. В 
апреле 2015 года президент России 
Владимир Путин констатировал, 
что эта доля составила чуть больше 
одной пятой (21%) объема ВВП, а 21 
сентября 2016 года он же аккуратно 
обозначил планы роста этого показа-
теля до цифр, сопоставимых с уров-
нем стран, «где предприниматель-
ство, прежде всего малое и среднее, 
является опорой экономики». Столь 
же корректно названы и сроки пред-
полагаемого роста — «в перспекти-
ве…». Хотя желаемые цифры и не 
были явно названы президентом, 
они неоднократно озвучивались ра-
нее. Заветная цель лежит в диапазо-
не 50–60%.

В августе этого года появились 
первые результаты подсчета коли-
чества российских микро-, малых 
и средних предприятий. По состо-
янию на 10 октября в стране заре-
гистрировано 5,726 млн компаний 
МСБ, причем со дня начала работы 
Единого реестра субъектов малого 
и среднего предпринимательства, 
запущенного на портале Федераль-
ной налоговой службы (с 1 августа 
2016 года), их количество увеличи-
лось более чем на 200 тыс. Таким об-
разом, годовой прирост может соста-
вить около 15%. Заметные темпы ро-
ста подтверждает и директор управ-
ления продаж малому бизнесу Си-
бирского банка ПАО Сбербанк На-
талья Левченко, которая видит по-
ложительную динамику количества 
зарегистрированных предприятий.

Однако структура российского 
МСБ заметно гипертрофирована — 
более 95% предприятий относится к 
микробизнесу с годовой выручкой 
до 120 млн руб. По оценке вице-пре-
зидента банка «Российский капитал» 
Екатерины Орловой, в данный мо-
мент рынок МСБ стагнирует: часть 
предприятий малого бизнеса уш-
ли с рынка, часть работают в режи-
ме сохранения текущих объемов де-
ятельности, у многих предприятий 
снизились показатели финансово-
хозяйственной деятельности. «Одна-
ко компании, которые смогли изме-
нить свои бизнес-процессы, продол-
жают работать и даже сохраняют до-
кризисные объемы»,— констатирует 
региональный директор Сибирско-
го филиала ПАО «Промсвязьбанк» 
Наталия Борисова.

Свидетельством продолжающе-
гося торможения развития в секторе 
является и практически монотонное 
снижение объема кредитной задол-
женности предприятий МСБ перед 
банками. Несмотря на то, что эконо-
мическая ситуация в этом году в це-
лом не ухудшилась, в настоящее вре-
мя наблюдаются результаты сниже-
ния активности предприятий мало-
го бизнеса, вызванного кризисом, 
подчеркивает управляющий дирек-
тор по Сибирско-Дальневосточному 
региону банка «Уралсиб» Дмитрий 
Макаров. В результате объем кредит-
ного портфеля МСБ — как в феде-
ральном масштабе, так и в большин-
стве регионов СФО — не превыша-
ет уровень начала 2016 года, показы-
вая отрицательную динамику. По ин-
формации президента «Секвойя кре-
дит консолидейшн» Елены Докучае-
вой, в период с 1 октября 2014 по 1 
октября 2015 года рынок столкнулся 
с рекордным падением — кредито-
вание снизилось на 38%, а за девять 
месяцев 2016 года банки в СФО выда-
ли на развитие МСБ около 234 млрд 
руб., что на 0,6% меньше показате-
лей аналогичного периода прошло-
го года. Лидером по данному показа-
телю является Красноярский край — 
на него приходится более 18% обще-
го объема, далее идут Иркутская об-
ласть (13%) и Алтайский край (12%). 
По мнению госпожи Докучаевой, 
такое распределение регионов свя-
зано в первую очередь с экономи-
ческим развитием субъектов, кото-
рые проводят политику активной 
господдержки бизнеса.

Агрессивная среда
Современные проблемы развития 
малого и среднего бизнеса мож-
но разделить на две взаимосвязан-
ные группы с условными наимено-
ваниями «среда ведения бизнеса» и 
«доступность кредитных ресурсов». 

Начальник управления кредитных 
продуктов и банковских гарантий 
Бинбанка Ирина Кочетова так видит 
эту взаимосвязь: комфортная биз-
нес-среда создает предпосылки для 
развития и увеличения объемов биз-
неса, а для этого бизнесу требуются 
кредиты. «Комфортная бизнес-сре-
да способствует усилению финан-
совой устойчивости предприятий и 
уверенности в экономической ста-
бильности, а кредиты способствуют 
дальнейшему развитию и расшире-
нию бизнеса при эффективном вло-
жении кредитных средств»,— под-
тверждает Наталья Левченко.

К первой группе относится ши-
рочайший спектр проблем несовер-
шенства законодательства — налого-
вого, административного, уголовно-
го… Превалирующее желание биз-
неса в сфере налогообложения — 
стабильность, тогда как от законо-
дательных кодексов ожидается ра-
зумная соразмерность наказаний со-
вершенным правонарушениям. На-
талия Борисова поделилась с „Ъ“ не-
однократно выслушанным мнением 
клиентов о том, что условия ведения 
бизнеса в стране сложные, и проил-
люстрировала это информацией, по-
лученной банком в результате опро-
са более двух тысяч предпринима-
телей по всей России в ходе подго-
товки Индекса Опоры RSBI. Бизнес 
жалуется на несправедливую нало-
говую нагрузку (46% опрошенных 
предпринимателей) и слишком ча-
стую смену законодательства (35%). 
Хотя, по мнению регионального ди-
ректора Сибирского региональной 
дирекции банка «Открытие» Андрея 
Смирнова, сегодня предпринима-
тель должен быть уверен в незыбле-
мости существующих правил в обла-
сти налогового, антимонопольного, 
таможенного законодательства хотя 
бы в какой-то обозримой перспекти-
ве, в недопустимости необоснован-
ного вмешательства в деятельность 
бизнеса. Пока же господин Смирнов 
оценивает институциональную сре-
ду для МСБ в стране, как «еще агрес-
сивную для предпринимателей».

По сведениям Председателя ко-
митета поддержки и развития ма-
лого и среднего предприниматель-
ства мэрии Новосибирска Максима 
Останина, 42% предпринимателей в 
2014–2015 годах сталкивались в раз-
ных форматах с административным 
давлением. Комитет не ограничива-
ется констатацией нерадостных фак-
тов. По словам его председателя, он 
анализирует истории проблем пред-
принимателей с надзорными орга-
низациями, находя пути решения. 
Работа ведется совместно с МЧС, 
УФНС, управлением ветеринарии, 
Роспотребнадзором. «Не всем нуж-
ны финансы»,— уверен господин 
Останин. Многим необходимо вза-
имодействие с надзорными служба-
ми, поиск партнеров, выход на но-
вые рынки.

Кредитные препоны
Неуверенность компаний МСБ в сво-
ем будущем на фоне нестабильной 
экономической ситуации в стране 
в целом приводит к отказу большо-
го количества предпринимателей от 
программ развития бизнеса. По мне-
нию начальника управления кли-
ентских отношений банка «Акцепт» 
Валентины Новиковой, составляю-
щие фактора неуверенности — это 
неопределенность изменений об-
щей ситуации в экономике, неста-
бильность арендных платежей, из-
менения в региональном законода-
тельстве, необоснованные штрафы, 
нарушения при проверках бизнеса 
со стороны органов муниципально-
го и государственного контроля и 
т.д., на фоне которых малый бизнес 
сейчас больше заботится о поддержа-
нии текущей деятельности, а не о ре-
ализации перспективных планов.

Фактически речь идет как об эко-
номических факторах, так и об от-
сутствии среды комфортного веде-
ния бизнеса. Руководитель дирек-
ции банка ВТБ в Кемеровской обла-
сти Анжелика Рогожкина так про-
комментировала сложившуюся си-
туацию: «За последние несколько 
лет мы наблюдаем падение рента-
бельности многих компаний и пред-
приятий, вызванное объективным 
сжатием спроса, падением выручки, 
что не может не сказаться на настро-
ении бизнеса».

Низкий спрос на продукцию и ус-
луги МСБ, отмеченный госпожой Ро-

гожкиной, является существенным 
препятствием на пути наращивания 
кредитного портфеля МСБ. Потреби-
тельский спрос — необходимое ус-
ловие качественного денежного по-
тока, выручки, от которой напрямую 
зависит способность заемщика рас-
считаться с банком — кредитором. 
Именно общим снижением уровня 
потребления объясняет руководи-
тель корпоративного филиала банка 
ВТБ в Новосибирске Вячеслав Брю-
ханов отсутствие интереса бизнеса 
к кредитным продуктам, особенно в 
сегменте малого бизнеса.

Сегодняшнее осторожно-оптими-
стичные прогнозы основных макро-
экономических показателей — ВВП, 
инфляции, валютных курсов, клю-
чевой ставки — дают надежду на по-
степенное восстановление рыноч-
ного спроса, в том числе и на продук-
цию МСБ. Но если сегодня спрос не 
идет к бизнесу, может, тогда бизнесу 
сделать шаг, приближающий желан-
ный уровень спроса, например, уста-
навливая более конкурентные цены 
за счет минимизации себестоимо-
сти и собственной маржи? Именно 
в таком подходе к ценообразованию 
продукции МСБ сегодня видит залог 
успеха директор ТК «Сибалюкс» Оль-
га Красношапка.

Неудовлетворительное финан-
совое состояние — еще один из со-
временных стоп-факторов кредито-
вания компаний МСБ. Как считает 
Екатерина Орлова, в сибирских ре-
гионах значительно ухудшилось ка-
чество заемщиков, уменьшилось 
количество клиентов, отвечающих 
требованиям банка. Остается возла-
гать надежду на эволюцию россий-
ской экономики, которой, по мне-
нию заместителя генерального ди-
ректора Банка «Левобережный» Люд-
милы Глушковой, будет способство-
вать оптимизация предпринимате-
лями своей финансово-хозяйствен-
ной деятельности, снижение непро-
изводственных расходов и себесто-
имости производства, поиск новых 
рынков сырья и сбыта. «А это в свою 
очередь возможно только при усло-
вии непрерывного инвестирования 
в развитие предприятия, в том числе 
за счет кредитных ресурсов и льгот-
ных инструментов, предлагаемых 
государством»,— уверена госпожа 
Глушкова.

Поддержка не для всех
Зависимость доступности кредит-
ных ресурсов от их стоимости нео-
спорима. И прошедшее в 2016 году 
снижение стоимости заемного фи-
нансирования дало дополнитель-
ный стимул к спросу на банковские 
кредиты, уверена Екатерина Орло-
ва. При этом Наталья Левченко за-
мечает, что немаловажными явля-
ются и простота, и скорость получе-
ния кредита в банках. И все же стои-
мость кредитных ресурсов для биз-
неса — в первую очередь, малого и 
среднего — предмет дискуссий, ко-
торые годами идут по одному и тому 
же кругу. Предприниматели обви-
няют банки в высоких процентных 
ставках по кредитам, а те, не преми-
нув указать оппонентам на риски их 
кредитования, ссылаются на Цен-

тральный банк — де, это он диктует 
ставки. Центробанк, в свою очередь, 
терпеливо объясняет: пока не побо-
рем инфляцию, существенного сни-
жения ключевой ставки не будет.

Однако жесткий курс Центро-
банка не противоречит локальному 
смягчению ценовой кредитной по-
литики — яркий пример этому дея-
тельность государственной Корпо-
рации МСП и Банка МСП. МСБ сегод-
ня может получать финансирование 
по ставкам существенно ниже ры-
ночных, например, по «Программе 
6,5» (название произошло от ставки 
рефинансирования ЦБ РФ для кре-
дитующих банков) — правда, с не-
которыми отраслевыми и целевы-
ми ограничениями, направленны-
ми на стимулирование инвестици-
онных проектов в сфере реальной 
экономики. Кроме того, напомина-
ет Вячеслав Брюханов, есть еще про-
грамма для сельскохозяйственных 
предприятий, позволяющая ком-
пенсировать 25% затрат, а также про-
грамма софинансирования затрат 
при создании промышленных пар-
ков, согласно которой 90% затрат 
осуществляются за счет федерально-
го бюджета. На региональном уров-
не существуют всевозможные субси-
дии и льготы, например, позволяю-
щие освободить предприятие от на-
логов на срок до трех лет.

По словам Натальи Левченко, на 
данный момент процентная ставка 
по кредитам при поддержке Корпо-
рации МСП для клиентов малого биз-
неса составляет 10,6% годовых. Ан-
желика Рогожкина называет макси-
мальные ставки для клиентов мало-
го бизнеса — до 11%, для среднего — 
до 10%. А Андрей Смирнов говорит о 
ставке кредитования под гарантии 
МСП Банка — не выше 11,5%. Опро-
шенные „Ъ“ банкиры оценивали до-
лю кредитов с господдержкой МСП 
от 10 до 50% в объеме текущих выдач.

Во время визита в Новосибирск 
главы Корпорации МСП Александра 
Бравермана в мае текущего года ему 
были презентованы девять проек-
тов, претендующих на льготное фи-
нансирование. Это проекты АО «Век-
тор биальгам», ООО «Август ин», ООО 
«Аквариум», ООО «Сады гиганта», 
ЗАО «Экран-развитие», АО «Эффект», 
ООО «Сибалюкс», ООО НПК «Рэлсиб» 
и ООО «Сиббарс». Первые шесть про-
ектов претендовали на поддержку 
Корпорации МСП для привлечения 
более 2 млрд руб., последние три рас-
считывали на содействие Банка МСП 
для кредитования на сумму, чуть 
большую, чем 300 млн руб.

Как прокомментировали „Ъ“ в 
Корпорации МСП, ООО «Аквариум» 
был одобрен кредит по «Програм-
ме 6,5», производится выдача креди-
та траншами. Выдан кредит ООО «ТК 
Сибалюкс». Проекты ООО НПК «Рэл-
сиб» и ООО «Сиббарс» сейчас нахо-
дятся на рассмотрении в МСП бан-
ке. Остальные проекты находятся на 
рассмотрении в банках-партнерах 
Корпорации МСП. Решения о воз-
можности выдачи кредитов будут 
приняты в ближайшее время».

Как рассказал „Ъ“ директор ком-
пании «Август ин» Федор Ильин, воз-
можность кредитования с господ-
держкой сроком на семь лет рассма-
тривалась в четырех банках, и везде 
был получен однотипный отказ — 
кредитные организации не устрои-
ло инвестиционное финансирова-

ние производственных проектов с 
длинным сроком возврата заемных 
средств. «Банки дают деньги под тор-
говлю, например, на постройку мага-
зина, который через два года отобьет-
ся. А под производство — нет. Да и 
банковские кредиты под 15–18% про-
изводственной компании практиче-
ски невозможно отработать»,— по-
сетовал господин Ильин. По инфор-
мации заместителя генерального ди-
ректора «Вектор Биальгам» Вячеслава 
Мироненко, реализация инвестици-
онного проекта с поддержкой Корпо-
рации МСП не удалась по причине то-
го, что с сентября 2016 года предпри-
ятие перестало относиться к МСБ. 
«Сами нашли деньги на реализацию 
проекта — привлекли коммерческий 
кредит безо всякой господдержки»,— 
рассказал замглавы компании.

Сам за себя
Обеспечение привлекаемых креди-
тов твердым залогом — постоянная 
головная боль предпринимателей. 
Предъявляя жесткие требования к 
обеспечению кредитов, банки ми-
нимизируют не только собственные 
риски, но и риски своих клиентов — 
вкладчиков и предпринимателей. 
Однако потенциальным заемщи-
кам категории МСБ от этого не лег-
че. «Мы же малый бизнес, только на-
чинаем свою работу, откуда же у нас 
могут быть залоги на 100–120%»,— 

озвучивает наболевший вопрос биз-
неса Максим Останин. В этой ситуа-
ции отчасти выручает сотрудниче-
ство с гарантийными фондами — от 
федерального до местного. Про такие 
возможности рассказывает Вера Но-
викова, приводя в пример Гарантий-
ный фонд Новосибирской области. 
По ее мнению, Фонд оказывает ре-
альную поддержку бизнесу клиентов 
МСБ и позволяет им получать денеж-
ные средства, не имея достаточно-
го залогового обеспечения. А Екате-
рина Орлова утверждает, что до 70% 
всех выдач кредитов клиентам ма-
лого бизнеса новосибирским фили-
алом банка происходит под обеспе-
чение поручительством Фонда раз-
вития МСП Новосибирской области.

В последние годы стал заметнее 
и ещё один фактор, ограничиваю-
щий банковское кредитование биз-
неса, — стремление последнего раз-
виваться за свои деньги. «В прошлом 
году многие клиенты МСБ были 
очень аккуратны и старались не ис-
пользовать заемных средств, не осу-
ществлять инвестиционных проек-
тов», вспоминает Дмитрий Макаров. 
В отличие от других стоп-факторов, 
такое стремление не имеет негатив-
ного оттенка, а его достаточно вы-
сокая оценка в качестве кредитно-
го ограничителя говорит не только 
о стремлении, но и возможностях 
бизнеса решать проблемы ежеднев-
ной деятельности и перспективных 
инвестиций без привлечения заем-
ных — по крайней мере, банковских 
средств. Это непростой, достаточ-
но долгий и не совсем бесспорный 
путь, но сегодня этот выбор лучше, 
чем бездеятельное ожидание бес-
срочных беспроцентных кредитов.

При непростом состоянии МСБ 
банкиры довольно оптимистич-
но смотрят на перспективы разви-
тия предпринимательства в 2017 го-
ду. Наталья Левченко прогнозиру-
ет рост числа операций по кредито-
ванию МСБ. По ее словам, Сбербан-
ком упрощается процедура выдачи 
кредита, сокращаются сроки приня-
тия решения и требуемый пакет до-
кументов. Такой подход говорит об 
обоснованных ожиданиях роста — 
и не только спроса на кредиты МСБ, 
но и качества самих заемщиков, под-
черкивает она. Способствовать росту 
может и фактор совместной, как бан-
ков, так и бизнеса, адаптации к но-
вой экономической реальности. На-
талия Борисова ожидает в следую-
щем году роста, но плавного. «Банки 
нуждаются в заемщиках, а заемщи-
ки в кредитах, и, несмотря на глуби-
ну и продолжительность кризисных 
явлений в экономике, многие пред-
приятия МСБ научились эффектив-
но существовать в текущих рыноч-
ных условиях, а банки научились 
оценивать риски с учетом окружа-
ющей действительности»,— гово-
рит госпожа Борисова. «Мы были бы 
удовлетворены, если бы наши про-
гнозы по росту бизнеса на уровне 
5–7% сбылись»,— заключил Вячес-
лав Брюханов.

Игорь Степанов

МСБ: в ожидании качества
Банки декларируют готовность к кредитова-
нию малого и среднего бизнеса, но предъяв-
ляют жесткие требования к обеспечению кре-
дита и качеству финансового состояния за-
емщика. На помощь бизнесу приходят про-
граммы государственной поддержки, стиму-
лирующие инвестиционные проекты, однако 
и они не всегда способствуют привлечению 
желанных финансовых ресурсов.
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Финансисты прогнозируют рост 
кредитования в 2017 году за счет 
адаптации банков и бизнеса к новой 
экономической реальности

Таким образом Банк «Левобережный» стал одним из двух региональ-
ных банков в Сибирском федеральном округе, которые выдают кредиты 
по программе «Шесть с половиной», реализуемой Акционерным обще-
ством «Федеральная корпорация по развитию малого и среднего пред-
принимательства» (Корпорация МСП) для стимулирования кредитования 
субъектов МСП. 

Получить финансирование на условиях программы «Шесть с полови-
ной» Корпорации МСП малые и средние предприятия могут в Банке «Ле-
вобережный» по ставке от 9,6% годовых до 10,6% годовых. Сумма кредита 
может составлять до 1 млрд рублей. Срок кредитования устанавливается 
индивидуально в зависимости от цели кредитования. 

Кредитные средства могут быть направлены на пополнение оборотных 
средств, либо инвестиционные цели: финансирование мероприятий по 
приобретению основных средств, модернизации и реконструкции произ-
водства, запуску новых проектов/производств. Допускается финансирова-
ние текущих расходов, связанных с реализацией инвестиционного проекта 
(не более 30% от совокупной величины инвестиционных кредитов). 

Кредитование по программе «Шесть с половиной» могут получить 
предприятия, относящиеся к приоритетным отраслям: сельское хозяйство; 
обрабатывающее производство, в том числе производство пищевых про-
дуктов, первичная и последующая переработка сельскохозяйственных 
продуктов; производство и распределение электроэнергии, газа и воды; 
строительство, транспорт и связь; внутренний туризм; высокотехнологич-
ные проекты; проекты, имеющие социальный эффект, в том числе в виде 
создания и модернизации рабочих мест; проекты в сфере услуг (в том 
числе услуги в области образования, здравоохранения, коммунальных, со-
циальных услуг и прочие, за исключением услуг по аренде и управлению 
собственным или арендованным недвижимым имуществом торгового на-
значения). 

Первый кредит на сумму 135 млн руб. сроком на 7 лет по аналогичной 
программе «Шесть с половиной», реализуемой МСП Банком, Банк «Левобе-
режный» выдал в сентябре новосибирской компании «Сибалюкс-Ресурс» 
для строительства второго завода по производству алюминиевых компо-
зитных панелей на территории Промышленно-логистического парка Ново-
сибирской области. 

Подробную информацию о программе «Шесть с половиной» можно 
получить в Банке «Левобережный».  

Банк «Левобережный» стал участником 
Программы стимулирования  
кредитования субъектов МСП
Банк «Левобережный» заключил генеральное соглашение о со-
трудничестве с Корпорацией МСП и стал уполномоченным банком 
в рамках Программы стимулирования кредитования субъектов 
МСП (программа «Шесть с половиной»), в число которых на дан-
ный момент входит 21 российский банк. 
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