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ВенчуРы

ваемая венчурная эйфория, когда можно 
было с легкостью получить инвестиции. 
«Российские инвесторы уже успели об-
жечься на больших сделках, стали более 
опытными, и перед тем как принять ре-
шение о финансировании, они стремятся 
поработать с командой, оценить трекшн 
— то, как команде стартапа удается ре- 
ализовывать свой проект. В то же время 
в США, где достаточно открытая среда 
для венчурного инвестирования, а число 
приезжающих в поисках финансирования 
растет ежегодно, инвесторам приходится 
фильтровать проекты с помощью неглас-
ной системы рекомендаций. Если у проек-
та нет рекомендаций в профессиональной 
среде, то его заявку в акселератор даже 
не рассматривают — таким образом, от-
сеивается более 90%», — рассказывает 
господин Страх.

Эксперты указывают и на то, что сей-
час практически не рассматриваются 
стартапы уровня pre-seed, больше внима-
ния уделяется track record — конкретным 
результатам, достигнутым компанией с 
точки зрения развития продукта, выручки, 
заключения значимых партнерских со-
глашений. Интерес сместился в сторону 
стартапов, которые уже идут на расшире-
ние за границу.

Даниил Козлов, партнер Global Venture 
Alliance, добавляет, что по многим проек-
там появилось больше информации. Они 
уже прошли какие-то акселераторы, про-
граммы, общались с другими инвестора-
ми — можно собрать более полноценную 
картину. «Значительно уменьшился инте-
рес к посещению демодней, инвесторы 
разочаровались в этом инструменте и не 
видят в нем качественный источник проек-
тов для инвестиций», — заметил господин 
Козлов.

Количество квалифицированных биз-
нес-ангелов практически не изменилось, 
однако возрос интерес к взаимодействию 
между инвесторами и появилось желание 
опираться на мнение коллег. Некоторые 
формализовали свое имя на рынке по-
средством вступления в клубы. В их рам-
ках бизнес-ангелы в среднем проявляют 
большую активность, чем не состоящие в 
подобных организациях.

«Остается большая масса 
”
неквали-

фицированных“ бизнес-ангелов, которые 
продолжают инвестировать достаточно 
необдуманно без каких-либо внятных 
критериев. Их количество продолжает 
расти. При этом они часто выдвигают 
совершенно драконовские условия, на-
пример, 51% компании плюс инвестиция 
оформляется как долг. Также очень часто 
ведут себя не в интересах бизнеса по-
сле того, как входят в него», — отмечает  
господин Козлов.

В пОисКах слаВы Несмотря на то, что 
в России стартапы получили распростра-
нение значительно позже, чем на Западе, 
немало реализованных отечественных 
проектов в разных сферах были признаны 
и востребованы в мире. Так, в последнее 
время о себе громко заявило приложение-
фоторедактор Prisma, которое за пару ме-
сяцев скачали более 50 млн раз. 

Но в целом, констатирует Евгений Тим-
ко, на Западе про российские стартапы 
почти ничего не известно и громких исто-
рий из России не было уже очень давно.

Хотя, указывает Антон Устименко, все 
зависит от того, как понимать известность: 
не всегда это означает коммерческий 
успех. «Однако есть примеры. Avito, если, 
конечно, можно считать их стартапом — с 
точки зрения того, как они завоевали ры-

нок в последние несколько лет. Они даже 
попали в список unicorns. Ostrovok.ru стал 
известен всему миру, когда в них вложил-
ся целый ряд именитых международных 
венчурных инвесторов. Ecwid набирает 
обороты, — перечисляет господин Усти-
менко. — Такие компании, как Parallels, 
Acronis, Kaspersky, ABBYY — уже давно не 
стартапы, но когда-то ими были, их знает 
весь мир». 

Кроме того, известна система для 
управления проектами Wrike, платформа 
по продвижению видеорекламы Virool, 
компания Veeam Software, специализи-
рующаяся на разработке программного 
обеспечения для резервного копирова-
ния виртуальных машин и мониторинга 
виртуальных сред, мессенджер Telegram. 
В портфеле ФРИИ можно выделить ком-
панию Easy Ten, которая разработала 
мобильное приложение для изучения ино-
странных языков и в начале 2016 года про-
шла отбор в акселерационную программу 
500 Startups в Сан-Франциско, получив 
инвестиции в размере $125 тыс.

Петербург также может похвастать-
ся успешными начинаниями. Собесед-
ники BG вспоминают ООО «Домвент», 
занимающееся разработкой и произ-
водством вентиляционных систем, с по-
мощью которых можно проветривать по-
мещение, не открывая окон — без шума 
и сквозняков; на ХХ «Бирже стартапов», 
которая прошла в ноябре прошлого года, 
презентовали модульный протез кисти 
Mech_Arm, сконструированный петер-
буржцем Антоном Кобаком (предполага-
ется, что продукт способен значительно 
облегчить жизнь пациентов и оставаться 
дешевле западных аналогов, которыми в 
2014 году отечественный рынок был за-
полнен на 90%).

К плеяде успешных петербургских 
стартапов, несмотря на то, что срок дав-
ности этого статуса давно истек, экспер-
ты причисляют Центр речевых технологий, 
разработчика инновационных систем в 
сфере технологий синтеза и распозна-
вания речи, анализа аудио- и видеоин-
формации, мультимодальной биометрии; 
а также RealWEB, работающий на рынке 
интернет-рекламы. 

Среди более похожих на стартап — пе-
тербургские сервис учета личных финан-
сов CoinKeeper, приложение для хранения 
в телефоне банковских, транспортных и 
скидочных карт «Кошелек», сервис по 
доставке еды «Дома вкуснее», техноло-
гическая платформа для размещения 
видеорекламы в премиальном контенте 
NativeRoll.

Денис Беляев к числу успешных добав-
ляет интернет-магазин товаров для детей 
и родителей Babadu.ru, а также перспек-
тивный, по его мнению, сервис юридиче-
ских онлайн-консультаций Pravoved.ru.

По мнению Полины Лукьяновой, дирек-
тора бизнес-инкубатора «Ингрия», самые 
интересные стартапы Петербурга за по-
следнее время — FindFace и Painty. Хвалит 
она «ингрийские» Cardone, Scratchduino и 
АГР. «Каждый проект сумел реализовать 
свое уникальное преимущество. Cardone 
позволил своим клиентам экономить на ав-
токомплектующих и расходниках и не нару-
шать условия гарантии СТО. Scratchduino 
неоднократно был отмечен призами Google 
за прорывные решения в образовательной 
робототехнике и теперь работает не толь-
ко в России, но и в Финляндии. АГР предло-
жил уникальное для рынка геологоразвед-
ки решение, которое может стать новым 
отраслевым стандартом в некоторых стра-
нах», — рассказала она. n


