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БАнКи

МИГРАцИя зАЕМщИКОв дИНАМИКА выдАЧИ КОРПОРАТИвНых 
КРЕдИТОв в ПЕТЕРБУРГЕ в 2015 ГОдУ БылА хУжЕ, ЧЕМ ОБщЕРОССИйСКИй ПОКАзАТЕль. 
ЕСлИ в РФ БылО выдАНО 34,24 ТРлН РУБлЕй, ЧТО НА 11,14% МЕНьшЕ, ЧЕМ  
зА 2014 ГОд, ТО в ПЕТЕРБУРГЕ КОлИЧЕСТвО НОвых КОРПОРАТИвНых КРЕдИТОв  
УПАлО ПОЧТИ НА 20%, дО 2,24 ТРлН РУБлЕй. Из НИх 17% ПРИшлОСь НА ОБРАБАТывАю-
щИЕ ПРОИзвОдСТвА, 3% — НА ПРОИзвОдСТвО МАшИН И ОБОРУдОвАНИя. ПРИ ЭТОМ  
зАЕМщИКИ НАЧАлИ ПРОцЕСС МИГРАцИИ Из ОдНИх БАНКОв в дРУГИЕ. ЮлИя чАЮН

Банкиры рассказывают, что в 2015 году ко-
личество заявок на инвестиционные проек-
ты сократилось почти в три раза по сравне-
нию с 2014 годом. Корпоративные клиенты, 
которые давно присутствуют на рынке, по-
нимают, что сейчас не самое лучшее время 
для реализации инвестиционных проектов: 
привлекать заемные ресурсы под высокую 
ставку на длительный срок невыгодно. К 
тому же реализация проекта может ока-
заться убыточной.

Сейчас примерно 85%, а по некоторым 
оценкам и больше, от всех поступающих 
заявок на получение кредитов от юрлиц 
— на пополнение оборотных средств. 
Остальные заявки — на инвестиционное 
кредитование и проектное финансирова-
ние. Причем, если говорить об инвести-
циях в развитие и новые проекты, наибо-
лее высокую активность демонстрируют 
компании из фармацевтической отрасли, 
лесоперерабатывающей, молочной про-
мышленности.

Кроме того, участники рынка указыва-
ют на существующую миграцию заемщи-

ков между банками. Надежных заемщиков 
мало, за них идет острая конкурентная 
борьба, поэтому у таких компаний есть 
шанс поторговаться за более выгодные ус-
ловия получения кредитных средств.

Основной пик миграции, говорит Сергей  
Алин, заместитель начальника аналитиче-
ского департамента ИК «Окей Брокер», 
пришелся на конец 2014 — первые квар-
талы 2015 года. «Много средств перетек-
ло именно в крупные госбанки. Логика 
рынка была безоговорочной: рубль край-
не волатилен, у банков в массовом поряд-
ке продолжают отзывать лицензии, риски 
высокие, многие ждут обострения ситуа-
ции, поэтому переводят средства в более 
надежные банки. Дело в том, что средства 
юридических лиц не покрываются систе-
мой гарантирования вкладов, да и размер 
вкладов у юрлиц гораздо крупнее, нежели 
у физических. В случае отзыва лицензии 
или банкротства средства будут утраче-
ны», — подчеркивает господин Алин.

Однако есть и обратная сторона меда-
ли. По словам Анны Нестеровой, члена 

президиума генерального совета обще-
ственной организации «Деловая Россия», 
эксперта по вопросам экономики и фи-
нансов, ввиду изменения политики банков 
в части риск-менеджмента в сторону уже-
сточения условий для наиболее рискован-
ных заемщиков может наблюдаться ми-
грация менее надежных клиентов в менее 
крупные банки.

зАКрутить ГАЙКи Банки под влиянием 
негативной ситуации в экономике, закрытия 
внешних рынков заимствований, жесткого 
контроля со стороны ЦБ изменили свое от-
ношение к потенциальным заемщикам.

Борис Городилов, руководитель анали-
тического отдела Conomy (сервис по оцен-
ке инвестиционной привлекательности 
финансовых инструментов), указывает на 
то, что требования к документам заемщи-
ков ужесточились, банки попросту боят-
ся давать кредиты на сомнительные цели 
и из-за повышения риска невозврата по 
выданным кредитам. «Денежно-кредит-
ная политика, проводимая ЦБ РФ, не дает 

снизить процентную ставку по кредитам, 
тем самым банковский сектор получает 
нагрузку и не может предложить более де-
шевые кредиты промышленникам», — го-
ворит господин Городилов.

Елена Данилкина, управляющий фи-
лиалом СМП-банка в Санкт-Петербурге, 
считает, что условия контроля за целевым 
использованием средств и так являются 
достаточно строгими. «В условиях эконо-
мического спада в стране банки больше 
обращают внимание на такие факторы, как 
финансовая устойчивость компании, ре- 
ализующей инвестиционный проект, ее 
опыт успешной деятельности в данной 
отрасли. А также перспективы развития 
отрасли, прогнозируемый спрос на пла-
нируемую к выпуску продукцию и услуги 
предприятия, наличие перспективного 
портфеля заказов», — говорит она.

Александр Казанский, директор фи-
лиала «Санкт-Петербургский» ПАО КБ 
«УБРиР», уверяет, что принципиальных 
изменений и переломных моментов в ус-
ловиях кредитования не произошло. ➔ 20


