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Сергей Ковальчук,  
генеральный директор  
ОАО «Либерти Страхование»
Окончил Военный институт Мини-
стерства обороны по специальности 
«Юриспруденция», получил МВА в 
Санкт-Петербургском государственном 
университете. 
Работает в страховой отрасли с 1995 
года. Свою профессиональную деятель-
ность начал в компании «Страховое 
общество ”Прогресс-Нева“» на должно-
сти руководителя юридического отдела. 
В 2002 возглавил компанию «Прогресс-
Нева», которой руководил до 2006 года. 
В 2006–2007 годах работал исполни-
тельным вице-президентом компании 
«Ренессанс-страхование», в том числе 
занимался консолидацией компаний 
«Прогресс-Нева» и «Ренессанс». В 2008 
году возглавил страховую компанию 
«КИТ Финанс Страхование». В 2012 году 

компанию приобрела международная страховая группа Liberty Mutual, после чего ее название было 
изменено на «Либерти Страхование».

Дмитрий Большаков,  
заместитель генерального директора — директор филиала СПАО «РЕСО-Гарантия»  
в Санкт-Петербурге

Сергей Букреев,  
директор Северо-Западной дирекции САО «ЭРГО»

Андрей Василенко,  
директор СК «Советская»

Татьяна Гай,  
директор ПАО «Страховая компания ”Гайде“»

Роман Гудилин,  
директор Санкт-Петербургского филиала АО «Страховая группа МСК»

Евгений Дубенский,  
заместитель генерального директора — директор Северо-Западной дирекции  
ОАО СК «Альянс»

Илья Захаров,  
директор Санкт-Петербургского филиала группы «АльфаСтрахование»

Алексей Кузнецов,  
генеральный директор страховой группы «Капитал-полис»

Игорь Лагуткин,  
директор филиала СК «Росгосстрах» в Санкт-Петербурге и Ленинградской области

Анна Павлова,  
директор филиала страховой группы «Уралсиб» в Санкт-Петербурге

Владимир Пыстин,  
директор Санкт-Петербургского филиала САО «ВСК»

Владимир Тиняков,  
руководитель Северо-Западного дивизиона группы «Ренессанс-страхование»

Владимир Храбрых,  
директор филиала СПАО «Ингосстрах» в Санкт-Петербурге

Эдуард Яблоков, директор петербургского филиала АО «Согаз»

*Константин Кудрявцев,  
директор Северо-Западного регионального центра «РЕСО-Гарантия» 

*Петр Щербаков,  
глава представительства Всероссийского союза страховщиков  
и Российского союза автостраховщиков в СЗФО

Страхование

Прямая речь

Прямая речь

Владимир Тиняков,  
вице-президент группы  
«Ренессанс Страхование»:
— У меня очень утилитарный, рациональ-
ный подход к страхованию: все, что пред-
ставляет ценность, от здоровья до имуще-
ства, застраховано. Так сказать, сапожник 
с сапогами.

Андрей Гусев,  
управляющий партнер юридической фирмы 
«Борениус» в России:
— Ничего необычного я не страхую. Ответ-
ственность перед соседом, если залью его.

Виктория Тихонова,  
директор Санкт-Петербургского филиала  
ООО «Вест Колл ЛТД»:
— Страхуюсь при перелетах и экстре-
мальных путешествиях.

Эдуард Яблоков,  
директор Санкт-Петербургского филиала  
АО «Согаз»:
— Два года назад «Согаз» застраховал 
космический аппарат «Бион-М», пред-
назначенный для проведения фундамен-
тальных и прикладных исследований по 
космической биомедицине и биотехноло-
гии. Экипаж спутника состоял из мышей, 
гекконов, монгольских песчанок, улиток, 
колоний микроорганизмов. Для ученых 
было важно, чтобы аппарат вернулся на 
землю — для дальнейших исследований 
«космического зверинца». Через 30 дней 
полета «Бион-М» благополучно призем-
лился в оренбургских степях.

Ирина Лялина,  
заместитель генерального директора  
ОАО «АСК Росмед»:
— Страховали дельфинов, асфальтиро-
ванную площадку посреди поля от ополз-
ня, дорогую коллекцию нижнего белья (от 
кражи, повреждений сторонними лицами, 
потопов и пожара). Пример страхования от 
несчастных случаев — руки Зверева, стра-
хования имущества — песок в карьерах. 
Были необычные заявления на поврежде-
ния автомобиля. Например, одному клиен-
ту автомобиль зализали коровы, а другому 
клиенту собаки покусали бампер. 

Алексей Гидирим,  
сооснователь онлайн-сервиса бытовых  
и бизнес-услуг YouDo.com:
— У моей дочери есть застрахованный ин-
вестиционный счет. Страховая компания 
должна будет взять на себя обязательства 
по этому инвестиционному счету на себя в 
случае моей недееспособности или смер-
ти. А при по достижении ею совершенно-
летия зафиксированная сумма перейдет в 
ее полное распоряжение. 

Алена Букашкина,  
директор клиентского сервиса  
«PPF Страхование жизни»:
— Был случай, когда к нам обратился че-
ловек с инвалидностью, который хотел за-
страховать свою жизнь на период занятий 
экстремальным скалолазанием, но, к со-
жалению, такая страховка нашими прави-
лами не предусмотрена.

Роман Горкунов,  
директор территориального управления «Запад» 
ПАО КБ «Восточный»:
— Я пользуюсь услугами комплексной 
программы страхования, включающей 
защиту от несчастного случая и защиту 
банковской карты. На мой взгляд, данный 
полис должен быть у каждого, кто забо-
тится не только о себе, но и о благополу-
чии своей семьи, объективно смотрит на 
современный мир. 

Максим Тарасов,  
директор по продажам Rockwool Russia:
— Имущественный вопрос меня не волну-
ет. Мысли и идеи, образование и накоп- 
ленный опыт, благодаря которым я могу 
обеспечивать определенный уровень жиз-
ни своей семье, стоят гораздо дороже. 
Свою жизнь я страхую серьезно: полис в 
страховой компании и определенные ин-
вестиционные программы в нескольких 
крупных банках. Моя страсть — полеты на 
мотодельтаплане и легкомоторных само-
летах. В небе чувствуется полная свобода 
от всего происходящего внизу. При этом 
невольно осознаешь, что жизнь слишком 
легко потерять, ведь гравитация не про-
щает ошибок. Я считаю, что бы ни случи-
лось, мои близкие не должны остаться без 
моей заботы, поэтому самое ценное, что 
надо застраховать, — это я сам. 

Антон Большаков,  
заместитель управляющего петербургского 
филиала АО «Юникредит Банк», коммерческий 
директор региона «Санкт-Петербург Север»:
— Для детей я выбрал программу накопи-
тельного страхования жизни. С его помо-
щью можно накопить существенные сум-
мы на будущие траты. А их — любой отец 
это знает — бывает очень много, напри-
мер, образование в вузе, первый взнос на 
недвижимость.

Вячеслав Заренков,  
председатель совета директоров группы 
компаний «Эталон»:
— Я строю храм в честь всех русских свя-
тых. Стоимость строительства составляет 
140 млн рублей. Вот эту всю сумму я и за-
страховал, потому что считаю, что храм 
должен быть построен при любых неожи-
данных обстоятельствах.

«Гравитация не 
прощает ошибок» 
корреспонденты BG поинтересовались, 
где предпочитают подложить соломки 
руководители бизнеса и какие самые 
необычные запросы получают 
страховщики.


