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— тренды —

Политический вектор на за-
мещение импортного про-
граммного обеспечения оте-
чественными решениями 
уже обрел нормативно-пра-
вовую форму: подписаны за-
кон и постановление прави-
тельства, которые с 1 янва-
ря 2016 года значительно за-
труднят иностранным вен-
дорам поставки своего соф-
та в госорганы. Однако круп-
ные зарубежные поставщи-
ки ПО за свою многолетнюю 
историю не раз сталкива-
лись с разнообразными пре-
понами на других рынках 
и уже имеют опыт работы в 
странах, имеющих похожие 
ограничения по поставкам 
софта, например в Китае. В 
России иностранные разра-
ботчики ПО тоже не сдаются 
и уже проявляют фантазию 
в создании различных схем, 
соглашений и партнерств с 
местными компаниями. Се-
годня стали как никогда по-
пулярны различные OEM-со-
глашения, в рамках которых 
российские компании про-
дают иностранный софт под 
своим брендом или создают 
собственные решения на ос-
нове компонентов продукта 
партнера, а затем выплачи-
вают зарубежному вендору 
долю от продаж.

«Мы сегодня наблюда-
ем существенное увеличе-

ние числа ОЕМ-партнерств 
иностранных компаний с 
российскими. Причем дать 
сколько-нибудь объектив-
ные измеримые оценки 
этой деятельности сложно, 
так как это рост практиче-
ски с нуля,— говорит ди-
ректор центра информа-
ционной без опасности 
ком пании 

”
Инфосистемы 

Джет“ Алексей Гришин.— 

Важно отметить качествен-
ную составляющую: мы ви-
дим, как крупнейшие иг-
роки рынка объединяют 
функциональность продук-
тов, ранее существовавших 
разрозненно, а иностран-
ные вендоры передают ис-
ходные коды как для обес-
печения безболезненной 
интеграции и дальнейшей 
технической поддержки на 

нашей стороне, так и для 
прохождения сертифика-
ции в соответствии с рос-
сийскими требованиями. 
Уверен, что количество та-
ких партнерств значитель-
но вырастет в ближайшие 
полгода-год».

Новички
Первое для себя OEM-парт-
нерство на российском рын-

ке недавно заключила ком-
пания VMware. Партнером 
VMware стал производи-
тель компьютерной техни-
ки «Аквариус» (входит в На-
циональную компьютерную 
корпорацию), который уже 
начал продажу своего обору-
дования с предустановлен-
ным программным обеспе-
чением американ-
ской компании. 

— прогнозы —

Четвертый квартал — самый важ-
ный для ИТ-отрасли, и точные 
оценки рынка 2015 года делать 
рано. Но у игроков уже сложилась 
приблизительная картина того, 
какие показатели будут у их биз-
неса по итогам нынешнего го-
да. Также уже просматриваются 
тренды, которые повлияют на ры-
нок в следующем году. Он будет, 
возможно, еще сложнее.

В марте аналитики IDC объяви-
ли, что за 2014 год рынок ИТ-услуг в 
России рухнул на 15%, до $6,57 млрд. 
Тогда как еще в 2013 году они же про-
гнозировали рост на 12% в год. Но ре-
альность, как часто бывает, подкину-
ла неожиданные сюрпризы. По по-
воду перспектив IDC осторожно зая-
вила в своем отчете: «Хотя 2015 год 
окажется тяжелым для большинст-
ва ИТ-поставщиков в России, серьез-
ные изменения в области закупок и 
потребления ИТ создадут новые воз-
можности для отдельных поставщи-
ков и бизнес-моделей».

Даже предварительные цифры 
по итогам 2015 года аналитики пока 
не называют и прогнозов не дают. 
Год был непростой, так считают все 
игроки ИТ-рынка — с этим трудно 
не согласиться. Георгий Генс, прези-
дент группы компаний ЛАНИТ, го-
ворит, что ИТ-бюджеты и государст-
ва, и бизнеса значительно сокраща-
ются. Реализация ряда проектов от-
кладывается на неопределенный 
срок. Некоторые предприятия тяже-
лой промышленности сталкивают-
ся с невозможностью реализовать 
свои проекты, даже если бюджеты 
есть, в связи с тем что необходимое 
оборудование и ПО под санкциями.

«Стала распространенной пра-
ктика, когда заказчик ставит пе-
ред исполнителем дополнитель-
ные задачи без увеличения бюдже-
та проекта,— рассказывает госпо-

дин Генс.— Сохраняется риск не-
платежей. Слабые игроки просто не 
в состоянии выжить в таких услови-
ях — они постепенно уходят с рын-
ка. Параллельно набирают вес вну-
тренние ИТ-компании при госкор-
порациях».

Тагир Яппаров, председатель со-
вета директоров ГК АйТи, говорит: 
«Про нашу индустрию известно, 
что она растет быстрее экономи-
ки в целом в периоды экономиче-
ского подъема, но и сжимается то-
же больше, чем многие другие ин-
дустрии, в периоды кризисов. В 
2015 году мы наблюдали, по мне-
нию многих аналитиков, «идеаль-
ный шторм» в экономике: сочета-
ние спада в промышленности, вы-
сокой инфляции, нестабильного ва-
лютного курса, различных санкций 
со стороны западных государств. 
Если говорить об ИТ-рынке, то тяже-
лее всего пришлось тем его секто-
рам, которые связаны с масштабны-
ми клиентскими инвестициями: за-
купкам импортного оборудования, 
системной интеграции, внедренче-
скому консалтингу по корпоратив-
ным системам зарубежного произ-
водства и ряду других. Сложная си-
туация была и на многих традици-
онных для ИТ-отрасли клиентских 
рынках, прежде всего финансовом 
и в ритейле».

Сергей Мацоцкий, председатель 
правления компании IBS, настроен 
оптимистично: «В целом год для отра-
сли был неплохим с учетом того, с ка-
кими пессимистическими ожидани-
ями мы вступали в этот год. Конечно, 
роста рынка не было, но его никто и 
не ожидал. То, что не произошло за-
метного падения рынка (в рублевом 
выражении), можно считать самым 
большим достижением этого года. 
Скажем, мы в IBS ожидаем в этом го-
ду небольшой — в пределах 5–6% — 
рост бизнеса и считаем та-
кой результат хорошим». с14с15
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С 1 января 2016 года поставки иностранного программного обеспечения в госорганы будут 
сильно ограничены. Западные вендоры проявляют изобретательность и готовятся к этому, 
заключая OEM-соглашения на поставки их программных продуктов под российскими  
брендами локальных партнеров.
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