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Южная АмерикаReview

 
— ресурсы —

В условиях снижающегося рын-
ка традиционные страны—постав-
щики нефти обращают взоры на 
старые регионы добычи, где при-
менение новых технологий от-
крывает новые горизонты. Один 
из примеров — провинция озера 
Маракайбо, где с участием груп-
пы Газпромбанка реализуется 
российско-венесуэльский про-
ект совместной разработки ме-
сторождений, уже около 100 лет 
 находящихся в  эксплуатации.

Группа Газпромбанка имеет много-
летнюю историю взаимоотношений с 
Венесуэлой. Будучи близко знакомой 
с деятельностью российского гиганта, 
венесуэльская государственная неф-
тяная компания ПДВСА (Petroleos de 
Venezuela, Sociedad Anonima, PDVSA) 
пригласила в 2011 году Газпромбанк 
участвовать в освоении месторожде-
ний на восточном побережье озера 
Маракайбо в качестве технологиче-
ского и финансового партнера. Было 
учреждено совместное предприятие 
Petrozamora, в котором 60% получила 
венесуэльская госкомпания, а осталь-
ные 40% — GPB Global Resources, дочер-
няя компания Газпромбанка, занима-
ющаяся развитием минерально-сырье-
вых проектов за пределами Российской 
Федерации. На баланс Petrozamora с це-
лью повышения уровня добычи нефти 
были переданы два месторождения — 
Bachaquero Tierra и Lagunillas Tierra. К 
моменту передачи было добыто уже бо-
лее 75% начальных извлекаемых запа-
сов, тем не менее остаточные извлекае-
мые запасы на начало 2015 года оцени-
вались в весьма значительные 1,35 мл-
рд баррелей достаточно сложной для 
извлечения, так называемой тяжелой 

нефти. Процесс добычи и подготов-
ки таких нефтей требует применения 
сложного и дорогостоящего оборудова-
ния, оптимизации производственных 
процессов и новейших технологиче-
ских решений.

В нынешней ситуации старые ме-
сторождения Маракайбо с уже создан-
ной инфраструктурой особенно важны 
для Венесуэлы, поскольку добыча на 
них остается рентабельной даже при 
текущих ценах, имея при этом суще-
ственный потенциал роста. По оценке 
инвестбанка Natixis, средняя себесто-
имость добычи тяжелой нефти в Вене-
суэле составляет $32 за баррель. Акци-
онеры Petrozamora себестоимость до-
бычи на своих месторождениях не рас-
крывают, но, как сообщил представи-
тель GPB Global Resources Сергей Тага-
шов, планы по добыче в рамках СП не 
будут изменены из-за падения цен на 
нефть. «Тем более что объемы нефти с 
этих месторождений законтрактованы 
на НПЗ, которые настроены именно на 
нефть с такими характеристиками, и 
им необходимы фиксированные дол-
госрочные поставки для нормальной 
работы производственного цикла»,— 
отметил он. Господин Тагашов также 
подчеркнул, что «добыча является рен-
табельной и будет продолжена по су-
ществующим планам».

В 2014 году добыча Petrozamora со-
ставила 24,3 млн баррелей, превышая 
плановые показатели на 5%. Общий 
прирост добычи за 2012–2014 годы со-
ставил 12%. В 2013 году Газпромбанк 
структурировал финансирование опе-
рационных затрат и инвестиционной 
программы СП Petrozamora в объеме 
до $1 млрд.

Успех российско-венесуэльского со-
трудничества как в технологической, 
так и в финансовой плоскости заста-
вил акционеров СП задуматься о рас-

ширении совместной деятельности: 
было изучено еще четыре месторожде-
ния, расположенных в том же регионе: 
Bachaquero Lago, Block VII Ceuta, Block 
III Bachaquero и Block III Centro. В нача-
ле июня PDVSA и GPB Global Resources 
окончательно согласовали технико-
экономические параметры нового 
проекта и президент Венесуэлы Нико-
лас Мадуро своим декретом передал 
Petrozamora эти месторождения, в ре-
зультате чего добыча в рамках расши-
ренного проекта вырастет почти вдвое 
— до 130 тыс. баррелей в сутки.

Вполне логично, что в такие тяжелые 
времена для глобальной нефтяной отра-
сли Венесуэла делает акцент на разви-
тие низкорискованных, рентабельных 
проектов, отмечает глава Small Letters 
Виталий Крюков. «Сейчас на рынке неф-
ти идет соревнование и выиграет тот, у 
кого ниже себестоимость добычи и при 
этом есть способность ее поддержи-
вать»,— говорит он. Традиционная ори-
ентация многих североамериканских и 
европейских НПЗ на переработку тяже-
лой венесуэльской нефти также поддер-
живает нефтяную отрасль страны. «Сей-
час на рынке много легкой нефти, но 
технологически тяжелая нефть не мо-
жет быть существенно потеснена»,— го-
ворит господин Крюков. Он подчерки-
вает, что у России есть значительный 
опыт в повышении нефтеотдачи, ко-
торым она может поделиться с Венесу-
элой, и при этом политически россий-
ские компании являются гораздо более 
удобными партнерами для Каракаса, 
чем американские или канадские.

Юрий Барсуков

Новый взгляд  
на старые месторождения

— электрификация —

Российские энергетики реализуют два крупных 
контракта на строительство электростанций 
вЭквадоре общей мощностью свыше 400 МВт. 
Эти проекты финансируются под российские 
государственные гарантии, которые покры-
вают 85% стоимости проекта. Правительство 
 Эквадора готово расширить сотрудничество, 
но в нынешней экономической ситуации Рос-
сии сложнее оказывать поддержку крупным 
 инвестициям за рубежом.

В 2010 году «Интер РАО» и эквадорская госкомпа-
ния CELEC (тогда она называлась Hydrotoapi) под-
писали контракт на поставку и монтаж оборудова-
ния для трех ГЭС каскада «Тоачи-Пилатон» — «Ай-
урикин», «Сарапуйо» и мини-ГЭС «Тоачи» — сум-
марной мощностью свыше 250 МВт. Контракт на 
$145 млн подразумевал поставку практически все-
го комплекта оборудования: от гидроагрегатов до 
оснащения подстанций. Через три года «Интер РАО» 
заключила второй, более крупный контракт — на 
$230 млн. Он предполагал увеличение мощности га-
зовой ТЭС «Термогас Мачала» со 130 МВт до 308 МВт. 
В рамках этого проекта нужно было установить тре-
тью газовую турбину и три котла-утилизатора, прев-
ратив газотурбинную ТЭС в комплекс из трех паро-
газовых установок. Ключевым фактором, позволив-
шим начать реализацию обоих проектов, стала го-
товность российской стороны участвовать в финан-
сировании проекта, а также вхождение в проект в 
качестве генподрядчика ведущей российской ин-
жиниринговой компании из группы Газпромбан-
ка — ОАО ЭНЕКС.

Средства на реализацию контракта предоставля-
ются российскими госбанками — Росэксимбанком 
(он же является платежным агентом), Газпромбан-
ком и ВЭБом. Так, CELEC получила кредит от этих 
банков для строительства ТЭС «Термогас Мачала» на 
$195,2 млн ($140 млн пришлось на ВЭБ). По той же 

схеме реализуется и проект каскада ГЭС — россий-
ские госгарантии и кредит консорциума госбанков. 
В обоих случаях российский кредит обеспечивает 
85% от стоимости проектов. Заметим, что кредиты 
являются связанными — по их условиям для про-
екта «Термогас Мачала» 60% оборудования и услуг 
должно быть российского происхождения. В пер-
вом полугодии 2016 года предполагается пуск пер-
вого гидроагрегата на ГЭС «Сарапуйо», тогда же бу-
дет введена в действие третья газотурбинная уста-
новка на «Термогас Мачала». Котлы-утилизаторы 
для ТЭС будут отправлены из России в Южную Аме-
рику уже в текущем месяце. В 2017 году строительст-
во электростанций должно завершиться.

Не исключалось и продолжение сотрудничества. 
Российской стороне Эквадор предлагал новые про-
екты, в основном в области гидроэнергетики. В мае 
2014 года на Петербургском международном эконо-
мическом форуме «Интер РАО — Экспорт» (структу-
ра «Интер РАО», курирующая энергостройки за ру-
бежом) и эквадорские власти подписали соглаше-
ние о намерениях по строительству ГЭС «Чонталь» 
на 194 МВт — ожидалось, что условия реализации 
проекта будут сходными с уже опробованной схе-
мой. Но пока проект не переведен в контракт: в те-
кущей экономической ситуации реализация за-
тратных и долгосрочных проектов за рубежом ста-
ла более сложной задачей.

Советские строители активно возводили энерге-
тические объекты за рубежом. Так, к примеру, раз-
вивалась энергетика на Кубе. Но 1990-х годах ино-
странные проекты были практически полностью 
остановлены. Тем не менее российские компании 
сохранили значительную часть машиностроитель-
ных и инжиниринговых технологий, необходимых 
для подобных строек. Основную часть оборудова-
ния для каскада эквадорских ГЭС поставит россий-
ский «Тяжмаш», а котлы-утилизаторы для проекта 
«Термогас Мачала» — «ЗИО-Подольск».

Владимир Степанов

Эквадору укажут  
светлый путь

—  продовольственная  
безопасность —

Запрет на ввоз продуктов из стран 
ЕС, США и Канады вынудил россий-
ских импортеров искать постав-
щиков в других регионах, в то чи-
сле в странах Латинской Америки. 
 Поставки южноамериканского мяса, 
рыбы и молочных продуктов за по-
следний год действительно выро-
сли. Однако, указывают эксперты, 
поставлять тот же объем продукции, 
который раньше завозился из Ев-
ропы, латиноамериканские агра-
рии не смогут. Девальвация рубля 
и снижение покупательского спро-
са существенно изменили структу-
ру и объем импорта продуктов в Рос-
сию, сократив его в среднем на 38%.

Наиболее значительное сокраще-
ние — импорта мяса крупного рогатого 
скота, свинины и курицы. С января по 
июль в Россию завезли 98 тыс. тонн сви-
нины, что на 44% меньше, чем за тот же 
период годом ранее. «На сегодняшний 
день лидером по поставкам всех видом 
мяса в страну является Латинская Аме-
рика, в частности Бразилия»,— отмеча-
ет глава Национальной мясной ассоциа-
ции Сергей Юшин. Суммарный импорт 
в Россию всех видов мяса из стран Ла-
тинской Америки за первое полугодие 
2015 года составил около 277 тыс. тонн. 
Впрочем, это на 8% ниже показателя 
за тот же период годом ранее (301 тыс. 
тонн). В то же время импорт мяса свиньи 
из этого региона за тот же период вырос 
до 78 тыс. тонн с 72 тыс. тонн в первом 
полугодии 2014 года, указывает началь-
ник центра экономического прогнози-
рования Газпромбанка Дарья Снитко. 
Она считает, что Латинская Америка за-
менила Канаду, которая была одним из 
крупнейших поставщиков свинины в 
Россию. Из-за введенных ограничений 
под запретом в России оказалась свини-
на трех крупнейших мировых экспор-
теров: США в 2014 году экспортирова-
ли 2,3 млн тонн, ЕС — 2,2 млн тонн, Ка-

нада — 1,2 млн тонн. Четвертый по зна-
чимости экспортер свинины Бразилия 
поставила на внешние рынки в 2014 го-
ду 500 тыс. тонн, или 7% мирового пред-
ложения. «Россия стала активнее поку-
пать наше мясо, хотя в январе—мае по-
ставки были достаточно скромными»,— 
говорил президент бразильской компа-
нии Aurora Alimentos Марио Ланзна-
стер, выступая на конференции в рам-
ках Международной выставки птицево-
дов и свиноводов в Сан-Паулу.

В 2014 году, к моменту введения эм-
барго, Латинская Америка уже лиди-
ровала по объему поставок мяса круп-
ного рогатого скота в Россию — помо-
гли ранее наложенные ограничения 
российского ветеринарного ведомст-
ва, коснувшиеся говядины из Австра-
лии. Однако с января по июль 2015 го-
да импорт говядины и из южноаме-
риканских стран снизился на 30%, до 
117 тыс. тонн. «Сказалась девальвация 

российской валюты,— отмечает госпо-
жа Снитко.— Завозить бразильскую и 
парагвайскую говядину стало элемен-
тарно нерентабельно». Кроме того, про-
должает расти мясное скотоводство 
внутри страны, говорит Сергей Юшин, 
прогнозируя заметный прирост вну-
треннего производства мяса.

Последние полгода оказались тяже-
лыми и для импорта молочной продук-
ции. Значительную долю поставок за-
няли латиноамериканские произво-
дители. Суммарный объем ее ввоза со-
кратился на 22%. Так, с января по июль 
сливочного масла из стран Латинской 
Америки было завезено только 8 тыс. 
тонн против 66 тыс. тонн годом ранее, 
но это составило 85% от всего импорти-
рованного масла. Схожая ситуация и с 
сырами. В первом полугодии 2014 го-
да из Латинской Америки было заве-
зено 135 тыс. тонн сыра, что составило 
13% от всего импортированного в Рос-
сию, за шесть месяцев 2015 года факти-
ческий объем упал до 14 тыс. тонн, но 
это почти половина импортированно-
го в Россию сыра. Импорт из дальнего 
зарубежья сейчас России не нужен, счи-
тает председатель правления ассоциа-
ции «Союзмолоко» Андрей Даниленко: 
«Внутри страны сократилось потребле-
ние, а также увеличились поставки мо-
лочной продукции из Белоруссии».

Один из немногих видов продук-
тов, импорт которого растет,— это ры-
ба. Невозможность импортировать сем-
гу из Норвегии заставила поставщиков 
переключиться на схожую продукцию 
из Чили и с Фарерских островов. Так, с 
января по июль 2014 года в Россию бы-
ло ввезено из Латинской Америки око-
ло 30 тыс. тонн рыбы. За тот же период 
2015 года было импортировано уже на 
25% больше. Судя по тому, что в список 
запрещенной к ввозу в Россию продук-
ции попадают продукты все из больше-
го числа стран, есть повод полагать, что 
Латинская Америка может укрепить 
свое присутствие в России.

Анна Зиброва

И рыба, и мясо

Старые месторождения озера Маракайбо  
с уже созданной инфраструктурой  
особенно важны для Венесуэлы, поскольку 
добыча на них остается рентабельной  
даже при текущих ценах на нефть

Один из немногих видов продуктов,  
импорт которого из Южной Америки  
растет,— это рыба

— технологии —

В 2007 году ERIELL Group стала одним из крупнейших 
игроков на рынке буровых услуг в Узбекистане. Се-
годня буровой подрядчик предоставляет услуги ве-
дущим компаниям нефтяной и газовой отраслей в 
России, странах Центральной и Южной Азии, а так-
же на Ближнем Востоке. Специализация ERIELL — бу-
рение горизонтальных и наклонно направленных 
скважин, а также работа в труднодоступных регио-
нах с тяжелыми климатическими условиями. Среди 
ее заказчиков — нефтегазодобывающие компании 
«Роснефть», ЛУКОЙЛ, «Газпром нефть», «Ачимгаз», 
«Арктикгаз», «Газпром Интернешнл», «Ямал СПГ».

«Компания начала свой буровой бизнес в 2004 го-
ду в Узбекистане. В 2008-м мы вышли на нефтесер-
висный рынок РФ и одновременно приступили к 
реализации совместной с Газпромбанком инвести-
ционной программы, средства от которой направ-
лялись на закупку бурового оборудования россий-
ского и китайского производства. Новые станки ста-
ли нашим конкурентным преимуществом, отлича-
ющим ERIELL от всех других российских буровых 
компаний. В 2011 году Газпромбанк стал акционе-
ром компании. У нас четыре филиала в России — в 
Новом Уренгое, Усинске, Нижневартовске и Орен-
бурге. Реализуя проекты 

”
под ключ“, мы выполняем 

полный объем работ, связанных со строительством 
скважин, в том числе капитальный ремонт, приго-
товление и сопровождение буровых растворов, ис-
пытание скважин и цементирование»,— представ-
ляет компанию ее исполнительный директор Вита-
лий Докунихин.

По его словам, из-за кризиса компания начина-
ют пересматривать планы. У ERIELL физические объ-
емы бурения в России остались на уровне прошло-
го года, но доходы в долларовом выражении сокра-
тились. В то же время наметился рост числа заказов 
на родном узбекском рынке, также компания заклю-
чила контракт на разработку иракского месторожде-
ния «Западная Курна-2». Вообще, бизнес-стратегия 
ERIELL нацелена на географическую диверсифика-
цию портфеля заказов.

Парк буровых установок ERIELL составляет на се-
годняшний день 70 единиц, включая уникальный 
сверхтяжелый станок, способный бурить на глубине 
до 9 км. Установленные правительством России це-
левые показатели предусматривают снижение доли 
импорта в нефтегазовом оборудовании с 60% до 43% 
до 2020 года. По словам руководства компании, воз-
можности российских предприятий позволяют про-
ектировать и производить буровые установки раз-
личных типов. В частности, сервисный подрядчик 
планирует задействовать новые буровые установки 
5000/320 «Уралмаш НГО Холдинга» в рамках девяти-
летнего контракта с компанией «Газпром нефть Но-
вый Порт» при бурении эксплуатационных скважин 
на Ямале. При заказе буровых установок инженеры 
ERIELL взаимодействуют с техническими специали-
стами холдинга для создания наиболее удобного ди-
зайна буровых станков.

Из новых контрактов, заключенных ERIELL за по-
следнее время, стоит отметить сделку с «Ямал СПГ», 
рассчитанную на шесть лет, и строительство 39 экс-
плуатационных скважин на Южно-Тамбейском газо-
конденсатном месторождении в ЯНАО, а также кон-
тракт с ЛУКОЙЛом на бурение 25 эксплуатацион-
ных скважин на нефтяном месторождении «Запад-
ная Курна-2» в Ираке.

Южно-Тамбейское месторождение, разработка ко-
торого станет основным источником сырья для про-
изводства сжиженного газа в рамках проекта «Ямал 

СПГ», расположено на северо-восточном берегу полу-
острова Ямал. Часть месторождения выходит на мел-
ководье Обской губы — ее планируется разрабаты-
вать с помощью специальной модернизированной 
буровой установки ZJ70 DBS, пробурив скважины с 
отходом от вертикали в 3 км при глубине бурения 
2,9 км. ERIELL предстоит бурить в условиях Арктики, 
на берегу Карского моря, где скорость ветра достига-
ет 23 м/с, а температура опускается ниже –55°С. «Про-
екты на Ямале предполагают использование обору-
дования в арктическом исполнении. Кроме того, не-
обходимо будет решить серьезные логистические за-
дачи в короткие сроки. Для буровиков очень важно 
иметь долгосрочные взаимоотношения со своими 
заказчиками, поскольку, выдвинувшись единожды 
в один регион, мы можем там закрепиться и вести 
работы в течение продолжительного времени»,— ут-
верждает исполнительный директор ERIELL.

Работа в Ираке на месторождении «Западная Кур-
на-2» позволит группе накопить необходимый опыт 
для расширения деятельности в Ближневосточном 
регионе. В частности, ERIELL привлекают возможно-
сти, существующие в Саудовской Аравии и Кувейте. 
Кроме того, снятие санкций с Ирана откроет доступ 
компании в новые проекты по восстановлению и за-
тем наращиванию иранской нефтедобычи. «Ближ-
ний Восток представляет для нас большой интерес. 
В Ираке мы выиграли два тендера у ЛУКОЙЛа, один 
из контрактов уже подписан. Проходим процедуру 
предквалификации у Saudi Aramco. Хотя у нас и бы-
ла возможность зайти на рынок Саудовской Аравии 
через партнерство с одной из компаний 

”
большой 

четверки“, мы решили выбрать самостоятельный 
путь сотрудничества с саудитами. Это новый и пер-
спективный для нас регион. Опыт реализации про-
ектов в различных регионах мира позволяет ERIELL 
оперативно адаптироваться к новым географиче-
ским, инфраструктурным и законодательным осо-
бенностям работы, оставаясь эффективным дело-
вым партнером»,— отмечает Виталий Докунихин.

Компанию заинтересовали и возможности, от-
крывающиеся на латиноамериканском рынке. Га-
зовые ресурсы Аргентины и Боливии привлека-
ют бурового подрядчика, в частности, уникальной 
перспективой участия в разработке одного из круп-
нейших месторождений с нетрадиционными запа-
сами — Vaca Muerta. Несмотря на то что в послед-
ние годы из-за низких цен на мировых рынках га-
зовые проекты перестали быть популярными у до-
бывающих компаний, именно на латиноамерикан-
ском рынке, где наблюдается дефицит энергоресур-
сов, освоение углеводородных ресурсов может быть 
востребовано со стороны потребителей. Власти Ар-
гентины активно лоббируют свои нефтегазовые про-
екты и пытаются привлечь инвесторов, в том числе 
из России. «Мы активно изучаем и анализируем воз-
можности, появляющиеся в Латинской Америке. Ви-
дим хорошие возможности для выхода на этот ры-
нок — главным образом ввиду позитивных и рабо-
чих отношений между Россией и латиноамерикан-
скими странами, в первую очередь с Аргентиной. 
Также важен настрой российских нефтегазовых ком-
паний и машиностроительных предприятий, кото-
рые могут способствовать развитию нашего интере-
са к этому рынку. На наш взгляд, аргентинская сто-
рона готова оказать необходимую поддержку и заин-
тересована в присутствии российских компаний на 
местном нефтесервисном рынке. Министр промыш-
ленности Аргентины Дебора Джорджи подтвердила 
это на нашей совместной встрече в Москве»,— рас-
сказал 

”
Ъ“ исполнительный директор ERIELL.

Мария Кутузова

Между Азией  
и Америкой
История ERIELL — это история успеха небольшого игрока нефтега-
зового сервиса из Узбекистана, за 11 лет покорившего российский 
рынок и претендующего сегодня на соперничество с мировыми 
сервисными компаниями за подряды в Ираке и Саудовской Аравии.
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