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малый и средний бизнес

Почти не виден 

С ним соглашается председа-
тель нижегородского региональ-

ного отделения «Опоры России» Дмитрий 
Бирман: «Сегодня власть надеется за счет 
бизнеса залатать дыры в бюджете, но ник-
то не думает о долгосрочной перспективе, 
и это ошибка. Вместо того чтобы снижать 
налоговую нагрузку, ужесточают условия 
работы. Об этих проблемах мы говорим не 
первый год. И эти эксперименты над подо-
пытными кроликами печальны»,— говорит 
господин Бирман. По мнению председате-
ля регионального отделения «Опоры Рос-
сии», из-за того, что ситуация в стране в от-
ношении МСБ не меняется уже много лет, у 
предпринимателей появляется ощущение 
«моральной скуки». «В результате молодые 
люди с хорошим менеджерским образова-
нием задумываются о смене места житель-
ства. И речь идет не о том, чтобы уехать из 
Нижегородской области в другой регион, 
а о том, чтобы покинуть страну. Одну утеч-
ку мы уже пережили — утечку мозгов, если 
уедут и мускулы, что в итоге останется?» — 
размышляет Дмитрий Бирман. И ссылает-
ся на данные, что в 2014 году из России на 
ПМЖ уехало на 200 тыс. человек больше, 
чем в прошлом.

По словам профессора Высшей школы 
экономики Александра Царькова, в дан-
ный момент экономическая ситуация в Рос-
сии близка к той, что была в 2008 году. «Гря-
дет финансовый, экономический, энергети-
ческий и политический кризис. Все идет по 
тому же сценарию, что и в 2008-м. При этом 
правительство поддерживает крупные пред-
приятия вместо того, чтобы помогать МСБ, 
как это делали в период кризиса в США и Ев-
ропе. Между тем крупные госкомпании де-
ньги получили, но никто не отчитался, когда 
и сколько. А по подсчетам экспертов, лишь 
каждый восьмой рубль помощи доходит до 
предприятий»,— делится соображениями 
господин Царьков и добавляет, что больше 
всего он переживает за малые инновацион-
ные предприятия: «Я знаю, что такое разра-
ботать инновационный продукт: на это ухо-
дит до пяти лет, а потом еще предстоит вый-
ти с ним на рынок. При этом, например, в 
Германии существует способ поддержки ма-
лого инновационного бизнеса — Институт 
проектного финансирования. Нам могут 
сказать, что в бюджете нет на это денег, но 
можно выпустить облигации. Кроме того, 
малые инновационные предприятия точно 
так же страдают от проверок, и я считаю, что 
здесь должна применяться презумпция не-
виновности, и штрафы должны обосновы-

ваться в суде. Только тогда у малого бизнеса 
появится возможность выживать».

По мнению предпринимателя, главы 
RIDA Security Holding Юрия Яворского, про-
блема российского бизнеса — в «непатрио-
тизме». «Российская экономика сначала пол-
ностью развернулась к Европе. Мы покупа-
ли за границей станки и таким образом за-
губили российское станкостроение. Сегод-
ня российские предприятия с большим удо-
вольствием покупают продукцию у евро-
пейских производителей, даже если отечес-
твенная конкурентоспособна. И откровен-
но говорят о том, что их привлекают загра-
ничные командировки. За это мы получили 
пощечину от Европы в виде отказа в постав-
ке „Мистралей”»,— считает господин Яворс-
кий. «И теперь, несмотря на уже сделанные 
ошибки, страна разворачивается лицом к 
Китаю,— добавляет бизнесмен управляю-
щий партнер ГК „Стриот” Юрий Зуй.— Ки-
тай не имеет ни нефти, ни газа, но стал веду-
щей экономикой, продавая продукцию ма-
лого и среднего бизнеса. У нас все с точнос-
тью до наоборот». Предприниматель счита-
ет, что МСБ в России будет в загоне, пока не 
изменится отношение к бизнесменам: «У 
нас есть герои-спортсмены, бюджетники, 
чиновники, а героя-предпринимателя нет». 
Юрий Зуй отмечает, что в Европе, где малый 
и средний бизнес играет ведущую роль в 
экономике, кризис ощущается гораздо сла-
бее, чем в России, поскольку в условиях па-
дения экономических показателей «МСБ ра-
ботает как демпфер», более быстро реагируя 
на изменения и подстраиваясь под них.

Несмотря на общее пессимистическое на-
строение, Павел Солодкий считает, что ситуа-
ция может выровняться благодаря созданным 
институтам поддержки предприниматель-
ства. «Мы можем доносить свои идеи до глав 
регионов и президента — это важный инстру-
мент. Кроме того, аппарат бизнес-омбудсмена 

работает с муниципалитетами. Я считаю, что 
необходимо заинтересовать глав муниципа-
литетов помогать МСБ, чтобы в районах со-
здавалась самозанятость и появлялись новые 
рабочие места. Сейчас же они рассчитывают 
только на трансферты из областного бюдже-
та»,— резюмирует господин Солодкий.

Александра Викулова

— тенденции —

Бизнес на грани выжимания
Как объяснил замглавы Минфи-
на Сергей Шаталов, спешка бы-

ла связана с необходимостью принять му-
ниципальный налог в текущем налоговом 
периоде, чтобы он заработал уже в 2015 го-
ду (от налога с продаж, который тоже лобби-
ровала Москва, как известно, отказались, и 
время ушло).

Во-вторых, собственно ставки. Никако-
го особенного расчета не делали: их пото-
лок привязали к стоимости торговых па-
тентов для ИП (6% потенциального дохода). 
До недавнего времени им вменялся доход 
в 2–2,7 млн руб. (для стационарных торго-
вых точек с залами до 50 кв. м и для неста-
ционарных или без залов), но власти Моск-
вы скоро дифференцируют его по округам: 
в ЦАО он будет повышен до 4-5,4 млн, в Зе-
ленограде и Новой Москве, наоборот, пони-
жен до  1,4–1,89 млн руб., а в остальных ок-
ругах останется прежним. Получается, что 
торговые компании должны будут платить 
 400–1200 руб. за «квадрат» площади ежеквар-
тально в зависимости от месторасположе-
ния. Для рынков (управляющих компаний) 
ставки ограничены 550 руб. с 1 кв. м в год, 
умноженными на коэффициент-дефлятор.

Например, 50-метровый магазин будет 
платить 84–240 тыс. руб. в год, а 100-метро-
вый — 168–480 тыс. руб. Это посильная сум-
ма, если доходы, а главное, рентабельность 
у бизнеса высокие, в ином случае удобнее 
работать по упрощенке (доходы минус рас-
ходы). Выручка небольших торговых точек 
в Москве (детская одежда, аптеки, подар-
ки и проч.) может варьироваться в преде-
лах  300–800 тыс. руб. в месяц. Если вычесть 
закупку товара (400 тыс.), божескую арен-
ду (100 тыс.), зарплату трем сотрудникам 
(150 тыс.), рекламу (60 тыс.), всякую мелочь 
в виде эквайринга, банковского обслужива-
ния, интернета, телефона, канцтоваров, пла-
ты за ЭКЛЗ и прочего (25 тыс.), то останется 
примерно 25–50 тыс. руб. Налог по УСН (15%) 
с этой суммы составит 4–7 тыс. руб.

Другое дело, что есть людные места, где 
выручка значительно выше (хотя и выше 
аренда), поэтому Небольсин уточняет: «Ско-
рее всего, станут убыточными небольшие 
непродуктовые магазины, торгующие това-
рами неповседневного спроса в спальных 
районах». «Это своего рода налог на неудач-
ников,— иронизирует Зарипов.— Москва, 
видимо, решила почистить от них город». 
Сколько неудачников в количественном от-
ношении, сказать трудно: из 213 тыс. ИП в 
Москве только 14 тыс. (около 7%) купили па-
тент, что говорит либо о его невыгодности и 
низкой рентабельности бизнеса, либо о мно-
жестве фиктивных ИП и намеренном зани-
жении доходов предпринимателями.

К последней версии и склоняются мос-
ковские власти. «Вопрос в том, что если ты 

умышленно занижал доходы, завышал рас-
ходы, чтобы платить 6% с нулевой прибы-
ли, то для тебя налог повысится,— говорит 
глава департамента экономической поли-
тики и развития Москвы Максим Решетни-
ков.— А добросовестный бизнес, привык-
ший платить налоги, дополнительную на-
грузку не почувствует. Цель введения сбо-
ра — выровнять налоговую нагрузку для 
всех, сделать правила игры равными, лик-
видировать ситуацию, когда один налоги 
платит, а другой — нет».

В законопроекте о торговых сборах дейс-
твительно нет двойного налогообложения, 
подтвердил Вадим Зарипов, изучив доку-
мент: торговый сбор вычитается из других 
налогов, если их сумма выше, или платится 
полностью, если сумма ниже, но уже вмес-
то других налогов. Фактически для ритей-
ла вводится понятие обязательного мини-
мального налога, который по сравнению с 
налогом на прибыль легко администриру-
ется. По словам Решетникова, это создаст бо-
лее «стабильную и устойчивую» налоговую 
базу для местных бюджетов. В кризис как не-
льзя кстати.

«Государство должно соблюдать баланс 
между принципами экономического осно-
вания для взимания налогов и учета факти-
ческой платежеспособности (ст. 3 НК РФ), с 
одной стороны, и возможностью их эффек-
тивно администрировать — с другой,— па-
рирует Зарипов.— Налоги могут взимать-
ся только с чистого дохода (прибыли), ина-
че они подорвут основу предприниматель-

ства — капитал. Вмененное налогообложе-
ние, как в случае с торговым сбором, позво-
ляет повысить собираемость, но приводит к 
тому, что налогом облагается не положитель-
ный результат деятельности, а сама деятель-
ность, независимо от ее прибыльности или 
убыточности. Поэтому вмененные налоги 
должны быть минимальными».

Впрочем, по данным „Ъ“, власти Моск-
вы собираются пойти дальше и не только 
не использовать максимальные ставки, но 
и дифференцировать торговые сборы в за-
висимости от района и сегмента торговли 
(закон дает право хоть обнулить их). Как ми-
нимум особые ставки будут использованы 
для аптек. Небольсин подтвердил, что мэ-
рия уже пригласила «Опору России» для пе-
реговоров.

Спасибо городу за это
Остается вопрос, зачем все-таки Москве по-
надобился торговый сбор, который должен 
принести бюджету в 2015 году всего 3 млрд 
руб. (при общих прогнозируемых налого-
вых доходах 1,4 трлн руб., то есть 0,2%). Вла-
димир Путин во время конференции ОНФ 
«Форум действий» объяснил, что Москва пос-
тоянно жаловалась в администрацию прези-
дента и правительство на торговые сети, ко-
торые не платят налоги, но ошибся. По рас-
четам АКОРТ, только 15 крупных ритейле-
ров в 2013 году заплатили в московский бюд-
жет 26,5 млрд руб. Более того, это значит, что, 
скорее всего, торговые сборы не изменят их 
налоговой нагрузки.

Потом выяснилось, что сработал испор-
ченный телефон, а жаловались московские 
власти на торговые центры, но и эта пробле-
ма уже решена. «Долгое время налог, кото-
рый платили владельцы торговых и офис-
ных центров, был привязан к балансовой 
стоимости этих объектов, по итогам 2014 
года налог будут оплачивать уже исходя из 
кадастровой стоимости,— говорит дирек-
тор департамента аналитики Knight Frank 
Russia & CIS Ольга Ясько.— После введения 
новой системы налогообложения сумма на-
логовых платежей в целом по городу увели-
чилась в два-три раза». В мэрии Москвы «Ъ» 
подтвердили, что проблема уже неактуаль-
на. Тогда зачем?

По словам директора центра налого-
вой политики экономического факульте-
та МГУ Кирилла Никитина (участники дис-
куссии называют его неофициальным ав-
тором законопроекта Макарова наравне с 
Решетниковым, сам он это не комментиру-
ет), не следует путать крупных, известных 
всем ритейлеров с другими, более мелки-
ми: «Они все давно уже, года с 2008-го, бе-
лые. Но рядом с ними есть другие, сете-
вые и несетевые, компании, которые и то-
вар зачастую ввозят всерую, и налоги пла-
тят на упрощенке, представляя собой кон-
гломераты малых предприятий. Послед-

нее сплошь и рядом и в бытовом обслужи-
вании, и в перевозках, и в общепите. Фи-
нансовый результат в этих секторах край-
не сложно контролировать».

Наконец, введение муниципальных сбо-
ров — это шаг Москвы к ограничению чис-
ла предприятий, которые получают рентный 
доход, но не платят за это. Первые разгово-
ры об этом начались еще два-три года назад, 
знает Никитин. «В силу большой концентра-
ции людей в Москве предприниматель, на-
чиная торговать в столице, имеет явное пре-
имущество и возможность получать дополни-
тельный доход, который зависит не от его та-
ланта, а от расходов московского бюджета,— 
говорит он.— Бюджеты западных мегаполи-
сов пополняются, во-первых, за счет имущес-
твенных налогов. Во-вторых, бизнес там пла-
тит много разных сборов. По сути, за право 
работать в мегаполисе. Думаю, что справед-
ливо часть этого дохода — ту, что фактически 
является рентным платежом за доступ к кли-
ентской базе, рынку, инфраструктуре,— на-
правлять в казну. Это можно сделать при пра-
вильном установлении ставок».

Несмотря на то что Шаталов не исключил 
распространения торговых сборов и на дру-
гие регионы, Никитин уверен, что экспери-
мент будет проводиться только в Москве как 
в мегаполисе. «У глубоко дотационных реги-
онов недостаточно стимулов для использо-
вания дополнительных налоговых инстру-
ментов,— поясняет он,— и это показывает 
практика: они устанавливают низкие став-
ки по транспортному налогу и не сильно то-
ропятся переходить на взимание налога на 
торговую и офисную недвижимость с кадас-
тровой стоимости. Чем трясти местный биз-
нес и собственных жителей, им проще и лег-
че получить деньги из центра».

Сам факт сбора рентного дохода с бизне-
са за право торговать в мегаполисе явно на-
поминает феодальные пережитки. В Средне-
вековье подобные сборы устанавливали ре-
месленные общины (дальний родственник 
современных СРО) для новых членов и бы-
ли предметом споров и спекуляций. Выда-
ча лицензий на такси за сотни тысяч долла-
ров в Нью-Йорке уже давно вошла в учебни-
ки как рудимент и пример крайне спорной 
монополии.

Впрочем, «в России нет сил, которые вою-
ют с феодальными элементами», подчерки-
вал в интервью радио «Свобода» специалист 
по современному феодализму социолог Вла-
димир Шляпентох. А изъятие «столичной 
ренты» — только один из примеров того, как 
рудименты Средневековья проникают в рос-
сийскую экономическую политику. Так что, 
похоже, введение торговых сборов в Моск-
ве — только один из многих шагов в сторо-
ну совершенно новой или, наоборот, старой 
реальности.

Артем Никитин

—  п р о е к т  —
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По мнению экспертов, новый закон легко сможет 
привести несетевые маленькие магазины 

к закрытию

с15

К О Н Т Е К С Т М А Л Ы Й  Б И З Н Е С  В  Ц И Ф Р А Х

По данным Нижегородстата, доля малого и среднего бизнеса в структуре валового регионального 
продукта последние четыре года растет. Если в 2011 году она составляла 15,6%, то к 2014 году, 
по предварительным оценкам, вырастет до 16,9%. В регионе, согласно статистике, насчитывается 
7,1 тыс. малых предприятий региона (без учета микропредприятий). По сравнению с 2013 годом их 
количество увеличилось на 3%. По сравнению с другими регионами Приволжского федерального 
округа по этому показателю область занимает первое место. По состоянию на 1 января 2014 года 
на 1 тыс. населения Нижегородской области приходится 36 субъектов малого и среднего бизнеса, 
из 1 тыс. человек 179 заняты в малом предпринимательстве. По итогам 2013 года оборот субъектов 
МСБ (в том числе микропредприятий) превысил 1 трлн руб.

ОБОРОТ И ИНВЕСТИЦИИ В ОСНОВНОЙ КАПИТАЛ МАЛЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ
(БЕЗ МИКРОПРЕДПРИЯТИЙ) ПО ФЕДЕРАЛЬНЫМ ОКРУГАМ РФ
(I ПОЛУГОДИЕ 2014 ГОДА, $ МЛРД)   ИСТОЧНИК: РОССТАТ

2997,7

42,1

865,2

539,3

146,3

1351,7

655,8

20,0

5,5

50,8

6,6

20,5

4,3

720,1

274,4
5,8

Центральный Северо-
Западный

Южный Северо-
Кавказский

Приволжский Уральский

оборот
инвестиции в основной капитал

Сибирский Дальне-
восточный

ЧИСЛО МАЛЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ (БЕЗ МИКРОПРЕДПРИЯТИЙ)
И ЗАМЕЩЕННЫХ РАБОЧИХ МЕСТ ПО ФЕДЕРАЛЬНЫМ ОКРУГАМ РФ
(I ПОЛУГОДИЕ 2014 ГОДА, ТЫС.)   ИСТОЧНИК: РОССТАТ

77,0 2108,8

33,4

16,9

5,4

46,2

514,4

177,1

18,2 584,1

1456,7

316,010,5

780,2 27,9 843,5

Центральный Северо-
Западный

Южный Северо-
Кавказский

Приволжский Уральский

число малых предприятий 
число замещенных рабочих мест

Сибирский Дальне-
восточный

Деловая активность в сфере небольших 
производств, по данным аналитиков, начала 

снижаться 
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