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Малый и средний бизнес

— финансы —

В начале 2014 года в Нижегород-
ской области насчитывалось около 
39 тыс. предприятий малого и сред-
него бизнеса, из них средних все-
го 419, или чуть более 1%. Согласно 
данным исследования Российского 
банка поддержки малого и среднего 
предпринимательства (МСП-банк; 
принадлежит группе ВТБ, с 2004 го-
да является проводником государст-
венных ресурсов для МСБ в России), 
по количеству юридических лиц в 
сфере МСБ область занимает четвер-
тое место в Приволжском федераль-
ном округе (ПФО) после Самарской 
области, Татарстана и Башкирии. 
При этом такой показатель, как до-
ля занятых в МСБ от общей числен-
ности экономически активного на-
селения (27%), в Нижегородской об-
ласти лучше, чем в среднем по Рос-
сии (25%). 

По качеству условий для малого 
и среднего бизнеса область вошла 
в группу регионов со средними по 
России показателями. «Из положи-
тельных факторов мы отмечаем на-
личие значительного платежеспо-
собного спроса на продукцию ма-
лого и среднего предприниматель-
ства. Но характерной особенностью 
Нижегородской области стал низ-
кий уровень развития инфраструк-
туры и низкая доступность ресур-
сных факторов, необходимых для 
ведения предпринимательской де-
ятельности — человеческого капи-
тала и финансовых ресурсов»,— 
 говорит заместитель руководителя 
аналитического центра МСП-банка 
Александр Шамрай. 

Проблема доступности финансо-
вых ресурсов для МСБ характерна 
для любого региона — Нижегород-
ская область не исключение, гово-
рят эксперты. «Это вторая проблема 
предпринимателей после доступа к 
рынкам. И хотя в 2013 году кредит-
ный портфель предприятий МСБ в 
стране рос в хорошем темпе — при-
рост составил больше 20%, в структу-
ре этого портфеля большинство зай-
мов были краткосрочными. Поло-
вина кредитов предпринимателям 
в 2013 году выдавалась на срок до 
одного года. Естественно, это не ин-
вестиционные деньги, и они не поз-
воляли МСП развиваться в полной 
мере»,— объясняет директор груп-
пы стратегического и операцион-
ного консультирования KPMG Алек-
сей Назаров. В 2014 году ситуация с 
доступностью финансовых ресур-
сов для малого бизнеса ухудшилась: 
сроки кредитования сократились, а 
процентная ставка выросла в сред-
нем на пять процентных пунктов к 
аналогичному периоду 2013-го. Кро-
ме того, появились дополнитель-
ные комиссии, а требования к заем-
щикам ужесточались, отмечает гос-
подин Назаров. В результате темп 
роста объемов кредитования МСБ 

в среднем по России с начала года 
снизился до 4%. При этом доступ-
ность финансовых ресурсов для ма-
лого и среднего бизнеса уменьши-
лась как по внешним признакам, 
так и по внутренним, поясняет экс-
перт: «Это не только поведение бан-
ков, связанное с уменьшением ка-
питала в банковской системе из-за 
повышения объемов резервирова-
ния. Сами предприниматели стали 
более осторожными в плане креди-
тования, потому что продолжают те-
рять уровень доходности». 

Никто не рискует
Банкиры подтверждают, что кредит-
ные учреждения действительно ста-
ли проводить более консерватив-
ную политику при выдаче займов 
предпринимателям. «Наш подход в 
целом остался таким же, каким был. 
Другое дело, что количество рисков 
в экономике сегодня увеличилось. 
Мы не можем делать вид, что их не 
замечаем, и стараемся учесть раз-
ные сценарии. Для предпринима-
теля, конечно, подход банка выгля-
дит более консервативным, но имен-
но в силу того, что большее количес-
тво рисков, причем возросших рис-
ков, учитывает потенциальный кре-
дитор»,— объясняет председатель 
правления НБД-банка Александр 
Шаронов. Сейчас сектор МСБ де-
монстрирует высокие риски, и чис-

ло отказов предпринимателям в кре-
дитовании может расти, подтверж-
дает Георгий Гречин, управляющий 
банком ВТБ 24 в Нижегород ской об-
ласти. «В первую очередь оценивает-
ся финансовое положение потенци-
ального заемщика, объем его реаль-
ных доходов. Но зачастую субъекты 
малого предпринимательства, об-
ращаясь в банк за кредитом, не рас-
крывают всей информации о своем 
бизнесе или предоставляют недос-
товерную информацию»,— отмеча-
ет господин Гречин. Также многие 
предприятия небрежно относятся к 
бухгалтерской отчетности, не ведут 
учет выручки и затрат в производс-
тве, и это тоже стандартные причи-
ны для отказа в финансировании. 
Ключевым стоп-фактором является 
также неумение заемщика адекват-
но оценить свои бизнес-перспекти-
вы, в том числе с точки зрения воз-
можных кассовых разрывов и воз-
врата кредитных средств. 

Так как небольшие компании не 
всегда могут правильно рассчитать 
свои возможности по обслужива-
нию долговой нагрузки, это может 
привести их к банкротству, и основ-
ной причиной отказов становится 
закредитованность потенциальных 
заемщиков, рассказывает директор 
регионального центра «Волжский» 
Райффайзенбанка Александр Гри-
цай. Поэтому возросло внимание 

банков к кредитной истории потен-
циальных клиентов: заемщик с хо-
рошей кредитной историей видит-
ся банку более надежным и пер-
спективным, добавляет директор 
по массовому бизнесу филиала «Ни-
жегородский» Альфа-банка Светла-
на Булгакова. Впрочем, поведение 
банков вполне логично, полагает 
Александр Шамрай: банки столкну-
лись с ограниченностью доступных 
им ресурсов, поэтому стараются ог-
радить себя от повышенных рисков 
дефолта заемщиков.

«Многие банки в кризис 2008 го-
да не финансировали определен-
ные отрасли в силу высоких рис-
ков. Исходя из этого в некоторых 
монопрофильных регионах до-
ступ к банковскому финансиро-
ванию для МСБ был затруднен»,— 
 поясняет Алексей Назаров. В теку-
щей ситуации, по прогнозам экс-
перта, «под ударом» могут оказать-
ся энергоемкие отрасли. Кредит-
ные учреждения стали тщательнее 
анализировать финансовое состо-
яние компаний, представляющих 
отрасли, наиболее подверженные 
рискам в нестабильных экономи-
ческих условиях, подтверждают 
банкиры. «Однако это не значит, 
что кредитование стало менее до-
ступным: среди представителей 
более подверженных рискам от-
раслей есть и устойчивые компа-

нии, в стабильности которых бан-
ки не сомневаются и работают с ни-
ми в прежнем режиме. Просто для 
кого-то эти требования могут быть 
жесткими. И смягчаться в ближай-
шее время они вряд ли будут»,— 
 полагает Александр Грицай. 

Одним из значимых сигналов 
для банков стал рост объемов про-
сроченной задолженности со сто-
роны МСБ. Если на 1 января 2014 
года просроченная задолженность 
предприятий МСБ по стране со-
ставляла 356 млн руб. при кредит-
ном портфеле 4,8 млрд руб., то по 
состоянию на 1 августа ее размер 
увеличился до 420 млн руб. (объем 
кредитного портфеля достиг 5,084 
млрд руб.), говорит господин На-
заров. «На просрочку выходят кре-
диты, которые хорошо обслужива-
лись последние полтора года. Мы 
ищем компромисс между этими 
рисками и объемом кредитования, 
увеличиваем долю РКО»,— расска-
зывает Георгий Гречин. 

Серьезной проблемой на пути 
финансирования предпринимате-
лей стал и рост кредитных ставок. 
«Сейчас происходит удорожание 
ресурсов — например, кредиты для 
малого и среднего бизнеса уже в се-
редине года стоили в районе 15–16% 
годовых, до конца года ожидается 
рост ставок еще на 1–2 пп.»,— отме-
чает Александр Шамрай.

Новые старые приоритеты
В связи с ростом рисков в сегмен-
те МСБ банки снова сместили при-
оритеты в сторону крупных корпо-
ративных клиентов, констатируют 
эксперты. «Для части крупного биз-
неса доступ к западному финанси-
рованию закрыт. Естественно, этим 
компаниям приходится брать сред-
ства на внутреннем рынке. А так 
как крупный бизнес имеет по срав-
нению с типичным малым бизне-
сом меньшие риски, более прозра-
чен и более подготовлен к общению 
с банками, то для кредитных учреж-
дений это хорошая возможность»,— 
полагает господин Шамрай. Впро-
чем, в самих банках отмечают, что 
интерес к клиентам из сферы МСБ 
не снижается. Этот сектор по-пре-
жнему перспективен и высококон-
курентен, считает Светлана Булга-
кова. И конкуренция между бан-
ками за любой сегмент бизнеса, в 
част ности за кредитование МСБ, 
будет только расти, прогнозирует 
Георгий Гречин из ВТБ 24. «Мы про-
должаем работу с этим сегментом и 
видим в нем значительный потен-
циал. Хотя, конечно, смотрим, что 
происходит на рынке, и корректи-
руем условия работы по отдельным 
продуктам: например, сейчас боль-
ше ориентируемся на залоговое 
кредитование»,— добавляет Алек-
сандр Грицай.

Чтобы сохранить клиентов среди 
малого бизнеса, кредитные учреж-
дения стараются расширять спектр 
взаимодействия с предпринимате-
лями за счет других видов банков-
ских услуг. «2014 год был непростым 
для российской экономики, поэтому 
банки стали концентрироваться на 
предоставлении допуслуг, которые 
упрощают компаниям ведение биз-
неса»,— объясняет господин Грицай. 

Бизнес с гарантией
Упростить нижегородскому бизне-
су доступ к финансированию реги-
ональные власти пытаются с помо-
щью мер господдержки. Общий объ-
ем финансовой поддержки МСБ в Ни-
жегородской области составляет око-
ло 500 млн руб. в год, отмечает упол-
номоченный по правам предприни-
мателей региона Павел Солодкий. 
В частности, в 2013 году по линии 
Минэкономразвития России в об-
ласть было направлено около 390 млн 
руб., дополнительно из регионально-
го бюджета было привлечено 97 млн 
руб. В частности, с 2010 года в регионе 
работает Агентство по развитию сис-
темы гарантий для субъектов малого 
предпринимательства, которое выда-
ет микрозаймы предпринимателям, 
не получившим кредит в банке. Также 
в области действует программа подде-
ржки МСБ, которая предусматрива-
ет выдачу начинающим предприни-
мателям грантов в размере 300 тыс. 
руб. и компенсацию пер-
вого взноса по лизингу.

Мал бизнес, да дорог
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В последние годы государственные и коммерческие банки стали ориентироваться на малый и средний бизнес (МСБ) как на наиболее пер-
спективный сегмент для развития. Однако ухудшение ситуации в экономике заставило банкиров пересмотреть приоритеты и более кон-
сервативно подходить к отбору заемщиков. В сложностях взаимоотношений предпринимателей и банковского сообщества в неблагопри-
ятной ситуации разбирался «Ъ-Малый и средний бизнес».
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