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Схемы

Схемы

Сокращаются бюджеты строительства, а 
за ними — покупка новой техники. «Экс-
перт РА» еще на старте волны колебаний 
валют прогнозировал российскому рынку 
снижение объемов лизинговых операций 
в сегменте строительной техники в 2014 
году примерно на 11%, и у этого прогноза 
есть все шансы оправдаться. Напомним, 
2012 год был фактически «нулевым», а в 
2013 году — зафиксировано небольшое 
снижение. Нынешнее же падение ста-
новится все более очевидным — многие 
продавцы техники фиксируют в лучшем 
случае низкие темпы роста продаж, а в 
худшем — и падение объемов. 

КурС на Снижение Основная пробле-
ма, с которой пришлось столкнуться всем 
участникам рынка (продавцам, лизинго-
вым компаниям, лизингополучателям), 
— это повышение курса валют в начале 
года. Большая часть покупаемой техники 
является импортной, и изменение курса 
приводит к увеличению стоимости пред-
мета лизинга.

«Темпы повышения никоим образом не 
совпадают с динамикой рентабельности 
бизнеса, — сетует Андрей Бугров, руко-
водитель дивизиона «Балтийского лизин-
га» по Петербургу. — Поэтому некоторые 
компании пересмотрели свои планы по 
приобретению техники, перенеся приня-
тие решения на более поздний срок». 

По словам Андрея Бугрова, после ста-
билизации курса (а особенно после не-
которого его падения) спрос понемногу 
стал оживать, но недостаточно бодро для 
того, чтобы повернуть ситуацию вспять. 

Общеэкономическая ситуация остается 
по-прежнему нестабильной, отсутствуют 
новые крупные инфраструктурные проек-
ты, и на текущий момент на рынке стро-
ительной техники наблюдается серьезное 
сокращение спроса и отсутствие крупных 
контрактов по ее приобретению. В такой 
ситуации о масштабных обновлениях пар-
ков строительной техники можно только 
мечтать, а на деле техника приобретается 
по крайней необходимости, как следствие 
— увеличивается спрос на краткосрочную 
аренду строительных машин. 

«В первом квартале мы наблюдали уве-
личение спроса хотя бы на бывшую в упо-
треблении технику, так как с ростом курсов 
валют новая подорожала, а на вторичном 
рынке цены еще не успели 

”
подтянуться“ 

до уровня новой, — рассказывает Сергей 
Жарков, руководитель Северо-Западного 
дивизиона компании «Интерлизинг». — 
Сейчас ситуация с ценами стабилизирова-
лась, но спрос остается крайне низким».

ВСе В Карьер В то же время участни-
ки рынка говорят, что нынешнего спроса 
пока достаточно для того, чтобы сохра-
нять существующие объемы, хотя состав 
портфеля у компаний при этом меняется.

«Объем договоров лизинга строитель-
ной техники, заключенных нашей компани-
ей в первой половине 2014 года, традици-
онно составил 20 процентов, количество и 
объем договоров, заключенных в первом 
полугодии 2014-го, превышает аналогич-
ные показатели первого полугодия 2013 
года более чем на 35 процентов, — расска-
зывает Дмитрий Виноградов, генеральный 
директор компании «Лентранслизинг». 
— Но при этом в портфеле появилось не-
сколько единиц бывшей в употреблении 
техники и ведется работа над проектами 
по приобретению китайской техники (ко-
нечно, в этих случаях очень тщательно ана-
лизируется предмет лизинга)».

Александр Десятский, руководитель 
департамента развития ЛК «Балтинвест», 
также обращает внимание на то, что рост 
курса евро и связанное с этим удорожание 
техники пробуждает интерес лизингопо-
лучателя к альтернативным предложениям 
китайских и корейских производителей.

«Потребности у небольших лизинго-
получателей по видам техники неизмен-
ны, но происходит перенос лояльности к 
маркам и производителям, — продолжает 
Александр Десятский. — Своевременный 
переход на импортозамещение позволит 
лизинговым компаниям сохранить долю 
строительной техники в портфеле».

Что касается наиболее востребован-
ных видов техники, то, по словам участ-
ников рынка, наибольшим спросом на 
сегодняшний день пользуется техника для 
проведения дорожных работ (катки, экс-
каваторы, бульдозеры), грузовая техника 
для перевозки нерудных материалов. Кро-
ме того, по словам господина Жаркова, в 
связи с ситуацией на Украине и с пере-
боями поставок щебня в основном в Цен-
тральный федеральный округ началась 
активная разработка карьеров в Карелии, 
увеличился спрос на приобретение ка-
рьерной техники в лизинг. 

Есть и другие варианты повысить эффек-
тивность работы. К примеру, «Балтийский 
лизинг» заявляет, что у него наблюдается 
рост объемов заключения сделок, объясняя 
это, в числе прочего, применением скорин-
говых технологий (розничные технологии, 
основанные на применении статистических 
методов и оценке по баллам), которые по-
зволяют существенно сократить скорость 
заключения сделок и тем самым повысить 
свои конкурентные преимущества.

«Правильно структурированный фи-
нансовый продукт может прирастать в по-
пулярности даже в периоды сокращения 
общих продаж техники», — считает Алек-
сандр Михайлов, вице-президент компа-
нии «Европлан», которая также зафикси-
ровала в первом полугодии рост объемов 
нового бизнеса в сегменте строительной 
и специальной техники на 20,35%. Он объ-
ясняет этот «рост вопреки» увеличением 
спроса со стороны эксплуатирующих ор-
ганизаций, которые стали явно активнее 
пользоваться лизингом, а также тем, что 
компания выбрала для себя относительно 
массовый сегмент стройтехники (погруз-
чики, малая техника, единичные покупки). 

Кому не Страшно Кроме того, за себя 
могут быть относительно спокойны госком-
пании, которые на фоне затрудненного 
финансирования оказываются в более 
выигрышном положении. «Эти компании 
обладают значительными финансовыми 
возможностями, а принадлежность к от-
дельным государственным структурам и 
корпорациям дает им дополнительные воз-
можности для участия, например, в крупных 
инфраструктурных проектах», — объясняет 
Андрей Донченко, руководитель региональ-
ных филиалов ООО «Райффайзен-Лизинг».

Если до этого доля государственных 
компаний росла больше за счет неболь-
ших игроков, которые зачастую испытыва-

Лизинг стройтехники: падение в карьер 
объем Лизинговых операций в сегменте строитеЛьной и дорожной техники снижает-
ся, и компании пытаются преодоЛеть эту тенденцию каждая по-своему. МАРГАРиТА АРАНОВСКАя
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