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Инструменты

нии, являющиеся дочерними структурами 
крупных автомобильных корпораций», — 
поясняет господин Иоффе.

Срок против стоимости Говоря о 
выгодности и предпочтении при выборе 
инструментов, следует правильно опреде-
лить их плюсы и минусы.

Преимущества лизинга — длительный 
срок, ускоренная амортизация, льготы по 
налогу на имущество, отсутствие необхо-
димости в автохозяйстве. В ряде случаев 
несколько упрощенная методика рассмот- 
рения. В то же время стоимость выше, чем 
у банковского кредита.

Госпожа Ванчикова указывает на то, 
что стоимость кредита в большинстве слу-
чаев ниже. «Однако в нынешних условиях 
доступ к долгосрочным кредитам услож-
нился, и банк может предложить кредит на 
меньший срок, а следовательно, регуляр-
ный платеж будет выше. А самая главная 
точка соприкосновения лизинговой ком-
пании и банка — это финансирование по-
следним лизинговых сделок. Лизинговая 
компания может иметь в банке кредитный 
лимит и в его рамках финансировать свои 
сделки, добавляя к стоимости услуги свою 
маржу», — рассказывает она.

Господа Байнина уверена, что в целом 
нельзя сказать, что для потенциального 
клиента более привлекательно — вос-
пользоваться лизингом или кредитным 
продуктом. «Лизинг более доступен, по 
нему более оперативно принимаются ре-
шения, поэтому в таких сегментах, как 
приобретение транспортных средств и 
спецтехники, лизинг используется го-
раздо чаще, чем кредитование под залог 
приобретаемых основных фондов. Лизинг 
может иметь определенную финансовую 
привлекательность и для тех компаний, у 
которых существенная текущая налого-
вая база по прибыли и есть потребность 
в возможности перенести платежи по на-
логу на прибыль на более поздние сроки. 
Если для заемщика величина стоимости 
привлеченного финансирования является 
принципиальным вопросом, то кредитные 
продукты для него будут более привле-
кательными», — подытоживает госпожа 
Байнина.

Сравнивая лизинг и прямое кредитова-
ние, нужно принимать во внимание целый 
ряд особенностей этих банковских про-
дуктов.

Если лизинг — это специализирован-
ный продукт, задачей которого является 
покупка того или иного объекта лизинга 
(автомобили, техника, оборудование), то 
кредит — более универсальный продукт, 
целевым назначением которого может 
быть более широкий спектр потребностей 
заемщика.

Федор Зобнев, начальник коммерческо-
го управления банка БФА, говорит о том, 
что в подавляющем большинстве лизинго-
вых сделок источником финансирования 
для лизинговой компании является бан-
ковский кредит. «Таким образом, лизинг 
по процентной ставке практически всегда 
дороже кредита, поскольку стоимость ли-
зинга формируется из процентной ставки 
по кредиту и маржи лизинговой компании.

Однако преимущества лизинга прояв-
ляются в процессе пользования продук-
том за счет налоговых льгот и ускоренной 
амортизации. Тем не менее данные пре-
имущества могут быть реализованы толь-
ко компаниями с достаточным уровнем 
официальной прибыли и обладающими 
определенной квалификацией в бухгал-
терском учете», — говорит он.

При этом преимуществом лизинга мо-
жет являться большая оперативность в 
принятии решений и меньший докумен-
тооборот. Это актуально в основном для 
крупных лизинговых компаний, а также 
для лизинговых компаний при банках, 
которые имеют специальные кредитные 
линии или кредитные лимиты на осущест-
вление типовых сделок. Если лизинговая 
заявка нестандартная и рассматривается 
в банке индивидуально, то сроки рассмот- 
рения и пакет документов, предоставляе-
мых лизингополучателем, будут идентич-
ны, как если бы он обратился за прямым 
кредитованием в банк.

В отличие от кредитования, которое тре-
бует дополнительного залогового обес- 
печения, при лизинге залогом является 
покупаемое оборудование. В связи с этим 
компании, которые не могут рассчитывать 
на прямое кредитование ввиду слабого 
финансового положения, при ликвидном 
объекте лизинга и достаточном размере 
аванса (то есть собственного участия) 
привлекают финансирование посред-
ством лизинга.

Директор филиала Банка Москвы в 
Санкт-Петербурге Алексей Кольчик ука-
зывает на то, что лизинговые компании 
больший упор делают на приобретаемое 
имущество. «Для них крайне важно, чтобы 
это было ликвидное имущество, которое 
в случае дефолта клиента будет являться 
источником возврата долга. Для банков, 
важнее бизнес клиента, так как возврат-
ность средств рассчитывается от прибы-
лей клиента, а не от реализации залога», 
— поясняет он.

Ирина Воробьева, управляющий фили-
алом «Петербургский» банка «Глобэкс», 
указывает на то, что, как правило, лизин-
гом пользуются компании, которые не хо-
тели бы брать кредит на приобретение ос-
новных средств в силу специфики своей 
деятельности, например, при покупке ма-

шин и оборудования. «С применением ли-
зинга затраты идут на себестоимость, что 
помогает оптимизировать прибыль. Если 
говорить о кредитовании, тут необходимо 
участие самого клиента, однако банков-
ская ставка будет ниже, так как лизинго-
вые компании, как правило, фондируются 
от банков (соответственно, закладывают 
в стоимость банковскую ставку, налоги 
и свою маржу). Практически лизинговые 
компании получают от банков те же усло-
вия, что получил бы клиент, обратившись 
в банк напрямую. Однако для кого-то ли-
зинг предпочтительнее. Это зависит и от 
налогообложения, и от сроков, и от объ-
емов», — подтверждает она слова коллег.

Спец по оборудованию Андрей 
Донченко, руководитель региональных 
филиалов ООО «Райффайзен-Лизинг», 
рассказывает, что инструмент лизинга в 
свое время был создан с целью оптими-
зации процесса инвестирования в ос-
новные средства. «Поэтому данный про-
дукт практически идеально подходит тем 
предприятиям, которые покупают новую 
технику, оборудование и иное имущество. 
Удобство лизинга заключается в первую 
очередь в том, что вся технология работы 
лизинговой компании ориентирована на 
оптимизацию процесса приобретения и 
эксплуатации имущества. Здесь, напри-
мер, детально проработаны вопросы вза-
имодействия с поставщиками и произво-
дителями техники, в том числе, достаточно 
часто существуют дополнительные скидки 
на приобретаемую технику. Лизингополу-
чатели приобретают также квалифициро-
ванного партнера в вопросе структури-
рования договора поставки, построения 
безрисковой системы взаиморасчетов 
по контрактам, дополнительные услуги по 
таможенному оформлению. Лизинговые 
компании эффективно оптимизируют во-
просы страхования, что позволяет очень 
выгодно использовать все преимущества 
комплексного страхования имущества. 
И, конечно, не стоит забывать об очень 
важном аспекте — налоговых преимуще-
ствах лизинга, таких как ускоренная амор-
тизация предмета лизинга, отнесение 
лизинговых платежей на себестоимость, 
возможность выбора балансодержателя 
имущества», — рассказывает он.

Кроме вышеперечисленных преиму-
ществ, у лизинга есть еще один плюс. Это 
предоставление клиентам дополнитель-
ных услуг или сервисов к основной услуге 
по финансированию. К примеру, в сег-
менте автолизинга к таким услугам могут 
относиться хранение колес, подменный 
автомобиль, топливные карты.

К привлекательным сторонам кредитно-
го варианта финансирования приобрете-

ния техники можно отнести два фактора. 
Во-первых, кредитное финансирование 
может быть предоставлено на значитель-
но более короткий срок, нежели лизинго-
вое (срок лизинга, как правило, сравним 
со сроком амортизации имущества). Бо-
лее краткосрочное финансирование, как 
правило, более дешевое. Правда, в ситу-
ации, когда берутся короткие кредиты для 
финансирования длинных сделок, суще-
ствуют риски более дорогого рефинанси-
рования проекта в последующие периоды 
заимствований.

Во-вторых, при кредите компания-за-
емщик получает приобретаемое имуще-
ство сразу в собственность (при лизинге 
собственником является лизинговая ком-
пания), что для многих предпринимателей 
является достаточно важным фактором 
даже несмотря на то, что это имущество, 
скорее всего, будет находиться в залоге 
у банка.

По словам генерального директора 
ООО «Лентранслизинг» Дмитрия Виногра-
дова, лизинговые и кредитные продукты 
пересекаются в борьбе за предпочтение 
компаний, приобретающих объекты ос-
новных средств. «Сравнивая эффектив-
ность кредита и лизинга для лизингопо-
лучателя мы должны отметить: при прочих 
равных условиях сумма лизинговых плате-
жей в абсолютном выражении превышает 
сумму платежей по кредиту на сумму НДС, 
на проценты за пользование денежными 
средствами, на сумму вознаграждения 
лизинговой компании. НДС с лизингового 
процента лизингополучатель возмещает 
себе в течение договора лизинга. То есть 
при сравнении кредита и лизинга в боль-
шинстве случаев вопросом НДС можно 
пренебречь. Таким образом, если лизин-
гополучатель делает выбор в пользу ли-
зинга, предпочитая его кредиту, он полу-
чает ряд преимуществ», — говорит он. 

Речь идет о том, что при реализации 
традиционной лизинговой сделки от кли-
ента не требуется предоставление залога 
(залогом является предмет лизинга). При 
приобретении в лизинг спецтехники или 
транспорта от лизингополучателя не тре-
буется открытие автохозяйства, посколь-
ку предмет может учитываться у лизин-
годателя. Лизингополучатель тем самым 
избегает затрат по открытию и содержа-
нию подразделения, включая заработную 
плату сотрудников подразделения. При 
наличии в парке до пяти машин наличие 
собственного автохозяйства для компании 
нецелесообразно. Кроме того, по словам 
господина Виноградова, существуют суб-
сидии, которыми могут воспользоваться 
лизингополучатели, возмещая себе суще-
ственную часть лизинговых авансов либо 
процентов. ➔ 27


