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Страхование

Страхование

Защита от кирпича объем страховых выплат по всем видам 
страхования в сЗФо в 2013 году составил 48,1 млрд рублей, увеличившись  
на 19,3% по сравнению с 2012 годом. в том, что и Зачем надо страховать при 
вЗаимоотношениях с банками, выяснял корреспондент BG игорь герасимов.

Защита клиентов банка на время несения 
кредитных обязательств — это цивили-
зованная услуга, принятая во всем мире, 
направленная на гарантию погашения 
кредита при наступлении непредвиден-
ных обстоятельств.

Серьезное отношение к собственным 
финансам позволяет относиться к стра-
хованию не как к необязательным или 
вынужденным затратам, а как к реаль-
ной экономии. Именно страхование, как 
считают эксперты, позволяет при наступ- 
лении непредвиденных обстоятельств 
успешно справляться с различными жиз-
ненными ситуациями.

Иван Макаров, пресс-секретарь 
ВТБ24 по СЗФО, говорит, что наибо-
лее активно в последнее время банки 
в качестве дополнительного сервиса 
продвигают полисы страхования жизни 
и здоровья заемщика — в первую оче-
редь, разумеется, это касается ипотеч-
ных заемщиков. «Кроме того, спросом 
пользуются и полисы страхования дер-
жателей пластиковых карт от риска уте-
ри карт или потери денежных средств, 
хранящихся на их счетах, в результате 
действий мошенников. Упомянутые стра-
ховые продукты, конечно, позволяют 
банкам зарабатывать дополнительные 
комиссионные доходы, однако ключевым 
моментом здесь является защита фи-
нансовых интересов заемщиков. Осо-
бенно это касается страхования жизни 
и здоровья при оформлении ипотечного 
кредита. На рынке появились банки, ко-
торые, отказавшись от практики увели-
чения процентных ставок по ипотечным 
кредитам в случае отказа заемщика 
страховаться, еще и всячески уговари-
вают клиентов экономить на данной оп-
ции. С тем, чтобы использовать данный 
свой отказ в качестве конкурентного 
преимущества, которое компенсирует 
их слабый сервис или долгое рассмот- 
рение кредитных заявок. Между тем та-
кой вид страхования, как ежемесячно 
подтверждает практика работы ипотеч-
ных банкиров, действительно позволяет 
заемщикам защитить свои финансовые 
интересы в самых сложных жизненных 
ситуациях, связанных с потерей работо-
способности. И уж тем более защищает 
интересы их наследников, которыми ча-
сто оказываются несовершеннолетние 
дети», — разъясняет господин Макаров.

Дмитрий Иванников, управляющий ди-
ректор по ипотечному страхованию ОАО 
«Согаз», рассказывает, что при креди-
товании юридических лиц для обеспе-
чения возврата кредита банки требуют 
осуществлять страхование имущества, 
передаваемого банку в залог. «В каче-
стве имущества, передаваемого в залог, 
могут выступать недвижимость, оборудо-
вание, товарно-материальные ценности, 
транспортные средства, спецтехника. 
При получении кредита на строительство 
для обеспечения его возврата страху-
ются строительно-монтажные риски. В 
свою очередь, страховые компании раз-

рабатывают страховые программы с уче-
том специфики залогового имущества 
и требований банков к страховому обе-
спечению. Для физических лиц основным 
видом страхования является страхование 
залогового имущества (недвижимости, 
автотранспорта). Однако при осущест-
влении страхования только залогового 
имущества банк несет дополнительные 
риски, связанные со смертью или утра-
той трудоспособности заемщика, а так-
же риски, связанные с утратой предме-
та залога в связи с потерей заемщиком 
на него права собственности. В связи с 
чем банк предлагает заемщику вариант 
кредитования, включающий страхование 
жизни и здоровья от несчастных случаев 
и болезней. При кредитовании под залог 
недвижимого имущества заемщику может 
быть предложена кредитная программа, 
включающая страхование риска утраты 
недвижимого имущества в результате по-
тери права собственности, а также в слу-
чае небольшого первоначального взноса 
— страхование ответственности заемщи-
ка за невозврат кредита. Как правило, 
чем больше рисков застрахует заемщик, 
тем меньше будет процентная ставка по 
кредиту», — утверждает господин Иван-
ников.

Мария Тимошенко, начальник управле-
ния по взаимодействию со страховыми 
компаниями «Ренессанс Кредит», гово-
рит, что каждый банк предлагает своим 
клиентам те продукты, которые наиболее 
востребованы потребителями и являются 
для них максимально выгодными. «

”
Ре-

нессанс Кредит“ предлагает своим кли-
ентам страховые полисы от партнеров 
банка по страхованию жизни и здоровья, 
от потери работы, программы страхова-
ния рисков, связанных с использованием 
банковских карт, а также 

”
коробочный“ 

продукт по страхованию детей», — рас-
сказывает она.

Йиржи Бадр, председатель совета ди-
ректоров «Хоум Кредит Страхование», 
также подтверждает, что в розничном 
кредитовании наиболее распространен-
ные виды страхования — это страхова-
ние от несчастного случая и болезни, а 
также страховка от потери работы. «При 
покупке товаров в кредит клиентам также 
предлагает застраховать товар от утра-
ты и повреждения. Чаще всего клиенты 
оформляют страхование от несчастного 
случая и болезни. Второй по популярно-
сти вид страхования — от потери работы. 
В периоды экономической нестабильно-
сти страхование от потери работы стано-
вится особенно востребованным и спрос 
на него увеличивается. Также мы отмеча-
ем повышение интереса к профильным 
страховым продуктам, которые позво-
ляют застраховать имущество в кварти-
ре или в доме. Сегодня их также можно 
оформить в банковских отделениях. Для 
заключения договора не требуется выезд 
на объект и фотографирование — полис 
оформляется всего за пять минут прямо в 
отделении банка», — делится он.

КаК уверяют банКиры, СтраховКа при получении Кредита может Стать «зонтиКом», защищающим заемщиКа и 
его Семью от неожиданноСтей
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