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— контракт—

По его мнению, «Газпрому» было 
бы проще и дешевле не торопить-

ся с вводом Чаянды, а купить газ независи-
мых производителей по цене, близкой к це-
не ФСТ, иначе проект поставок в КНР риску-
ет не окупиться.

НОВАТЭК и «Роснефть» сейчас активно 
лоббируют в правительстве свое право на 
доступ к «Силе Сибири».

Обсуждается вариант, при котором ком-
пании могли бы направлять в трубу до 25 мл-
рд кубометров в год. Глава «Роснефти» Игорь 
Сечин сказал, что крупнейшему в мире им-
портеру энергоресурсов Китаю, который хо-
чет заменить угольную энергетику газовой, 
он готов продавать топливо либо в партнер-
стве с «Газпромом», либо самостоятельно: 
«Если будет возможность войти на рыноч-
ных условиях в газотранспортную систему, 
которую создаст 

”
Газпром“, с удовольствием 

воспользуемся: это снизит наши инвести-
ции. Но если не будет — мы готовы рассма-
тривать возможность строительства на ба-
зе, скажем, консорциума независимых про-
изводителей и трубопроводных систем». 
«Роснефть» пока не обсуждает возможную 
продажу трубного газа с китайскими парт-
нерами. По словам Игоря Сечина, речь идет 
только о возможных поставках СПГ с завода 
на Сахалине, который планируется постро-
ить вместе с ExxonMobil.

В то же время крупнейший в мире потре-
битель СПГ Япония заинтересовалась, на-
против, трубопроводным газом. Эта страна 
готова включить в повестку дня запланиро-
ванного на осень визита российского пре-
зидента Владимира Путина в Японию во-
прос о прокладке газопровода с Сахалина на 
Хоккайдо. Речь идет о трубопроводе длиной 

1350 км и пропускной способностью 20 млрд 
кубометров газа в год, что соответствует при-
мерно 15 млн тонн СПГ. Стоимость проекта 
оценивается в $5,9 млрд. Проект обсуждает-
ся не первый год. Но в конце мая его поддер-
жала группа из 33 депутатов японского пар-
ламента. Они намерены в июне представить 
его премьер-министру Синдзо Абэ. По оцен-
ке экспертов, так японские политики отреа-
гировали на подписание Россией и Китаем 
газового контракта. По трубе в Японию мож-
но будет подавать газ проекта «Сахалин-3» 
(общие ресурсы его оцениваются в 1,3 тр-
лн куб. м). Правда, в «Газпроме» пока сомне-
ваются в возможности реализации проекта: 
по словам зампреда правления монополии 
Александра Медведева, он будет слишком 
дорогим из-за высокой сейсмичности терри-
тории. Однако японская сторона уверяет, что 
существующие в Японии технологии гаран-
тируют сейсмоустойчивость трубопровода.

Таким образом, становится очевидно, 
что, несмотря на споры об эффективности 
газовых поставок в Китай, контракт, кото-
рый в «Газпроме» назвали «соглашением 
тридцатилетия», во многом определит раз-
витие как экономической, так и политиче-
ской ситуации в стране на ближайшие годы. 
При этом «Газпрому» предстоит одновремен-
но осуществлять сразу несколько мегапроек-
тов, в том числе «Силу Сибири» с отводом на 
Китай, завод СПГ во Владивостоке, а также 
газопровод South Stream в Южную Европу, 
на замораживании которого сейчас настаи-
вает Еврокомиссия, указывая на его несоот-
ветствие Третьему энергопакету. На рынке 
не сомневаются в том, что монополии хва-
тит средств на все эти стройки, хотя рост сто-
имости кредитов негативно скажется на их 
рентабельности.

Ольга Мордюшенко

Нарастающий эффект трубопроводной дипломатии
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— подряд —

В рамках исполнения китайско-
го газового контракта «Газпром» 
в скором времени должен при-
ступить к постройке газопро-
вода «Сила Сибири». Огромную 
 выгоду от этого должны полу-
чить российские металлурги-
ческие компании — в случае, 
конечно, их готовности к выпол-
нению  заказов.

Общая протяженность газопро-
вода «Сила Сибири» составит око-
ло 4 тыс. км, что потребует не ме-
нее 2,6 млн тонн труб большого ди-
аметра (свыше 1450 мм; ТБД). Это оз-
начает, что российские трубники в 
совокупности могут претендовать 
на контракты стоимостью $5,7 мл-
рд. Более того, опрошенные экспер-
ты указывают, что приоритет при 
строительстве трубопровода будет 
отдан трубам отечественного про-
изводства. Такой масштабный кон-
тракт, безусловно, представляет для 
российских трубных и металлурги-
ческих компаний уникальную воз-
можность не только улучшить свое 
финансово-экономическое положе-
ние, но и продемонстрировать со-
зданные конкурентные преимуще-
ства, полагает директор НО «Фонд 
развития трубной промышленно-
сти» Олег Калинский.

Такого же мнения придержива-
ется и старший аналитик ИК «Велес 
Капитал» Айрат Халиков. По его сло-
вам, производственные мощности 
трубной отрасли значительно пре-
вышают объемы спроса, поскольку 
ряд отечественных трубопрокатных 
компаний инвестировал крупные 
средства в расширение производ-
ства, но из-за сокращения инвести-
ционных программ «Газпрома» эти 
мощности до сих пор простаивали. 
Поэтому в последующие четыре го-
да отечественная трубная промыш-

ленность сможет на треть увеличить 
объем выпуска. Причем и после за-
пуска «Силы Сибири» спрос на труб-
ную продукцию в России останет-
ся повышенным из-за дальнейше-
го осуществления контрактных обя-
зательств, подразумевающих стро-
ительство новых маршрутов тран-
спортировки, утверждает эксперт.

По словам господина Калинско-
го, ведущие российские трубные 
компании ОАО ТМК, ОАО ЧТПЗ, ЗАО 
ОМК в период с 2000 по 2013 год вло-
жили в обновление производствен-
ных мощностей более 360 млрд ру-
блей, создав более 30 тыс. рабочих 
мест и увеличив производитель-
ность труда на 57%. Кроме того, рос-
сийские трубники за последние де-
сять лет осуществили в отрасли ре-
волюцию в области импортозамеще-
ния. Если до начала модернизации 
импорт ТБД в РФ достигал 90% от не-
обходимости сортамента, то сегодня 
трубные компании наладили произ-
водство всего спектра ТБД.

Если в 2000 году производство 
труб в России составляло 9 млн тонн, 
то в 2012 году уже 19 млн тонн. При 
этом, как утверждают эксперты, рос-
сийские производители в первую 
очередь ориентируются на внутрен-
ний рынок. Всего же экспортные по-
ставки составили 1,35 млн тонн. В 
прошлом году около 10% от общего 
объема трубного производства в ми-
ре пришлось на долю всего четырех 
российских компаний — ОАО ТМК, 
ОАО «Объединенная металлургиче-
ская компания» (ОМК), ОАО ЧТПЗ 
и «Северсталь». «Наша трубная про-
дукция успешно конкурирует не 
только с иностранной продукцией 
в России, но и за рубежом. Наши тру-
бы используются, например, для до-
бычи нефти на шельфе Вьетнама и 
Папуа — Новой Гвинеи, мы работа-
ем с ведущими российскими неф-
тегазовыми компаниями в самых 

суровых климатических условиях, 
предоставляя не только трубу, но и 
предпродажное и послепродажное 
обслуживание»,— утверждает по 
этому поводу Олег Калинский.

Однако российская трубная от-
расль испытывает жесточайшую 
конкуренцию со стороны лидера в 
мировом производстве труб — Ки-
тая. Более того, импортеры из Ки-
тая зачастую используют методы не-
добросовестной конкуренции, та-
кие как демпинг и государственное 
субсидирование отрасли. Китайское 
правительство предоставляет трубо-
прокатным заводам льготные про-
граммы кредитования, а также обес-
печивает китайские трубные компа-
нии сырьем, ресурсами и электроэ-
нергией по заниженной стоимости.

Тем не менее, по словам Айра-
та Халикова, китайские трубы при 
строительстве газопровода вряд ли 
составят конкуренцию российским. 
«Российская сторона строит свой 
участок газопровода, а китайская — 
свой. Практически невозможен ва-
риант, при котором китайцы попы-
таются заставить «Газпром» исполь-
зовать при строительстве китайскую 
продукцию, даже путем заключения 
дополнительных соглашений»,— 
считает эксперт.

«Газпром» также наверняка отка-
жется от импорта китайской продук-
ции, поскольку 120 тыс. тонн труб, 
необходимых на якутском участ-
ке строительства «Силы Сибири», 
должны быть произведены с ис-
пользованием особых технологий. 
Так, они должны выдерживать мо-
розы до –60°C и резкие перепады 
температур. Российские компании, 
в отличие от китайских конкурен-
тов, обладают большим потенциа-
лом для налаживания производст-
ва подобной продукции, поскольку 
обладают всеми необходимыми тех-
нологиями.

Как полагает доктор Го Чанган 
из Центра стратегических исследо-
ваний Шанхайского университе-
та, выбор «Газпрома» падет на рос-
сийские трубы из-за более высоко-
го качества отечественной продук-
ции. По его словам, основным кон-
курентным преимуществом китай-
ских труб на протяжении послед-
них лет была их невысокая рыноч-
ная цена. Тем не менее в экстре-
мальных погодных условиях трубы 
должны быть изготовлены по спе-
циальным технологиям, поскольку 
им необходимо выдерживать сверх-
нагрузки. Большинство китайских 

трубопрокатных заводов, по мне-
нию эксперта, не ориентированы 
на производство подобной продук-
ции. Более того, изготовление и до-
ставка партии труб большого диаме-
тра из Китая в среднем занимает от 
трех до пяти месяцев, в то время как 
российские предприятия затратят 
на это лишь полтора-два месяца. По-
этому, как считает эксперт, импорт 
труб из Китая может существенно 
тормозить процесс строительства 
«Силы Сибири».

В способности российской труб-
ной отрасли удовлетворить запро-
сы «Газпрома» уверены и сами труб-

ники, что подтверждают, например, 
представители ТМК. «Контракт та-
кого масштаба, может, и, по моему 
мнению, должен, полагает Олег Ка-
линский,— оказать значительную 
поддержку российской черной ме-
таллургии и трубной промышлен-
ности. И для этого есть все основа-
ния, так как и металлурги, и трубни-
ки готовы производить и произво-
дят продукцию, полностью отвечаю-
щую требованиям заказчиков, стро-
ящих трубопроводы в самых слож-
ных климатических условиях».

Владимир Тодоров, Шанхай; 
Илья Ильин, Москва

Труба растет
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Тридцатилетний китайский контракт дает российским трубникам уникальную возможность не только улучшить доходность, но и реализовать 
созданные за последние годы технологические возможности и мощности

Китайская компания CNPC (на фото — офис в Ашхабаде), с которой «Газпром» подписал 30-летний контракт, стала главным игроком на нефтегазовом рынке Азии
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