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Тенденции

СТрахование

18 ➔ «Недооцененными, я считаю, Лодей-
нопольское направление с его красивы-
ми реками, озерами и лесами с хорошей 
транспортной доступностью и Кингисепп-
ское направление, где цены значительно 
ниже Выборгского, но практически та же 
природа и теплее», — резюмирует госпо-
жа Тушина.

В целом же, как говорят эксперты, 
на рынке по-прежнему ситуация не 
слишком позитивная.

Елена Карасева, директор по мар-
кетингу компании «Петростиль», со-
крушается: «По итогам оценки пяти 
месяцев 2013 года должна признать, 
что общий экономический фон сей-
час не внушает оптимизма. Мы не ви-
дим поводов для паники, но здоровый 
реализм должен присутствовать при 
оценке текущей ситуации. В текущем 
году пока не наблюдается сезонного 
всплеска обращений на рынке недви-
жимости». 

Максим Клягин, аналитик УК «Фи-
нам Менеджмент», также говорит о 
том, что с начала 2013 года суще-
ственных изменений на рынке за-
городной недвижимости не произо-
шло. «За последние несколько лет 
ликвидность на рынок вернулась, 
но спрос остается скорее слабым. 
Основное давление оказывает об-
щая неблагоприятная макроэкономи-
ческая ситуация. Загородный рынок 
более остро реагирует на изменение 
общей конъюнктуры — корректиру-
ется сильнее и восстанавливается 
дольше», — рассуждает аналитик. 
Цены, по его словам, сдерживает за-
метно увеличившийся за несколько 
посткризисных лет объем предложе-
ния. «В данном сегменте, в отличие 
от ситуации на рынке городского 
жилья, где навес предложения почти 
полностью был выбран за счет бур-
ного роста ипотечного кредитования, 
поддержка кредитования ощущается 
довольно слабо ввиду второстепен-
ного характера рынка. Очевидно, 
что покупка загородного жилья для 
основной массы потребителей не 
приоритетна, что выражается пре-
жде всего в повышенной эластично-
сти спроса», — резюмирует госпо-
дин Клягин. n

Год от года страховые компании фиксиру-
ют положительную динамику роста рынка 
страхования загородных домов и дач. Все 
больше владельцев загородной недвижимо-
сти начинают понимать преимущества стра-
ховых программ для защиты своих домов.

«Рост спроса довольно быстрый, по 
сравнению с прошлым годом сборы по 
этому виду выросли почти на 16 процен-
тов», — отмечет Виталий Овсянников, ру-
ководитель управления имущественных 

видов страхования Северо-Западного 
дивизиона «Ренессанс-страхование». С 
одной стороны, компании активно работа-
ют над продвижением этого вида страхо-
вания, с другой, сказывается постепенное 
увеличение доли недавно построенной 
загородной недвижимости, владельцы ко-
торой наиболее активно приобретают по-
лисы, говорит он.

В «РЕСО-Гарантии» в этом сегменте 
рост с начала года составляет около 

19%. Потенциал дальнейшего роста в 
этом сегменте еще очень большой, счи-
тает заместитель директора филиала 
компании в Петербурге Алина Кунако-
ва. В «БИН Страховании» количество 
заключенных договоров страхования 
загородной недвижимости опережает 
рост страховок на городскую недвижи-
мость на 5,7%, отмечает Алексей Си-
дорович, директор департамента раз-
вития страховых продуктов компании. 

По его словам, интерес к страхованию 
загородных домов и дач вырос, в том 
числе, в связи со стихийными бедствия-
ми, которые произошли за последнее 
время — наводнение, вызванное про-
ливными дождями в Краснодарском 
крае (города Крымск, Новороссийск) и 
паводком 2013 года, в котором наибо-
лее пострадали жители Владимирской, 
Саратовской и Новгородской областей, 
Республики Татарстан. ➔ 22

ОсОбняк пОд присмОтрОм премии в сегменте 
страхОвания загОрОднОй недвижимОсти растут в среднем на 20% в гОд. 
вкладывая деньги в пОкупку дОма, люди желают защитить влОжения  
От различных неприятнОстей. чаше всегО к пОмОщи страхОвания прибегают 
владельцы загОрОдных кОттеджей и ОсОбнякОв. вЕРОНИКА МАСлОвА

Сегодня более половины проекТов на загородном рынке реализуюТСя в зоне для поСТоянного проживания — в пределах ТридцаТиминуТной ТранСпорТной доСТупноСТи 
оТ черТы города или кад
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